




РЕФЕРАТ 

 

Выпускная квалификационная работа 79 с., иллюстраций 12, таблиц 28, 

источников 30. 

ПРИБЫЛЬ, УБЫТОК, ФИНАНСОВЫЙ РЕЗУЛЬТАТ, УЧЕТНАЯ 

ПОЛИТИКА, УЧЕТ, ОТЧЕТНОСТЬ, ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ. 

Цель работы – разработка рекомендаций по улучшению финансового 

результата в организации. 

Метод исследования – аналитический, опытно-статистический методы. 

Проведен анализ финансового результата организации и учет финансово-

хозяйственной деятельности организации. Для совершенствования 

финансового результата организации предложены рекомендации: по 

расширению рынков сбыта продукции, увеличению номенклатурных позиций, 

внедрение дополнительного аналитического учета по формированию затрат. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



4 

СОДЕРЖАНИЕ 

 

ВВЕДЕНИЕ........................................................................................................5 

 

1 ХАРАКТЕРИСТИКА БУХГАЛТЕРСКОГО УЧЕТА И АНАЛИЗА 

ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ.............................................................................6 

1.1 Понятие и учет финансового результата в деятельности  

коммерческих организаций........................................................................................6 

1.2 Анализ финансового результата организации........................................17 

 

2 АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «КРИСТОСТАР»...............................31 

2.1 Краткая характеристика деятельности....................................................31 

2.2 Анализ финансово-хозяйственной деятельности...................................35 

2.3 Анализ финансовых результатов..............................................................50 

 

3 РАЗРАБОТКА РЕКОМЕНДАЦИЙ ПО УЛУЧШЕНИЮ 

ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ООО «КРИСТОСТАР»..................................59 

3.1 Характеристика бухгалтерского учета финансовых результатов.........59 

3.2 Рекомендации по улучшению финансовых результатов.......................61 

 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ...............................................................................................73 

СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ......................................76 

 

 



ВВЕДЕНИЕ 

 

Актуальность темы заключается в том, что финансовый результат 

является значимым показателем хозяйственной деятельности любого 

коммерческого предприятия. Целью любого коммерческого предприятия 

является достижение наибольшей прибыли, однако предприятие может и 

понести убытки за отчетный период. Итоговый результат деятельности 

предприятия состоит из доходов и расходов по основному виду деятельности, 

прочих доходов и расходов. В современных экономических условиях, чтобы 

избежать непредвиденных убытков, необходимо правильно вести учет и 

проводить анализ финансовых результатов. Оптимальный и оперативный 

анализ финансовых результатов способствует принятию значимых 

управленческих решений, которые в дальнейшем могут способствовать 

улучшению финансового результата организации путем снижения расходов 

либо путем максимизации доходов.  

Целью выпускной квалификационной работы разработка рекомендаций 

по улучшению финансовых результатов ООО «КРИСТОСТАР». 

Для достижения цели выполняются следующие задачи: 

 изучение теоретических основ формирования и учета финансовых 

результатов; 

 изучение основных направлений анализа финансовых результатов; 

 обозначить краткую характеристику исследуемой организации 

провести анализ финансовых результатов по изученным методикам; 

 изучить порядок организации финансовых результатов в ООО 

«КРИСТОСТАР» и провести их анализ; 

 дать рекомендации по совершенствованию учета финансовых 

результатов. 

Объектом исследования выпускной квалификационной работы является 

ООО «КРИСТОСТАР». Предметом исследования является учет и анализ 

финансовых результатов. 



1 ХАРАКТЕРИСТИКА БУХГАЛТЕРСКОГО УЧЕТА И АНАЛИЗА 

ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ 

 

1.1 Понятие и учет финансового результата в деятельности коммерческих 

организаций 

 

Современные ведущие экономисты в области бухгалтерского учета и 

экономического анализа рассматривают и трактуют определение финансовых 

результатов с разных аспектов. 

Ефимова О. В. под финансовым результатом понимает прибыль, но 

отмечает, что «действительно конечный результат тот, правом, распоряжаться 

которым обладают собственники организации». 

Савицкая Г. В. считает, что «финансовые результаты деятельности 

организации характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем 

рентабельности»: «прибыль – часть чистого дохода, который получают 

субъекты хозяйствования после реализации продукции». 

Бланк И. А. характеризует балансовую прибыль как «один из важнейших 

результатов финансовой деятельности организации». 

Бочаров В. В. рассматривает порядок формирования финансовых 

результатов, систематизируя статьи, которые входят в отчет о финансовых 

результатах, и показывает формирование прибыли от валовой до 

нераспределенной прибыли (убытка) отчетного периода. 

Обобщая вышеприведенные понятия, можно дать следующее 

определение финансовым результатам. Финансовый результат коммерческой 

организации – это конечный итог хозяйственной деятельности организации, 

который может, представлен прибылью, либо убытком от реализации товаров, 

работ, услуг; от прочих доходов и расходов организации. 

В бухгалтерском учете поступления активов можно условно распределить 

на две группы: 

 поступления, из которых формируются доходы; 
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 поступления, которые не приводят в формированию доходов. 

Как было сказано выше финансовый результат может быть выражен 

прибылью или убытком. 

Прибыль – положительный результат экономической деятельности 

организации, который характеризует ее эффективность. Прибыль 

рассчитывается как разница между доходами и расходами, полученными за 

отчетный период. В случае превышения расходом над доходами в организации 

возникает убыток. 

Прибыль можно классифицировать по следующим признакам, 

описанными в таблице 1.1. 

 

Таблица 1.1 

Классификация прибыли 

 

Критерий Виды прибыли 

Вид хозяйственной 

деятельности 
Прибыль от реализации, прибыль от прочей деятельности 

Состав включаемых 

элементов 

Валовая прибыль, прибыль(убыток) от продаж, прибыль 

(убыток) до налогообложения, чистая прибыль (непокрытый 

убыток) 

Характер налогообложения Налогооблагаемая, необлагаемая 

Уровень инфляции 
Номинальная и реальная прибыль, скорректированная на 

уровень инфляции в отчетном периоде 

Экономическое содержание Бухгалтерская и экономическая 

Характер использования 
Нераспределенная и потребляемая (часть прибыль, которая 

идет на выплату дивидендов учредителям организации) 

 

Прибыль от реализации – прибыль от основного вида или видов 

деятельности, которые указаны в учетной политики организации и не 

противоречат российскому законодательству. Прочая деятельность – 

деятельности организации, не являющаяся основным видом деятельности для 

данной организации. Например, для организации, занимающейся 

производством и реализацией собственной продукции, доход от продажи 

основного средства или нематериального актива будет являться доходом от 

прочей деятельности. 
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Валовая прибыль определяется как выручка от реализации товаров, работ, 

услуг за вычетом налогов на добавленную стоимость и акцизов минус 

себестоимость реализованных товаров. Иначе, валовая прибыль представляет 

собой сумму реализованных торговых надбавок и является основным 

элементом розничной цены. 

Валовая прибыль является основным источником формирования прибыли 

коммерческого предприятия. Она рассчитывается как разница между выручкой 

от реализации товаров, работ, услуг за вычетом налога на добавочную 

стоимость и их себестоимостью. 

Следующий показатель, характеризующий прибыль (убыток) от продаж 

рассчитывается как разница между валовой прибылью и суммами 

коммерческих и управленческих расходов, хотя сама методика ее расчета по 

своей экономической сути не изменилась: 

 

Ппр = ВП - ИО,                 (1.1) 

 

где Ппр – сумма прибыли от продаж, тыс. руб.;  

ВП – сумма валовой прибыли, тыс. руб.; 

ИО – сумма издержек обращения, тыс. руб. [26, с. 15]. 

 

После определения прибыли от продаж рассчитывается сумма прибыли 

до налогообложения.  

Формула определения прибыли до налогообложения выглядит 

следующим образом: 

 

ПДН = ПП + %пол - %упл + Дуч + Пр.Д - Пр.Р,           (1.2) 

 

где ПП – прибыль от основного вида деятельности; 

Пр.Д – прочие доходы, тыс. руб.; 

Пр.Р – прочие расходы, тыс. руб.;  



9 

% пол – проценты, которые организация получила в связи с 

предоставлением займа; 

%упл – проценты, которая организация уплатила в отчетном периоде; 

Дуч – доходы, которые были получены от участия в деятельности других 

организации [17, с. 190]. 

 

Чистая прибыль рассчитывается как разность между прибылью (убытком) 

до налогообложения и налогом на прибыль. Чистая прибыль распределяется 

организацией самостоятельно. 

Исходя из требований ПБУ 18/02 в «Отчет о финансовых результатах» 

включены следующие строки, необходимые для расчета налога на прибыль: 

 

ЧП = ПДН + ОНА - ОНО - ТНП,              (1.3) 

 

где ОНА – отложенные налоговые обязательства в тыс. руб., которые 

возникают в том случае, когда в бухучете расходы признаются раньше, а 

доходы позже чем в налоговом учете;  

ОНО – отложенные налоговые обязательства в тыс. руб., возникающие, 

когда расходы в бухучете признаются позже, а доходы раньше, чем в налоговом 

учете;  

ТНП – текущий налог на прибыль в тыс. руб. [11]. 

 

Далее рассмотрим критерии признания доходов и расходов согласно 

российским стандартам бухгалтерской отчетности. 

Доходы регламентируются ПБУ 9/99 «Доходы организации» [8].  

Доход согласно ПБУ 9/99 – это увеличение экономических выгод в 

результате поступления активов или погашения обязательств, приводящее к 

увеличению капитала. Критерии признания доходов представлены в таблице 

1.2. 

Расходы регламентируются ПБУ 10/99 «Расходы организации» [9].  
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Таблица 1.2 

Критерии признания доходов по ПБУ 9/99 

 

Признается доходом Не признается доходом 

Организация имеет право на получение 

дохода, подтвержденное договором или 

другим документом 

Поступления сумм НДС, акцизов и других 

обязательных платежей 

Сумма дохода может быть надежно опреде-

лена 

Поступление авансов за продукцию, 

работы, услуги 

Право собственности на продукцию перешло 

покупателю или работа принята заказчиком 

Суммы, перечисленные организации в 

погашение кредита или займа 

Расходы, которые произведены в связи с 

извлечением этих доходов, могут быть опре-

делены 

  

 

Расходы согласно ПБУ 10/99 – это уменьшение экономических выгод в 

результате выбытия активов или возникновения обязательств, приводящее к 

уменьшению капитала. Критерии признания расходов отражены в таблице 1.3. 

 

Таблица 1.3 

Критерии признания расходов согласно ПБУ 10/99 [9] 

 

Признается расходом Не признается расходом 

Расход производится в соответствии с 

конкретным договором 

Выбытие активов в связи с приобретением 

(созданием) внеоборотных активов 

Сумма расхода может быть надежно 

определена и измерена 
Вклады в уставные капиталы других организаций 

Имеется уверенность, что в результате 

операции произойдет уменьшение 

экономических выгод 

В погашение кредита, займа, полученных 

организацией 

Расходы признаются по принципу 

начисления 

В виде авансов, задатка в счет оплаты 

материально-производственных запасов и иных 

ценностей, работ, услуг 

Расходы должны быть обязательно 

документально подтверждены 

По договорам комиссии, агентским и иным 

аналогичным договорам в пользу комитента, 

принципала и т.п 

 

В бухгалтерском учете формирование доходов и расходов от продажи 

товаров, работ, услуг происходит на активно-пассивном бессальдовом 

сопоставляющем счете 90 «Продажи». Краткая характеристика счета 90 с 

возможными субсчетами представлена на рисунке 1.1. 
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Рис. 1.1 – Схема счета 90 

 

Данный счет не имеет сальдо и в конце года списывается на счет 99 

«Прибыли и убытки». Учет доходов и расходов от прочих видов деятельности 

ведется на активно- пассивном счете 91 «Прочие доходы и расходы». По дебету 

данного счета отражаются прочие расходы организации, по кредиту – прочие 

доходы. В таблице 1.4 рассмотрены доходы и расходы, которые могут 

относится к прочим и учитываться на счете 91. 

 

Таблица 1.4 

Прочие доходы и расходы 

 

Доходы Расходы 

1 2 

Поступления от предоставления за плату 

во временное пользование активов 

организации 

Расходы от предоставления за плату во 

временное пользование активов организации 

Поступления от предоставления за плату 

прав на патенты 

Остаточная стоимость активов, по которым 

начисляется амортизация 

Счет 90 «Продажи» 

Дебет Кредит 

Себестоимость, 

коммерческие и 

управленческие расходы 

Выручка Субсчет 1 

Субсчет 2 

Налог на добавленную 

стоимость с продаж Субсчет 3 

Субсчет 4 Акцизы 

Субсчет 9 Прибыль Убыток 
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Окончание таблицы 1.4 

1 2 

Поступления, связанные с участием в 

уставных капиталах других организаций 

Расходы, связанные с продажей или 

выбытием основных средств или 

нематериальных активов 

Прибыль, полученная по договору 

простого товарищества 

Проценты, уплачиваемые по полученным 

займам 

Поступления от продажи основных 

средств и нематериальных активов 

Расходы, связанные с оплатой услуг 

кредитных организаций 

Проценты, полученные по выданным 

займам 

Штрафы, пени, неустойки за нарушение 

условий договоров 

Штрафы, пени, неустойки за нарушение 

условий договоров 

Расходы на содержание объектов, 

находящихся на консервации 

Поступления, связанные с безвозмездным 

получением активов 

Убытки прошлых лет, признанные в 

отчетном периоде 

Прибыль прошлых лет, выявленная в 

отчетном году 

Расходы на создание резервов (резерв по 

сомнительным долгам на счете 63, резерв под 

обесценение финансовых вложений на счете 

59, резерв под снижении стоимости 

материальных ценностей на счете 14) 

 

Схематически характеристика счета 91 представлена на рисунке 1.2. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.2 – Аналитический учет на 91 счете 

 

Ежемесячно субсчет 91.9 списывается в дебет или кредит 99 счета, 

поэтому на отчетную дату счет 91 не имеет сальдо.  

По окончании отчетного года все субсчета 91 счета закрываются на 

субсчете 91.9. 

Дебет Кредит 

Прочие расходы 

Прочие доходы Субсчет 1 

Субсчет 2 

Субсчет 9 Прибыль Убыток 

Счет 91 «Прочие доходы и расходы» 
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Также на формирование финансового результата могут влиять 

следующие счета: 

 счет 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей»; 

 счет 98 «Доходы будущих периодов»; 

 счет 97 «Расходы будущих периодов»; 

 счет 96 «Резервы предстоящих расходов». 

На рисунке 1.3 представлено, каким образом указанные выше счета 

влияют на финансовый результат. 

Счета 94, 96, 97, 98 взаимодействуют со счетом 91 по дебету либо по 

кредиту в зависимости от того получила организация доход или расход 

схематично указаны на рисунке 1.3. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.3 – Формирование финансового результата при использовании 

счетов 94, 96, 97, 98 

 

Итоговый финансовый результат организации отражается на активно-

пассивном счете 99 «Прибыли и убытки». По дебету счета отражается 

полученный в отчетном году убыток, а по кредиту – суммы полученной 

прибыли. Кроме этого, полученная прибыль корректируется на текущий налог 

на прибыль, который отражает по кредиту счета 68 «Расчеты по налогам и 

сборам» на отдельном субсчете. 

94 «Недостачи и  

потери от порчи 

ценностей» 

96 «Резервы 

предстоящих 

расходов» 

97 «Расходы 

будущих 

периодов» 

98 «Доходы 

будущих 

периодов» 

91.1 «Прочие 

доходы» 

91.2 «Прочие 

расходы» 

99 «Прибыли и 

убытки» 
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Также в бухгалтерском учете финансовых результатов существует такое 

понятие как реформация баланса. Реформация заключается в обнулении сальдо 

по всем субсчетам счетов 90 и 91 и одновременном закрытии счета 99. 

Итоговая сумма прибыли (убытка) записывается на счет 84 «Нераспределенная 

прибыль». Реформация проводится в конце отчетного года. 

При получении чистой прибыли организация решает куда направить 

полученную прибыль. Существует несколько вариантов распределения чистой 

прибыли: 

1) если организация является ООО или ПАО, то часть прибыли 

направляется на уплату дивидендов акционерам; 

2) если учетной политикой предусмотрено, то направляется на 

пополнение резервного капитала; 

3) если организация имеет убытки за прошедшие периоды, то за счет 

чистой прибыли можно погасить данные убытки [29, с. 300]. 

Бухгалтер составлять проводки по распределению чистой прибыли имеет 

право только после проведения годового собрания участников (акционеров), 

где решатся основные направления распределения чистой прибыли 

предприятия.  

Далее рассмотрим основные бухгалтерские проводки по начислению 

дивидендов при распределении чистой прибыли таблица 1.5. 

 

Таблица 1.5 

Проводки по начислению дивидендов 

 

Содержание ФХЖ Дебет Кредит 

Отражена задолженность по выплате дивидендов перед 

акционерами, являющимися работниками организации 
84 70 

Отражена задолженность по выплате дивидендов перед прочими 

акционерами 
84 75/2 

 

На принятие решения о выплате дивидендов влияет величина чистых 

активов. 

Так, для общества с ограниченной ответственностью действует 
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следующее правило: ООО не имеет права принимать решение о распределении 

чистой прибыли между своими участниками, если на момент вынесения такого 

решения стоимость чистых активов предприятия ниже величины уставного 

капитала и резервного фонда или станет ниже величины уставного капитала и 

резервного фонда вследствие принятия данного решения (п. 1 ст. 29 

Федерального закона «Об обществах с ограниченной ответственностью» от 

08.02.1998 № 14-ФЗ) [5]. 

Далее рассмотрим основные учетные операции по пополнению 

резервного фонда при распределении чистой прибыли. 

Формирование резервного фонда обязательно только для акционерных 

обществ. Общества с ограниченной ответственностью вправе создавать 

резервный фонд в добровольном порядке (ст. 30 Федерального закона от 

08.02.1998 № 14-ФЗ). 

Согласно п. 1 ст. 35 Федерального закона от 26.12.1995 № 208-ФЗ, 

акционерные общества формируют резервный фонд в размере, оговоренном в 

уставе общества. При этом величина резервного фонда не может быть ниже 5 % 

от величины уставного капитала [4]. 

Резервный фонд акционерного общества формируется путем 

обязательных ежегодных отчислений, которые производятся до достижения 

установленной величины резервного фонда. Минимальный размер ежегодных 

отчислений составляет 5 % от чистой прибыли, а конкретный размер 

отчислений указывается в уставе. 

Резервный фонд можно использовать только на те, цели, которые 

перечислены в п. 1 ст. 35 Закона № 208-ФЗ [4]. 

Для проведения бухгалтерских операций по формированию и 

использованию средств резервного фонда используют счет 82 «Резервный 

капитал». Поскольку размер ежегодных отчислений в резервный фонд 

устанавливается в уставе организации, бухгалтер вправе, не дожидаясь 

годового собрания акционеров, отразить в бухгалтерском учете пополнение 

резервного фонда проводкой: 
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Дебет 84 Кредит 82 – произведены ежегодные отчисления в резервный 

фонд. 

Существуют также иные варианты распределения чистой прибыли: 

увеличение уставного капитала (при условии внесения соответствующих 

изменений в учредительные документы); а также создание фондов 

специального назначения (фонда производственного и социального развития, 

фонда накопления, фонда потребления, фонда социальной сферы, 

благотворительного фонда, фонда акционирования работников общества и пр.). 

В финансовой отчетности сводная информация о финансовых результатах 

отражается главным образом в форме «Отчет о финансовых результатах». 

Основной целью составления отчетности о финансовых результатах является 

обеспечение информацией всех заинтересованных пользователей, как внешних, 

так и внутренних.  

В отчете о финансовых результатах формируются следующие 

промежуточные показатели: Прибыль (убыток) от продаж, Прибыль (убыток) 

до налогообложения, Чистая прибыль. 

Для того чтобы посчитать прибыль или убыток от продаж нужно 

посчитать выручку предприятия за вычетом НДС, себестоимость продукции, 

коммерческие и управленческие расходы [15, с. 30].  

Выручка отражается бухгалтерской записью Дт 62 Кт 90.1. 

Себестоимость отражается Бухгалтерской записью Дт 90.2 Кт 43. 

Коммерческие расходы – Дт 90.2 Кт 44.  

Управленческие расходы – Дт 90.2 Кт 26. 

Далее формируются строки: доходы от участия в других организациях, 

проценты к получению, проценты к уплате, прочие доходы и прочие расходы. 

Данные по этим строкам отражаются в оборотах по счету 91. Прибыль (убыток) 

до налогообложения находится путем вычитания из прибыли от продаж прочих 

расходов, процентов в уплате и прибавлению прочих доходов и процентов к 

получению. Схематически составление отчета финансовых результатов 

представлено на рисунке 1.4. 
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Рис. 1.4 – Схема формирования отчета о финансовых результатах 

 

Текущий налог на прибыль определяется по данным налогового учета. 

Далее формируются показатели: изменение отложенных налоговых 

обязательств (оборот по счету 77) и изменение налоговых активов (оборот по 

счету 09). В строке прочее отражаются штрафные санкции за нарушение 

налогового законодательства или сумма доначисленного налога в бюджет. 

Итоговым показателем является чистая прибыль. Для того, чтобы ее 

посчитать нужно от прибыли (убытка) до налогообложения отнять текущий 

налог на прибыль, отнять либо прибавить отложенные налоговые активы и 

отложенные налоговые обязательства (в зависимости от знака). 

 

1.2 Анализ финансового результата организации 

 

В настоящее время современная экономическая ситуация требует от 

Выручка (нетто) 

Валовая прибыль 

Себестоимость (-) 

Коммерческие и 

управленческие 

расходы (-) 

Прибыль (убыток) 

от продаж 
Сальдо операционных 

доходов и расходов +-) 

Прибыль до 

налогообложения 

Сальдо 

внереализационных 

доходов и расходов Налог на прибыль 

Чистая прибыль 

(убыток) 

отчетного периода 
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предприятий повышения эффективности производства, 

конкурентоспособности, использование достижений научно-технического 

прогресса и инноваций. 

Анализ финансовых результатов предприятия играет значимую роль в 

выполнении этих задач. С помощью анализа вырабатывается стратегия 

развития предприятия, прогнозируются планы и управленческие решения, 

осуществляется контроль за их выполнением. 

Квалифицированный экономист, финансист, бухгалтер, аудитор должен 

владеть современными методами экономических исследований, методикой 

системного, комплексного экономического анализа, мастерством точного, 

своевременного, всестороннего анализа результатов хозяйственной 

деятельности. 

Финансовые результаты характеризуются двумя показателями:  

1) суммой полученной прибыли; 

2) уровнем рентабельности [17, с. 57]. 

Конечным результатом хозяйственной деятельности предприятия 

является прибыль. 

Прибыль имеет три основные функции: 

1) экономического показателя, который представляет собой результаты 

хозяйственной деятельности предприятия; 

2) стимулирующую, которая проявляется в процессе распределения и 

использования прибыли; 

3) одного из основных источников формирования финансовых ресурсов 

предприятия. 

Прибыль – основной источник прироста оборотных активов, расширения 

производства, также важнейший источник формирования доходной части 

бюджета. 

С одной стороны, прибыль является основной целью любого 

коммерческого предприятия и характеризует эффективность работы 

предприятия. С другой стороны, она является источником формирования 
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государственного бюджета. Таким образом, в росте прибыли заинтересовано 

как само предприятие, так и государство. 

Рентабельность – стоимостной качественный показатель эффективности 

деятельности предприятия, который показывает уровень отдачи затрат и 

степень использования средств в процессе производства и реализации 

продукции. Показатели рентабельности выражаются либо в коэффициентах, 

либо в процентах. 

Величина прибыли и уровень рентабельности зависят от следующих 

факторов: 

1) от производственной деятельности предприятия; 

2) от коммерческой деятельности предприятия; 

3) от сбытовой деятельности предприятия [17, с. 100]. 

Основными целями проведения анализа финансовых результатов 

являются: 

1) оперативное обеспечение руководства предприятия и его финансово-

экономических служб данными, необходимыми для того, чтобы сформировать 

объективное суждение о результатах деятельности предприятия; 

2) выявление факторов, действие которых привело или может привести к 

значимому изменению показателей финансовых результатов и резервов роста 

прибыли; 

3) разработка мероприятий по максимизации прибыли. 

Для достижения данных целей в процессе анализа решаются следующие 

задачи: 

1) разработка информационного механизма анализа финансовых 

результатов, который позволит получать достоверную и полную информацию 

для его руководства; 

2) анализ и оценка достигнутого уровня прибыли в абсолютных и 

относительных показателях; 

3) анализ влияния на финансовые результаты инфляции и изменений в 

законодательстве в области формирования затрат и финансовых результатов 
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предприятия; 

4) анализ взаимосвязи затрат, объема производства и прибыли в целях ее 

максимизации; 

5) анализ использования прибыли; 

6) анализ прочих доходов и расходов; 

7) оценка динамики показателей рентабельности продаж и капитала; 

8) факторный анализ рентабельности продаж и капитала; 

9) прогнозирование финансовых результатов и разработка планов по их 

достижению. 

Савицкая Г. В. задачи анализа финансовых результатов предлагает 

рассматривать как: 

1) систематический контроль за формирование финансовых результатов; 

2) определения влияния как объективных, так и субъективных факторов, 

влияющих на финансовые результаты; 

3) выявление резервов увеличения суммы прибыли и уровня 

рентабельности и прогнозирование их величины. 

4) оценка работы предприятия по использованию возможностей 

увеличения прибыли и рентабельности [25, с. 123]. 

Чернов В. А. выделяет следующие задачи: 

1) изучение данных о формировании финансового результата и прибыли; 

2) исследование динамики показателей прибыли и рентабельности 

предприятия; 

3) выявление и измерение влияния отдельных факторов, которые 

напрямую воздействуют на финансовый результат; 

4) выявление резервов и их эффективное использование для повышения 

прибыли и рентабельности [18, с. 80]. 

Информационное обеспечение анализа и принятие решений по 

финансовым результатам формируется за счет внешних и внутренних 

источников информации. В внешние источники относятся показатели: 

1) общеэкономическое развитие страны. Система показателей данной 
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группы служит основой анализа и прогнозирования условий внешней среды 

функционирования предприятия. Это необходимо при разработке политики 

управления прибылью, осуществления инвестиционной деятельности, 

выявления резервов роста прибыли; 

2) деятельность конкурентов и контрагентов. Показатели данной группы 

используются для осуществления оперативного анализа и регулирования 

формирования и использования прибыли; 

3) конъюнктуру рынка. Система показателей данной группы необходима 

для оценки, анализа и принятия решений в области ценовой политики, 

привлечения капитала, определения затрат по обслуживанию дополнительно 

привлеченного капитала, формирования портфеля долгосрочных финансовых 

вложений [24, c. 215].  

К внутренним источникам относятся: 

1) показатели финансового учета предприятия. Эти показатели служат 

основой для осуществления анализа, прогнозирования и текущего 

планирования прибыли. Показатели финансовой отчетности унифицированы, 

это позволяет использовать типовые методики анализа и алгоритмы расчетов 

по отдельным вопросам формирования и использования прибыли; 

2) показатели управленческого учета, которые формируют 

информационную базу для оперативных управленческих решений. В процессе 

построения системы информационного обеспечения анализа и управления 

прибылью в управленческом учете формируются показатели, отражающие 

объем деятельности, сумму и состав затрат, сумму и состав получаемых 

доходов; 

3) нормативно-справочные показатели. Основу этой системы составляют 

разнообразные нормы и нормативы, которые были разработаны в рамках 

конкретного предприятия-нормативы удельных расходов сырья и материалов, 

нормативы затрат времени и т. п. Также данная система может дополняться 

различными справочно-нормативными показателями, который действуют в 

целом по стране, либо в отрасли, например, нормы амортизационных 
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начислений, ставки налогов [20, с. 132]. 

Использование всех наиболее интересных и значимых показателей, 

формируемых как из внешних, так и из внутренних источников, позволяет 

создать на предприятии систему информационного обеспечения, которая будет 

ориентирована на принятие и стратегических решений и на эффективное 

текущее и оперативное управление формированием и использованием 

прибыли. 

Анализ финансового состояния предприятия позволяет оценить его 

платежеспособность и надежность. Проведение анализа очень важно, так как 

отражает реальное состояние предприятия и угрозу банкротства.  

В анализе используются следующие показатели прибыли: 

1) балансовая прибыль; 

2) прибыль от реализации продукции; 

3) прибыль от прочей реализации; 

4) внереализационные результаты (прочие доходы и расходы); 

5) налогооблагаемая прибыль; 

6) чистая прибыль [20, с. 173]. 

Балансовая прибыль – часть прибыль, которая служит базой для расчета 

налога, который подлежит уплате в бюджет. 

Чистая прибыль – прибыль, оставшаяся в распоряжении предприятия 

после уплаты всех налогов, санкций и отчислений в различные фонды. 

В настоящее время существует несколько методик анализа финансовых 

результатов. Шеремет А. Д. приводит методику анализа чистой прибыли 

предприятия, основу которой составляет простая модель факторного анализа 

чистой прибыли: 

 

Pчистая = D - S,                    (1.4) 

 

где Pчистая – изменение чистой прибыли в отчетном периоде в сравнении 

с базисным; 
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D – изменение доходов; 

S – изменение расходов [30, с. 144]. 

 

Показателями эффективности предприятия являются показатели 

рентабельности. 

Данные показатели характеризуют эффективность работы предприятия, 

доходность различных направлений, окупаемость затрат и т. д. Их применяют 

для того, чтобы оценить деятельность предприятия и как инструмент 

ценообразования и участия в инвестиционной политике [29, c. 99]. 

Показатели рентабельности можно условно разделить на следующие 

группы: 

1) показатели, которые характеризуют рентабельность издержек 

производства и инвестиционной деятельности; 

2) показатели, которые показывают рентабельность продаж; 

3) показатели, характеризующие доходность капитала и его отдельных 

частей. 

Перечисленные выше показатели могут рассчитываться на основе 

балансовой прибыли, прибыли от реализации и чистой прибыли. 

Рентабельность окупаемости издержек исчисляется как отношение 

валовой или чистой прибыли к сумме затрат по реализованной либо 

произведенной продукции: 

 

Rз = Прп / И или Rз= ЧП / И,               (1.5) 

 

где Rз – рентабельность производственной деятельности; 

Прп – прибыль от реализации продукции; 

ЧП – чистая прибыль; 

И – сумма затрат [20, c. 311]. 

 

Она показывает, сколько предприятие имеет прибыли с каждого рубля, 
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затраченного на производство и реализацию продукции. 

Аналогичным образом определяется и окупаемость инвестиционных 

проектов: полученная прибыль от проекта относится к сумме инвестиций в 

проект. 

Рентабельность продаж рассчитывается как отношение прибыли от 

реализации продукции и суммы полученной выручки. Характеризует 

доходность реализации с рубля продаж. 

 

Rп = Прп / В,                 (1.6) 

 

где Rп – рентабельность продаж;  

Прп – прибыль от реализации; 

В – выручка от реализации [23, с. 70]. 

 

Рентабельность капитала исчисляется как отношение чистой прибыли к 

среднегодовой стоимости всего инвестированного капитала или его отдельных 

частей: собственного, оборотного, заемного и т.д. 

Ковалев В. В. рассматривает рентабельность с позиции экономического 

эффекта. «Экономическая эффективность – относительный показатель, 

который соизмеряет полученный эффект с затратами или ресурсами, которые 

были использованы для достижения эффекта». 

 

Экономическая эффективность = 
Величина экономического эффекта

Величина ресурсов или затрат
.          (1.7) 

 

Маржинальный анализ использует в качестве основы анализа 

маржинальный доход [20, с. 213]. 

Маржинальный доход – это прибыль вместе с суммой постоянных затрат 

предприятия, либо разность между выручкой и переменными затратами. 

Точка безубыточности – это достижение такого объема реализации, при 

котором предприятие сможет покрыть все свои расходы и выйти на нулевой 
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уровень прибыли. 

В управленческом учете для определения точки безубыточности 

применяются методы: 

 графический метод; 

 метод уравнений; 

 метод маржинального дохода [24, с. 133]. 

Графический метод нахождения точки безубыточности (бухгалтерская 

модель) сводится к построению графика «затраты – объем производства – 

прибыль». 

Бухгалтерская модель представляет собой график, на котором по оси 

абсцисс откладывается объем производства, а по оси ординат – доходы и 

затраты, соответствующие объемам производства. 

Отличие бухгалтерской модели заключается в том, что она предполагает 

неизменность переменных затрат и цены продукции в течении 

рассматриваемого периода. 

Экономическая модель более точно отражает реальную взаимосвязь 

дохода от продаж, затрат и прибыли. Однако, на практике достаточно 

использовать бухгалтерскую модель безубыточности [19, с. 150]. 

График безубыточности в различных его модификациях широко 

используется в современной экономике. Несомненное преимущество этого 

метода заключается в том, что с его помощью можно быстро получить 

довольно точный прогноз основных показателей деятельности предприятия при 

изменении условий на рынке. 

Метод уравнений основан на исчислении прибыли по формуле: 

 

Прибыль = Выручка - Постоянные затраты - Переменные затраты.      (1.8) 

 

Более детализировано формула выглядит следующим образом: Прибыль 

= (Цена реализации единицы продукции * количество проданных единиц) – 

Постоянные затраты – (Переменные затраты на единицу продукции * 
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количество единиц данной продукции). 

 

П = Ц ∙ Χ - ПЗ - Пр ∙ х,                   (1.9) 

 

где П – прибыль; 

х – количество проданных единиц продукции; 

Ц – цена реализации продукции; 

ПЗ – совокупные постоянные затраты; 

ПР – переменные затраты единицы продукции [26, с. 160]. 

 

При расчете точки безубыточности прибыль отсутствует, а выручка равна 

совокупным переменным и постоянным затратам. Соответственно получаем 

формулу: 

 

Ц∙х = ПЗ + Пр ∙ х.               (1.10) 

 

Суть метода уравнений состоит в том, что любой отчет о финансовых 

результатах можно представить в виде уравнения. 

Разновидностью метода уравнений является метод маржинального 

анализа. Основной категорией маржинального анализа является маржинальный 

доход. 

Прибыль рассчитывается по следующей формуле: Прибыль = 

Совокупный маржинальный доход – совокупные пост. затраты. 

Цель маржинального анализа заключается в определении объема 

реализованной продукции, при котором выручка равна ее полной 

себестоимости. 

При помощи маржинального анализа также можно установить 

критический уровень суммы постоянных затрат, уровень цены при заданном 

значении остальных факторов. 

Критический уровень постоянных затрат при заданном уровне 
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маржинального дохода и объема продаж рассчитывается следующим образом: 

 

ПЗкр = Вн (Ц - ПР) = Мд,               (1.11) 

 

где Ц – цена единицы реализованной продукции; 

ПР – переменные затраты на единицу продукции; 

ПЗкр – критический уровень постоянных затрат; 

Вн – количество проданной продукции в натуральных единицах; 

Мд – маржинальный доход на единицу продукции [29, с. 433]. 

 

Кроме показателей, указанных выше, необходимо также рассчитать запас 

финансовой устойчивости предприятия. 

Запас финансовой устойчивости – величина, которая показывает 

превышение фактической выручки над ее критическим значением: 

 

МЗП = (Вф - Вкр) / Вф * 100 %,            (1.12) 

 

где МЗП – маржинальный запас прочности; 

Вф – фактический объем выручки; 

Вкр – критический (пороговый) объем выручки (точка безубыточности) 

[29, с. 488]. 

 

Данный показатель показывает, на сколько процентов фактический объем 

производства выше критического. Чем выше запас финансовой устойчивости, 

тем лучше для предприятия. 

Подведя итог, можно сказать о том, что анализ точки безубыточности 

служит одним из важнейших способов решения проблем управления 

предприятием, так как точность данного метода является достаточной для 

применения обоснованных управленческих решений на практике. 

Также нужно отметить, что абсолютное увеличение прибыли далеко не 
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всегда объективно отражает повышение эффективности производства. 

Для того, чтобы объективно оценить уровень прибыльности предприятия 

нужно воспользоваться методами комплексного анализа прибыли по технико-

экономическим факторам. Основную часть прибыли предприятие получает от 

реализации товаров, работ, услуг. При анализе финансовых результатов 

изучаются: динамика, выполнение плана прибыли от реализации и 

определяются факторы, способные ее изменить. Прибыль от реализации чаще 

всего зависит от следующих факторов: 

 объема реализации производства продукции; 

 структуры продукции; 

 себестоимости произведенной продукции; 

 уровня среднереализационных цен. 

Поскольку финансовые результаты организации находят свое отражение 

в отчете о финансовых результатах, целесообразно будет провести также 

анализ отчета о финансовых результатах. 

Отчет о финансовых результатах позволяет провести коэффициентный 

анализ [22, с. 158]. 

Отчет о финансовых результатах составляется за два периода, что дает 

возможность провести сравнительных анализ доходов и расходов. При анализе 

отчета о финансовых результатах следует обратить внимание на следующие 

показатели (таблица 1.6) [24, с. 177]. 

 

Таблица 1.6 

Показатели, анализируемые на основе данных отчета о финансовых результатах 

 

Группа показателей Показатель Расчет показателя 

1 2 3 

Рентабельность 

Рентабельность продаж Прибыль от продаж / выручку 

Рентабельность затрат 

Прибыль от продаж / 

(себестоимость + коммерческие 

+ управленческие расходы) 

Рентабельность собственного 

капитала 
Чистая прибыль / капитал 



29 

Окончание таблицы 1.6 

1 2 3 

 
Рентабельность активов 

Чистая прибыль /среднегодовая 

стоимость активов 

Оборачиваемость 

Коэффициент оборачиваемости 

запасов 

Себестоимость / среднегодовая 

стоимость запасов 

Оборачиваемость оборотных 

активов 

Выручка / среднегодовая 

стоимость активов 

Оборачиваемость чистых 

активов 
Выручка/ чистые активы 

 

Наиболее оптимальной считается методика анализа финансовых 

результатов, включающих в себя несколько направлений анализа [26, с. 70]. 

Сочетание основных направлений позволяет провести анализ 

финансовых результатов под разными углами, сравнить направления между 

собой и наиболее эффективно оценить экономическую деятельность 

организации. 

Представим данную методику на рисунке 1.5. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.5 – Комплексная методика анализа финансовых результатов 

 

Таким образом, были рассмотрены теоретические аспекты учета 

финансовых результатах и их отражения в бухгалтерской отчетности. Для этого 

были рассмотрены научные труды таких авторов как Лелькова Т. Э., Шеремет 

А. Д., Селезнева Н. Н. 

Вертикальный и горизонтальный анализ 

Сравнительный анализ 

Трендовый анализ 

Факторный анализ 

Коэффициентный анализ 
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Финансовый результат представляет собой конечный итог хозяйственной 

деятельности коммерческой организации, который может быть, как 

положительным (прибыль), так и отрицательным (убыток). Правильный учет 

финансовых результатов является одним из наиболее важных инструментов в 

успешном функционировании организаций.  

Также были рассмотрены цели и задачи анализа финансовых результатов, 

и методики различных авторов.  

Анализ финансовых результатов играет важную роль в повышении 

эффективности деятельности организаций. С его помощью появляется 

возможность оперативно отслеживать и оценивать динамику и структуру 

результатов экономической деятельности организации. Затем руководитель на 

основе проведенного анализа финансовых результатов сможет принимать 

управленческие решения, которые будут способствовать повышению 

финансовых результатов. 



2 АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «КРИСТОСТАР» 

 

2.1 Краткая характеристика деятельности 

 

Полное наименование организации Общество с ограниченной 

ответственностью «КРИСТОСТАР» (ООО «КРИСТОСТАР»). Организация 

зарегистрирована 15 ноября 2002 года межрайонной инспекцией Федеральной 

налоговой службы № 23 по Красноярскому краю, на сегодняшний день выбрана 

упрощѐнная система налогообложения. Генеральным директором является 

Квитковский Игорь Викторович. 

Основным видом деятельности является сдача в аренду и управление 

собственным или арендованным нежилым недвижимым имуществом. Помимо 

основной деятельности организация занимается следующими 

дополнительными видами деятельности: 

 торговля оптовая прочей офисной техникой и оборудованием; 

 изготовления и торговля печатей и штампов. 

ООО «КРИСТОСТАР» предоставляет в аренду складские помещения, 

открытые площадки для хранения различного вида грузов, также подъездные 

железнодорожные пути. 

В настоящее время в городе Красноярске функционируют две складские 

базы. Одна из баз расположена на Северном промышленном узле, вблизи от 

дорожных развязок и ж/д узлов. На этой базе имеются, как холодные, так и 

теплые складские помещения, открытые площадки для хранения грузов. 

Площадь помещений в этом комплексе составляет более 8000 кв.м. Вторая база 

находится в Железнодорожном районе города Красноярска и представляет 

собой небольшие склады для хранения мелкооптовых и розничных продуктов 

питания и товаров народного потребления. Общая площадь помещений 

составляет 6000 кв.м. 

Структура подразделений ООО «КРИСТОСТАР» непосредственно 

связанная со сдачей в аренду и обслуживанием складских помещений 
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представлена на рисунке 2.1. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 2.1 – Организационная структура ООО «КРИСТОСТАР» 

 

Как видно из схемы главой организации является генеральный директор, 

у которого в подчинении находятся главный бухгалтер, директора каждой из 

баз. В подчинении у директора базы находится большая часть рабочего 

персонала (грузчики, уборщицы, водители, рабочие и т. д.). 

Основные экономические показатели деятельности ООО 

«КРИСТОСТАР» – за 2020-2022 гг. представлены в таблице 2.1. 

 

Таблица 2.1 

Экономические показатели ООО «КРИСТОСТАР» за 2020-2022 гг. 

 

Наименование показателя 

Период 
Отклонение  

(+; -) 
Темп роста, % 

На 

конец 

2020 г. 

На 

конец 

2021 г. 

На 

конец 

2022 г. 

2021-

2020 

2022-

2021 

2021 / 

2020 

2022 / 

2021 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Выручка от реализации, тыс. 

руб. 
44296 45428 44711 1132 -717 103 98 

Себестоимость 

реализованной продукции, 

тыс. руб. 

-41795 -43443 -43124 -1648 319 104 99 

Прибыль от продаж, тыс. руб. 2501 1985 1587 -516 -398 79 80 

Прочие доходы, тыс. руб. 1098 92 123 -1006 31 8 134 

Продавец-менеджер 

интернет-магазина 

Генеральный директор 

 

Главный 

бухгалтер 

Директор базы 

на Северном 

шоссе 

 

Главный 

инженер 

 

Управляющий 

базой 

 

Бухгалтерия 
 

Грузчики 
 

Водители 
 

Рабочие 
 

Грузчики 
 

Водители 
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Окончание таблицы 2.1 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Прочие расходы, тыс. руб. 638 844 839 -206 5 132 99 

Чистая прибыль, тыс. руб. 2369 986 697 -1383 -289 42 71 

Среднегодовая стоимость 

основных средств, тыс. руб. 
11726 11222 10054 -504 -1168 96 90 

Фондоотдача, руб. / руб. 

(выр / ОС) 
4 4 4 0 0 107 110 

Фондовооруженность, руб. / 

чел. 
451 468 419 17 -49 104 90 

Фондорентабельность, % 21 18 16 -4 -2 83 89 

Годовой фонд заработной 

платы, тыс. руб. 
17108 18900 18964 1792 64 110 100 

Среднесписочная 

численность работников, 

чел. 

26 24 24 -2 - 92 100 

Среднемесячная заработная 

плата одного работника, руб. 
54833 65625 65847 10792 222 120 100 

Среднегодовая выработка на 

одного работника, руб. 
1703692 1892833 1862958 189141 -29875 111 98 

 

Основные экономические показатели [17, с. 111] ООО «КРИСТОСТАР» 

представлены на рисунке 2.2. 

 

 
 

Рис. 2.2 – Основные экономические показатели ООО «КРИСТОСТАР»  

за 2020-2022 гг. 

 

По результатам деятельности за 2020-2022 год можно сделать следующие 

2020 2021 2022

44 296 45 428 44 711 41 795 43 443 43 124 

2 961 

1 233 871 
2 369 

986 
697 

Выручка от реализации, тыс. руб.

Себестоимость реализованной продукции, тыс. руб.

Прибыль до налогообложения, тыс. руб.

Чистая прибыль, тыс. руб.
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выводы: выручка в 2022 году в натуральном выражении снизилась на 717 тыс. 

руб. или на 2 % по сравнению с 2021 годом, в 2021 году увеличилась на 1132 

тыс. руб. или на 3 % по сравнению с 2020 годом. 

Уменьшение выручки связано с уходом нескольких арендаторов в 2021-

2022 гг. Себестоимость в 2022 году снизилась на 319 тыс. руб. в сравнении с 

2021 годам или на 1 %, таким образом можно сделать вывод о негативной 

тенденции изменения выручки, так как темп снижения роста себестоимости 

ниже темпа снижения роста выручки. 

Чистая прибыль ежегодно снижается: в 2021 году она составила 986 тыс. 

руб., что на 1383 тыс. руб. или на 58 % меньше значения 2020 года, а в 2022 

году чистая прибыль составила всего 697 тыс. руб., что на 29 % ниже значения 

2021 года. 

Среднегодовая стоимость основных средств в 2022 году заметно 

снизилась – на 1168 тыс. руб. или на 10 % по сравнению с 2021 годом, 

фондоотдача (показывает, сколько рублей выручки приходится на рубль 

основного средства) наоборот увеличилась с 4,05 до 4,45. 

Среднесписочная численность персонала организации в 2021 году 

снизилась на 2 человека и составила 24 человека, в 2022 году изменений не 

было. 

Фондовооруженность, которая показывает стоимость основных средств, 

приходящихся на одного работника, в 2021 году выросла на 17 по сравнению с 

2020, а в 2021 году незначительно снизилась на 49 по сравнению с 2020 годом. 

Обобщая вышесказанное можно сделать вывод, что в 2022 году 

организация ухудшила свое финансовое состояние: снизилась выручка, 

главным образом, из-за снижения площади, сдаваемой в аренду и ухода 

несколько арендаторов, чистая прибыль, соответственно, также снизилась в 

отчетном периоде. 

Далее проведем более глубокий анализ бухгалтерской финансовой 

отчетности ООО «КРИСТОСТАР», в частности, анализ бухгалтерского баланса 

и анализ отчета о финансовых результатах, для того чтобы дать объективную 
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оценку финансового состояния организации, ликвидности баланса и основных 

показателей, характеризующих экономическую эффективность деятельности 

ООО «КРИСТОСТАР». 

 

2.2 Анализ финансово-хозяйственной деятельности 

 

Проверку анализа деятельности ООО «КРИСТОСТАР» начнем с анализа 

бухгалтерского баланса в виде вертикального и горизонтального анализа. 

Горизонтальный анализ динамики баланса представляет собой 

построчное сравнение показателей за разные отчетные периоды, а 

вертикальный – определят удельный вес статей в валюте баланса. 

Целью горизонтального анализа является изучение динамики важнейших 

показателей баланса. Вертикальный анализ проводится для оценки структуры и 

ее изменения в организации. 

В таблице 2.2 представлен анализ динамики баланса ООО 

«КРИСТОСТАР» за 2020-2022 гг. 

 

Таблица 2.2 

Анализ динамики баланса ООО «КРИСТОСТАР» за 2020-2022 гг. 

 

Наименование статей 

баланса 

На 

31.12. 

2020 

На 

31.12. 

2021 

На 

31.12. 

2022 

Изменения, 

тыс. руб. 
Темп роста, % 

2021 к 

2020 

2022 к 

2021 

2021 к 

2020 

2022 к 

2021 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Актив 19281  17585  14854  -1696  -2731  91  84  

1. Внеоборотные 

активы, всего, в том 

числе: 

11752 10754 9394 -998 -1360 92 87 

1.1. Нематериальные 

активы 
37  26  14  -11  -12  70  54  

1.2. Основные средства 11715 10728 9380 -987 -1348 92 87 

2. Оборотные активы 

всего, в том числе: 
7529 6831 5460 -698 -1371 91 80 

2.1. Запасы 304  326  495  22  169  107  152  

2.2. Дебиторская 

задолженность 
1864 2212 1840 348 -372 119 83 
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Окончание таблицы 2.2 

1 2 3 4 5 6 7 8 

2.3. Денежные средства 

и денежные 

эквиваленты 

5361 4293 3125 -1068 -1168 80 73 

Итого по разделу 2 7529 6831 5460 -698 -1371 91 80 

Пассив 19281 17585 14854 -1696 -2731 91 84 

3. Капитал и резервы 

всего, в том числе: 
14504 13183 10415 -1321 -2768 91 79 

3.1. Уставный капитал 498 498 498 - - 100 100 

3.2. Переоценка 

внеоборотных активов 
7384 7384 7384 - - 100 100 

3.3. Нераспределенная 

прибыль (убыток) 
6622 5301 2485 -1321 -2816 80 47 

Итого по разделу 3 14504 13183 10367 -1321 -2768 91 79 

4. Долгосрочные 

обязательства всего, в 

том числе: 

7 54 48 47 -6 771 89 

4.1. Отложенные 

налоговые 

обязательства 

7 54 48 47 -6 771 89 

Итого по разделу 4 7 54 48 47 -6 771 89 

5. Краткосрочные 

обязательства всего, в 

том числе: 

4770 4348 4439 -422 91 91 102 

5.1. Кредиторская 

задолженность 
4770 4348 4439 -422 91 91 102 

Итого по разделу 5 4770 4348 4439 -422 91 91 102 

 

Динамика активов баланса за 2020-2022 гг. ООО «КРИСТОСТАР» 

представлена на рисунке 2.3. 

В 2021 году валюта баланса составила 17585 тыс. руб., что на 1696 тыс. 

руб. меньше, чем в 2020 году. В активе баланса главные изменения произошли 

по следующим статьям баланса: 

 основные средства снизились на 987 тыс. руб. или на 8 %; 

 запасы незначительно выросли на 22 тыс. руб. или на 7 %; 

 дебиторская задолженность увеличилась на 348 тыс. руб. или на 19 %.; 

 денежные средства снизились на 1 068 тыс. руб. или на 20 %. 

В пассиве баланса существенные изменения произошли по следующим 

статьям: 

 нераспределенная прибыль снизилась на 1321 тыс. руб. или на 20 %; 
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 кредиторская задолженность снизилась на 422 тыс. руб. или на 9 %. 

 

 
 

Рис. 2.3 – Активы баланса за 2020-2022 гг. 

 

В 2022 году также наблюдается негативная тенденция снижения валюты 

баланса, и она составила 14854 тыс. руб., что на 2731 тыс. руб. или на 16 % 

ниже 2021 года. 

По статье основные средства произошло снижение на 1348 тыс. руб. или 

на 13 %. Данные изменения связаны с повышением износа основных средств, 

при этом новые основные средства не приобретались. 

Запасы значительно увеличились на 169 тыс. руб., или на 52 % по 

сравнению с предыдущим годом запасы представлены главным образом 

материалами для ремонта основных средств и топливом для автомобилей. 

Увеличение связано с повышением затрат на бензин в связи с большим 

расходов топлива, а также повышением цен на бензин. 

Денежные средства также снизились на 1168 тыс. руб. или на 27 %, что 

говорит о снижение поступлений от сдачи в аренду помещений, дебиторская 

задолженность также упала в 2020 году на 17 %, так как снизилась сумма 

выручки. 

Таким образом, по всем статьям в активе баланса, кроме запасов, заметно 

снижение. 
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Динамика пассивов баланса за 2020-2022 гг. ООО «КРИСТОСТАР» 

представлена на рисунке 2.4. 

 

 
 

Рис. 2.4 – Пассивы баланса за 2020-2022 

 

В пассиве баланса произошли следующие изменения: уставный капитал и 

переоценка основных средств в течение всего исследуемого периода остаются 

на одном уровне.  

Уставный капитал составляет 498 тыс. руб., переоценка внеоборотных 

активов 7384 тыс. руб. 

Нераспределенная прибыль значительно снизилась в отчетном периоде на 

2816 тыс. руб. и составила 2486 тыс. руб. Уменьшение связано с тем, что 

организация получила в отчетном году наименьшую чистую прибыль за три 

последних года, это говорит о снижении эффективности экономической 

деятельности организации.  

После проведенного горизонтального анализа динамики баланса, можно 

сделать вывод, что в ООО «КРИСТОСТАР» наблюдается негативная тенденция 
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снижения валюты баланса, начиная с 2021 года. 

Далее проведем вертикальный анализ баланса ООО «КРИСТОСТАР» для 

оценки структуры бухгалтерского баланса. Результаты анализа представлены в 

таблице 2.3. 

 

Таблица 2.3 

Анализ состава и структуры баланса за 2020-2022 гг. 

 

Наименование статей 

баланса 

На 31.12.2020 На 31.12.2021 На 31.12.2022 
Изменение 

уд. веса, % 

тыс. 

руб. 

уд. 

вес, 

% 

тыс. 

руб. 

уд. 

вес, 

% 

тыс. 

руб. 

уд. 

вес, 

% 

2021 к 

2020 

2022 к 

2021 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Валюта баланса, всего 19281 100,00 17585 100,00 14854 100,00 0,00 0,00 

1. Внеоборотные активы: 11752 60,95 10754 61,15 9394 63,24 0,20 2,09 

1.1. Нематериальные 

активы 
37 0,31 26 0,24 14 0,15 -0,07 -0,09 

1.2. Основные средства 11715 99,69 10728 99,76 9380 99,85 0,07 0,09 

2. Оборотные активы: 7529 39,05 6831 38,85 5460 36,76 -0,20 -2,09 

2.1. Запасы 304  4,04  326  4,77  495  9,07  0,73  4,30  

2.2. Дебиторская 

задолженность 
1864 24,76 2212 32,38 1840 33,70 7,62 1,32 

2.3. Денежные средства 

и денежные эквиваленты 
5361 71,20 4293 62,85 3125 57,23 -8,35 -5,62 

3. Капитал и резервы: 14504 75,22 13183 74,97 10367 69,79 -0,25 -5,18 

3.1. Уставный капитал 498 3,43 498 3,78 498 4,80 0,35 1,02 

3.2. Переоценка 

внеоборотных активов 
7384, 50,91 7384 56,01 7384 71,23 5,10 15,22 

3.3. Нераспределенная 

прибыль (убыток) 
6622 45,66 5301 40,21 2485 23,97 -5,45 -16,24 

4. Долгосрочные 

обязательства: 
7 0,04 54 0,31 48 0,32 0,27 0,01 

4.1. Отложенные 

налоговые обязательства 
7 100,00 54 100,00 48 100,00 0,00 0,00 

5. Краткосрочные 

обязательства: 
4770 24,74 4348 24,73 4439 29,88 -0,01 5,15 

 

При вертикальном анализе удельный вес разделов бухгалтерского 

баланса определялся следующим образом: 

 

Удельный вес разделов = 
Итого по разделу баланса

Валюта баланса
  ∙ 100 %,           (2.1) 
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Удельный вес строк баланса определялся по формуле: 

 

Удельный вес строк = 
Строка баланса

Итого по разделу
  ∙ 100 %,             (2.2) 

 

Удельный вес активов баланса за 2020-2022 гг. ООО «КРИСТОСТАР» 

представлена на рисунке 2.5. 

 

 

 

Рис. 2.5 – Удельный вес активов баланса за 2020-2022 гг. 

 

За весь исследуемый период наибольший удельный вес в активе баланса 

составляет раздел внеоборотные активы: в 2022 году удельный вес составил 

63,24 %, что на 2,09 % выше, чем в 2021 году. Внеоборотные активы в 2022 

году представлены основными средствами (63,15 %) и нематериальными 

активами (0,09 %). В 2021 и в 2020 годах структура 1 раздела баланса 

оставалась практически неизменной. Оборотные активы в 2022 году составили 

36,76 % от валюты баланса, в 2021 году – 38,85 % и в 2020 – 39,05 %. Таким 

образом, можно сделать вывод, что организация становится менее мобильной, 

так как ежегодно уменьшается доля оборотных активов в валюте баланса. 
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В 2022 году в структуре оборотных активов произошли следующие 

изменения: доля запасов выросла с 1,85 % до 3,33 % от общей валюты баланса, 

однако, запасы все еще имеют самую низкую долю в оборотных активах, это 

связано с тем, что при специфике организации она практически не имеет на 

балансе товаров, готовой продукции, незавершенного производства. 

Дебиторская задолженность незначительно снизилась в отчетном периоде 

на 0,19 %. Снижение дебиторской задолженности является положительным 

моментом в деятельности организации, так как покупателю, и заказчики стали 

расплачиваться в более короткие сроки, и доля дебиторской задолженности к 

концу года снизилась. Самой емкой статьей оборотных активов остаются 

денежные средства: в 2022 году удельный вес составил 21,04 %, что на 2,37 % 

ниже значения 2021 года (24,41 %), в 2021 году удельный вес денежных средств 

снизился на 3,39 % по сравнению с 2020 годом. Снижение денежных средств 

является положительным фактором, так как означает то, что организация стала 

вкладывать больше денежных средств на развитие экономической 

деятельности. Удельный вес пассивов баланса за 2020-2022 гг. ООО 

«КРИСТОСТАР» представлена на рисунке 2.6. 

 

 

 

Рис. 2.6 – Удельный вес пассивов баланса за 2020-2022 гг. 
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В пассиве баланса за весь исследуемый период наибольший удельный вес 

составляет собственный капитал организации: в 2022 году его доля составила 

69,79 %, в 2021 – 74,97 %, в 2020 – 75,22 %.  

Из которых в 2022 году собственный капитал представлен статьями: 

уставный капитал (доля 3,35 %, переоценка внеоборотных активов – 49,71 и 

нераспределенная прибыль – 16,73 %). Изменения в структуре собственного 

капитала произошли из-за снижения нераспределенной прибыли в отчетном 

году. 

Высокая доля собственного капитала в пассиве баланса говорит о 

высоком уровне финансовой устойчивости организации. 

Заемные средства организации представлены в отчетном периоде только 

строкой Кредиторская задолженность – удельный вес составил 29,88 %, в 2021 

году 24,73 %, в 2020 году 24,74 %. 

Долгосрочные обязательств организации за весь исследуемый период 

представлены отложенными налоговыми активами: в 2022 году их доля 

составила 0,32 %, в 2021 году их доля составила 0,31 % от валюты баланса, в 

2020 году 0,04 %. 

Следующим этапом анализа финансовой отчетности является проведение 

анализа ликвидности баланса. 

Ликвидность баланса – это степень покрытия обязательств предприятия 

активами, срок превращения которых в денежные средства соответствует сроку 

погашения обязательств. От степени ликвидности баланса зависит 

платежеспособность предприятия.  

Основной признак ликвидности – формальное превышение стоимости 

оборотных активов над краткосрочными пассивами. И чем больше это 

превышение, тем более благоприятное финансовое состояние имеет 

предприятие с позиции ликвидности. 

Для проведения анализа ликвидности необходимо сначала объединить 

строки баланса в группы в зависимости от степени ликвидности для активов и 

срочности погашения обязательств для пассивов. 
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Таблица 2.4 

Группировка активов и пассивов 

 

Группа 
Сумма на 

31.12.2020 

Сумма на 

31.12.2021 

Сумма на 

31.12.2022 

А1 - абсолютно ликвидные активы 5361 4293 3125 

А2 - быстро реализуемые активы 1864 2212 1840 

А3 - медленно реализуемые активы 304 326 495 

А4 - постоянные активы 11752 10754 9394 

П1 - неотложные обязательства 4770 4348 4439 

П2 - крактосрочные обязательства 0 0 0 

П3 - долгосрочные обязательства 7 54 48 

П4 - собственные средства 14504 13183 10367 

 

А1 – наиболее ликвидные активы: краткосрочные финансовые вложения 

и денежные средства; 

А2 – дебиторская задолженность; 

А3 – относятся Запасы, НДС по приобретенным ценностям и прочие 

оборотные активы; 

А4 – внеоборотные активы организации 

П1 – представляет собой наиболее срочные обязательства- кредиторскую 

задолженность; 

П2 – краткосрочные кредиты и займы, оценочные обязательства; 

П3 – долгосрочные обязательства; 

П4 – собственный капитал организации. 

Ниже представлено уравнение, характеризующее ликвидность баланса 

организации. При соблюдении четырех неравенств баланс является абсолютно 

ликвидным. 

1) А1 ≥ П1; 

2) А2 ≥ П2; 

3) А3 ≥ П3; 

4) А4 ≤ П4. 

Далее проведем группировку показателей баланса ООО «КРИСТОСТАР» 

и проанализируем ликвидность баланса. Результат анализа представлен в 
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таблице 2.5. 

 

Таблица 2.5 

Анализ ликвидности баланса 

 

Актив 

Анализируемый 

период Пассив 

Анализируемый 

период 

Выполняется 

неравенство 

2020 2021 2022 2020 2021 2022 2020 2021 2022 

А1 5361 4293 3125 П1 4770 4 48 4439 да нет нет 

А2 1864 2212 1840 П2 - - - да да да 

А3 304 326 495 П3 7 54 48 да да да 

А4 11752 10754 9394 П4 14504 13183 10367 да да да 

Баланс 19281 17585 14854 Баланс 19281 17585 14854 - - - 

 

Проведя анализ ликвидности баланса, можно прийти к выводу, что в 2020 

году баланс был абсолютно ликвидным, то есть организация могла погасить все 

обязательства в установленный по ним срок. 

Начиная с 2021 года не выполняется первое условие ликвидности 

баланса, так как организация не может погасить текущие обязательства при 

помощи наиболее ликвидных активов – денежных средств и краткосрочных 

финансовых вложений. В 2021 году наблюдается снижение суммы денежных 

средств, при этом кредиторская задолженность превышает суммы денежных 

средств, это говорит о том, что организация потеряла часть дебиторов, либо 

увеличились сроки погашения дебиторской задолженности. 

Второе условие ликвидности соблюдается за весь исследуемый период, 

так как организация не привлекала краткосрочные заемные средства и означает, 

что организация способна погасить краткосрочные пассивы быстро 

реализуемыми активами за счет краткосрочной дебиторской задолженности. 

Третье условие выполняется за 2020-2022 гг. и означает, что организация 

способна погасить долгосрочные обязательства медленно реализуемыми 

активами – запасами, НДС по приобретенным ценностям. 

Четвертое условие также выполняется за три года, соответственно 

организация финансово устойчиво и имеет высокую долю собственного 
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оборотного капитала. 

Далее для более детальной оценки ликвидности организации проведем 

расчет и анализ коэффициентов платежеспособности и ликвидности за 2021 и 

2022 гг. 

Расчет коэффициентов ликвидности и платежеспособности ООО 

«КРИСТОСТАР» представлен в таблице 2.6. 

 

Таблица 2.6 

Анализ коэффициентов ликвидности и платежеспособности  

ООО «КРИСТОСТАР» 

 

Наименование 

показателя 

Нормальное 

значение 

2020 

год 

2021 

год 

2022 

год 

Изменение 

2021 к 2020 

Изменение 

2022 к 2021 

Общий показатель 

платежеспособности 
≥ 2 4,03 3,99 3,31 -0,04 -0,68 

Коэффициент 

абсолютной 

ликвидности 

≥0,2÷0,3 1,12 0,99 0,7 -0,13 -0,28 

Коэффициент 

промежуточной 

«критической 

ликвидности» 

0,8÷1.1; 

желательно ≈1 
1,51 1,5 1,12 -0,01 -0,38 

Коэффициент текущей 

ликвидности 

Необходимое 

значение 1,5; 

оптимальное 

≈2÷3,5 

1,58 1,57 1,23 -0,01 -0,34 

Коэффициент 

маневренности 

функционирующего 

капитала 

Уменьшение 

показателя в 

динамике – 

положительный 

факт 

0,19 0,18 0,09 -0,01 -0,09 

Доля оборотных 

средств в активах 
≥0,5 38 0,39 0,37 0,01 -0,02- 

Коэффициент 

обеспеченности 

собственными 

средствами 

≥0,1 (чем 

больше, тем 

лучше) 

0,37 0,36 0,18 -0,01 -0,18 

 

На основе проведенного анализа можно сделать вывод, что в 2022 году 

снизился общий показатель платежеспособности, но все равно укладывается в 

нормативное значение, это произошло, главным образом, из-за снижения 
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суммы денежных средств организации и дебиторской задолженности на 

31.12.2022. Снижение данного показателя означает снижение ликвидных 

активов организации, соответственно в отчетном году организация сможет 

погасить все свои обязательства только оборотными активами, что является 

позитивным экономическим фактором. 

Коэффициенты общей и срочной ликвидности в 2021 и 2022 году 

соответствуют нормативным значениям, однако в 2022 году наблюдается 

снижение данных показателей на 0,28 и на 0,38 соответственно. 

Коэффициент текущей ликвидности в 2022 году составил 1,23, что ниже 

нормативного значения 1,5.  

Доля оборотных активов в валюте баланса незначительно снизилась на 

0,02. Организация по-прежнему имеет немобильную структуру, так большая 

часть актива представлена внеоборотными активами, а доля оборотных активов 

снижается, эта тенденция говорит о снижении оборачиваемости деятельности. 

Коэффициент обеспеченности собственными средствами снизился 

практически в 2 раза с 0,36 до 0,19 при нормативном значение более 0,1. 

Коэффициент показывает какая часть оборотных средств финансируется за счет 

собственного капитала. В 2022 году данный коэффициент снизился из-за 

резкого снижения нераспределенной прибыли. 

Таким образом, можно сделать вывод о том, что организация является 

платежеспособной и способна рассчитаться со всеми обязательствами. 

Для более полной оценки финансового состояния ООО «КРИСТОСТАР» 

проведем анализ финансовой устойчивости, который показывает, насколько 

финансовое положение организации стабильно и в каком объеме обеспечено 

собственными средствами. 

Расчет коэффициентов финансовой устойчивости ООО «КРИСТОСТАР» 

представлен в таблице 2.7. 

Коэффициент автономии в 2022 году снизился на 0,05, но при этом все 

еще находится в нормативном значение и составляет 0,70, данный коэффициент 

показывает какую долю в источниках образования имущества составляет 
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собственный капитал, при значении свыше 60 % организация считается 

финансово независимой. 

 

Таблица 2.7 

Расчет коэффициентов финансовой устойчивости ООО «Кристостар» 

 

Показатель 
2020 

год 

2021 

год 

2022 

год 

Отклонение 

2020-2021 

Отклонение 

2021-2022 

Коэффициент автономии 

(финансовой независимости) 
0,75 0,75 0,7 0 -0,05 

Коэффициент финансовой 

устойчивости 
0,25 0,25 0,3 0 0,05 

Коэффициент соотношения 

заемных и собственных средств 

(финансовой зависимости) 

0,33 0,33 0,43 0 0,1 

Коэффициент обеспеченности 

собственными средствами 

оборотных активов 

1,93 1,93 1,9 0 -0,03 

Коэффициент маневренности 

собственного капитала 
0,19 0,18 0,09 -0,01 -0,09 

Коэффициент соотношения 

мобильных и иммобилизованных 

средств 

0,64 0,64 0,58 0 -0,05 

Коэффициент имущества 

производственного назначения  
0,63 0,63 0,67 0 0,04 

Коэффициент прогноза банкротства 0,14 0,14 0,07 0 -0,07 

Коэффициент финансирования 3,04 2,99 2,31 -0,05 -0,68 

Коэффициент инвестирования 1,23 1,23 1,1 0 -0,12 

 

Коэффициенты финансовой устойчивости и соотношения заемных и 

собственных средств в отчетном году выросли на 0,05 и на 0,10 соответственно. 

Увеличение коэффициентов связано с небольшим увеличением кредиторской 

задолженности в 2022 году. 

Одним из негативных моментов является снижение коэффициента 

прогноза банкротства почти вдвое с 0,14 до 0,07. Нормативное значение 

коэффициента должно превышать 0. Коэффициент показывает способна ли 

организация расплатиться по краткосрочным обязательствам при реализации 

запасов, имеющихся на балансе. 

Коэффициент финансирования в 2021 и в 2022 годах находится на 
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высоком уровне. В 2022 году произошло снижение коэффициента с 2,99 до 

2,31. Значение коэффициента означает, что на 1 рубль заемных средств 

приходится 2,31 рубля собственных средств. 

Коэффициент инвестирования показывает какая доля внеоборотных 

активов финансируется за счет собственных средств. В 2021 году данный 

показатель составил 1,23, в 2022 году снизился на 0,12 и составил 1,10. 

Таким образом, подведя итог, можно прийти к выводу, что ООО 

«КРИСТОСТАР» является финансово устойчивой и независимой организацией, 

так как большая часть источников формирования имущества представляет 

собой собственный капитал, однако, в 2022 году наблюдается незначительное 

снижение части коэффициентов, поэтому руководству необходимо обратить на 

это внимание, чтобы не допустить снижения в следующем отчетном периоде. 

Завершающим этапом анализа бухгалтерского баланса будет являться 

анализ деловой активности и ее динамики за 2 года (таблица 2.8). 

Анализ деловой активности заключается в использовании уровней 

динамики различных коэффициентов оборачиваемости. 

Финансовое положение организации зависит от того, насколько быстро 

средства, вложенные в активы, могут превратиться в реальные деньги. 

Оборачиваемость может оцениваться скоростью оборота – количеством 

оборотов, которое делают за отчетный период капитал или его отдельные 

составляющие и периодами оборота – сроками, за которые вложенные 

денежные средства возвращаются в организацию. 

Для анализа коэффициентов оборачиваемости необходимо сначала 

рассчитать такие показатели, как среднегодовая стоимость активов, 

среднегодовая стоимость оборотных активов, среднегодовая стоимость 

собственного капитала, среднегодовая стоимость дебиторской и кредиторской 

задолженностей. Анализ динамики деловой активности ООО «КРИСТОСТАР» 

представлен в таблице 2.8. 

В отчетном 2022 году наблюдается увеличение коэффициента общей 

оборачиваемости на 12 % и составляет 2,76 оборота. 
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Таблица 2.8 

Анализ динамики деловой активности за 2020-2022 гг. 

 

Показатели 

Период Абсолют-

ное 

отклоне-

ние  

2021-2020 

Темп 

роста 

2022-

2021, 

% 

Абсолют-

ное 

отклоне-

ние 

2022-2021 

Темп 

роста 

2022-

2021, 

% 

2020 

год 

2021 

год 

2022 

год 

Коэффициент общей 

оборачиваемости, 

обороты 

2,30 2,46 2,76 0,16 107 0,29 112 

Коэффициент 

оборачиваемости 

оборотных активов, 

обороты 

5,88 6,33 7,27 0,45 108 0,95 115 

Коэффициент 

оборачиваемости 

капитала, обороты 

3,05 3,28 3,80 0,23 108 0,52 116 

Продолжительность 

оборота капитала, дни 
119,51 111,23 96,13 -8,28 0,93 -15,10 86 

Продолжительность 

оборота оборотных 

активов, дни 

62,04 57,69 50,17 -4,35 93 -7,52 87 

Коэффициент 

оборачиваемости 

дебиторской 

задолженности, обороты 

23,72 22,29 22,07 -1,43 94 -0,22 99 

Срок погашения 

дебиторской 

задолженности, дни 

15,36 16,37 16,54 1,01 107 0,16 101 

Коэффициент 

оборачиваемости 

кредиторской 

задолженности, обороты 

9,29 9,96 10,18 0,67 107 0,21 102 

Срок погашения 

кредиторской 

задолженности, дни 

39,30 36,63 35,87 -2,67 93 -0,76 98 

 

Коэффициенты оборачиваемости капитала и оборотных активов также 

выросли на 15 % и 16 % соответственно. Данное увеличение связано со 

снижением собственного капитала и оборотных средств в отчетном периоде. 

Продолжительность оборота капитала снизилась со 111 до 96 дней, что 

является показателем более эффективного использования капитала в 

деятельности организации в отчетном периоде. 
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Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности в отчетном 

периоде незначительно снизился – на 1 %, коэффициент оборачиваемости 

кредиторской задолженности повысился на 2 %, в целом, темп роста 

кредиторской задолженности практически равен темпу роста дебиторской 

задолженности, поэтому можно говорить о том, что организация финансово 

устойчива. 

Срок погашения дебиторской задолженности остался практически на том 

же уровне и составил 16,5 дней, это означает, что арендаторы, в среднем, 

расплачиваются по своим обязательствам в течение 16 дней. 

Срок погашения кредиторской задолженности также снизился на 2 % и 

составил 35,87. Снижение срока погашения кредиторской задолженности 

положительно сказывается на деятельности организации и означает, что 

организация стала быстрее расплачиваться по своим обязательствам перед 

кредиторами. 

В целом, проанализировав деловую активность ООО «КРИСТОСТАР», 

можно сделать вывод, что по всем коэффициентам в 2022 году наблюдается 

прирост, также продолжительность оборота основных показателей в отчетном 

году снизилась. Это говорит о более эффективном распределении ресурсов в 

организации. 

В заключение проведем анализ финансовых результатов ООО 

«КРИСТОСТАР» для того, чтобы оценить эффективность учета доходов и 

расходов, выявить негативные и положительные факторы в деятельности 

организации и оценить текущее состояние организации. 

 

2.3 Анализ финансовых результатов  

 

Первым этапом анализа будет проведение горизонтального анализа 

отчета о финансовых результатах. Это позволит более полно оценить динамику 

финансовых результатов за период 2020-2022 гг. и в дальнейшем выделить 

положительные и негативные моменты в экономической деятельности 
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организации. 

В таблице 2.9 представлен горизонтальный анализ отчета о финансовых 

результатах ООО «КРИСТОСТАР». 

 

Таблица 2.9 

Горизонтальный анализ отчета о финансовых результатах 

 

Показатель 

На 

31.12.2020 

(тыс. руб.) 

На 

31.12.2021 

(тыс. руб.) 

На 

31.12.2022 

(тыс. руб.) 

Абсолютное 

отклонение 
Темп роста, % 

2021-

2020 

2022-

2021 

2021 к 

2020 

2022 к 

2021 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Выручка 44296 45428 44711 1132 -717 103 98 

Себестоимость 41795 43443 43124 1648 -319 104 99 

Валовая прибыль 

(убыток) 
2501 1985 1587 -516 -398 79 80 

Коммерческие 

расходы 
- - - - - 0 0 

Управленческие 

расходы 
- - - - - 0 0 

Прибыль (убыток) 

от продаж 
2501 1985 1587 -516 -398 79 80 

Доходы от участия 

в других 

организациях 

- - - - - 0 0 

Проценты к 

получению 
- - - - - 0 0 

Проценты к уплате - - - - - 0 0 

Прочие доходы 1098 92 123 -1006 31 8 134 

Прочие расходы 638 844 839 -206 5 132 99 

Прибыль (убыток) 

до налогообложе-

ния 

2961 1233 871 -1728 -362 42 71 

Текущий налог на 

прибыль 
592 247 174 -345 -73 42 70 

Изменение ОНО 7 - - 7 - 0 0 

Чистая прибыль 

(убыток) 
2369 986 697 -1383 -289 42 71 

 

Наибольшая выручка наблюдается в 2021 году 45428 тыс. руб., что на 

1132 тыс. руб. больше 2020 года, в 2021 году выручка снизилась на 717 тыс. 

руб. и составила 44711 тыс. руб. Снижение выручки обусловлено тем, что в 

2022 году со второй половины года несколько наиболее крупных арендаторов 
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стали использовать меньшую площадь, соответственно, с ними было заключено 

доп. соглашение и уменьшена сумма арендных платежей. 

Однако с 2021 года также наблюдается рост себестоимости: в 2021 году 

себестоимость выросла 4 %, что превышает тем роста выручки на 1 %, в 2022 

году себестоимость осталась примерно на том же уровне, но темп снижения 

себестоимости меньше темпа снижения выручки, что является негативным 

фактором в деятельности организации.  

В себестоимости наиболее существенными статьями затрат является 

заработная плата, расходы на содержание зданий и сооружений, куда входят: 

затраты на электроэнергию, которые несмотря на снижение эксплуатируемой 

площади выросли из-за повышения тарифных ставок; расходы на охрану и 

уборку помещений; водоснабжение складских помещений. Также 

незначительно выросли расходы на текущий ремонт в связи с повышением 

износа основных средств. 

Коммерческие и управленческие расходы за весь исследуемый период 

отсутствуют, поэтому прибыль от продаж равна валовой прибыли и составила в 

2020 году – 2501 тыс. руб., в 2021 – 1985 тыс. руб. и в 2022 – 1587 тыс. руб. 

Наблюдается плавная тенденция снижения прибыли от продаж. 

В 2020 году прочие доходы превышают прочие расходы и составляют 

1098 тыс. руб., а прочие расходы 638 тыс. руб. Начиная с 2021 года в ООО 

«КРИСТОСТАР» наблюдается резкое падение прочих доходов: в 2021 году 

прочие доходы снизились на 92 %, при этом прочие расходы увеличились на  

32 %. В 2022 году прочие доходы незначительно выросли на 31 тыс. руб., а 

прочие расходы снизились на 5 тыс. руб. и составили 839 тыс. руб. 

Превышение прочих расходов над прочими доходами является еще одним 

негативным факторов в экономической деятельности организации. 

Чистая прибыль организации в 2021 году снизилась на 58 % или на 1383 

тыс. руб., а в 2022 году снизилась еще на 29 % и составила 697 тыс. руб. 

Для выявления факторов, которые отрицательно повлияли на финансовый 

результат ООО «КРИСТОСТАР» необходимо провести факторный анализ 
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чистой прибыли. 

Факторный анализ чистой прибыли будет проведен согласно методики     

А. В. Голиковой и Мельник Ю. С. 

Поскольку основным видом деятельности ООО «КРИСТОСТАР»является 

сдача нежилого имущества в аренду, то в качестве объема продаж будет 

использована площадь сдаваемых в аренду помещений. 

В 2021 году общая площадь помещений составила 12000 кв. м., а в 2022 

году снизилась до 11700 кв. м. 

В 2021 году цена одного кв. м. составила 3,786 тыс. руб., а в 2022 – 3,821 

тыс. руб. 

Первым этапом факторного анализа является факторный анализ прибыли 

от продаж. 

В таблице 2.10 представлен расчет и результаты анализа прибыли от 

продаж. 

 

Таблица 2.10 

Факторный анализ прибыли от продаж ООО «Кристостар» за 2022 год 

 

Фактор Расчет (тыс. руб.) 

Оценка 

влияния 

фактора на 

прибыль от 

продаж 

Общее изменение прибыли от 

продаж 
1587 – 1985 = -398 - 

Изменение объема продаж 3,785666 * (11700 - 12000) = -1135,8 -1135,8 

Изменение цены за 1 кв.м. 11700 * (3,82145 - 3,786) = 418,5 418,5 

Изменение себестоимости 43124 - 43443 =- 319 -319 

Совокупное влияние факторов на 

прибыль от продаж 
-1135,8  + 418,7 - (-319) = -398 -398 

 

Как видно из факторного анализа прибыли от продаж наиболее 

существенным фактором, повлиявшим на уменьшение прибыли от продаж в 

отчетном периоде, является снижение количества площади, сдаваемой в аренду 

на 300 кв. м., благодаря данному факторы прибыль снизилась на 1135,8 тыс. 
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руб. Снижение площади, сдаваемой в аренду снизилось из-за того, что 

несколько основных заказчиков уменьшили объемы своей деятельности и стали 

снимать меньшие арендные площади. 

Увеличение цены за 1 кв. м. увеличило прибыль от продаж на 418,5, а 

снижение себестоимости на 319 тыс. руб. 

Общее влияние факторов составило – -398 тыс. руб. 

Вторым этапом факторного анализа будет проведение факторного 

анализа прибыли до налогообложения. Данный анализ позволит определить 

влияние доходов и расходов от прочих видов деятельности на формирование 

конечного финансового результата. 

Факторный анализ прибыли до налогообложения представлен в таблице 

2.11. 

 

Таблица 2.11 

Факторный анализ прибыли до налогообложения ООО «Кристостар»  

за 2022 год 

 

Фактор 
Сумма,  

тыс. руб.  

Удельный 

вес % 

Изменение прибыли до налогообложения -362 100 

Изменение объема продаж -1136 314 

Изменение себестоимости -319 88 

Изменение цены за 1 кв. м. 419 -116 

Итого: влияние факторов изменения прибыли от продаж -398 110 

Изменение прочих доходов 31 -9 

Изменение прочих расходов 5 -1,38 

Итого влияние факторов изменения прочих доходов и 

расходов 
36 -10 

Всего влияние факторов на изменение прибыли до 

налогообложения 
-362 100 

 

Таким образом, можно сформулировать вывод о том, что наибольшее 

влияние на уменьшение прибыли до налогообложения оказало снижение 

прибыли от продаж. 

Изменение прочих доходов и расходов не оказали существенного 
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влияния. Общее влияние изменения прочих доходов составило 35 тыс. руб.  

Благодаря факторам, влияющих на изменение прибыли от продаж 

прибыль до налогообложения снизилась на 398 тыс. руб., а из-за изменения 

прочих доходов и расходов выросла на 36 тыс. руб. Общее влияние факторов 

составило 362 тыс. руб. 

Подведя итог, можно сказать, что в отчетном периоде финансовый 

результат организации изменился в большей степени из-за снижения выручки и 

уменьшения прибыли от продаж. Прочие доходы и расходы оказали 

незначительное влияние, однако заметна тенденция к снижению прочих 

доходов и увеличение прочих расходов. В 2020 году прочие доходы превышали 

прочие расходы, а начиная с 2021 началось резкое падение прочих доходов. 

Для формулирования рекомендаций необходимо будет выяснить причины 

данной тенденции и по возможности свести ее к минимуму. 

Завершающим этапом факторного анализа является непосредственно 

факторный анализ чистой прибыли. 

Результаты анализа представлены в таблице 2.12. 

 

Таблица 2.12 

Факторный анализ чистой прибыли ООО «Кристостар» за 2022 год 

 

Фактор Сумма, тыс. руб. Удельный вес % 

Изменение чистой прибыли -289 100 

Изменение прибыли до налогообложения -362 -25 

Изменение налога на прибыль 73 +25 

Всего влияние на изменение чистой прибыли -289 100 

 

Подведя итого факторного анализа чистой прибыли можно сделать 

вывод, что на снижение чистой прибыли повлияли снижение прибыли до 

налогообложения и увеличение расходов по уплате налога прибыль. 

В структуре изменения прибыли до налогообложения наибольший 

удельный вес составляет снижение объема продаж, незначительное снижение 

себестоимости и рост цены за 1 кв. м. площади, сдаваемой в аренду. 
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Таким образом, руководству ООО «КРИСТОСТАР» необходимо 

улучшать финансовый результат от основного вида деятельности, также 

стремиться повысить прочие доходы и минимизировать прочие расходы. 

В завершении анализа финансовых результатов ООО «КРИСТОСТАР» 

рассчитаем различные показатели рентабельности и проанализируем их 

динамику за 2020-2022 гг. 

Рентабельность является одним из важнейших показателей 

эффективности функционирования любой коммерческой организации и 

показывает доходность организации. 

В таблице 2.13 представлены результаты анализа рентабельности ООО 

«КРИСТОСТАР». 

 

Таблица 2.13 

Анализ показателей рентабельности ООО «Кристостар» за 2020-2022 гг. 

 

Показатель 
2020 

год 

2021 

год 

2022 

год 

Изменение 

2020-2021 

Изменение 

2021-2022 

Выручка, тыс. руб. 44296 45428 44711 -1132 -717 

Прибыль от продаж, тыс. руб. 2501 1985 1587 -516 -398 

Чистая прибыль, тыс. руб. 2275 1137 840 -1138 -297 

Валюта баланса, тыс. руб. 19281 17585 14854 -1696 -2731 

Собственный капитал, тыс. руб. 14504 13844 11775 -660 -2069 

Средняя стоимость оборотных 

активов 
7529 7180 6146 -349 -1034 

Рентабельность прибыли от 

продаж, % 
5,65 4,37 3,55 -1,28 -0,82 

Рентабельность чистой прибыли, % 5,14 2,5 1,88 -2,64 -0,62 

Рентабельность капитала, % 15,69 8,21 7,13 -7,48 -2,07 

Экономическая рентабельность, % 11,78 6,17 5,18 -5,61 -1,08 

Рентабельность общей 

деятельности, % 
6 4,57 3,68 -1,43 -0,89 

Рентабельность оборотных 

активов, % 
30,2 27,6 13,67 -2,6 -13,93 

 

В 2022 году наблюдается снижение всех основных показателей 

рентабельности: 

1) рентабельность прибыли от продаж (Прибыль от продаж / Выручка) в 
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отчетном году составила 3,55 %, что на 0,82 % ниже 2021 года. Снижение 

показателя означает, что в отчетном периоде с 1 рубля выручки организация 

стала получать на 82 копейки, меньше прибыли от продаж; 

2) рентабельность чистой прибыли (Чистая прибыль / Выручка) также 

снизилась и составила в 2022 году 1,25 % по сравнению с 2,08 % в 2021 году. 

Рентабельность чистой прибыли показывает сколько чистой прибыли 

организация имеет с одного рубля выручки. Соответственно, в отчетном году 

организация получала 125 копеек с одного рубля выручки; 

3) рентабельность капитала (Чистая прибыль / Средняя величина 

собственного капитала) снизилась на 2,07 % и составила 4,74 %. Данный 

показатель является одним из наиболее значимых показателей рентабельности 

и показывает насколько эффективно используется собственный капитал в 

деятельности организации. В 2022 году с рубля вложенного собственного 

капитала организация получила 4,74 рубля чистой прибыли, а в 2021 – 6,81 

рубля. Нормативным значением для российского бизнеса является 5 % и выше. 

Таким образом, в 2022 году рентабельность капитала чуть ниже нормативного 

значения; 

4) экономическая рентабельность (Чистая прибыль / Средняя стоимость 

активов) показывает сколько рублей чистой прибыли организация получается с 

одного рубля используемых в своей деятельности активов. В 2022 году 

показатель составил 3,44 %, то есть с рубля активов организация получила 3,44 

рубля чистой прибыли, в 2021 году показатель был выше и составил 5,12 %; 

5) рентабельность общей деятельности (Прибыль от продаж / Совокупные 

расходы на реализацию) показывает сколько прибыли организация получает с 

каждого рубля совокупных затрат, связанных с реализацией товаров, работ или 

услуг по основному виду деятельности. В 2022 году показатель составил                  

3,68 %, что означает, что организация имеет 3,68 рубля прибыли с рубля 

понесенных затрат, в 2021 году организация получала 4,57 рубля с одного 

рубля затрат. 

Подведя итоги анализа рентабельности ООО «КРИСТОСТАР» можно 
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сделать вывод, что организация ухудшила свои показатели финансовых 

результатов в отчетном 2022 году и стала менее рентабельной, так как все 

показатели снизились по сравнению с 2021 годом. 

Таким образом, проведя углубленный анализ финансового состояния и 

финансовых результатов ООО «КРИСТОСТАР» за 2020-2022 гг., была 

выявлена тенденция в ухудшении эффективности деятельности организации: 

валюта баланса ежегодно снижается, показатели ликвидности, 

платежеспособности и финансовой устойчивости также падают. Из 

положительных моментов можно выделить улучшение показателей деловой 

активности: повысилась оборачиваемость, активов, дебиторской и 

кредиторской задолженностей, соответственно, снизились сроки погашения 

дебиторской и кредиторской задолженности. 

В 2022 наблюдается снижение выручки более быстрыми темпами, чем 

снижение себестоимости, также наблюдается уменьшение прочих доходов и 

увеличение прочих расходов. В связи с этим сумма чистой прибыли ежегодно 

падает высокими темпами. В ходе анализа было выявлено, что падение 

выручки связано со снижением площади, сдаваемой в аренду из-за того, что 

основные арендаторами стали использовать меньшую площадь, а часть 

небольших арендаторов вовсе прекратили сотрудничество. 

Далее необходимо проанализировать организацию бухгалтерского учета 

финансовых результатов, при выявлении недостатков предложить 

рекомендации по совершенствованию учета в организации. 

Также, исходя из результатов проведенного анализа финансового 

положения и финансовых результатов необходимо разработать рекомендации, 

которые поспособствуют улучшению финансового положения ООО 

«КРИСТОСТАР».



3 РАЗРАБОТКА РЕКОМЕНДАЦИЙ ПО УЛУЧШЕНИЮ 

ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ООО «КРИСТОСТАР» 

 

3.1 Характеристика бухгалтерского учета финансовых результатов  

 

ООО «КРИСТОСТАР» находиться на упрощенной системе 

налогообложения, и не платит НДС. 

Налог на прибыль уплачивает в размере 20 %. 

Учет финансовой деятельности в ООО «КРИСТОСТАР» ведется 

бухгалтерским отделом, возглавляемым главным бухгалтером. 

Согласно, учетной политики предприятия ООО «КРИСТОСТАР», 

выручка от сдачи в аренду складских помещений учитывается на кредите счете 

90.1.1 а затраты связанные с обслуживанием этих складов по дебету счета 

90.2.1. Также ООО «КРИСТОСТАР» имеет дополнительный вид деятельности, 

торговля оптовая прочей офисной техникой и оборудованием продажа техники 

учитывается по кредиту сч. 90.1.2, а себестоимость по дебету 90.2.2. 

В таблице 3.1 представлены бухгалтерские записи по учету выручки и 

себестоимости ООО «КРИСТОСТАР». 

 

Таблица 3.1 

Бухгалтерские записи по учету выручки и себестоимости ООО «Кристостар» 

 

Содержание операции Документ Дебет Кредит 

Отражена выручка от сдачи в аренду 

склада 
Договор аренды 62.1.1 90.1.1 

Поступили на расчетный счет денежные 

средства от заказчика по оплате аренды 
Выписка банка 51 62.1.1. 

Учет себестоимости по обслуживанию 

складов 
Бухгалтерская справка 90.2.1 20.1 

Продажа товара из магазина 
Кассовый чек / договор 

купли продажи 

51 

(62.1.2) 
90.1.2 

Списана стоимость проданных товаров Бухгалтерская справка 90.2 41 

Закрытие счета 90 (сальдо по счету) Бухгалтерская справка 90.9 (99) 90.9 (99) 

 

Ежемесячно счет 90 закрывается на счет 99 для этого формируется сальдо 
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по 90 счету, суммируются все расходы по дебету счета 90 (Д 90.1+Д 90.2) и 

суммируются все доходы по кредиту счета 90 (К 90.1+К 90.2) и сальдо по 

разности этих счетов учитывается на счете 90.9. 

В случае положительного финансового результата делается проводка                 

Д 90.09 / К 99.1, а в случае полученного убытка делается проводка Д 99.1 /              

К 90.09. 

На счете 20 ежемесячно формируются затраты по обслуживанию 

складских помещений, а именно учитывается электроэнергия, отопления, 

заработная плата сотрудников ООО «КРИСТОСТАР».  

Коммерческие и управленческие затраты в организации не формируются. 

Резервы не создаются.  

ООО «КРИСТОСТАР» помимо основного вида деятельности 

дополнительно оказывает услуги по монтажу и обслуживанию продаваемой 

офисной техники, а также оказывает гарантийного обслуживания. 

В связи с тем, что штатной численностью ООО «КРИСТОСТАР» не 

предусмотрено сотрудников для монтажа и обслуживания оборудования, 

генеральным директором было принято решения о заключении 

дополнительного договора с третьей фирмой по оказанию этих услуг с 

определенной дополнительной наценкой в пользу организации. 

По кредиту 91 счета в течение месяца отражают доход от прочих 

источников, а по дебету – прочие расходы.  

В конце месяца обороты по дебету и кредиту сопоставляют, из большего 

вычитают меньший и получают результат. Если сальдо оказалось кредитовым, 

доходы превысили расходы, и у организации сформировалась прибыль по 

прочей деятельности. Если наоборот – убыток.  

И так по счету 91-1 «Прочие доходы» отражаться различные прочие 

доходы организации, а по счету 91-2 «Прочие расходы» отражаться различные 

прочие расходы. 

В таблице 3.2 представлены бухгалтерские записи по учету прочих 

доходов и прочих расходов ООО «КРИСТОСТАР». 
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Таблица 3.2 

Бухгалтерские записи по учету прочих доходов и прочих расходов  

ООО «Кристостар» 

 

Содержание операции Документ Дебет Кредит 

Получен доход по договору за монтаж 

оборудования, по договору оказания услуг   

Договор на оказания 

услуг 
62.1.4 91.1.1 

Отражен расход перед подрядчиком за 

монтаж оборудования   

Договор на монтаж 

оборудования 
91.2.1 60.1.1 

Оплачено подрядчику за оказанные услуги 

по монтажу оборудования   

Договор, акт принятых 

работ 
60.2 51 

Отражена претензия от заказчика за 

обслуживания оборудования    
Решение суда 91.2.2 60.1.2 

Отражена неустойка по договору поставки 

оборудования  
Договор 91.2.3 60.1.3 

Отражен прочий доход/расход Бухгалтерская справка 91 (99) 99 (91) 

 

В конце каждого года проводят реформацию баланса – внутренними 

проводками закрывают все субсчета к счетам 90, 91 и 99. После этого сальдо 

остается только на субсчете 99.01. Это и есть финансовый результат отчетного 

года, его списывают на счет 84. Бухгалтерские программы делают это при 

закрытии декабря. В случае полученной чистой прибыли в ООО 

«КРИСТОСТАР», делаются проводка Д 99.01 / К 84.1, а в случае полученного 

убытка делается проводка Д 84.02 / К99.01. 

Согласно Уставу организации, счет 84 распределяется в году, следующем 

после формирования финансового результата т.е. распределения чистой 

прибыли, например за 2022 год возможно только после закрытия 2023 года. 

В исключительных случаях, счет 84 могут распределить на основании 

решения собственников Организации. 

 

3.2 Рекомендации по улучшению финансовых результатов 

 

Наложенные санкции на Российскую Федерацию, оказали влияния и на 

фирму ООО «Кристостар», в большей степени это связано с прочими видами 

деятельности, но частично затрагивают основной вид. 

https://login.consultant.ru/link/?req=doc&base=LAW&n=107972&dst=102241


62 

В ходе проведенного углубленного анализ бухгалтерского учета и 

анализа финансовых результатов организации ООО «Кристостар» за 2020-2022 

была выявлена тенденция в ухудшении эффективности деятельности 

организации, валюта баланса и рентабельность ежегодно снижается, показатели 

ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости также падают. 

Что в свою очередь снижает общий финансовый результат организации.  

По основному виду деятельности причинами по снижению выручки 

является уход нескольких арендаторов, что в свою очередь влечет простою 

приблизительно 4 % площадей сдаваемых в аренду без снижение 

себестоимости на обслуживание этих площадей т.к. основные затраты на 

обслуживания этих площадей являются постоянными затратами и не зависят от 

суммарного количество сдаваемых площадей. Из положительных моментов 

можно выделить улучшение показателей деловой активности: повысилась 

оборачиваемость, активов, дебиторской и кредиторской задолженностей, 

соответственно, снизились сроки погашения дебиторской и кредиторской 

задолженности. 

В 2022 наблюдается снижение выручки более быстрыми темпами, чем 

снижение себестоимости, также наблюдается уменьшение прочих доходов и 

увеличение прочих расходов. В связи с этим сумма чистой прибыли ежегодно 

падает высокими темпами. В ходе анализа было выявлено, что падение 

выручки связано со снижением площади, сдаваемой в аренду из-за того, что 

основные арендаторами стали использовать меньшую площадь, а часть 

небольших арендаторов вовсе прекратили сотрудничество. 

Далее необходимо проанализировать организацию бухгалтерского учета 

финансовых результатов, при выявлении недостатков предложить 

рекомендации по совершенствованию учета в организации. 

Также не видеться аналитический учет по затратам и выручки от сдачи в 

аренду теплых и холодных складов, что не показывает общей картины при 

принятии оперативных управленческих решений. Из общей картины видно 

снижение суммы основных средств в связи с их износом, при этом новые 
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основные средства не приобретаться. 

По дополнительным видам деятельности, а именно торговля оптовая 

прочей офисной техникой и оборудованием поставлялась с рынков Европу и 

Японии почти полностью заблокировано в связи с ухудшением логистических 

цепочек поставки или обслуживанием поставляемого оборудования, а также с 

ростом стоимости закупаемой техники, что в конечном итоге является не 

конкурентно способным в продажи на Российском рынке, так как на текущий 

момент появилось много аналогичных товаров из Китая с относительно 

небольшой себестоимостью. 

В таблице 3.3 описан перечень рекомендаций по улучшению финансового 

результата ООО «Кристостар» 

 

Таблица 3.3 

Список рекомендаций по улучшению финансового результата  

ООО «Кристостар» 

 

№ 

п/п 
Выявленные недостатки Рекомендации по устранению недостатков 

1. 

Сдаются в аренду не все 

площади складских помещений 

(простой ОС) 

Произвести ряд маркетинговых операций для 

увеличения получаемой выручки от сдачи в 

аренду складских помещений, в том числе 

довести суммарное количество сдаваемых 

площадей до 100 % 

2. 

Не видеться аналитический учет 

по затратам связанные с 

обслуживанием теплых и 

холодных складов  

Разработать методику аналитического учета 

финансовых затрат непосредственно связанных 

с определенным их местом возникновения 

3. 

Уход части оптовых 

поставщиков с Российского 

рынка торгующие офисной 

техникой 

Найти новых оптовых поставщиков, торгующих 

офисной техникой и оборудованием 

4. 
Ограниченный рынок сбыта 

офисной техникой 

Расширить рынки сбыта, в том числе и в 

розничной торговли 

5. 
Нет сопутствующих товаров к 

продажной офисной техники 

Добавить в ассортимент продаж сопутствующие 

товары для офисной техники 

 

В первую очередь необходимо задействовать все складские помещения, 

имеющиеся в наличии для сдачи в аренду, для этого необходимо подать 
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объявления на Avito и Циан. 

На сайт Циан в среднем заходят 20 млн. человек ежемесячно. Размещения 

рекламы на Циан о сдачи коммерческих помещений в аренду составит 1800 р. / 

месяц, первоначально разместим ее на 3 месяца, что ставит 5400 рублей. 

На сайт Avito в среднем заходят 46 млн. человек ежемесячно. 

Размещения рекламы на Avito о сдачи коммерческих помещений в аренду 

составит 1000р. / месяц, первоначально также разместим на 3 месяца, что 

ставит 3000 рублей. Предположительно этой рекламы будет достаточно для 

нахождения новых арендаторов.  

Прогнозная выручка после проведенных мероприятий описана в таблице 

3.4. 

 

Таблица 3.4 

Прогнозная выручка ООО «Кристостар» 

 

Фактор 
Расчет за 2022 

(тыс. руб.) 

Расчет плановый 

(тыс. руб.) 

Оценка 

влияния 

фактора на 

прибыль от 

продаж 

плановая 

Изменение объема 

продаж (выручка) 
11700 * 3,821 = 44705 12000 * 3,821 = 45852 1147 

Изменение 

себестоимости за 1 

кв.м. 

43124 / 11700 = 3,685 43124 / 12000 = 3,593 -0,092 

Коммерческие 

расходы 
- 5,8 + 3 = 8,8 -8,8 

Общее изменение 

прибыли от продаж 
44705 - 43124 = 1,587 45852 - 8,8 – 43124 = 2,719 1,132 

Чистая прибыль по 

основному виду 

деятельности 

1,587 / 100 * 20 = 0,317 2,719 / 100 * 20 = 0,544 0,277 

 

Исходя из прогнозируемых данных по привлечению новых кредиторов 

для сдачи в аренду всех имеющихся помещений, выручка растет на 1147 

тыс.руб., а себестоимость снижается, что в конечном итоге приводит к 

дополнительной чистой прибыли организации на сумму 0,277 тыс. руб. 
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При разработке методики аналитического учета финансовых затрат, 

непосредственно связанных с определенным их местом возникновения, 

подразумевается: 

Разделить общую площадь сдаваемых помещений на теплые и холодные 

склады с расчетом их себестоимости по обслуживанию, определит стоимость 

затрат отопления, электроэнергии, заработной платы персонала выявить 

наибольшие затраты с возможностью их сокращения, или необходимостью 

переоборудования некоторых помещений. Для этого нужно в учете на счете 20 

открыть два дополнительных субсчета 20.1.1 затраты связанные со сдачей в 

аренду холодных складов, 20.1.2 затраты связанные со сдачей в аренду теплых 

складов. 

В связи с тем, что в штатной численности имеются как бухгалтерская 

служба, так и персонал по обслуживанию сдаваемых помещений серьезных 

дополнительных затрат для привлечения дополнительных ресурсов не 

потребуется. 

В случае с основным видом деятельности ООО «Кристостар» 

привлечения дополнительной выручки ограниченно сдаваемыми площадями 

складских помещений, то с иными видами деятельности рекомендации по 

улучшению финансового результата организации более пессимистичны.  

Рекомендации по расширению рынков сбыта, в том числе и в розничной 

торговли. 

В век цифровых технологий большим вниманием пользуются 

разновидные маркетплэйсы, такие как Ozon, Wildberes, СберМегамаркет и т. п. 

В целях поддержания конкурентоспособности оптово-розничной торговли 

офисной техникой и оборудованием, а также сопутствующими товарами 

предлагается выйти на рынки сбыта по направлениям онлайн продаж. 

Изначально потребуется обучения сотрудника по выставлению всего 

имеющегося оборудования на вышеперечисленные площадки, по 

предварительным расчетам первичный курс обучения займет 30 тыс. руб. в 

дальнейшем обучения можно проходить на самих электронных площадках, вся 
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информация об этом имеется в свободном доступе на сайтах интернета. 

 Для мотивации сотрудников участвующего в онлайн продаже 

предлагается дополнительный доход в виде выплаты 7 % прибыли от 

проданной им продукции. Отдельно онлайн площадки как источник доходов 

мы рассматривать не будем, а спрогнозируем общую тенденцию доходов и 

расходов с учетом планирования продаж по всем предлагаемым рынкам сбыта 

по дополнительным видам деятельности. 

В 2021 наибольшее влияние на уменьшение прибыли до 

налогообложения оказало снижение прочих доходов и расходов они 

уменьшили налогооблагаемую базу на 752 тыс. руб., по сравнению с 2020 где 

налогооблагаемая база по тем же факторам была увеличена на 460 тыс. руб., 

что в общем, изменило налогооблагаемую базу на 1212 тыс. руб. 

На конец 2022 года прочие расходы остаются существенно выше прочих 

доходов. 

Под прочими доходами/расходами подразумеваться оказания услуг, таких 

как монтаж и обслуживания продаваемого оборудования за счет 3 лиц. 

До введения санкций в 2021 году прочие доходы/расходы ООО 

«Кристостар» составляли 1 098 тыс. руб. доходов и 638 тыс. руб. расходов, что 

приносило дополнительно 368 тыс. руб. чистой прибыли в году, а начиная с 

2021 года иная деятельность принесла организации 752 тыс. руб. и в 2022 году 

716 тыс. руб. убытков, что в конечном итоге повлияло на общий финансовый 

результат фирмы. При более детальном рассмотрении ситуации были выявлены 

ряд несвоевременных принятых руководством фирмы решений.  

В момент введения санкций против Российской Федерации в 2021 году 

были заблокированы оплаченные товары в недружественных странах, и в 

конечном итоге недоставленные до ООО «Кристостар», по существу иная 

деятельность в 2021 и 2022 году была остановлена, хотя организация 

продолжала платить заработную плату продавцу торгового зала и несла затраты 

по обслуживанию помещения. Такие фирмы как XEROX, Fujitsu, Sharp, 

Samsung, Panasonic, Siemens, Bosch, Soni и т.д. полностью остановили поставки 
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оборудования и обслуживания уже существующего. Что привело к 

определенным трудностям для стабильного развития организации, также было 

невозможным обслуживание ранее проданных товаров, что привело к искам со 

стороны покупателей, а в конечном итоге штрафами. 

В тоже время, в замен ушедшим брендам внимание привлекли как новые, 

так и ранее менее заметные фирмы изготавливающие онлайн кассы, 

кондиционеры, копировальную технику и сопутствующие товары к ним, 

МЕРКУРИЙ, АТОЛ, МЕЩЕРА, ЭВОТОР, Нева и т.д. Рассмотрим отдельно 

ассортимент предлагаемой продукции от оптовых поставщиков:  

Кондиционеры Kentatsu, Roland , Daikin и т.п. 

Копировальная техника Cano, HP, Pantum, Epson и т.п. 

Все вышеперечисленные поставщики работают с оптовыми 

покупателями, что соответствует критериям ООО «Кристостар», сервисные 

центры и обслуживания данного оборудования осуществляется на всей 

территории РФ, запасные части всегда в наличии сроки поставки оптовых 

заказов от 7 до 21 дней. 

Общая структура прочих затрат составляла в 2020 638 тыс. руб., в 2021 

844 тыс. руб. и 839 тыс. руб. в 2022 большая часть которых являлись штрафы 

перед покупателем ранее проданной технике в связи с невозможностью ее 

обслуживания.  

За 2021-2022 года продажи по основному виду деятельности практически 

не было в связи с запоздалой оценкой ситуации руководителями организации и 

переориентации рынков закупки.  

На текущий момент прогнозные рекомендации по восстановлению 

доходности по прочим видам деятельности выглядят оптимистично, в первую 

очередь предлагается закупать и продавать Российские онлайн кассы фирм 

МЕРКУРИЙ, Эвотор 6, АТОЛ. 

Рассчитаем ожидаемый результат от купли продажи онлайн касс на год. 

 При закупке свыше 20 штук оптовый продавец делает скидку в 10 %. 

 Прогнозный план купли / продажи онлайн касс описан в таблице 3.5. 

https://kristostar.ru/product/konditsionery/napolno-potolochnye-universalnye/daikin-flxs35b9/
https://online-kassa.ru/krasnoyarsk/kupit/onlajn-kassa-evotor-6/
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Таблица 3.5 

Перечень онлайн касс к закупке / продажи ООО «Кристостар» 

 

Товар 

Коли-

чество 

(шт.) 

Закупаемая 

стоимость 

оптовая 

(тыс. руб.) 

Продажная 

стоимость 

оптовая 

(тыс. руб.) 

Продажная 

стоимость 

розничная 

(тыс. руб.) 

Финан-

совый 

результат 

оптовый 

(тыс. руб.) 

Финан-

совый 

результат 

розничный 

(тыс. руб.) 

Эвотор 6 20 12 16 20 104 184 

АТОЛ 91Ф 30 17 20 23 141 231 

МЕРКУРИЙ-130Ф 20 19,1 22 25 96,2 156,2 

АТОЛ СМАРТ-

ТЕРМИНАЛ СТБ 5 

10 20 
25 

29,4 76 114 

ЭВОТОР 7.2 10 30 35,3 40,6 83 136 

 

При продаже всех наименований онлайн касс в планируемом году 

организация может поучить: 500,2 тыс. руб. в случае оптовой продажи или 

821,2 2 тыс. руб. в случае с розничной торговлей возьмем среднее значение, и 

оно составит 661,7 тыс. руб. дополнительных доходов. 

Рассчитаем ожидаемый результат от купли продажи кондиционеров на 

год. 

С учетом наработанного ранее опыта продажи бытовых кондиционеров 

оптовая продажа осуществлялась крайне редко поэтому будем прогнозировать 

продажу только розничной торговли. 

При закупке свыше 10 штук оптовый продавец делает скидку в 10 %. 

Прогнозный план купли / продажи кондиционеров описан в таблице 3.6. 

 

Таблица 3.6 

Перечень кондиционеров к купле / продажи ООО «Кристостар» 

 

Товар 
Количество 

(шт.) 

Закупаемая 

стоимость 

оптовая 

(тыс. руб.) 

Продажная 

стоимость 

розничная 

(тыс. руб.) 

Финансовый 

результат 

розничный  

(тыс. руб.) 

Kentatsu 10 46 60 140 

Roland 10 17 25,3 83 

Daikin 10 30 40 100 

https://online-kassa.ru/krasnoyarsk/kupit/onlajn-kassa-evotor-6/
https://kristostar.ru/product/konditsionery/napolno-potolochnye-universalnye/daikin-flxs35b9/
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Дополнительный финансовый результат от продажи бытовых 

кондиционеров составит 323 тыс. руб.  

Наибольшим спросам в 2020 году пользовалась копировальная техника, 

ее закупали, как оптово, так и рознично.  

При закупке свыше 10 штук оптовый продавец делает скидку в 10 %. 

Прогнозный план купли / продажи копировальной техники описан в 

таблице 3.7. 

 

Таблица 3.7 

Перечень копировальной техники к купле / продажи ООО «Кристостар» 

 

Товар 

Коли-

чество 

(шт.) 

Закупаемая 

стоимость 

оптовая 

(тыс. руб.) 

Продажная 

стоимость 

оптовая 

(тыс. руб.) 

Продажная 

стоимость 

розничная 

(тыс. руб.) 

Финансовый 

результат 

оптовый (тыс. 

руб.) 

Финансовый 

результат 

розничный 

(тыс. руб.) 

Cano 20 8 11 13,6 60 112 

HP 20 11 15 19 80 160 

Pantum 20 15 18,5 23,3 70 166 

Epson 20 20 25,5 28 110 160 

 

В случае оптовой закупки от 5 штук, покупателю делаем скидку в 5 %. 

При продаже всей копировальной техники за год организация может 

поучить: 320 тыс. руб. в случае оптовой продажи или 598 тыс. руб. в случае с 

розничной торговлей возьмем среднее значение 463 тыс. руб. дополнительных 

доходов. 

При продажи офисной техники ранее в ООО «Кристостар», было сильно 

ограничен выбор сопутствующих товаров таких как, офисная бумага, 

картриджи для принтеров, фильтра для кондиционеров, чековая лента и базы 

данных для обслуживания онлайн касс. Предлагается нарастить перечень 

сопутствующих товаров в связи с возможностью их закупки у тех же 

поставщиков что, и поставляют саму технику.  

Прогнозный план купли / продажи сопутствующих товаров описан в 

таблице 3.8. 



70 

Таблица 3.8 

Перечень сопутствующих товаров к купле / продажи ООО «Кристостар» 

 

Товар 

Коли-

чество 

(шт.) 

Закупаемая 

стоимость 

оптовая 

(тыс. руб.) 

Продажная 

стоимость 

оптовая 

(тыс. руб.) 

Продаж- 

ная стои-

мость 

розничная 

(тыс. руб.) 

Финан-

совый 

результат 

оптовый 

(тыс. руб.) 

Финан-

совый 

результат 

розничный 

(тыс. руб.) 

Для касс 100 3 3,8 4,1 80 110 

Для кондиционеров 100 2,5 3,2 3,55 70 105 

Для копировальная 

техника 
100 3 3,8 4,22 80 122 

 

При продажи сопутствующих товаров организация может дополнительно 

получить 230 тыс. руб. прибыли при продаже оптовыми партиями или 337 тыс. 

руб. прибыли в случае розничной продажи выведем среднее значение, и оно 

равно в 283,5 тыс. руб. 

Подведя итог, рассчитай общий финансовый результат с учетом 

плановых данных. 

В первую очередь рассчитаем выручку, предположим, что с 2022 года она 

не менялась без учета предложенных рекомендаций, и равна 44711 тыс. руб. 

Предложенные рекомендации предполагают увеличения выручки на 

сумму: по основному виду деятельности 1147 тыс. руб., и по дополнительным 

видам деятельности на 2126,5 + 1253 + 1539 + 1133,5 = 6052 тыс. руб. 

Итого выручка составит в прогнозируемом периоде: 

44711 + 1147 + 6052 = 51910 тыс. руб. 

Рассчитаем себестоимость, предположим, что с 2022 года она не менялась 

без учета предложенных рекомендаций, и равна 43124 тыс. руб. 

Предложенные рекомендации также подразумевают увеличения 

себестоимости на сумму: по основному виду деятельности себестоимость 

остаѐтся на примерно на уровне 2022 года т.к. расходы связанные со сдачей в 

аренду складских помещений являются постоянными и не сильно зависят от 

общего количества сдаваемых площадей, а по дополнительным видам 

деятельности себестоимость увеличивается на 1632 + 930 + 1080 + 850 = 4492 
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тыс. руб. Итого себестоимость составит в прогнозируемом периоде: 

43124 + 4492 = 47616 тыс. руб. 

Далее рассчитаем валовую прибыль, предположим, что с 2022 года она не 

менялась без учета предложенных рекомендаций, и равна 1587 тыс. руб. 

Рассчитаем общую валовую прибыль за счет выполнения рекомендаций. 

Прогнозная прибыль от сдачи в аренду всех имеющихся помещений 277 

тыс. руб. Прогнозная прибыль от продаж онлайн касс составит 661,7 тыс. руб. 

Прогнозная прибыль от продаж бытовых кондиционеров составит 323 

тыс. руб. Прогнозная прибыль от продажи копировальной техники составит 463 

тыс. руб. Прогнозная прибыль от продажи сопутствующих товаров составит 

283,5 тыс. руб. Валовая прибыль от проведенных рекомендаций составит: 

277+ 661,7 + 323 + 463 + 280 = 2004,7 тыс. руб. 

Посчитаем управленческие и коммерческие расходы:  

Размещение рекламы на Циан 5,4 тыс. руб. Avito 3 тыс. руб. итого 8,4. 

Затраты на обучение 30 тыс. руб. 

Предполагаться, что 40 % проданной техники и сопутствующих товаров 

будет продано с площадок маркетплэсов с учетом предполагаемых расчетов это 

понесѐт примерно 30 % дополнительных расходов от валовой прибыли в виде 

процента за продажу и доставки, и также дополнительных 7 % на выплату 

премии сотруднику фирмы. 

Итого управленческие и коммерческие расходы составят: 

8,4 + 30 + ((2004,7 - 277) * 0,4 * 0,37) = 294,1 

Итого валовая прибыль составит: 1587 + 2004,7 - 294,1 = 3297,6 тыс. руб. 

Рассчитаем налог на прибыль: 3297,6 / 100 * 20 = 659,52 тыс. руб. 

Итого чистая прибыль составит: 3297,6 - 659,52 = 2638,4 тыс. руб. 

В связи с тем, что прочие доходы и прочие расходы, учитываемые на 91 

счете спрогнозировать очень сложно и в динамике за последние 3 года они 

сильно менялись, то возьмем эту цифру равно 0. 

Опишем полученный результат и сравним основные финансовые 

показатели с 2022 годом в таблице 3.9. 
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Таблица 3.9 

Перечень сопутствующих товаров к купле/продажи ООО «Кристостар» 

 

Наименование показателя 2022 Плановый год 

Выручка от реализации, тыс. руб. 44711 51910 

Себестоимость реализованной продукции, тыс. руб. 43124 47616 

Прибыль до налогообложения, тыс. руб. 871 3298 

Чистая прибыль, тыс. руб. 697 2638 

 

Плановые основные экономические показатели ООО «КРИСТОСТАР» 

представлены на рисунке 3.1. 

 

 
 

Рис. 3.1 – Плановые основные экономические показатели 

ООО «КРИСТОСТАР»  

 

Как видно из графика прирост выручки составил 7199 тыс. руб., а 

увеличение себестоимости 4492, что в конечном итоге привело к увеличению 

прибыли до налогообложения ООО «Кристостар» на 2427 тыс. руб. и чистой 

прибыли 1941 тыс. руб. 

 

Выручка от 

реализации, тыс. 

руб.

Себестоимость 

реализованной 

продукции, тыс. 

руб.

Прибыль до 

налогообложения, 

тыс. руб.

Чистая прибыль, 

тыс. руб.

44 711 43 124 

871 697 

51 910 
47 616 

3 298 2 638 

2022

Плановый год



ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Основной целью выпускной квалификационной работы являлось 

проведения анализ финансовых результатов организации и разработка 

рекомендаций по их увеличению. 

Объект исследования общество с ограниченной ответственностью 

«Кристостар» с основным видом деятельности сдача складских помещений в 

аренду и дополнительному видом деятельности в виде продажи офисной 

техники и сопутствующих товаров к ним. 

В первой главе выпускной квалификационной работы были изучены 

теоретические аспекты в области учета и анализа финансовых результатов и 

основные формулы при расчете финансовой устойчивости, независимости 

организации. Изучены способы и методики отражения финансового результата, 

а также изучены основные показатели активности предприятия. 

Во второй главе выпускной квалификационной работы была проведена 

работа анализов в динамики за последние 3 года основные видам 

характеристик. Был проведен анализ деятельности и организации ООО 

«Кристостар» выявлена специфика организации, проанализированы основные 

экономических показателей, проведен анализ бухгалтерской финансовой 

отчетности, проведен горизонтальный и вертикальный анализ бухгалтерского 

баланса, проанализировали ликвидность активов организации, а также 

проверили финансовую устойчивость организации и анализ деловой 

активности.  

После проведения анализа за 2020-2022 год можно сделать следующие 

выводы, что выручка в 2022 году в натуральном выражении снизилась на 717 

тыс. руб. или на 2 % по сравнению с 2021 годом, в 2021 году увеличилась на 

1132 тыс. руб. или на 3 % по сравнению с 2020 годом. Уменьшение выручки 

связано с уходом нескольких арендаторов в 2021-2022 гг., также наблюдается 

негативная тенденция снижения валюты баланса, начиная с 2021 года. 

Отмечена высокая доля собственного капитала в пассиве баланса это говорит о 
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высоком уровне финансовой устойчивости организации. Исходя из этого 

сделали вывод, что в 2021 и 2022 году снизился общий показатель 

платежеспособности, но все равно укладывается в нормативное значение, 

определенно, что организация является платежеспособной и способна 

рассчитаться со всеми своими обязательствами 

Таким образом, подведя итог, можно прийти к выводу, что ООО 

«КРИСТОСТАР» является финансово устойчивой и независимой организацией, 

так как большая часть источников формирования имущества представляет 

собой собственный капитал, однако, в 2022 году наблюдается незначительное 

снижение части коэффициентов, поэтому руководству необходимо обратить на 

это внимание, чтобы не допустить снижения в следующем отчетном периоде. 

В третьей главе выпускной квалификационной работы разработана 

методика по улучшению финансового результата организации, в виде внедрения 

дополнительного аналитического учета хозяйственной деятельности фирмы, а 

также даны рекомендации в виде:  

 размещения рекламы на о сдачи коммерческих помещений в аренду 

данная рекомендация позволяет исключить простои складских помещений 

организации, что в конечном итоге приводит к дополнительной выручке на 

сумму 7199 тыс. руб.; 

 разработки методики аналитического учета финансовых затрат 

непосредственно связанных с определенным их местом возникновения, что 

позволяет оперативно принимать управленческие решения для возможного 

улучшения финансового результата организации; 

 предложен новый список оптовых поставщиков, торгующих 

идентичной офисной техникой и оборудованиемв замен ушедших брендов, что 

позволяет исключить риски по поставкам и его обслуживанию, а в конечные 

итоги расширению продаваемой номенклатуры и улучшению финансового 

результата организации; 

 предложены дополнительные рынки сбыта офисной техники, в том 

числе и в розничной торговли, позволяющие дополнительно увеличить выручку 
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на 2402,8 тыс.руб. в плановом периоде; 

 предложено добавить в ассортимент продаж сопутствующие товары 

для офисной техники. 

Подведя итог выпускной квалификационной работы можно сделать 

вывод, что предложенные рекомендации по улучшению финансового результата 

организации в совокупности в ближайший год могут дополнительно принести 

7199 тыс. руб выручки от продаж, при увеличении себестоимости на сумму 

4492, что в конечном итоге приведет к дополнительной прибыли до 

налогообложения ООО «Кристостар» на 2427 тыс. руб. и чистой прибыли 1941 

тыс. руб.  

В перспективе на ближайшие 3 года рекомендации по внедрению 

дополнительного аналитического учета по отражению затрат в местах их 

возникновения позволит управленческому персоналу организации распределить 

себестоимость затрат, что позволяет принимать оперативные управленческие 

решения по возможной модернизации складских помещений, а также 

распределению трудовых ресурсов по их обслуживанию, что в текущей 

ситуации является немаловажным при ведении бизнеса.  
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