




РЕФЕРАТ 

 

Выпускная квалификационная работа 74 с., иллюстраций 24, таблиц 25, 

источников 30, приложений 3. 

ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ, ФИНАНСОВЫЕ 

РЕЗУЛЬТАТЫ, ФИНАНСОВОЕ СОСТОЯНИЕ, ФИНАНСОВАЯ 

УСТОЙЧИВОСТЬ, ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ. 

Цель работы – разработка рекомендаций для повышения финансового 

состояния ООО «Гринфин». 

Методы исследования – экономико-статистический анализ, методы 

анализа и синтеза экономической информации, литературы. 

Проведен анализ финансово-хозяйственной деятельности и финансовых 

результатов. Для улучшения финансового состояния разработаны мероприятия 

по экономии ресурсов, разработана политика управления дебиторской 

задолженностью и варианты инвестирования высвобожденных денежных 

средств.  
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ВВЕДЕНИЕ 

 

Актуальность исследования связана с тем, что при современных 

макроэкономических тенденциях, а именно активизации и ужесточении 

экономических санкций, особо значимым является анализ финансового 

состояния, который играет важную роль в повышении экономической 

эффективности деятельности организации, в еѐ управлении, в укреплении еѐ 

финансового состояния. Анализ представляет собой изучение финансов 

организации, ее деятельности с точки зрения оценки имущественно – 

финансового состояния и с целью выявления неиспользованных резервов 

повышения эффективности деятельности [11, c. 34]. 

По результатам анализа финансового состояния становится понятно, по 

каким направлениям необходимо проводить изменения. Также анализ 

позволяет определить слабые и сильные стороны предприятия. 

Совершенствование финансового состояния предприятия подразумевает под 

собой поиск новых путей развития предприятия посредством увеличения 

финансовых резервов и оптимизацию их использования. 

Оценка финансового состояния является основополагающей частью 

экономического анализа, которая представляет собой систему определенных 

знаний в области финансово-экономического положения любого предприятия и 

его конечных результатов.  

Целью выполнения выпускной квалификационной работы является 

разработка рекомендаций для повышения финансового состояния ООО 

«Гринфин». 

Для достижения поставленной цели необходимо решение следующих 

задач: 

 рассмотреть теоретические вопросы анализа финансового состояния 

организации; 

 провести анализ финансового состояния ООО «Гринфин»; 

 разработать направления улучшения финансового состояния ООО 
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«Гринфин»; 

 провести оценку рекомендаций по улучшению финансового состояния 

ООО «Гринфин». 

Объектом исследования является ООО «Гринфин», предметом – анализ 

финансового состояния ООО «Гринфин». 

Методологической основой для написания работы послужили законы и 

нормативные акты по методике финансового анализа в Российской Федерации, 

научные труды отечественных и зарубежных авторов по методикам оценки 

финансового состояния, а именно: Афзалетдинова А. Ф., Быковская Н. В., 

Виноградов М. Н., Ибраимов М. О., Кагарманова А. И., Курбанова З. З., 

Лихолетова Н. В., Лытнева Н. А., Миклин И. В., Сулейманова, Д. А. и др.  

Информационной базой исследования послужила бухгалтерская и 

финансовая отчетность организации за 2018-2020 гг., а также публикации 

статистических органов РФ и Красноярского края. 

В процессе работы были применены совокупность методов экономико-

статистического анализа, методы анализа и синтеза экономической 

информации, литературы. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ    ОСНОВЫ     АНАЛИЗА   ФИНАНСОВОГО 

СОСТОЯНИЯ 

 

1.1 Содержание и задачи анализа финансового состояния 

 

Проведение анализа финансового состояния предприятия не 

представляется сложным при наличии всех необходимых данных и 

предполагает наибольшие затраты времени для исследования тактических 

аспектов деятельности предприятия [4, c. 62]. 

Оценка финансового состояния предприятия – это аналитическая 

процедура, определяющая и выявляющая слабые стороны в управлении 

финансами предприятий и позволяющая осуществить прогноз вариантов 

развития. 

Предоставляемая для анализа финансовая отчетность включает в себя все 

виды текущего учета: бухгалтерский, статистический и оперативно-

технический учеты. Таким образом, в отчетности отображаются все уровни 

финансово-экономической деятельности анализируемого предприятия. 

К финансовой отчетности предъявляются такие требования как 

уместность и достоверность информации, их значимость для данной 

отчетности. 

В современных условиях предпринимательской деятельности существует 

много способов для получения важной информации о деятельности любого 

предприятия, а также множество способов проанализировать их деятельность. 

Несмотря на это, бухгалтерская отчетность имеет некоторые недостатки, 

например: 

 информация в бухгалтерской отчетности указывается только в 

денежном выражении, что значительно уменьшает ее объем и ограничивает 

информативность; 

 для некоторых данных характерна условность, которая связана с 

невозможностью точно оценить результаты некоторых сделок, которые не 
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были завершены на момент составления отчета; 

 возможное несоответствие балансовой оценки активов и пассивов 

предприятия их действительной стоимости; 

 нестабильность национальной валюты. Этот факт не дает возможности 

сопоставить отчет за несколько лет подряд, если не была проведена 

дополнительная корректировка на инфляцию [10, c. 31]. 

Современный уровень развития экономики характеризуется 

разнообразием подходов и методов оценки финансового состояния. При этом 

авторы отталкиваются от отечественной системы бухгалтерского учета, а также 

руководствуются международной практикой. 

Большинство существующих в настоящее время методов анализа 

финансового состояния организаций повторяют и дополняют друг друга; они 

могут использоваться всесторонне или раздельно, в зависимости от конкретных 

целей и задач анализа, информационной базы, доступной аналитику. 

Есть несколько подходов российских авторов к анализу финансового 

состояния организации, различающихся по структуре и последовательности 

анализа [4, c. 63]. 

По словам Н. В. Быковской [4, c. 61], целью проведения финансового 

анализа предприятии является изучение финансового положения и основных 

результатов деятельности предприятия для удовлетворения информационных 

потребностей не только сотрудников организации, но и ее партнеров, 

касающихся хозяйственной деятельности.  

Анализ финансового состояния организации должен проводиться 

поэтапно.  

Включает в себя последовательный анализ: анализ платежеспособности, 

ликвидности, финансовой устойчивости, деловой активности, 

кредитоспособности организации. 

А. С. Беспалова определяет цель финансового анализа как получение 

достоверной и объективной оценки финансового положения организации, 

выявление относительных факторов, влияющих на него, и прогнозирование 
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основных тенденций изменения финансового состояния экономического 

субъекта. Финансовый анализ проводится в следующей последовательности: 

анализ финансовой устойчивости, платежеспособности и ликвидности, 

денежных потоков, чистых активов, в соответствии с системой критериев 

оценки потенциального банкротства, эффективного использования оборотных 

активов [2, c. 73]. 

Другой известный ученый Л. Е. Басовский приводит такие виды анализа 

как: качественный анализ, количественный (факторный) анализ, экспресс-

анализ, фундаментальный анализ, маржинальный анализ и экономико-

математический анализ [1, c. 14]. 

Финансовое состояние предприятия приобретает особую актуальность в 

рыночных условиях. Рассмотрим основные методы оценки, и диагностики 

финансовой деятельности с точки зрения различных авторов экономической 

мысли. Важным представителем русской школы является профессор М. Н. 

Виноградов [5, c. 96]. Он предлагает оценить финансовое состояние с точки 

зрения краткосрочных и долгосрочных перспектив.  

В первом случае критериями оценки финансового состояния предприятия 

являются его ликвидность и платежеспособность, т.е. способность 

осуществлять своевременные и полные платежи по краткосрочным 

обязательствам. В долгосрочной перспективе финансовое состояние 

предприятия характеризуется структурой источников финансирования, 

степенью зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов. В. 

Ковалев выделяет два типа анализа с разной степенью детализации: экспресс-

анализ и углубленный анализ. 

Источники данных для финансового анализа. В основном используются 

наиболее информативные источники – отчет о финансовых результатах и 

бухгалтерский баланс. Уже на этапе оценки этих двух документов можно 

выявить особенности развития компании. В результате анализа связывается 

промышленная информация, относящаяся к сфере деятельности компании, 

данные о поставщиках и покупателях, внутренние документы организации [10, 
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c. 32]. 

Более точный анализ может быть сделан на основе годовых отчетов о 

капитале и движении денежных средств компании, производственных и 

текущих данных бухгалтерского учета. 

Методы экономического анализа отличаются большим разнообразием, но 

они характеризуются следующими общими характеристиками: оценка 

деятельности предприятия с позиции роста эффективности производства, 

определение влияния отдельных факторов на конечные результаты 

деятельности. 

Классическими методами анализа являются наблюдение, сравнение, 

детализация, замещение, корреляция, методы экономико-математического 

анализа и др. [16, c. 62]. 

Внутренняя оценка проводится аналитиками предприятия. Она основана 

на широкой информационной базе, которая также включает оперативные 

данные.  

В ходе анализа специалисты уделяют наибольшее внимание выявлению 

причин и факторов, определяющих уровень и изменение финансового 

положения рассматриваемой организации. Здесь же ведется поиск решений, 

направленных на улучшение состояния компании.  

Факторный анализ сложных систем служит теоретической основой для 

внутреннего финансового анализа. 

Одной из особенностей внешней финансовой оценки является то, что она 

ориентирована на публичную отчетность организации, обращена к большому 

числу пользователей, имеет разнообразные цели и интересы и максимально 

открыта для пользователей. Элементы этого типа анализа считаются более 

формализованными и менее детализированными [26, c. 56]. 

Если сравнить эти два вида анализа, то внутренний анализ займет больше 

времени, так как он не ограничивается рассмотрением компании в целом, а 

всегда фокусируется на анализе отдельных отделов, дирекций и видов 

деятельности (видов продукции). 
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Анализ финансового состояния – это один из важнейших этапов оценки 

результатов, достигнутых компанией. Рост технологий и постоянная 

трансформация методов управления бизнесом оказывают непосредственное и 

большое влияние на финансовую составляющую организации. Поэтому анализ 

деятельности предприятия и его экономическая отчетность, как изучение 

основных коэффициентов, дающих оценку текущего состояния, позволяют 

спрогнозировать шаги модернизации бизнес-процессов [18, c. 16]. 

Анализ производительности предприятия играет важную роль в 

управлении предприятием.  

Целью анализа, с одной стороны, является определение эффективности 

деятельности предприятия за отчетный период по отношению к поставленным 

целям, а с другой стороны, определение потенциальных направлений 

деятельности предприятия на текущий момент. 

Поэтому необходимо провести целенаправленный анализ, чтобы выявить 

такие возможности и резервы предприятия, которые обеспечили бы 

оптимальное использование имеющихся ресурсов. 

Он предполагает сбор финансовых данных за несколько лет и их 

сравнение друг с другом для определения темпов роста. Это поможет 

аналитику определить, растет или падает компания, и выявить важные 

тенденции. 

При построении финансовых моделей, как правило, существует по 

крайней мере три года исторической финансовой информации и пять лет 

прогнозируемой информации. Это обеспечивает более чем 8-летний объем 

данных для проведения значимого анализа тенденций, который может быть 

сопоставлен с другими компаниями в той же отрасли [23, c. 17]. 

Цели и задачи управления финансовым состоянием организации 

достигаются через функции управления, которые можно разделить на две 

группы: общие и специфические, учитывающие особенности финансового 

состояния как объекта управления. Состав этих групп функций представлен на 

рис. 1.1. 
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Рис. 1.1 – Функции управления финансовым состоянием [20, c. 45] 

 

Необходимо учесть содержание общих функций управления финансовым 

состоянием. 

1. Формирование информационной системы, обеспечивающей 

эффективное управление финансовым состоянием. 

Эффективное управление во многом определяется качеством его 

информационного обеспечения, качество информации напрямую влияет на 

управленческие решения, от которых зависит финансовое состояние. Чем 

крупная организация, тем более диверсифицирована ее деятельность и тем 

больше требований к качеству информационного обеспечения. 
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К информационному обеспечению предъявляются нижеперечисленные 

требования: 

а) значимость информации, которая заключается в ее влиянии на 

управленческие решения и финансовую стратегию предприятия; 

б) полнота, характеризующая завершенность показателей, используемых 

в анализе исследуемых аспектов финансовой деятельности организации; 

в) достоверность определяется адекватностью используемых данных 

реальному состоянию, их нейтральность по отношению ко всем группам 

пользователей; 

г) своевременность заключается в соответствии используемых для 

анализа данных и потребности в них по времени. Высокая изменчивость 

внешней среды увеличивает значение этого критерия для эффективного 

управления; 

д) понятность данных характеризуется их доступностью для понимания, 

возможностью адекватного толкования пользователями; 

е) релевантность (избирательность) определяется отсутствием 

избыточного объема информации, приводящего к формированию 

несущественных мероприятий по управлению; 

ж) сопоставимость, дающая возможность сравнения информации 

исследуемого предприятия с аналогичной по отрасли или с данными 

предыдущих периодов. Выполнение данного требования обеспечивается 

выполнением стандартов бухгалтерского учета. 

з) эффективность, определяющаяся максимальным эффектом о 

использования информации и минимальными затратами на ее получение. 

Перечисленные требования позволяют обеспечить эффективность 

управления финансовым состоянием, осуществляемым на основе 

информационного обеспечения [14, c. 87]. 

2. Анализ финансового состояния. 

Анализ является одной из основных функций, он позволяет 

охарактеризовать финансовое состояние при помощи системы показателей, 
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выступающими критериями эффективности управления. Анализ проводится по 

отдельным аспектам финансового состояния, среди которых выделяют: 

ликвидность и платежеспособность, финансовую устойчивость, деловую 

активность и другие. 

3. Планирование показателей, характеризующих финансовое состояние. 

Данная функция заключается в разработке системы планов с 

использованием инструментов экономического прогнозирования. Планы 

делятся на краткосрочные и долгосрочные, бюджеты по отдельным 

направлениям деятельности и др. Планирование осуществляется на основании 

данных анализа, а также на основе прогнозов развития внешней среды. В 

современных условиях планирование должно быть гибким, позволяющим 

учитывать различные варианты развития [29, c. 96]. 

4. Разработка системы стимулирование эффективного управления 

финансовым состоянием. 

Данная функция заключается в создании системы стимулирования 

менеджеров, осуществляющих управление финансами. Цель стимулирования – 

обеспечить эффективную работу финансового менеджмента организации. 

5. Контроль реализации управленческих решений по управлению 

финансовым состоянием. 

Контроль осуществляется с целью оценки выполнения запланированных 

показателей финансового состояния. Контроль осуществляется 

соответствующими внутренними и внешними службами, может быть 

сплошным или выборочным, непрерывным или периодическим. 

Есть также специфические функции управления финансовым состоянием: 

1. Управление формированием источников финансирования. 

Реализация данной функции включает определение необходимых 

объемов финансирования деятельности, а также оценка и привлечение 

собственных и заемных источников, определение их оптимальной суммы и 

удельного веса. 

2. Управление распределением финансовых ресурсов по отдельным 
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направлениям деятельности. 

Функция управления распределением финансовых ресурсов заключается 

в установлении пропорций финансовых ресурсов, направляемых на 

операционную, финансовую и инвестиционную деятельность организации. К 

этой функции относится также формирование дивидендной политики 

организации.  

3. Управление использованием финансовых ресурсов по видам 

деятельности. 

С точки зрения операционной деятельности функция предполагает такое 

управление ресурсами, которое бы обеспечивало ускорение оборачиваемости 

оборотных средств, усиление отдачи использования основных средств, 

материальных, трудовых ресурсов. В разрезе инвестиционной деятельности 

осуществляется выбор наиболее эффективных инвестиционных проектов, в 

разрезе финансовой – достижение максимально эффективного использования 

финансовых инструментов [13, c. 78]. 

4. Управление рисками, обусловленные деятельностью по 

формированию, распределению и использованию финансовых ресурсов. 

Данная функция подразумевает создание системы выявления рисков, 

связанных с управлением финансовым состоянием, а также разработку путей 

их снижения. Таким образом, функции управления финансовым состоянием 

можно разделить на общие и специфические. Первые характерны для любого 

объекта управления и включают анализ, планирование, контроль, мотивацию и 

информационное обеспечение.  

Специфические функции учитывают особенности управления 

финансовым состоянием, в их состав входят функции по управлению 

формированием, распределением и использованием финансовых ресурсов, а 

также рисков, обусловленных управлением финансовым состоянием [27, c. 

182]. 

Анализ финансового состояния является комплексной категорией, 

позволяющей заинтересованным сторонам получить качественную 
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информацию о возможностях предприятия финансировать свою деятельность. 

 

1.2 Теоретические   основы    анализа    финансовой    устойчивости, 

ликвидности и платежеспособности, деловой активности, финансовых 

результатов 

 

Методология анализа и оценки финансово-экономического состояния 

предприятия предназначена для обеспечения управления финансовым 

состоянием предприятия и оценки финансовой устойчивости его деловых 

партнеров в условиях рыночной экономики. Основные методы анализа 

финансового состояния, финансовых результатов деятельности предприятия: 

1)  Горизонтальный и вертикальный анализ взаимодополняют друг друга. 

В ходе горизонтального анализа определяются абсолютные и относительные 

изменения величин различных статей баланса за определенный период. Цель 

вертикального анализа – вычисление удельного веса отдельных статей в итоге 

баланса, т.е. выяснение структуры активов и пассивов на определенную дату. 

Итоги проведения горизонтального анализа предоставляют возможность 

определить абсолютные и относительные изменения величин различных статей 

баланса за данный период в ту или иную сторону [1, c. 32]. 

Как правило, в основу горизонтального анализа ложатся базисные темпы 

роста за определенное количество лет, что позволяет видеть изменения не 

только определенных показателей отдельно, но и делать прогноз их значений 

на определенный срок в будущем. 

Вертикальный (структурный) анализ дает возможность увидеть структуру 

соотношения имеющихся средств предприятия и источников их 

финансирования. 

Существует несколько факторов, которые обуславливают необходимость 

и целесообразность в проведении вертикального анализа: 

 использование в анализе данных относительных показателей дает 

возможность проводить сравнения предприятий на предмет экономического 
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потенциала и результатов деятельности, которые различны по количеству 

потребляемых ресурсов и другим наиболее значимым показателям; 

 относительные показатели в значительной степени позволяют 

сглаживать отрицательное влияние от экономических факторов, которые могут 

(дать не совсем верную оценку абсолютным показателям финансовой 

отчетности (предприятия и, как следствие, делать затруднительным их 

сопоставление в дальнейший период. 

2)  С помощью тренда формируются возможные значения показателей в 

будущем, а, следовательно, ведется перспективный, прогнозный анализ. 

Трендовый (временной) анализ – это такой анализ, который позволяет 

определить изменения показателей во времени, а именно изменения динамики 

этих показателей в ту или иную сторону. Суть трендового анализа заключается 

в построении так называемых «рядов динамики». Под рядом динамики можно 

понимать ряд числовых значений определенного статистического показателя, 

расположенного в хронологической последовательности и характеризующего 

изменение каких-либо явлений во времени [15, c. 61]. 

3)  Анализ относительных показателей и коэффициентов включает в себя 

оценку показателей ликвидности, платежеспособности, финансовой 

устойчивости и деловой активности, рентабельности. 

4)  Пространственный анализ характеризуется сравнением показателей 

финансовой устойчивости хозяйствующего субъекта в сравнении со 

среднеотраслевыми значениями; 

5)  Факторный анализ характеризуется оценкой финансового состояния и 

финансовых результатов деятельности предприятия относительно влияния 

определенных факторов (как факторов внешнего характера, так и внутренних). 

6)  Для оценки финансового состояния рассчитывается группа 

финансовых коэффициентов, из четырех групп показателей: коэффициенты 

финансовой устойчивости; показатели ликвидность и платежеспособности;  

показатели рентабельности; показатели деловой активности (коэффициент 

оборачиваемости). 
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Использование указанных методов в совокупности дает возможность 

детализировать оценку финансового состояния, ликвидности, финансовой 

устойчивости и обеспечить ее полноту, в том числе, на базе сравнения со 

среднеотраслевыми значениями и показателями, а также на основе анализа 

влияния разных факторов [30, c. 1401]. 

Анализ показателей финансового состояния предприятия состоит из 

нескольких этапов: анализ имущества и источников, с помощью которых оно 

формируется; анализ финансовой устойчивости; анализ платежеспособности и 

ликвидности баланса; анализ деловой активности и рентабельности 

предприятия. 

Анализ имущественного положение организации выражается в 

определении степени сбалансированности формирования ее активов за ее счет 

пассивов.  

Анализ осуществляется посредством расчета показателей структуры и 

динамики статей актива и пассива баланса с применением методов 

горизонтального и вертикального анализа [22, c. 103]. 

Финансовая устойчивость является показателем и базой стабильного 

положения предприятия.  

В случае если предприятие финансово платежеспособно и устойчиво, то 

оно имеет явные преимущества относительно других организаций для целей 

кредитования, привлечения инвестиций, привлечения поставщиков и выборе 

более квалифицированных кадров. 

Для проведения оценки с использованием данных бухгалтерского баланса 

источники финансирования группируются следующим образом: 

1. Собственные оборотные средства: 

 

СОС=СК-ВнА,                  (1.1) 

 

где СК – собственные средства; 

ВнА – внеоборотные активы. 
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2. Собственные оборотные и долгосрочные заемные средства: 

 

СДИ=СОС+ДО,                  (1.2) 

 

где ДО – долгосрочные обязательства. 

 

3. Общая величина основных источников: 

 

ОИЗ=СДИ+КЗИ,                  (1.3) 

 

где КЗИ – краткосрочные обязательства. 

 

Далее проводится расчет излишка (недостатка) данных источников для 

покрытия запасов и затрат: 

 

∆СОС=СОС-З,                  (1.4) 

 

∆СДИ=СДИ-З,                  (1.5) 

 

∆ОИЗ=ОИЗ-З,                  (1.6) 

 

где З – запасы и затраты [20, c. 67]. 

 

Полученные значения используются для формирования 

трехкомпонентного показателя вида {а1, а2, а3}, который может иметь вид: 

 а1=1, если ∆СОС>0; 

 а2=1, если ∆СДИ>0; 

 а3=1, если ∆ОИЗ>0. 

В противном случае аi=0. Полученный показатель позволяет 

классифицировать организации на 4 типа (рис. 1.2). 
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Необходимо отметить, что данная методика может быть уточнена для 

внутренних пользователей, речь идет о суммах иммобилизованных оборотных 

средств (например, просроченная задолженность дебиторов), а также сумм 

кредитов, выдающихся под отгруженные товары. Данные показатели не 

находят отражение в балансе, поэтому анализ внутренних пользователей с 

использованием управленческого учета является более точным. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.2 – Типы финансовой устойчивости [6, c. 263] 

 

Организации, имеющие абсолютную или нормальную устойчивость, 

определяются как надежные с точки зрения кредитных организаций, 

контрагентов. При неустойчивом типе необходимо провести дополнительное 

исследование платежеспособности организации, а при кризисном - диагностику 

вероятности банкротства. Анализ финансовой устойчивости выполняется также 

с помощью коэффициентов. 

Коэффициент автономии (КА) определяется следующим образом: 

 

КА = СК/А,                   (1.7) 

 

где СК – собственные средства; 

Типы финансовой устойчивости 

Абсолютное: 

(1,1,1) 

организация 

независима от 

привлеченных 

источников 

финансирования 

Нормальное: 

(0,1,1) 

Эффективное 

соотношение 

собственных и 

заемных 

источников, 

позволяющее 

организации быть 

платежеспособной 

Неустойчивое: 

(0,0,1) 

высокий уровень 

зависимости от 

привлеченных 

источников, при 

этом вероятно 

восстановление 

платежеспособности 

Кризисное: 

(0,0,0) 

очень сильная 

зависимость от 

привлеченных 

источников, 

высока 

вероятность 

банкротства 
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А – активы. 

 

Показатель позволяет охарактеризовать ту часть имущества, которая 

сформирована за счет собственных средств организации. Рекомендуется, чтобы 

значение показателя было выше 0,5. 

Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (КЗ/С): 

 

КЗ/С = ЗК/СК,                  (1.8) 

 

где ЗК – заемные источники финансирования. 

 

Данный показатель отражает сумму земных источников в соотношении с 

собственными средствами, предпочтительным является значение показателя 

более 1. 

Коэффициент маневренности (КМ): 

 

КМ = (СК − ВНА)/СК,                 (1.9) 

 

где ВНА – внеоборотные активы. 

 

Данный показатель отражает, в какой степени организация может 

поддержать уровень собственных оборотных средств и направить их на 

финансирование текущей деятельности за счет собственных источников. 

Рекомендуется, чтобы коэффициент находился в рамках от 0,2 до 0,5. 

Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными 

источниками (КОЗ): 

 

КОЗ = (СК − ВНА)/(З + НДС)              (1.10) 

 

Рекомендуемое значение показателя находится в границах от 0,6 до 0,8, в 
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этом случае 60-80 % запасов формируется за счет собственных источников. 

Коэффициент текущей задолженности (Ктз): 

 

КТЗ = ТО/А,                (1.11) 

 

где ТО – текущие обязательства [21, c. 32]. 

 

Рекомендуемое значение коэффициента не должно превышать 0,2, 

показатель отражает долю наиболее срочных обязательств в сумме источников 

финансирования. 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 

(Ксос): 

 

КСОС = (СК − ВНА)/ОА,              (1.12) 

 

где ОА – оборотные активы. 

 

Данный показатель отражает долю оборотных активов, которая 

финансируется с помощью собственных источников, показатель должен 

составлять не менее 0,1. 

Проводя коэффициентный анализ, важно учитывать особенности 

деятельности организации, ее отраслевую принадлежность. Также необходимо 

проводить анализ за несколько периодов и отслеживать изменения показателей. 

Таким образом, основными направлениями анализа финансовой 

устойчивости является оценка типа финансовой устойчивости с помощью 

абсолютных показателей и коэффициентный анализ. 

Платежеспособность – возможность предприятия погасить кредиторскую 

задолженность в краткосрочном периоде. Понятие платежеспособности 

зачастую заменяют понятием ликвидности, так как от уровня ликвидности 

предприятия зависит его платежеспособность [24, c. 98].  
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Анализ платежеспособности организации в современной теории анализа 

финансово-хозяйственной деятельности проводится по двум аспектам: оценка 

абсолютных показателей ликвидности баланса и коэффициентная оценка 

платежеспособности. 

Абсолютные показатели позволяют определить величину покрытия 

обязательств соответствующими им по уровню ликвидности активами, 

относительные показатели ликвидности характеризуют степень покрытия 

текущих обязательств за счет активов по уровням ликвидности. 

Для проведения оценки ликвидности баланса является проведение 

группировки активов и пассивов по уровню ликвидности, которая представлена 

в таблице 1.1. 

 

Таблица 1.1  

Группировка активов и пассивов баланса по уровню ликвидности [25, c. 54] 

 

Активы Формула расчета Пассивы Формула расчета 

А1 – наиболее ликвидные 
с. 1240 + с. 1250 

бух. баланса 
П1 – наиболее срочные с. 1520 + с. 1550 

А2 – быстро реализуемые с. 1230 + с. 1260 П2 – краткосрочные 
с. 1510 + с. 1530 

+с. 1540 

А3 – медленно реализуемые с. 1210 + с. 1220 П3 – долгосрочные с. 1400 

А4 – трудно реализуемые с. 1100 П4 – постоянные с. 1300 

 

В соответствии с представленной группировкой далее определяются 

величины платежных излишков или недостатков (А1-П1, А2-П2, А3-П3 и А4-

П4).  

В случае превышения величины активов над соответствующими 

пассивами фиксируется величина избытка, в противном случае говорит о 

дефиците (недостатке) средств для погашения обязательств в соответствующем 

периоде. 

Баланс организации признается ликвидным, если одновременно 

выполняются следующие условия: А1≥П1, А2≥П2, А3≥П3, А4≤П4.  

Нормальным считается превышение постоянных пассивов над трудно 
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реализуемыми активами (А4≤П4), что означает, что у организации имеются 

собственные средства на финансирование своей текущей деятельности. 

Наиболее востребованными коэффициентами при оценке ликвидности 

являются показатели, позволяющие оценить уровень покрытия текущих 

обязательств с помощью активов разной степени ликвидности: 

1. Коэффициент абсолютной ликвидности (Кал): 

 

Кал = А1/(П1 + П2)               (1.13) 

 

Данный показатель характеризует возможность покрытия краткосрочных 

обязательств с помощью активов с наибольшей ликвидностью, рекомендовано, 

чтобы показатель составлял более 20 %. 

2. Коэффициент быстрой ликвидности (Кбл): 

 

Кбл =(А1 + А2)/(П1 + П2)              (1.14) 

 

Данный коэффициент отражает возможность погасить краткосрочные 

обязательства в критическом положении, то есть за короткий период. При 

расчете показателя необходимо уделять внимание качеству имеющихся в 

распоряжении организации ценных бумаг и задолженности дебиторов, они 

могут приводить к искажению реальной картины. Рекомендуются значения 

показателя в границах от 0,7 до 1. 

3. Коэффициент текущей ликвидности (Ктл): 

 

Ктл =(А1 + А2 + А3)/(П1 + П2)             (1.15) 

 

Показатель характеризует уровень покрытия краткосрочных обязательств 

с использованием оборотных активов, рекомендуется значение не менее 2. При 

этом, значение коэффициента менее 1 является признаком высокого уровня 

финансового риска, а значение более 3 позволяет сделать вывод о 
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нерациональной структуре капитала [12, c. 127]. 

Первый коэффициент представляет наибольший интерес для 

поставщиков организации, второй для кредитных организаций, третий – для 

инвесторов.  

В случае, когда в результате анализа получены неудовлетворительные 

значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности 

собственными оборотными средствами, речь может идти о вероятности 

банкротства организации и определяется коэффициент восстановления 

платежеспособности: 

 

Квп= (Ктл
кг

+6/Т(Ктл
кг

- Ктл
нг

))/2,             (1.16) 

 

где Ктл
кг

, Ктл
нг

 – коэффициенты текущей платежеспособности на конец и 

начало периода соответственно; 

Т – длительность отчетного периода в месяцах. 

 

Полученные значения показателя позволяет оценить вероятность 

восстановления платежеспособности организации за период Т. 

Анализ деловой активности организации включает такие аспекты: 

 степень выполнения плана по основным индикаторам деятельности 

организации, а также обеспечение целевых показателей их изменения; 

 уровень эффективности использования ресурсов, которые организация 

использует при осуществлении своей деятельности. 

Наиболее общим показателем, позволяющим охарактеризовать уровень 

деловой активности, является «золотое правило экономики», они заключается в 

выполнении следующих соотношений: 

 

Тп> ТВ> ТВ> 100 %,               (1.17) 

 

где Тп – темп роста прибыли; 
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ТК – темп роста капитала; 

ТB – темп роста выручки [25, c. 35]. 

 

Соблюдение данных соотношений темпов роста свидетельствует о том, 

что: 

 прибыль от продаж увеличивается темпами, которые выше, чем рост 

выручки, а это позволяет сделать вывод о снижении издержек по основной 

деятельности; 

 выручка увеличивается темпами, превышающими рост имущества, что 

приводит к росту эффективности использования капитала; 

 экономический потенциал организации растет, свидетельством этого 

является рост стоимости капитала. 

Показатели оборачиваемости призваны оценить эффективность 

использования оборотных средств.  

К ним относятся: коэффициенты оборачиваемости, закрепления и время 

оборота.  

Коэффициент оборачиваемости в общем виде определяется при помощи 

формулы: 

 

Коб = В/О,                 (1.18) 

 

где О – средний остаток оборотных средств. 

 

Продолжительность оборота определяется следующим образом: 

 

П  = Дкал/Коб,                (1.19) 

 

где Дкал – число дней в анализируемом периоде. 

 

Коэффициент закрепления является обратным показателем к 
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коэффициенту оборачиваемости и определяется следующим образом: 

 

Кзакр = О/В                 (1.20) 

 

Данный показатель отражает удельный вес стоимости оборотных средств 

в величине выручки. 

На основе данных о сроках оборачиваемости таких категорий оборотных 

средств, как запасы, дебиторская и кредиторская задолженность 

рассчитываются показатели операционного и финансового циклов: 

 

Тоц=Тз+Тдз,                (1.21) 

 

Тфц=Тоц-Ткз,                (1.22) 

 

гдеТз – время оборота запасов; 

Тдз – время оборота дебиторской задолженности; 

Ткз – время оборота кредиторской задолженности. 

 

Первый показатель позволяет охарактеризовать время, которой проходит 

с момента поступления материалов на склад до момента отгрузки покупателю.  

Финансовый цикл позволяет определить число дней операционного 

цикла, которое должно быть профинансировано собственными источниками. 

Деловая активность также может быть проанализирована с помощью 

коэффициентов рентабельности.  

Показатели рентабельности в общем виде являются относительными 

величинами, в числителе представлены различные виды прибыли, а в 

знаменателе могут быть доходы, расходы, затраты ресурсов.  

Единицей измерения могут выступать доли единицы или проценты. 

Система показателей рентабельности предприятия рассмотрена на рис. 

1.3. 
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Выделяют несколько основных групп показателей рентабельности: 

 коэффициенты, позволяющие оценить эффективность основной 

деятельности предприятия (рентабельность продаж и продукции); 

 коэффициенты, позволяющие оценить ресурсы предприятия и 

отдельных составляющих (рентабельность основных фондов, рентабельность 

собственных средств, капитала, расходов на оплату труда и др.); 

 коэффициенты, позволяющие оценить эффективность инвестиционных 

проектов и затрат на их осуществление. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.3 – Система показателей рентабельности [28, c. 187] 

 

Способы расчета основных показателей рентабельности, а также их 

интерпретация отражены в таблице 1.2. 

Расчет представленных показателей на практике осуществляется за 
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несколько временных период для выяснения тенденции развития предприятия. 

Нормативных значений для показателей рентабельности нет, однако 

может быть проведено сравнение с ближайшими конкурентами, средними 

показателями по отрасли или экономике в целом. 

Таким образом, оценка деловой активности проводится по таким 

направлениям, как оборачиваемость, рентабельность, изменение основных 

финансовых результатов, конкурентная позиция организации. 

 

Таблица 1.2  

Расчет показателей рентабельности 

 

Показатель Расчет Интерпретация 

Рентабельность 

продаж Rпр 

Прибыль от продаж / 

Выручка*100 

Отражает долю прибыли в сумме доходов 

по основной деятельности 

Рентабельность 

затрат Rз 

Прибыль от продаж / 

Затраты по основной 

деятельности *100 

Отражает долю прибыли в сумме расходов 

по основной деятельности 

Рентабельность 

активов Rа 

Чистая прибыль/ 

Активы*100 

Отражает величину прибыли, полученной 

на 100 руб. капитала 

Рентабельность 

собственного 

капитала Rск 

Чистая прибыль / 

Собственный капитал*100 

Отражает величину прибыли, полученной 

на 100 руб. собственного капитала 

 

Информационная база анализа финансового состояния состоит из 

внешних и внутренних источников (рис. 1.4). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.4 – Источники информации анализа финансового состояния [7, c. 99] 
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Внешние источники информации анализа финансового состояния 

включают данные о рыночной конъюнктуре, конкурентах организации, ее 

клиентах. 

Информационными источниками, позволяющими оценить финансовое 

состояние организации, являются: 

 бухгалтерская отчетность (бухгалтерский баланс отчет и отчет о 

финансовых результатах и пояснению к бухгалтерскому балансу и отчету о 

финансовых результатах); 

 внутренние учетные документы; 

 внешние источники (статистические данные, маркетинговые 

исследования и другие). 

Основным источником для внешних пользователей, к которым можно 

отнести инвесторов, контрагентов, органы власти и другие, является 

бухгалтерская отчетность.  

Управленцам внутри предприятия доступны также и данные внутреннего 

учета, что позволяет более полно проводить анализ и разрабатывать на его 

основе управленческие решения. 

Таким образом, анализ финансового состояния организации позволяет 

оценить такие аспекты деятельности, как имущественное положение, 

платежеспособность, финансовая устойчивость, а также финансовые 

результаты, деловую активность.  

Целью анализа является выявление проблем и поиск возможностей для 

укрепления финансового состояния [17, c. 78]. 

Анализ финансового состояния проводится с использованием методики 

финансового анализа, наиболее часто используются горизонтальный и 

вертикальный, пространственный анализ, коэффициентный и факторный 

анализ. 

Основные проблемы в финансовом состоянии организации заключаются 

в следующем: 

1)  Дефицит денежных средств. Низкая платежеспособность. 
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Экономическая суть проблемы состоит в том, что у организации в ближайшее 

время может не оказаться средств для своевременного погашения текущих 

обязательств. 

2)  Недостаточное удовлетворение интересов собственника. Низкая 

рентабельность капитала. На практике это означает, что собственник получает 

доходы ниже требуемого уровня. 

3)  Снижение финансовой независимости или низкая финансовая 

устойчивость.  

На практике низкая финансовая устойчивость означает возможные 

проблемы в погашении обязательств в будущем, т.е. зависимость организации 

от кредиторов, потерю самостоятельности. По сути, проблема состоит в 

недостаточном уровне финансирования текущей деятельности за счет 

собственных средств. 

4) Один из результатов деятельности организации – получаемая прибыль. 

Под распоряжением результатами деятельности подразумевается 

использование прибыли по следующим направлениям: финансирования 

внеоборотных и оборотных активов предприятия, поддержки объектов 

социальной сферы, погашения основного долга по кредиту. 

Предприятие должно оценивать и анализировать свое текущее 

финансовое состояние и сравнивать его с финансовым состоянием предыдущих 

периодов и с финансовым состоянием предприятий аналогичной деятельности.  

Целью данного анализа является получение объективной и обоснованной 

характеристики финансового состояния.  

В современном мире оценка и анализ финансового состояния обладают 

систематизированностью, а процедуры оценки и анализа стараются 

унифицировать, однако проводятся дискуссии о том, какие же главные 

показатели характеризуют финансовое состояние предприятия.  

Недооценка финансового состояния может привести к ошибкам в 

принятии управленческих решений, в результате чего могут произойти 

чувствительные потери [8, c. 62]. 
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В заключении можно отметить, что данные анализа финансового 

состояния используются для: 

1)  разработки моделей финансового состояния при разнообразных 

вариантах использования ресурсов;  

2)  разработки конкретных мероприятий, направленных на более 

эффективное использование финансовых ресурсов и укрепления финансового 

состояния предприятия;  

3)  прогнозирования возможных финансовых результатов, экономической 

рентабельности, исходя из реальных условий хозяйственной деятельности и 

наличия собственных и заемных ресурсов [3, c. 229]. 

В современных российских условиях особое значение приобретает 

серьезная аналитическая работа на предприятии, связанная с изучением и 

прогнозированием его финансового состояния. 
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2 АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «ГРИНФИН» 

 

2.1 Анализ финансово-хозяйственной деятельности ООО «Гринфин» 

 

Компания ООО «Гринфин» (ИНН 2466152411, ОГРН 1072466009076) 

зарегистрирована 5 июня 2007 г. по адресу: 660095, Красноярский край, г. 

Красноярск, пр-кт им. Газеты «Красноярский Рабочий», д. 114.  

Применяемый режим налогообложения: ОСН, основной вид 

деятельности: 69.20, Деятельность по оказанию услуг в области бухгалтерского 

учета, по проведению финансового аудита, по налоговому консультированию.  

Руководитель – Генеральный директор Космаченко Ирина Владимировна 

с 1 декабря 2021 г. Уставной капитал компании 10000 руб. 

Сфера деятельности ООО «Гринфин» – оказание услуг по ведению 

бухгалтерского и налогового учета, составлению всех видов отчетности: 

бухгалтерской, налоговой и статистической, управленческой, сопровождаем 

налоговые и аудиторские проверки, проверка и контроль смет.  

Виды деятельности ООО «Гринфин» ОКВЭД-2: 

 70.22 Консультирование по вопросам коммерческой деятельности и 

управления; 

 64.99 Предоставление прочих финансовых услуг, кроме услуг по 

страхованию и пенсионному обеспечению, не включенных в другие 

группировки; 

 69.20 Деятельность по оказанию услуг в области бухгалтерского учета, 

по проведению финансового аудита, по налоговому консультированию 

 69.10 Деятельность в области права; 

 69.20.2 Деятельность по оказанию услуг в области бухгалтерского 

учета. 

Организационная структура ООО «Гранфин» представлена на рис. 2.1. 

География компании простирается по всей России от Москвы до 

Хабаровского края, так как предприятия из группы компаний СУЭК 
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(Сибирская угольная энергетическая компания), которые являются основными 

клиентами организации, расположены в тех же регионах. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 2.1 – Организационная структура ООО «Гринфин» 

 

СУЭК – крупнейший производитель энергетического угля, №1 в России. 

Один из основных экспортеров угля в мире. Один из крупнейших 

работодателей страны. Гринфин обслуживает более 30 предприятий из группы 

компаний.  

Помимо СУЭК ООО «Гринфин» ведет такие крупные компании, как 

Кузбассэнерго, Кемеровская генерация, Ново-Кемеровская генерация, СТК, 

ГОК, Канская ТЭЦ. 

Большинство сотрудников организации имеют высшее образование, но на 

рядовые должности в сфере бухгалтерского учета принимаются и кандидаты со 

средне-специальным профильным образованием.  
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В ООО «Гринфин» работает около 300 сотрудников, большая часть из 

которых – бухгалтера. Регулярно проводится внешнее и внутренне обучение 

сотрудников. Огранизация работает в программе SAP. 

Анализ основных экономических показателей предприятия за 2018-2020 

годы представлен в таблице 2.1 и на рис. 2.2 и 2.3. 

 

Та блица 2.1 

Ос новные экономические по казатели ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг. 

 

Показатели 
20 18 

го д 

20 19 

го д 

20 20 

го д 

Отклонение 
Те мпы ро ста 

% 

20 19 г.  

от  

20 18 г. 

20 20 г. 

от  

20 19 г. 

2019 г. 

от  

2018 г. 

2020 г. 

от  

2019 г. 

Вы ручка от пр одаж, тыс. руб. 318735 452744 636049 134009 183305 142,0 140,5 

Се бестоимость пр оданных 

товаров, работ, услуг, тыс. 

руб. 

277041 424699 599433 147658 174734 153,3 141,1 

Пр ибыль от продаж, тыс. руб. 9861 5864 16304 -3997 10440 59,5 278,0 

Чи стая прибыль, тыс. руб. 4950 -83 12663 -5033 12746 х х 

Ре нтабельность продаж, % 3,09 1,30 2,56 -1,80 1,27 х х 

Чи сленность персонала, чел. 324 622 719 298 97 192,0 115,6 

Пр оизводительность тр уда, 

тыс. руб. 
984 728 885 -256 157 74,0 121,5 

Фо нд за работной пл аты, тыс. 

руб. 
183615 389545 539916 205930 150371 212,2 138,6 

Ср еднемесячная за работная 

пл ата од ного работника, тыс. 

руб. 

47,2 52,2 62,6 5,0 10,4 110,5 119,9 

Ст оимость ос новных фондов, 

тыс. руб. 
3842 4943 2572 1101 -2371 128,7 52,0 

Фондоотдача, руб. 83,0 91,6 247,3 8,6 155,7 110,4 270,0 

Фо ндовооруженность тр уда 

од ного работника, тыс. 

руб./чел. 

11,9 7,9 3,6 -3,9 -4,4 67,0 45,0 

 

Выручка от продаж имеет положительную тенденцию на протяжении 

всего периода, хотя в 2020 году ее темп роста немного снизился (на 1,5 %).  

Заметное повышение себестоимости в 2019 году на 53,3 % обусловило 

снижение прибыли от продаж (на 40,5 %), в 2020 году мы можем наблюдать, 

что себестоимость повысилась заметно меньше, а прибыль от продаж имела 
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довольно ощутимый рост на 178 %. Также данные изменения отразились и на 

чистой прибыли, имевшей в 2019 году отрицательное значение, а в 2020 году 

большой рост. 

 

 

 

Рис. 2.2 – Изменение показателей прибыли от продаж и чистой прибыли  

за 2018-2020 года 

 

Данные изменения сказались и на показателе рентабельности, 

снизившемся в 2019 году до 1,3 %, а в 2020 году выросшем до 2,56 %. 

Численность персонала имеет стабильный рост в рассматриваемом 

периоде на 92 и 15,6 % соответственно. В связи с тем, что темп роста 

численности персонала превышал темп роста выручки в 2019 году, 

производительность труда одного работника снизилась на 26 %. В 2020 году 

производительность значительно возросла – на 21,5 %, тем не менее не 

достигнув значения 2018 года. 

В соответствии с увеличением численности персонала происходит и рост 

фонда заработной платы на 112,2 % за 2019 год и на 38,6 % за 2020 год. В 2019 

и 2020 году в организации наблюдается прирост среднемесячной заработной 

платы одного работника на 10,5 % и 19,9 % соответственно.  

Рост стоимости основных фондов имел значительный скачек в 2019 году 

(28,7 %), тем не менее не превышал темпа роста выручки. В соответствии с 

этим, фондоотдача в 2019 году имела не столь большой рост (10,4 %), нежели в 
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2020 году (170 %). 

 

 

 

Рис. 2.3 – Изменение показателей фондоотдачи и фондовооруженности  

за 2018-2020 года 

 

В связи с тем, что прирост стоимости основных фондов в 2019 году был 

ниже прироста численности персонала, фондовооруженность труда одного 

работника снизилась на 33 %. В 2020 году данная ситуация имела аналогичную 

тенденцию и привела к снижению фондовооруженности на 55 %. 

Проведем оценку состава и структуры активов ООО «Гринфин» за 2018-

2020 гг. проанализировав его активы, по данным Бухгалтерского баланса ООО 

«Гринфин» (таблица 2.2 и рис. 2.4). 

 

Таблица 2.2  

Динамика активов ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг., тыс. руб. 

 

Показатели 
2018 

год 

2019 

год 

2020 

год 

Абсолютное 

изменение, 

млн. руб. 

Относительное 

отклонение, % 

2019- 

2018 

2020- 

2019 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

1 2 3 4 5 6 7 8 

ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

Нематериальные активы 412 303 192 -109 -111 73,5 63,4 

Основные средства 3842 4943 2572 1101 -2371 128,7 52,0 

Финансовые вложения 7042 0 0 -7042 0 0,0 0,0 
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Окончание таблицы 2.2 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Отложенные налоговые 

активы 
5101 8439 9329 3338 890 165,4 110,5 

Прочие внеоборотные 

активы 
23 42 - 19 -42 182,6 - 

ИТОГО ПО РАЗДЕЛУ I 16420 13727 12093 -2693 -1634 83,6 88,1 

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

Запасы 3909 4718 4143 809 -575 120,7 87,8 

НДС 0 25 56 25 31 - 224,0 

Дебиторская 

задолженность 
27909 70355 97817 42446 27462 252,1 139,0 

Финансовые вложения 0 0 1615 0 1615 - - 

Денежные средства 79 1495 786 1416 -709 1892,4 52,6 

Прочие оборотные активы - - - - - - - 

ИТОГО ПО РАЗДЕЛУ II 31897 76593 104417 44696 27824 240,1 136,3 

БАЛАНС 48317 90320 116510 42003 26190 186,9 129,0 

 

Анализ данных таблицы 2.2 и рис. 2.4 показал, что наибольший объем в 

структуре активов ООО «Гринфин» занимают оборотные активы (в 2018 г. – 66 

%, в 2019 г. – 85 %, в 2020 г. – 90 %), при этом в их структуре наибольший 

объем занимает дебиторская задолженность. 

 

 

 

Рис. 2.4 – Структура активов ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг., тыс.руб. 
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Таким образом, структура активов ООО «Гринфин» в 2018-2020 гг. 

являлась среднереализуемой, так как в ней преобладали медленнореализуемые 

активы (дебиторская задолженность). Наиболее же ликвидные активы 

(денежные средства и финансовые вложения) в 2020 году занимают структуре 

имущества предприятия всего 2 %. 

Проведем анализ источников формирования капитала ООО «Гринфин» за 

2018-2020 гг., по данным бухгалтерского баланса, предварительно рассчитав и 

составив таблицу 2.3 и рис. 2.5. 

В структуре источников формирования имущества ООО «Гринфин» за 

три года произошли положительные изменения – увеличился удельный вес 

собственного капитала с 4 % в 2018 г. до 12 % в 2020 г., но при этом доля 

собственного капитала критически низкая в сравнении с заемным капиталом, 

процент которого составляет за 2018 год – 96 %, за 2019 год – 98 %, за 2020 год 

– 88 %. 

Размер кредиторской задолженности имел большой рос в 2019 году – на 

139,8 %, в 2020 году рост был не таким значительным, тем не менее составил 

21,4 %. 

 

Таблица 2.3 

Динамика источников формирования имущества ООО «Гринфин» 

за 2018-2020 гг., тыс. руб. 

 

Показатели 
2018 

год 

2019 

год 

2020 

год 

Абсолютное 

изменение, 

млн. руб. 

Относительное 

отклонение, % 

2019- 

2018 

2020- 

2019 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

III. КАПИТАЛЫ И РЕЗЕРВЫ 

Уставный капитал 10 10 10 0 0 100 100 

Добавочный капитал - - - - - - - 

Нераспределенная прибыль 1950 1765 14428 -185 12663 90,5 817,5 

ИТОГО ПО РАЗДЕЛУ III 1960 1775 14438 -185 12663 90,6 813,4 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Заемные средства - - - - - - - 

Отложенные НО - - - - - - - 
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Окончание таблицы 2.3 

1 2 3 4 5 6 7 8 

ИТОГО ПО РАЗДЕЛУ IV - - - - - - - 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Заемные средства - - - - - - - 

Кредиторская задолженность 17466 41882 50862 24416 8980 239,8 121,4 

Доходы будущих периодов - - - - - - - 

Оценочные обязательства 28891 46663 51210 17772 4547 161,5 109,7 

Прочие обязательства - - - - - - - 

ИТОГО ПО РАЗДЕЛУ V 46357 88545 102072 42188 13527 191,0 115,3 

БАЛАНС 48317 90320 116510 42003 26190 186,9 129,0 

 

Заемный капитал полностью состоит из краткосрочных обязательств. Для 

развития, организация использует кредиты, плата за которые увеличивает 

убыток. 

 

 

 

Рис. 2.5 – Структура имущества ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг., тыс.руб. 

 

Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и 

использованием средств (активов) и источниками их формирования 

(собственного капитала и обязательств, т.е. пассивов). Эти сведения 

представлены в балансе предприятия (таблица 2.4 и рис. 2.6). 

Собственный капитал в 2019 году имел небольшое снижение, но за 2020 

год увеличился более, чем в 8 раз. Внеоборотные активы с каждым годом 

имеют тенденцию на снижение. 
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Таблица 2.4 

Показатели для определения типа финансовой устойчивости ООО «Гринфин» 

за 2018-2020 гг., тыс. руб. 

 

Показатели 2018 год 2019 год 2020 год 

Собственный капитал 1960 1775 14438 

Внеоборотные активы 16420 13727 12093 

Наличие собственных оборотных средств -14460 -11952 2345 

Долгосрочные обязательства - - - 

Наличие собственных и долгосрочных 

источников формирования запасов 
-14460 -11952 2345 

Краткосрочные кредиты и заемные средства - - - 

Общая величина основных источников 

формирования запасов 
-14460 -11952 2345 

Общая величина запасов 3909 4718 4143 

Излишек(+) или недостаток(-) собственных 

оборотных средств 
-18369 -16670 -1798 

Излишек(+) или недостаток(-) долгосрочных 

источников формирования запасов 
-18369 -16670 -1798 

Излишек(+) или недостаток(-) общей величины 

основных источников формирования 
-18369 -16670 -1798 

Тип финансовой устойчивости 
Не 

устойчивое 

Не 

устойчивое 

Не 

устойчивое 

 

Краткосрочные кредиты и заемные средства также имеют отрицательную 

тенденцию роста за весь исследуемый период, как и общая величина основных 

источников формирования запасов. 

 

 
 

Рис. 2.6 – Изменения показателей для определения типа финансовой 

устойчивости за 2018-2020 гг. 
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Мы видим, что недостаток собственных оборотных средств с каждым 

годом уменьшается, но на конец исследуемого периода так и не достиг 

положительной отметки. 

Аналогичная тенденция складывается и в недостатке долгосрочных 

источников формирования запасов и в основных источниках формирования, так 

как организация не имеет долгосрочных обязательств. 

Для оценки текущей и перспективной платежеспособности проводится 

анализ ликвидности баланса, который заключается в сравнении средств по 

активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в 

порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, 

сгруппированными по срокам их погашения и расположенными и порядке 

возрастания сроков (таблица 2.5). 

Для определения ликвидности баланса следует сопоставить приведенные 

группы.  

Баланс считается абсолютно ликвидным, если выполняются следующие 

оптимальные соотношения: А1-П1; А2-П2; А3-П3; А4-П4. 

 

Таблица 2.5  

Группировка активов и пассивов ООО «Гринфин», тыс. руб. 

 

Показатель 2018 год 2019 год 2020 год 

Актив 

Наиболее ликвидные активы (А1) 79 1495 2401 

Быстрореализуемые активы (А2) 27909 70355 97817 

Медленнореализуемые активы (А3) 10951 4743 4199 

Труднореализуемые активы (А4) 9378 13727 12093 

Пассив 

Наиболее срочные обязательства (П1) 17466 41882 50862 

Краткосрочные пассивы (П2) - - - 

Долгосрочные пассивы (П3) - - - 

Постоянные пассивы(П4) 30851 48438 65648 

Изменение, тыс. руб. 

А1-П1 -17387 -40387 -48461 

А2-П2 27909 70355 97817 

А3-П3 10951 4743 4199 

А4-П4 -21473 -34711 -53555 
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По данным таблицы 2.5 можно, сказать, первое неравенство не 

выполнено в течение всего анализируемого периода, следовательно, у 

организации недостаточно денежных средств для погашения своих заемных 

средств. 

Второе соотношение выполнено, следовательно, предприятие способно 

расплатиться по своей краткосрочной задолженности.  

Третье соотношение выполнено, следовательно, предприятие имеет 

возможности расплатиться по своей долгосрочной задолженности.  

Четвертое соотношение не выполнено, следовательно, у предприятия не 

достаточно собственного капитала для покрытия труднореализуемых активов.  

Таким образом, в данной организации выполняются половина условий 

платежеспособности. Организация платежеспособная, однако, наблюдается 

недостаток платежных средств, но если не будут наращиваться объемы 

товарооборота, положение еще сильнее ухудшится, и организации понадобится 

привлечение дополнительных средств. Все это представляет серьезную угрозу 

финансовой устойчивости организации.  

 

 
 

Рис. 2.7 – Структура активов и пассивов ООО «Гринфин», тыс. руб. 

 

Проведем коэффициентный анализ по данным бухгалтерской 

(финансовой) отчетности в таблице 2.6 и на рис. 2.8. 
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Таблица 2.6  

Показатели ликвидности ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг. 

 

Показатели 
Нормальное 

значение 

2018 

год 

2019 

год 

2020 

год 

2019-

2018 

2020-

2019 

Коэффициент быстрой 

ликвидности 

от 0,7-0,8 до 

1,5 
1,6 1,7 2,0 0,1 0,3 

Коэффициент абсолютной 

ликвидности 
>=0,1-0,7 0,005 0,036 0,047 0,0 0,0 

Коэффициент текущей 

ликвидности 
2,0-3,5 2,2 1,8 2,1 -0,4 0,2 

Доля оборотных средств в активах >=0,5 0,7 0,8 0,9 0,2 0,0 

Коэффициент обеспеченности 

собственными средствами 
>=0,1 -0,5 -0,2 0,0 0,3 0,2 

 

По данным таблицы 2.6, коэффициент текущей ликвидности увеличился в 

2020 году, следовательно, организация снова обладает текущей 

платежеспособностью. 

 

 

 

Рис. 2.8 – Изменение показателей ликвидности ООО «Гринфин»  

за 2018-2020 гг. 

 

Коэффициент абсолютной ликвидности не находится в пределах 

нормативного значения ни в одном периоде. Этот коэффициент должен быть в 
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пределах 0,1 до 0,7, следовательно, предприятие не обладает абсолютной 

ликвидностью. Коэффициент быстрой ликвидности находится выше пределов 

нормативного значения. Это означает, что предприятие способно погашать 

свои текущие обязательства в случае возникновения сложностей с реализацией 

продукции.  

Таким образом, организация частично испытывает трудности в 

погашении своих обязательств, в связи с тем, что у него не достаточно 

собственных источников финансирования. В итоге, данная организация не 

может с помощью своей денежной наличности погасить свои платежные 

обязательства. Для организации целесообразно и более эффективно снизить 

издержки для увеличения прибыли. 

Кроме абсолютных показателей, финансовую устойчивость предприятия 

оценивают и при помощи относительных показателей, коэффициентов. 

Источником информации для расчета всех коэффициентов, характеризующих 

финансовую устойчивость, считается форма «Бухгалтерский баланс».  

Результаты расчетов коэффициентов в таблице 2.7 и на рис. 2.9 и 2.10. 

 

Таблица 2.7  

Динамика коэффициентов анализа финансовой устойчивости 

 

 

Анализируя данные таблицы 2.7 и рис. 13 и 14, можно сказать о том, что 

Показатель 
Опти-

мальное 

2018 

год 

2019 

год 

2020 

год 

2019-

2018 

2020-

2019 

Коэффициент автономии >=0,5 0,6 0,5 0,6 -0,1 0,1 

Коэффициент финансовой устойчивости >=0,1 0,04 0,02 0,12 -0,02 0,10 

Коэффициент финансовой зависимости <=0,5 24,7 50,9 8,1 26,2 -42,8 

Коэффициент финансирования >=1,0 0,04 0,02 0,14 -0,02 0,12 

Коэффициент инвестирования >=1 0,12 0,13 1,19 0,01 1,06 

Коэффициент постоянного актива <=1 8,4 7,7 0,8 -0,6 -6,9 

Коэффициент маневренности >0,5 -7,4 -6,7 0,2 0,6 6,9 

Коэффициент обеспеченности 

оборотных активов собственными 

средствами 

>0,1 -0,5 -0,2 0,0 0,3 0,2 

Финансовый рычаг (леверидж) <=1 23,7 49,9 7,1 26,2 -42,8 
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большая часть коэффициентов в течение всего анализируемого периода не 

соответствуют нормативным значениям, следовательно, организация 

испытывает серьезные проблемы в погашении своих обязательств, так как 

данный факт свидетельствует о сильном превышении заемных источников над 

собственными. 

 

 
 

Рис. 2.9 – Коэффициенты, достигшие оптимального значения в 2020 году 

 

Тем не менее, нельзя не отметить положительную тенденцию по каждому 

из коэффициентов. Так, в 2020 году показателей нормы достигли коэффициент 

автономии, финансовой устойчивости, инвестирования и постоянного актива. 

 

 
 

Рис. 2.10 – Коэффициенты, не достигшие оптимального значения в 2020 году 
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Проанализируем показатели деловой активности, прибыли и 

экономической эффективности (таблица 2.8, рис. 2.11 и 2.12).  

 

Таблица 2.8  

Показатели, характеризующие результативность финансово-хозяйственной 

деятельности ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг. 

 

 

Анализируя приведенные данные в таблице 2.8 и на рис. 2.11 и 2.12, 

можно отметить, что оборачиваемость почти всех ресурсов, кроме 

материальных средств, снизилась.  

Оборачиваемость материальных средств имеет постоянный рост, так, в 

2019 году она повысилась с 81,5 до 95.5, а в 2020 году темп прироста данного 

коэффициента составил уже 185,8 % по сравнению с показателем 2018 года. 

В 2020 году денежные средства совершили 809 оборотов, что является 

очень плохим показателем, а оборачиваемость всех ресурсов составила 5,5 

оборота. 

Также период окупаемости собственного капитала в 2020 году составил 

1,1 года. 

Показатель 
2018 

год 

2019 

год 

2020 

год 

Изменение 

2020 к  

2018 году 

Темп 

прироста 

2020 г. к 

2018 г. 

Капиталоотдача, коэф. 6,6 5,0 5,5 -1,1 82,8 

Оборачиваемость денежных средств, 

коэф. 
4034,6 302,8 809,2 -3225,4 20,1 

Оборачиваемость материальных 

средств, коэф. 
81,5 95,5 151,5 69,9 185,8 

Оборачиваемость собственного 

капитала, коэф. 
162,6 255,1 44,1 -118,6 27,1 

Рентабельность продаж, % 3,1 1,3 2,5 -0,6 81,5 

Рентабельность активов, % 10,4 -0,1 10,9 0,5 104,9 

Рентабельность собственного 

капитала, % 
255,5 -4,7 87,7 -167,8 34,3 

Экономическая рентабельность, % 14,1 1,3 14,4 0,3 101,9 

Период окупаемости собственного 

капитала, год 
0,4 -21,4 1,1 0,7 291,3 
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Рис. 2.11 – Изменение показателей оборачиваемости ресурсов за 2018-2020 гг. 

 

Можно сделать вывод, что предприятие значительно снизило деловую 

активность в 2020 году, и эту тенденцию никак нельзя связывать только с 

кризисной ситуацией в стране. 

 

 

 

Рис. 2.12 – Изменение показателей рентабельности за 2018-2020 гг. 

 

На основе таблицы 2.9 проранжирована финансовая устойчивость ООО 

«Гринфин» за 2018-2020 гг. 
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Таблица 2.9  

Сравнительная комплексная оценка финансовой устойчивости  

ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг. 

 

Показатель комплексной оценки 
2018 

год 

2019 

год 

2020 

год 

2019-

2018 

2020-

2019 

Коэффициент текущей ликвидности 0,69 0,87 1,02 0,18 0,15 

Коэффициент автономии 0,6 0,5 0,6 -0,1 0,1 

Коэффициент финансовой устойчивости 0,04 0,02 0,12 -0,02 0,1 

Коэффициент обеспеченности собственными 

оборотными средствами 
-0,5 -0,2 0 0,3 0,2 

Коэффициент реальной стоимости имущества 0,4 0,2 0,1 -0,2 -0,1 

Коэффициент рентабельности активов 0,1 х 0,1 х х 

Стандартизированные коэффициенты 

Коэффициент текущей ликвидности 1 1 1 0 0 

Коэффициент автономии 0,5 0,5 0,5 0 0 

Коэффициент финансовой устойчивости 0,1 0,1 0,1 0 0 

Коэффициент обеспеченности СОР 0,1 0,1 0,1 0 0 

Коэффициент реальной стоимости имущества 0,3 0,3 0,3 0 0 

Коэффициент рентабельности активов 1,1 1,1 1,1 0 0 

Результаты расчета комплексной оценки 

Интегральный (обобщающий) показатель 1,75 1,71 1,12 -0,04 -0,59 

Место 3 2 1 -1 -1 

 

Как видно из таблицы, постоянное снижение имеет коэффициент 

реальной стоимости имущества, снижаясь за исследуемые гожа на 0,1 пункта 

ежегодно. В то же время, коэффициент обеспеченности собственными 

оборотными средствами в 2020 году впервые перестал быть отрицательным. 

 

 

 

Рис. 2.13 – Динамика интегрального показателя за 2018-2020 гг. 
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Анализируя данные таблицы 2.9 и рис. 2.13 можно сказать о том, что 2020 

год является эталонным, так как интегральный (обобщающий) показатель 

имеет минимальное значение, а 2018 г. является самым не эффективным.  

Тем не менее, даже в лучшем, 2020 году, всего 3 показателя 

соответствуют минимальным нормативам к коэффициентам, что говорит о не 

самом эффективном управлении организацией. 

 

2.2 Анализ финансовых результатов ООО «Гринфин» 

 

В таблице 2.10 представлен анализ формирования финансового 

результата, а на рис. 2.14 – динамика показателей прибыли ООО «Гринфин».  

Как показано в таблице 2.10,  выручка компании показала существенный 

рост по итогам 2020 г. Всего в этом периоде выручка увеличилась на 40,5 % и 

составила по итогам 2020 г. 636049 тыс. руб. против 452744 тыс. руб. годом 

ранее. Себестоимость продаж и полная себестоимость показали 

положительную динамику.  

 

Таблица 2.10  

Анализ формирования финансового результата ООО «Гринфин», тыс. руб. 

 

Показатель 

Годы 
Абсолютные 

изменения 
Темп роста, % 

2018 2019 2020 
2019 - 

2018 

2020 - 

2019 

2019 / 

2018 

2020/ 

2019 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Выручка от продаж  318735 452744 636049 134009 183305 142,0 140,5 

Себестоимость продаж 277041 424699 599433 147658 174734 153,3 141,1 

Валовая прибыль (убыток) 41695 28045 36616 -13650 8571 67,3 130,6 

Коммерческие расходы 0 0 0 0 0 х х 

Управленческие расходы 31834 22181 20312 -9653 -1869 69,7 91,6 

Полная себестоимость 308875 446880 619745 138005 172865 144,7 138,7 

Уровень полной  

себестоимости в выручке, 

% 

96,9 98,7 97,4 1,8 -1,3 х х 

Прибыль от продаж 9861 5864 16304 -3997 10440 59,5 278,0 

Проценты к уплате 0 0 129 0 129 х х 

Прочие доходы 403 139 3115 -264 2976 34,5 2241,0 
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Окончание таблицы 2.10 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Прочие расходы 3583 5161 3101 1578 -2060 144,0 60,1 

Прибыль до  

налогообложения 
6832 1165 16787 -5667 15622 17,1 1440,9 

Текущий налог на прибыль 1585 2475 4616 890 2141 156,2 186,5 

Чистая прибыль 4950 -83 12663 -5033 12746 х х 

 

Себестоимость продаж по итогам 2018-2019 гг. выросла с 277041 до 

424699 тыс. руб. – то есть на 53,3 %. В 2020 г. повышение себестоимости 

составило 41,1 %, а еѐ абсолютная величина  составила 599433 тыс. руб.  

Валовая прибыль за период 2018 – 2019 гг. снизилась с 41695 до 28045 

тыс. руб., то есть на 32,7 %. По итогам 2020 г. валовая прибыль повысилась на 

30,6 % и достигла 36616 тыс. руб. Коммерческие расходы в организации 

отсутствуют. Полная себестоимость, увеличившись на 44,7 % по итогам 2019 г. 

– с 308875 до 446880 тыс. руб. – через год показала чуть меньший рост на 38,7 

% – до 619745 тыс. руб.  

Уровень полной себестоимости в выручке не имел особо больших 

колебаний – в 2019 году он вырос на 1,8 %, а в 2020 году снизился на 1,3 %. В 

среднем данный уровень довольно высок и составляет 97-98 %. 

 

 

 

Рис. 2.14 – Динамика показателей прибыли ООО «Гринфин», тыс. руб. 
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Прибыль от продаж по итогам 2018-2019 гг. снизилась с 9861 до 5864 

тыс. руб. – на 40,5 %, а в 2020 г. выросла на 178 % и составила 16304 тыс. руб.  

Процентные выплаты компания не получала за период 2018 – 2019 гг. В 

2020 году были получены выплаты в размере 129 тыс.руб. 

В 2018 году компания получила прочие доходы в результате получения 

причитающихся ей средств в связи с нарушением условий договоров (пени, 

штрафные санкции) в размере 403 тыс. руб., в 2019 году данный вид доходов 

снизился на 65,5 % до 139 тыс. руб., а в 2020 году увеличился до 3115 тыс. руб. 

(2141 %). 

Прочие расходы в основном включали дебиторскую задолженность, по 

которой истѐк срок давности. Их сумма повышалась в 2019 году с 3583 до 5161 

тыс. руб., а за 2020 год снова снизилась до 3101 тыс. руб. 

Показатели прибыли до налогообложения, как итога основной и прочих 

видов деятельности компании, были обусловлена динамикой всех 

формирующих финансовые результаты доходов и расходов – выручки, 

себестоимости продаж, коммерческих расходов, прочих доходов и расходов. По 

итогам 2018 г. прибыль до налогообложения составила 6832 тыс. руб., а в 2019 

г. снизилась на 82,9 % – до 1165 тыс. руб. В 2020 г. прибыль до 

налогообложения увеличилась на 1340,9 % и составила 16787 тыс. руб.  

Схожая динамика была и у чистой прибыли, то есть прибыли, оставшейся 

в распоряжении компании после уплаты всех налогов. Чистая прибыль по 

итогам 2019 г. снизилась до отрицательного значения, а затем (2020 г.) 

повысилась до 12663 тыс. руб.  

С учетом того, что основной объем доходов (практически все доходы) 

компания получает от реализации основных направлений деятельности, а 

ключевую роль в формировании конечного финансового результата играет 

прибыль от продаж, представляется целесообразным провести факторный 

анализ прибыли от продаж.  

Цель анализа: выявить факторы, оказавшие влияние на формирование 

прибыли от продаж.   
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В таблице 2.11 представлен состав основных факторов, влияющих на 

прибыль от продаж. 

 

Таблица 2.11   

Расчет уровней факторов, оказывающих влияние на прибыль от продаж  

ООО «Гринфин», тыс. руб. 

 

Наименование показателя 

2019 г. 

(базис-

ный 

период) 

2020 г. 

(расчет-

ный 

период) 

Откло-

нение 

(+,-) 

Уровень в 

% к 

выручке в 

базисном 

периоде 

Уровень в 

% к 

выручке в 

отчетном 

периоде 

Откло- 

нение 

уровня 

Выручка 452744 636049 183305 100 100 х 

Общая себестоимость 446880 619745 172865 98,705 97,437 -1,268 

в том числе: 

      - работы, услуги 413239 596025 182786 91,274 93,707 2,433 

- прочие затраты 11460 3408 -8052 2,531 0,536 -1,995 

- управленческие расходы 22181 20312 -1869 4,899 3,193 -1,706 

Прибыль от продаж 5864 16304 10440 х х х 

Рентабельность продаж, % 1,3 2,56 1,26 х х х 

 

На первом этапе рассчитаем влияние фактора «Выручка от продажи». 

При проведении факторного анализа рекомендуется учитывать влияние 

инфляции.  

Особенно актуально это уточнение в современных условиях, когда 

уровень инфляции крайне высок и существенно влияет на деятельность 

компании.    

Цены на услуги и работы, реализуемые/выполняемые компанией, 

выросли в отчетном периоде (по сравнению с ценами базисного периода) в 

среднем на 10,5 %.  

Рассчитаем индекс, на который необходимо скорректировать выручку 

компании в отчетном периоде: 

𝐽ч = (100 + 10,5) / 100 = 1,105. 

По итогам факторного анализа  можно обобщить влияние факторов, 

воздействующих на прибыль от продажи, что сделано в таблице 2.12. 
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Таблица 2.12  

Сводная таблица влияния факторов на чистую прибыль ООО «Гринфин»,  

тыс. руб. 

 

Показатели - факторы Сумма, тыс. руб. 

Количество проданной продукции (работ, услуг) 1593 

Изменение цен на реализованную продукцию 782 

Себестоимость продаж всего  8065 

в том числе  

- работы, услуги -15539 

- прочие затраты 12689 

- управленческие расходы 10851 

Совокупное влияние факторов на прибыль от продаж 10440 

 

Как следует из анализа данных таблицы 2.12, прибыль от продаж выросла 

за счет влияния следующих факторов: 

 количества проданной продукции (работ, услуг) – на 1593 тыс. руб.; 

 изменения цен на реализованную продукцию – на 782 тыс. руб.; 

 изменения себестоимости продаж – на 8065 тыс. руб. 

 

 
 

Рис. 2.15 – Влияние факторов на прибыль от продаж 

 

На рис. 2.15 мы можем наблюдать, что влияние изменения себестоимости 

продаж на прибыль от продаж имеет значительное преимущество перед 

количеством проданной продукции, а также изменением цен на реализованную 

продукцию.  
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3 РЕКОМЕНДАЦИИ    ПО    УЛУЧШЕНИЮ   ФИНАНСОВОГО 

СОСТОЯНИЯ ООО «ГРИНФИН» 

 

3.1 Разработка рекомендаций по улучшению финансового состояния ООО 

«Гринфин» 

 

В целом динамику развития ООО «Гринфин» можно оценить, как 

положительную, т.к. на фоне дебиторской задолженности объем чистой 

прибыли и рентабельность активов увеличивается. Также увеличивается 

финансовая независимость и устойчивость, которая в целом характеризует не 

достаточно эффективную стратегию руководства предприятия. При позитивной 

динамике некоторых показателей большая часть все-таки не достигает 

рекомендуемых значений. 

В связи с этим руководство ООО «Гринфин» должно сменить курс 

развития и начать работу по повышению таких показателей как коэффициент 

покрытия обязательств и коэффициенты автономии, финансирования и 

финансовой устойчивости. При этом необходимо обратить внимание на 

повышение эффективности использования капитала, что приведет к росту 

объема деятельности и тем самым улучшению его финансового состояния.  

При решении привлечь заемные средства необходимо разработать план 

по погашению задолженности с расчетом процентной ставки по кредиту и 

источником его погашения.  

В целом, показатели финансовой независимости позволяют сделать 

вывод о высокой зависимости предприятия в заемных источниках, т.к. 

коэффициенты находятся на уровне ниже нормы. Можно сделать вывод о 

неустойчивой работе предприятия. Наблюдается недостаточность показателей 

коэффициентов финансовой устойчивости и независимости, что отрицательно 

отражается на имущественном положении организации. Таким образом, 

основной рекомендацией по улучшению финансового состояния предприятия 

является устранение дисбаланса в активах и пассивах, что, несомненно, 
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повысит финансовую устойчивость ООО «Гринфин». 

Мероприятия, рекомендованные к проведению в связи с указанными 

негативными тенденциями, представлены в таблице 3.1. 

 

Таблица 3.1 

Проблемы и пути решения ООО «Гринфин» 

 

Проблемы Пути решения 

Рост себестоимости продаж Внедрение мероприятий по экономии ресурсов 

Нет дополнительных 

источников дохода 

Осуществление краткосрочных финансовых вложений за 

счет нераспределенной прибыли 

Высокий уровень 

дебиторской задолженности 
Разработка эффективной методики предоставления скидок 

 

С целью своевременного погашения дебиторской задолженности и 

привлечения денежных средств, организации необходимо разрабатывать 

эффективную кредитную политику, в которой прописаны гибкие условия 

оплаты и ценообразование. Существует огромное количество вариантов работы 

с дебиторами, от предоплатной системы (частичной оплаты) до банковских 

гарантий.  

За 2020 год цены выросли на 10,5%, тогда 𝐽ч = 1,1. Соответственно 

выплата 1000 рублей в этот момент равнозначна уплате 909 рублей (1000/1,1) в 

реальном измерении.  

Тогда реальная потеря выручки в связи с инфляцией составит 91 руб. 

(1000 – 909). В пределах этой величины скидка договорной цены, 

предоставляемая при условии досрочной оплаты, позволила бы снизить потери 

предприятия от обесценения денег. 

Выручка от продажи ООО «Гринфин», по данным отчета о финансовых 

результатах за 2020 г. составила 636049 тыс. руб.  

Известно, что в 2020 г. примерно 20 % выручки от продаж (127210 тыс. 

руб.) было получено на условиях последующей оплаты (с образованием 

дебиторской задолженности).  
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Ежемесячный темп инфляции в 2020 году равен 0,6 %, тогда индекс цен = 

1,006, в результате месячной отсрочки платежа предприятие получит реально 

ниже договорной стоимости 99,4 % (1/1,006*100).  

Для сложившегося на предприятии периода погашения дебиторской 

задолженности, равного четырем месяцам индекс цен составит в среднем 1,02 

(1,006*1,006*1,006*1,006).  

Тогда коэффициент падения покупательной способности денег будет 

равен 0,98 (1/1,02). 

Иначе говоря, при среднем сроке возврата дебиторской задолженности, 

равном четырем месяцам, предприятие реально получает лишь 98 % стоимости 

договора, потеряв с каждой тысячи рублей 20 рублей (или 2,0 %). 

Можно сказать, что от годовой выручки от продажи на условиях 

последующей оплаты, предприятие получило реально лишь 623328 тыс. руб. 

(636049*0,98). Следовательно, 12721 тыс. руб. (636049-623328) составляют 

скрытые потери от инфляции. 

В этой связи для предприятия было бы целесообразным установить 5 % 

скидку с договорной цены при условии досрочной оплаты по договору в срок 

до 5 дней (Вариант 1) и без скидки в срок до 30 дней (Вариант 2). 

Если средний срок оплаты дебиторской задолженности составляет 72 дня, 

а предприятие предоставляет покупателям 5%-ную скидку за оплату в срок не 

позднее 1 дня с момента оказания услуг, то такая скидка для предприятия будет 

сопоставима с получением кредита по ставке 27 % (5*365 /(72-5)). Если 

предприятие привлекает заемные средства под 14 % годовых, то такие условия 

будут для него выгодными. 

Таким образом, предоставление 5 % скидки с договорной цены при 

условии уменьшения срока оплаты позволяет предприятию сократить потери от 

инфляции, а так же расходы, связанные с привлечением финансовых ресурсов в 

размере 50 рублей с каждой тысячи рублей договорной цены. 

Разработанные варианты оплаты с покупателями и заказчиками оформим 

в таблице 3.2. 
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Таблица 3.2 

Способы расчета с покупателями и заказчиками 

 

Показатели 
Вариант 

I 

Вариант 

II 

Откло-

нение, +;- 

Индекс цен (iц) 1 1,05 0,05 

Коэффициент снижения покупательской способности денег 

(Кi) 
1 0,952 -0,048 

Потери от инфляции с каждой 1 тыс. руб. договор. цены, руб.  48 48 

Потери от уплаты % за пользование кредитами при ставке 14 

% годовых, в тыс. руб. 
1,9 27,5 25,6 

Потери от предоставления 5 % скидки с каждой 1 тыс. руб. 

договорной цены, руб. 
50 0 -50 

Результат 51,9 75,2 23,2 

 

Таким образом, за счет предоставления 5 %-ной скидки от цены 

указанной в договоре за счет снижения времени оплаты даст возможность 

организации снизить потери от инфляции, а также затраты, которые 

необходимы для привлечения денежных средств, в сумме 23,2 руб. с каждой 

тысячи руб., что при объеме продаж в кредит на сумму 127210 тыс.руб. 

составило бы (127210*23,2/100) 29513 тыс.руб. в 2020 г. 

Следовательно, за счет гибкой системы оплаты договорных условий с 

покупателями у ООО «Гринфин» появилась возможность высвободить 

денежные средства в размере 29513 тыс.руб. при том же объеме продаж за счет 

предоставления скидки равной 5 %. 

В таблице 3.3 представлены расчеты влияния проводимой политики 

управления дебиторской задолженностью ООО «Гринфин». 

 

Таблица 3.3  

Влияние проводимой политики управления дебиторской задолженностью  

ООО «Гринфин» 

 

Показатель 
2020 год 

Факт Прогноз Отклонение, +;- 

Дебиторская задолженность, тыс. руб. 97817 68304 -29513 

Оборачиваемость дебиторской задолженности, дни 72 55 -17 
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По данным этой таблицы можно сделать следующие выводы: скорость 

погашения дебиторской задолженности растет, а период оборота снижается, 

что является положительным моментом, так как дебиторская задолженность 

стала чаще превращаться в денежные средства. 

Одним из путей повышения эффективности использования материальных 

ресурсов является контроль над расходом материальных ресурсов. 

В связи с этим предлагается внести изменения в расходы материальных 

ресурсов. Основные ресурсы в компании – это расход электроэнергии и 

используемое программное обеспечение. Поэтому необходимо ввести контроль 

за использованием энергопотребления, учитывая необходимое время работы 

техники и экономичность используемых средств энергопотребления.  

Для экономии энергопотребления было решено произвести замену 

устаревших и энергозатратных ламп накаливания  на лампы со светодиодами. 

Расходы на замену отразим в таблице 3.4. 

 

Таблица 3.4  

Расходы на улучшение системы энергопотребления 

 

Наименование Количество Цена, руб. Сумма, руб. 

Лампа светодиодная E27 220-240 198 63 12474 

Лампа светодиодная Gauss Basic Gx53 11.5 Вт 98 205 20090 

Итого: 32564 

 

Улучшение системы энергопотребления приведет к экономии 336,5 кВ/ч. 

При ставке 4,57 за 1 кВ, экономию в год можно рассчитать следующим 

образом: 

336,5*8*248 (рабочих дней)*4,57=3050 тыс. руб. в год. 

Также, большую часть расходов составляет программное обеспечение. В 

этом плане необходимо провести анализ эффективности наличия программного 

обеспечения в разрезе сотрудников и должностей. Как было выяснено, многие 

сотрудники имеют доступ к программам, не имеющим для них надобности, но 

ежемесячно оплачиваемым компанией. В процессе проверки было выявлено, 
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что программа «1С:Бухгалтерия Проф 8» оплачивается для 80 мест, которые 

занимают либо сотрудники иной специальности, либо места вакантны. Оплата 

по неиспользуемым лицензиям составляет 2102 тыс.руб. 

Расчет эффективности внедрения предложенных мероприятий приведен в 

таблице 3.5. 

 

Таблица 3.5  

Расчет изменения расхода материальных ресурсов в результате предложенных 

мероприятий ООО «Гринфин» 

 

Вид материальных ресурсов 

Расход материальных ресурсов Изменение 

2020 год 
2020 год 

скорректированный 
+,- % 

Программное обеспечение, шт. 517 437 -80 84,5 

Электроэнергия, кВт/ч 1694 1357,5 -336, 80,1 

 

Как видно из таблицы 3.5, в результате контроля расход материальных 

ресурсов снизится: программного обеспечения на 15,5 %, электроэнергии на 

19,9 %. На рис. 3.1 отразим изменения наглядно. 

 

 

 

Рис. 3.1 – Изменение расхода материальных ресурсов в результате 

предложенных мероприятий 

0

2000

4000

6000

8000

10000

12000

14000

16000

До внедрения После внедрения

Программное 

обеспечение, шт.

Электроэнергия, 

Кв/ч.



61 

Обобщенные сведения об изменении стоимости материальных ресурсов 

можно получить, используя данные таблицы 3.6. 

 

Таблица 3.6  

Изменение стоимости материальных ресурсов, тыс. руб. 

 

Виды материальных ресурсов 
2020 год 

До внедрения После внедрения Резерв 

Программное обеспечение 13522 11450 -2102 

Электроэнергия 3408 3050 -358 

Всего 16930 14500 -2430 

 

Как видно из таблицы 3.6, в результате предложенных мероприятий по 

всем видам материалов стоимость материальных ресурсов уменьшается. 

Исходя из мероприятия по управлению дебиторской задолженностью, у 

предприятия появились свободные денежные средства, которые составляют 

29513 тыс. руб. 

Вложение данных средств в ценные бумаги произведем путем 

приобретения корпоративных облигаций компании ООО «Трейдберри» с 

купоном в 15 %. Расчет альтернативных вариантов инвестирования денежных 

средств представлен в таблице 3.7. 

За год предприятие имеет упущенную выгоду в виде дохода от 

возможного вложения этих средств на депозит (под 8 % годовых) в объеме: 

29513*0,08 = 2361 тыс. руб., или в ценные бумаги 29513*0,15=4427 тыс. руб.  

В рамках оптимизации оборотных средств проведенной с целью 

сокращения затрат в виде упущенной выгоды, выявлен излишек свободных 

денежных средств в объеме 29513 тыс. руб. Вложение данных средств на 

депозит позволит получить дополнительную чистую прибыль в сумме 2361 

тыс. руб., вложение в ценные бумаги даст дополнительную чистую прибыль в 

сумме 4427 тыс. руб. И тот и другой варианты позволяют поддерживать 

высокий уровень ликвидности активов, однако, обеспечивают не слишком 

высокий уровень рентабельности. 
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Таблица 3.7  

Альтернативные варианты инвестирования денежных средств 

 

 

Как показывает таблица, при одинаковом объеме вложений, чистая 

прибыль от вложения в ценные бумаги, даже с учетом поправки на риск 

невозврата, значительно превышает чистую прибыль от вложения средств на 

депозит. 

 

 

 

Рис. 3.2 – Сравнение прибыли по вариантам инвестирования денежных средств 
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вложения в ценные бумаги, так как даже с учетом заложенного риска 

невозврата, чистая прибыль по данному варианту значительно выше. 
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3.2 Оценка рекомендаций по улучшению финансового состояния ООО 

«Гринфин» 

 

Для того, чтобы оценить влияние предложенных рекомендаций, составим 

прогнозный баланс, а также отчет о финансовых результатах, в котором 

отразим прогнозные значения показателей, на которые повлияет реализация 

мероприятий. 

 

Таблица 3.8 

Прогнозный баланс ООО «Гринфин», тыс.руб. 

 

Наименование показателя 

Код 

строк

и 

2020 г. 
2020 г. 

прогноз 

Откло-

нения 

Темп 

роста 

АКТИВ 

1110 
    

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 
    

Нематериальные активы 192 192 0 100 

Основные средства 1150 2 572 2572 0 100 

Отложенные налоговые активы 1180 9 329 9329 0 100 

Итого по разделу I 1100 12 093 12093 0 100 

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 
1210     

Запасы 4 143 4143 0 100 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 
1220 56 56 0 100 

Дебиторская задолженность 1230 97 817 72 521 -25 296 74,1 

Финансовые вложения (за 

исключением денежных эквивалентов) 
1240 1 615 1615 0 100 

Денежные средства и денежные 

эквиваленты 
1250 786 30 299 29 513 3854,8 

Итого по разделу II 1200 104 417 108 634 4 217 104,0 

БАЛАНС 1600 116 510 120 727 4 217 103,6 

ПАССИВ 
     

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 
     

Уставный капитал 1310 10 10 0 100 

Нераспределенная прибыль 

(непокрытый убыток) 
1370 14 428 18645 4 217 129,2 

Итого по разделу III 1300 14 438 18655 4 217 129,2 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА      

Кредиторская задолженность 1520 50 862 50862 0 100 

Оценочные обязательства 1540 51 210 51210 0 100 

Итого по разделу V 1500 102 072 102 072 0 100 

БАЛАНС 1700 116 510 120 727 4 217 103,6 
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Как видно из баланса, предложенная политика управления дебиторской 

задолженностью позволяет сократить дебиторскую задолженность, тем самым 

увеличив на аналогичную сумму денежные средства, а также за счет 

инвестирования денежных средств повысилась нераспределенная прибыль. 

Далее составим по такому же принципу отчет о финансовых результатах 

в таблице 3.9. 

 

Таблица 3.9 

Прогнозный отчет о финансовых результатах ООО «Гринфин», тыс.руб.  

 

Наименование показателя 
Код 

строки 
2020 г. 

2020 г. 

Прогноз 
Изменение 

Выручка 2110 636 049 636 049 0 

Себестоимость продаж 2120 -599 433 -597 003 2 430 

Валовая прибыль (убыток) 2100 36 616 39 046 2 430 

Управленческие расходы 2220 -20 312 -20 312 0 

Прибыль (убыток) от продаж 2200 16 304 18 734 2 430 

Проценты к получению 2320 598 3 985 3 387 

Проценты к уплате 2330 -129 -129 0 

Прочие доходы 2340 3 115 3 115 0 

Прочие расходы 2350 -3 101 -3 101 0 

Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 16 787 22 604 5 817 

Налог на прибыль: 2410 -3 726 -5 326 -1 600 

в т.ч. текущий налог на прибыль 2411 -4 616 -6 216 -1 600 

отложенный налог на прибыль 2412 890 890 0 

Прочее 2460 -398 -398 0 

в том числе: 

24601 -380 -380 0 Налог на прибыль, скорректированный за 

прошлые налоговые периоды 

Налоговые санкции 24604 -18 -18 0 

Чистая прибыль (убыток) 2400 12 663 16 880 4 217 

 

Как видно из таблицы, разработанные мероприятия приведут к 

повышению себестоимости продаж, валовой прибыли и прибыли от продаж на 

2430 тыс. руб. Проценты к получению повысятся на 3387 тыс. руб., а прибыль 

до налогообложения на 5817 тыс. руб. Также повысится налог на прибыль на 

1600 тыс.руб. 

Мероприятия, направленные на сокращение себестоимости, в итоге 

привели к повышению чистой прибыли на 4217 тыс. руб. 



65 

 
 

Рис. 3.3 – Динамика показателей прибыли ООО «Гринфин» в сравнении 2020 г. 

и прогнозных значений, тыс. руб. 

 

Далее проведем анализ финансового состояния ООО «Гринфин» с учетом 

прогнозных значений.  

Для этого будет проведен анализ типа финансовой устойчивости, 

финансовых результатов и рентабельности. 

 

Таблица 3.10 

Определение типа финансовой устойчивости ООО «Гринфин» по  

прогнозным данным, тыс. руб. 

 

Показатели 2020 год 
2020 год - 

прогноз 

Собственный капитал 14438 18655 

Внеоборотные активы 12093 12093 

Наличие собственных оборотных средств 2345 6562 

Наличие собственных и долгосрочных источников 

формирования запасов 
2345 6562 

Краткосрочные кредиты и заемные средства - - 

Общая величина основных источников формирования запасов 2345 6562 

Общая величина запасов 4143 4143 

Излишек(+) или недостаток(-) собственных оборотных средств -1798 2419 

Излишек(+) или недостаток(-) долгосрочных источников 

формирования запасов 
-1798 2419 

Излишек(+) или недостаток(-) общей величины основных 

источников формирования 
-1798 2419 

Тип финансовой устойчивости 
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Как мы видим из проведенного анализа, предложенные мероприятия 

позволяют избавиться от недостатка собственных оборотных средств, 

долгосрочных источников формирования запасов и общей величины основных 

источников формирования запасов. 

 

 

 

Рис. 3.4 – Изменения показателей типа финансовой устойчивости в сравнении 

2020 г. и прогнозных значений, тыс.руб. 

 

Излишек общей величины основных источников формирования запасов 

также стал больше, чем в 2020 году без прогнозных изменений. В целом 

состояние станет однозначно устойчивым благодаря проведению 

разработанных мероприятий. 

 

Таблица 3.11  

Показатели, характеризующие результативность финансово-хозяйственной 

деятельности ООО «Гринфин» за 2018-2020 гг. 

 

Показатель 
2020 

год 

прогноз 

2020 год 

Изменение 

прогноза 2020 г. 

к фактическому 

2020 г. 

Темп прироста  

прогноза 2020 г. 

к фактическому 

2020 г. 

1 2 3 4 5 

Капиталоотдача, коэф. 5,5 5,5 0,0 100,0 

-2500

-2000

-1500

-1000

-500

0

500

1000

1500

2000

2500

3000

2020 год 2020 год -

прогноз

Излишек(+) или 

недостаток(-) 

собственных 

оборотных средств

Излишек(+) или 

недостаток(-) 

долгосрочных 

источников 

формирования 

запасов



67 

Окончание таблицы 3.11 

1 2 3 4 5 

Оборачиваемость денежных 

средств, коэф. 
809,2 21,0 -788,2 2,6 

Оборачиваемость материальных 

средств, коэф. 
151,5 151,5 0,0 100,0 

Оборачиваемость собственного 

капитала, коэф. 
44,1 44,1 0,0 100,0 

Рентабельность продаж, % 2,5 2,9 0,4 116,8 

Рентабельность активов, % 10,9 14,5 3,6 133,3 

Рентабельность собственного 

капитала, % 
87,7 90,5 2,8 103,2 

Экономическая рентабельность, % 14,4 19,4 5,0 134,7 

Период окупаемости собственного 

капитала, год 
1,14 1,11 -0,04 96,9 

 

Проведенный анализ показывает, что предложенные мероприятия 

приведут к значительному сокращению оборачиваемости денежных средств до 

уровня, которого не наблюдалось за все исследуемые три года работы 

организации, что является крайне положительным изменением. 

 

 

 

Рис. 3.5 – Динамика показателей рентабельности в сравнении 2020 г. и 

прогнозных значений 

 

Также наблюдается повышение рентабельности по всем 
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экономическая рентабельность показывают довольно значительный рост. 

В целом по проведенной оценке рекомендаций по улучшению 

финансового состояния ООО «Гринфин» можно сказать, что внедрение 

разработанных рекомендаций позволит не только значительно увеличить 

чистую прибыль организации, но и устранить такие проблемы, выявленные в 

процессе анализа, как неустойчивое финансовое состояние организации и 

слишком высокую оборачиваемость денежных средств. 

Также значительно увеличатся показатели рентабельности продаж, 

активов, собственного капитала и экономической рентабельности, а также на 

3,1 % сократится период окупаемости собственного капитала. 

Учитывая проведенную оценку, можно сказать, что разработанные 

рекомендации по улучшению финансового состояния ООО «Гринфин» 

являются довольно значимыми и необходимыми к внедрению. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Финансовое состояние – это способность организации самостоятельно 

осуществлять финансирование своей деятельности. Оно характеризует 

возможность обеспечивать необходимыми финансовыми ресурсами, 

позволяющими стабильно осуществлять хозяйственную деятельность 

организации, а также целесообразность их размещения, что в результате 

обеспечивало бы платежеспособность и финансовую устойчивость. 

Одним из важнейших элементов методики оценки финансового состояния 

выступает выбор приемов исследования, использующихся в качестве 

инструментов аналитического процесса на всех этапах: первичная обработка 

информации и систематизация, изучение динамики показателей, их 

взаимосвязи, определение влияния факторов на конечные результаты, 

выявление резервов и возможности повышения эффективности деятельности 

организации. 

Следует отметить, что для построения прогнозов дальнейшего развития 

организации, основываться на данных, полученных при анализе с 

использованием одного метода, не следует. Один метод не может заменить 

другой, только их сочетание способствует детальному изучению сложившейся 

в организации ситуации, и на их основе принимать управленческие решения и 

прогнозировать дальнейшие развитие. 

Можно предложить большое количество мероприятий, которые влияют 

на различные параметры финансовой системы компании, что в конечном итоге 

сказывается на финансовой устойчивости. Важно учитывать, что не всегда 

усиление финансовой устойчивости является целью деятельности компании. 

Для большинства коммерческих предприятий существенно более важным 

показателем является рентабельность активов и собственного капитала, что 

необходимо учитывать при обосновании оптимизационных рекомендаций. 

Сфера деятельности ООО «Гринфин» – оказание услуг по ведению 

бухгалтерского и налогового учета, составлению всех видов отчетности: 
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бухгалтерской, налоговой и статистической, управленческой, сопровождаем 

налоговые и аудиторские проверки, проверка и контроль смет. 

Анализ финансового состояния организации выявил, что выручка от 

продаж имеет положительную тенденцию на протяжении всего периода, 

снижение рентабельности и производительности труда, финансовую 

неустойчивость организации, наблюдается недостаток платежных средств, 

организация не может с помощью своей денежной наличности погасить свои 

платежные обязательства, значительно снизилась деловая активность в 2020 

году. 

Анализ финансовых результатов показал, что на формирование прибыли 

большое влияние оказывает себестоимость продаж, а также, в меньшей 

степени, цены на продукцию и ее количество. 

В целом динамику развития ООО «Гринфин» можно оценить, как 

положительную, т.к. на фоне дебиторской задолженности объем чистой 

прибыли и рентабельность активов увеличивается. Также увеличивается 

финансовая независимость и устойчивость, которая в целом характеризует не 

достаточно эффективную стратегию руководства предприятия. При позитивной 

динамике некоторых показателей большая часть все-таки не достигает 

рекомендуемых значений. 

В связи с этим руководство ООО «Гринфин» должно сменить курс 

развития и начать работу по повышению таких показателей как коэффициент 

покрытия обязательств и коэффициенты автономии, финансирования и 

финансовой устойчивости. При этом необходимо обратить внимание на 

повышение эффективности использования капитала, что приведет к росту 

объема деятельности и тем самым улучшению его финансового состояния.  

При решении привлечь заемные средства необходимо разработать план 

по погашению задолженности с расчетом процентной ставки по кредиту и 

источником его погашения.  

Наблюдается недостаточность показателей коэффициентов финансовой 

устойчивости и независимости, что отрицательно отражается на 
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имущественном положении организации. Таким образом, основной 

рекомендацией по улучшению финансового состояния предприятия является 

устранение дисбаланса в активах и пассивах, что, несомненно, повысит 

финансовую устойчивость ООО «Гринфин». 

Для решения выявленных проблем были разработаны следующие 

рекомендации: 

 внедрение мероприятий по экономии ресурсов; 

 осуществление краткосрочных финансовых вложений за счет 

нераспределенной прибыли; 

 разработка эффективной методики предоставления скидок. 

По проведенной оценке рекомендаций по улучшению финансового 

состояния ООО «Гринфин» можно сказать, что внедрение разработанных 

рекомендаций позволит не только значительно увеличить чистую прибыль 

организации, но и устранить такие проблемы, выявленные в процессе анализа, 

как неустойчивое финансовое состояние организации и слишком высокую 

оборачиваемость денежных средств. 

Также значительно увеличатся показатели рентабельности продаж, 

активов, собственного капитала и экономической рентабельности, а также на 

3,1 % сократится период окупаемости собственного капитала. 

Учитывая проведенную оценку, можно сказать, что разработанные 

рекомендации по улучшению финансового состояния ООО «Гринфин» 

являются довольно значимыми и необходимыми к внедрению.  
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1 

 

 

Бухгалтерский баланс 

  

 

на 31 декабря 2020 г. Коды 

   

Форма по ОКУД  0710001 

   

Дата (число, месяц, год)  

31      │   12   │   

2020 

Организация: ООО «Гринфин» 

 

по ОКПО  81214071 

Идентификационный номер налогоплательщика 

 

ИНН  2466152411 

Вид экономической деятельности: деятельность в 

области бухгалтерского учета 

 

по ОКВЭД 2 69.20.2 

Организационно-правовая форма/форма собственности: 

общество с ограниченной ответственностью/ частная по ОКОПФ/ОКФС  12300/16   

Единица измерения: тыс.руб. 

 

по ОКЕИ  384 

Местонахождение (адрес): 660095, г. Красноярск, 

пр.им.газеты «Красноярский рабочий», д.114 

   

Бухгалтерская отчетность подлежит обязательному 

аудиту: V ДА 

 

Н

Е

Т 

Наименование аудиторской организации: АО «КПМГ» 

    Идентификационный номер налогоплательщика 

аудиторской организации 

 

ИНН  7702019950 

Основной государственный регистрационный номер 

аудиторской организации 

 

ОГРН 1027700125628 

0 

  
Поясне- 

ния 
Наименование показателя 

Код 

строки 

На 31 

декабря  

2020 г. 

На 31 

декабря  

2019 г. 

На 31 

декабря 

2018 г. 

  

АКТИВ 

1110 

      

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ       

Нематериальные активы 192 303 412 

  Результаты исследований и разработок 1120 — — — 

  Нематериальные поисковые активы 1130 — — — 

  Материальные поисковые активы 1140 — — — 

  Основные средства 1150 2 572 4 943 3 842 

  Доходные вложения в материальные ценности 1160 — — — 

  Финансовые вложения 1170 — — 7 042 

  Отложенные налоговые активы 1180 9 329 8 439 5 101 

  Прочие внеоборотные активы 1190 — 42 23 

  Итого по разделу I 1100 12 093 13 727 16 420 

  

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

1210 

      

Запасы 4 143 4 718 3 909 

  

Налог на добавленную стоимость по приобретенным 

ценностям 1220 56 25 — 

  Дебиторская задолженность 1230 97 817 70 355 27 909 

  

Дебиторская задолженность (платежи по которой 

ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной 

даты) 1231 348 392 — 

  

Дебиторская задолженность (платежи по которой 

ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты) 1232 97 469 69 963 27 848 

  

Финансовые вложения (за исключением денежных 

эквивалентов) 1240 1 615 — — 

  Денежные средства и денежные эквиваленты 1250 786 1 495 79 

  Прочие оборотные активы 1260 — — — 

  Итого по разделу II 1200 104417 76 593 31 897 

  БАЛАНС 1600 116510 90 320 48 317 

 

 



 

ОКОНЧАНИЕ ПРИЛОЖЕНИЯ 1 

 

Поясне- 

ния 
Наименование показателя 

Код 

строки 

На 31 

декабря  

2020 г. 

На 31 

декабря  

2019 г. 

На 31 

декабря 

2018 г.  

 

 ПАССИВ 

 

        

 
III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ         

 

Уставный капитал 1310 10 10 10 

  Собственные акции, выкупленные у акционеров 1320 — — — 

  Переоценка внеоборотных активов 1340 — — — 

  Добавочный капитал (без переоценки) 1350 — — — 

  Резервный капитал 1360 — — — 

  Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 1370 14 428 1 765 1 950 

  Итого по разделу III 1300 14 438 1 775 1 960 

  

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

1410 

      

Заемные средства — — — 

  Отложенные налоговые обязательства 1420 — — — 

  Оценочные обязательства 1430 — — — 

  Прочие обязательства 1450 — — — 

  Итого по разделу IV 1400 — — — 

  

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

1510 

      

Заемные средства — — — 

  Кредиторская задолженность 1520 50 862 41 882 17 466 

  Доходы будущих периодов 1530 — — — 

  Оценочные обязательства 1540 51 210 46 663 28 891 

  Прочие обязательства 1550 — — — 

  Итого по разделу V 1500 102072 88 545 46 357 

  БАЛАНС 1700 116510 90 320 48 317 

       Руководитель 

  

Космаченко И.В. 

   

(подпись) (расшифровка подписи) 

 

  

 



 

ПРИЛОЖЕНИЕ 2 

 

 

Отчет о финансовых результатах 

   

 
За январь-декабрь 2020 г. 

 
Коды 

  

Форма по 

ОКУД  0710002 

  

Дата (число, 

месяц, год)  31        │   12   │       2020 

Организация: ООО «Гринфин» по ОКПО  81214071 

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  2466152411 

Вид экономической деятельности: деятельность в области 

бухгалтерского учета по ОКВЭД 2 69.20.2 

Организационно-правовая форма/форма собственности: общество с 

ограниченной ответственностью/ частная 

по ОКОПФ/ 

ОКФС  12300/16   

Единица измерения: тыс.руб. по ОКЕИ  384 

     Пояс

не- 

ния 

Наименование показателя Код строки 

За январь-

декабрь  

2020 г. 

За январь-

декабрь  

2019 г. 

  Выручка 2110 636 049 452 744 

  Себестоимость продаж 2120 (599 433) (424 699) 

  Валовая прибыль (убыток) 2100 36 616 28 045 

  Коммерческие расходы 2210 — — 

  Управленческие расходы 2220 (20 312) (22 181) 

  Прибыль (убыток) от продаж 2200 16 304 5 864 

  Доходы от участия в других организациях 2310 — — 

  Проценты к получению 2320 598 323 

  Проценты к уплате 2330 (129) — 

  Прочие доходы 2340 3 115 139 

  Прочие расходы 2350 (3 101) (5 161) 

  Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 16 787 1 165 

  Налог на прибыль: 2410 (3 726) (1 241) 

  Прочее 2460 (398) (7) 

  Чистая прибыль (убыток) 2400 12 663 (83) 

  

Результат от переоценки внеоборотных активов, не 

включаемый в чистую прибыль (убыток) периода 2510 — — 

  

Результат от прочих операций, не включаемый в 

чистую прибыль (убыток) периода 2520 — — 

  

Налог на прибыль от операций, результат которых не 

включается в чистую прибыль (убыток) периода 2530 — — 

  Совокупный финансовый результат периода 2500 12 663 (83) 

  

Справочно 

Базовая прибыль (убыток) на акцию 2900 — — 

  Разводненная прибыль (убыток) на акцию 2910 — — 

     
     

 

Руководитель 

 

Космаченко И.В. 

  

(подпись) (расшифровка подписи) 

 

 

 

 

 



 

ПРИЛОЖЕНИЕ 3 

 

 
Отчет о финансовых результатах 

   

 
За январь-декабрь 2019 г. 

 
Коды 

  

Форма по 

ОКУД  0710002 

  

Дата (число, 

месяц, год)  31        │   12   │       2019 

Организация: ООО "Гринфин" по ОКПО  81214071 

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  2466152411 

Вид экономической деятельности: деятельность в 

областибухгалтерского учета по ОКВЭД 2 69.20.2 

Организационно-правовая форма/форма собственности: общество с 

ограниченной ответственностью\ частная 

по ОКОПФ/ 

ОКФС  12300/16   

Единица измерения: тыс.руб. по ОКЕИ  384 

     
Поясне

-ния 
Наименование показателя 

Код строки 

За январь-

декабрь  

2019 г. 

За январь-

декабрь  

2018 г. 

  Выручка 2110 452 744 318 736 

  Себестоимость продаж 2120 (424 699) (277 041) 

  Валовая прибыль (убыток) 2100 28 045 41 695 

  Коммерческие расходы 2210 — — 

  Управленческие расходы 2220 (22 181) (31 834) 

  Прибыль (убыток) от продаж 2200 5 864 9 861 

  Доходы от участия в других организациях 2310 — — 

  Проценты к получению 2320 323 151 

  Проценты к уплате 2330 — — 

  Прочие доходы 2340 139 403 

  Прочие расходы 2350 (5 161) (3 583) 

  Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 1 165 6 832 

  Налог на прибыль: 2410 (1 241) (1 941) 

  Прочее 2460 (7) 59 

  Чистая прибыль (убыток) 2400 (83) 4 950 

  

Результат от переоценки внеоборотных активов, не 

включаемый в чистую прибыль (убыток) периода 2510 — — 

  

Результат от прочих операций, не включаемый в 

чистую прибыль (убыток) периода 2520 — — 

  

Налог на прибыль от операций, результат которых 

не включается в чистую прибыль (убыток) периода 2530 — — 

  Совокупный финансовый результат периода 2500 (83) 4 950 

  

Справочно 

Базовая прибыль (убыток) на акцию 2900 — — 

  Разводненная прибыль (убыток) на акцию 2910 — — 

     

     

 

Руководитель 

 

Космаченко И.В. 

  

(подпись) (расшифровка подписи) 

 

 














