




РЕФЕРАТ 

Выпускная квалификационная работа 83 страницы, иллюстраций 18, 

таблиц 36, источников 30, приложений 2.  

ТОВАР, ВЫРУЧКА, НОМЕНКЛАТУРА, СЕБЕСТОИМОСТЬ. 

Цель работы – разработка рекомендаций по совершенствованию учета 

товаров. 

Были поставлены и решены задачи − исследование бухгалтерского учета 

товаров, анализ финансово-хозяйственной деятельности ООО «Мираж плюс», 

анализ товаров ООО «Мираж плюс», исследование учета товаров ООО «Мираж 

плюс», разработка рекомендаций по совершенствованию учета товаров ООО 

«Мираж плюс». 

Метод исследования − теоретический метод, практические методы, 

графические способы выражения информации, изучение документации по 

учету товаров на предприятии.  

Проведен анализ учета товаров и финансово-хозяйственной деятельности 

предприятия ООО «Мираж плюс». Разработаны рекомендации для улучшения 

учета товаров.  
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ВВЕДЕНИЕ 

Торговля представляет собой вид предпринимательской деятельности, 

связанный с куплей-продажей товаров и оказанием услуг по удовлетворению 

потребностей товарами широкого потребления. 

Запасы являются одним из главнейших факторов обеспечения 

постоянства и непрерывности всей системы обеспечения потребителей товаров. 

Такую важную роль выполняют все составляющие совокупного материального 

запаса, в частности, товарно-материальные ценности, находящиеся у 

организации.  

Одним из наиболее трудоемких и сложных участков информационного 

обеспечения в управлении товарными запасами является учѐт товарных 

операций, в связи с чем его совершенствование приобретает особую 

актуальность и значимость. 

Актуальность выпускной квалификационной работы заключается в том, 

что ускорение социально экономического развития страны подразумевает 

повышение эффективности общественного производства на основе разумной 

экономии материальных, трудовых и денежных ресурсов. 

Фактический источник удовлетворения увеличивающихся потребностей 

гражданского общества − это тонкости учета наличия и движения ресурсов, 

прежде всего, товаров, которые образуют основу деятельности компании. 

Достоверность, своевременность и полнота учѐтной и отчѐтной 

информации о состоянии, движении и использовании товаров приводит к 

эффективному стратегическому управлению организации в целом. 

Ценность управленческих решений находится в прямой зависимости от 

достаточности и уместности получаемой руководителем и специалистами 

организации учѐтно-аналитической информации. 

В качестве объекта исследования в выпускной квалификационной работе 

рассматривается ООО «Мираж плюс». 

Цель выпускной квалификационной работы заключается в разработке 
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рекомендаций по совершенствованию учета товаров. 

Задачами работы являются: 

1) исследование бухгалтерского учета товаров; 

2) анализ финансово-хозяйственной деятельности ООО «Мираж плюс»; 

3) анализ товаров ООО «Мираж плюс»; 

4) исследование учета товаров ООО «Мираж плюс»; 

5) разработка рекомендаций по совершенствованию учета товаров ООО 

«Мираж плюс». 

Предмет – учет товаров в организации. 

Источниками данных для проведения исследования являются 

законодательные документы, труды российских и зарубежных исследователей в 

области бухгалтерского учета и отчетности, налогообложения и анализа.  

Методы исследования и изучения, используемые в работе: теоретический 

метод, практические методы, графические способы выражения информации, 

изучение документации по учету товаров на предприятии.  

Структура выпускной квалификационной работы: работа состоит из 

введения, трех глав, заключения, списка использованных источников, 

приложений.   
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УЧЕТА ТОВАРОВ 

 

1.1 Бухгалтерский учет поступления товаров 

 

Товар – это готовый продукт, приобретаемый предприятиями для 

дальнейшей перепродажи. Товар удовлетворяет определенный спрос [10, с. 

252].  

Исходя из целей применения, все товары можно разделить на две группы 

− товары промышленного назначения и товары народного потребления. 

Классификация товаров приведена в таблице 1.1. 

 

Таблица 1.1 

Классификация товаров 

 

Товары промышленного назначения Товары народного  потребления 

классифицируют по степени участия их в 

процессе производства (материалы и детали, 

капитальное имущество, вспомогательные 

материалы и услуги). 

классифицируют на основе покупательских 

привычек потребителей (брошюры, открыт-

ки, календари, бланки, визитки, этикетки, 

одежда, обувь и т. п.) 

 

По степени долговечности или материальной осязаемости товары можно 

разделить на три группы: 

 товары длительного пользования − материальные изделия, обычно 

выдерживающие многократное использование; 

 товары кратковременного пользования − материальные изделия, 

полностью потребляемые за один или несколько циклов использования; 

 услуги − объекты продажи в виде действий, выгод или удовлетворений. 

На основе покупательских привычек потребителей существует 

разделение товаров народного потребления на: 

а) товары повседневного спроса − товары, которые потребитель обычно 

покупает часто, без раздумий и с минимальными усилиями на их сравнение 

между собой. 

 



8 

б) товары  предварительного  выбора − товары,  которые  потребитель  в 

процессе выбора и покупки, как правило, сравнивает между собой по 

показателям пригодности, качества, цены и внешнего оформления. 

в) товары  особого  спроса − товары   с уникальными  характеристиками 

и/или отдельные марочные товары, ради приобретения которых значительная 

часть покупателей готова затратить дополнительные усилия; 

г) товары пассивного спроса − товары, которых потребитель не знает или 

знает, но обычно не задумывается об их покупке. 

Товар есть вещь, которая, во-первых, удовлетворяет какую-нибудь 

потребность человека и, во-вторых, производится не для собственного 

потребления, а для продажи. Удовлетворение потребностей человека есть 

социальное предназначение товара, создание товара для продажи принять 

называть его экономической сущностью. 

Порядок учета хозяйственных операций с товарами регламентируется 

ФСБУ 5/2019 «Запасы» утвержден приказом Минфина от 15.11.2019 № 180н, 

применяется с 1 января 2021 года. В соответствие с ФСБУ 5/2019 «Запасы» 

пунктами 9 и 10 запасы признаются в бухгалтерском учете по фактической 

себестоимости, если иное не установлено настоящим Стандартом [6]. 

В фактическую себестоимость запасов, кроме незавершенного 

производства и готовой продукции, включаются фактические затраты на 

приобретение (создание) запасов, приведение их в состояние и 

местоположение, необходимые для потребления, продажи или использования. 

Затратами считается выбытие (уменьшение) активов организации или 

возникновение (увеличение) ее обязательств, связанных с приобретением 

(созданием) запасов. Не считается затратами предварительная оплата 

поставщику (подрядчику) до момента исполнения им своих договорных 

обязанностей предоставления запасов, выполнения работ, оказания услуг. 

В соответствие с пунктом 11 ФСБУ 5/2019, в фактическую себестоимость 

запасов, в частности, включаются: 

 уплаченные и (или) подлежащие уплате организацией поставщику 
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(продавцу, подрядчику) при приобретении (создании) запасов суммы, 

определяемые с учетом пунктов 12, 13 настоящего Стандарта; 

 затраты на заготовку и доставку запасов до места их потребления 

(продажи, использования); 

 затраты по доведению запасов до состояния, в котором они пригодны к 

использованию в запланированных целях. Данные затраты включают затраты 

организации по доработке, сортировке, фасовке и улучшению технических 

характеристик запасов; 

 величина возникшего в связи с приобретением (созданием) запасов 

оценочного обязательства по демонтажу, утилизации запасов и восстановлению 

окружающей среды; 

 связанные с приобретением (созданием) запасов проценты, которые 

подлежат включению в стоимость инвестиционного актива; 

 иные затраты, связанные с приобретением (созданием) запасов. 

В соответствие с пунктом 12 ФСБУ 5/2019 суммы, уплаченные и (или) 

подлежащие уплате организацией при приобретении (создании) запасов, 

включаются в фактическую себестоимость запасов: 

 за вычетом возмещаемых сумм налогов и сборов; 

 с учетом всех скидок, уступок, вычетов, премий, льгот, 

предоставляемых организации, вне зависимости от формы их предоставления. 

Согласно пункта 13 ФСБУ 5/2019 при приобретении запасов на условиях 

отсрочки (рассрочки) платежа на период, превышающий 12 месяцев или 

установленный организацией меньший срок, в фактическую себестоимость 

запасов включается сумма денежных средств, которая была бы уплачена 

организацией при отсутствии указанной отсрочки (рассрочки). Разница между 

указанной суммой и номинальной величиной денежных средств, подлежащих 

уплате в будущем, учитывается в порядке аналогичном порядку, 

установленному Положением по бухгалтерскому учету «Учет расходов по 

займам и кредитам» (ПБУ 15/2008), утвержденным приказом Министерства 

финансов Российской Федерации от 6 октября 2008 г. № 107н (зарегистрирован 
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Министерством юстиции Российской Федерации 27 октября 2008 г., 

регистрационный № 12523). 

В соответствие с пунктом 19 ФСБУ 5/2019 в себестоимость 

приобретаемых (создаваемых) запасов не включаются: 

 затраты, возникшие в связи со стихийными бедствиями, пожарами, 

авариями и другими чрезвычайными ситуациями; 

 управленческие расходы, кроме случаев, когда они непосредственно 

связаны с приобретением (созданием) запасов; 

 расходы на хранение запасов, за исключением случаев, когда хранение 

является частью технологии подготовки запасов к потреблению (продаже, 

использованию) или обусловлено условиями приобретения (создания) запасов; 

 иные затраты, осуществление которых не является необходимым для 

приобретения (создания) запасов.  

Торговля – обширнейшая область предпринимательской деятельности и 

сфера приложения труда – получила в последние годы новые импульсы 

развития.  

Торговля в нашей стране делится на оптовую и розничную [12, с. 234].  

Оптовая торговля – это проводник товаров между 

товаропроизводителями и конечным потребителем. Оптовая торговля играет 

существенную роль в системе экономических связей между районами страны, 

отраслями производства, изготовителями товаров и розничной торговлей. 

Розничная торговля − это завершающая форма продажи товаров 

конечному потребителю в небольших объемах через магазины, павильоны, 

лотки, палатки и другие пункты сети розничной торговли. Коммерческая 

работа по продажи в розничных торговых предприятиях в отличие от оптовых 

предприятий имеет свои особенности. Розничные торговые предприятия 

реализуют товары непосредственно населению, то есть физическим лицам, 

применяя свои, специфические способы и методы розничной продажи, 

окончательно завершают обращение от изготовителя продукции. Розничные 
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торговые предприятия в условиях функционирования рыночной экономики 

представляют собой самостоятельное звено торговлей и сферой услуг. 

Как и любые другие операции в бухгалтерском учете, операции, 

связанные с оборотом товара, должны подтверждаться первичными 

документами. Относиться к оформлению документов, связанных с 

поступлением и выбытием товара, следует очень внимательно, так как здесь 

напрямую затрагивается материальная сторона деятельности торговой 

организации [10, с. 342]. 

На поставку товаров розничные организации, как и оптовые, заключают с 

поставщиками договоры поставки, заключенные в соответствие со статьей 506 

ГК РФ. Поставка товаров осуществляется поставщиками путем отгрузки их 

транспортом или передачи товаров покупателю на определенных в договоре 

условиях. Если в договоре не определено, каким видом транспорта или на 

каких условиях осуществляется доставка, право выбора вида транспорта или 

определения условий доставки товаров принадлежит поставщикам [11, с. 187]. 

Движение товара от поставщика к покупателю сопровождается 

товаросопроводительными документами, предусмотренными условиями 

поставки товаров и правилами перевозки грузов. Это могут быть такие 

документы, как товарная накладная, товарно-транспортная накладная, счет, 

счет-фактура, железнодорожная накладная. 

Порядок поступления и правила приемки товаров в розничной и оптовой 

торговле практически одинаковые. Поставщики отгружают в адрес 

предприятий покупателей товары в соответствии с заключенными с ними 

договорами, определяющими права и обязанности сторон. Основными 

реквизитами договора являются наименование сторон (поставщика и 

покупателя), предмет договора (наименование и количество товара), 

имущественная ответственность сторон за невыполнение или ненадлежащее 

выполнение договора, цены, сроки поставки, порядок расчетов, тара и упаковка 

и т.д.  

За невыполнение условий договоров предусматриваются штрафные 
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санкции. Кроме того, с виновной стороны могут быть взысканы убытки в 

размере, не покрытом штрафом или неустойкой. 

Формы первичных учетных документов определяются и устанавливаются 

торговой организацией в соответствии с применяемой ею системой учетной 

документации [18, с. 285]. 

В розничные торговые предприятия товары, как правило, доставляются от 

поставщика автомобильным транспортом. В этом случае движение товара от 

поставщика к розничному продавцу оформляется товарно-транспортной 

накладной, которая состоит из двух разделов − товарного и транспортного. 

Одна и та же товарная накладная выступает и как приходный, и как 

расходный документ. Для поставщика накладная служит документом, 

обосновывающим выбытие товаров, а для покупателя та же накладная является 

основанием для оприходования товара. 

Проверка соответствия количества, номенклатуры и качества товара при 

поступлении к покупателю осуществляется путем внешнего осмотра и 

подсчета. Если при приемке товара обнаруживаются расхождения, они должны 

быть внесены в товаросопроводительный документ в соответствии с 

требованиями, предъявляемыми к внесению исправлений в первичные 

документы. 

Исправления подтверждаются подписями материально-ответственных 

лиц поставщика и покупателя, причем ответственным лицом от покупателя 

выступает сотрудник, непосредственно принимающий товар, а от продавца 

(если сотрудник, выписывавший накладную, не сопровождает груз) − 

экспедитор или другое лицо, сопровождающее товар до склада покупателя. 

Для учета товаров в соответствие с Инструкцией по применению плана 

счетов № 94н используют счет 41 «Товары». Счет 41 «Товары» предназначен 

для обобщения информации о наличии и движении товарно-материальных 

ценностей, приобретенных в качестве товаров для продажи. Этот счет 

используется в основном организациями, осуществляющими торговую 

деятельность, а также организациями, оказывающими услуги общественного 
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питания. В организациях, осуществляющих промышленную и иную 

производственную деятельность, счет 41 «Товары» применяется в случаях, 

когда какие-либо изделия, материалы, продукты приобретаются специально для 

продажи или когда стоимость готовых изделий, приобретаемых для 

комплектации, не включается в себестоимость проданной продукции, а 

подлежит возмещению покупателями отдельно [4]. 

Организации, осуществляющие торговую деятельность, на счете 41 

«Товары» учитывают также покупную тару и тару собственного производства.  

К счету 41 «Товары» могут быть открыты субсчета: 

 41-1 «Товары на складах»; 

 41-2 «Товары в розничной торговле»; 

 41-3 «Тара под товаром и порожняя»; 

 41-4 «Покупные изделия» и др. 

На субсчете 41-1 «Товары на складах» учитывается наличие и движение 

товарных запасов, находящихся на оптовых и распределительных базах, 

складах, в кладовых организаций, оказывающих услуги общественного 

питания, овощехранилищах, холодильниках и т.п. 

На субсчете 41-2 «Товары в розничной торговле» учитывается наличие и 

движение товаров, находящихся в организациях, занятых розничной торговлей 

(в магазинах, палатках, ларьках, киосках и т.п.) и в буфетах организаций, 

занятых общественным питанием. На этом же субсчете учитывается наличие и 

движение стеклянной посуды (бутылок, банок и др.) в организациях, занятых 

розничной торговлей, и в буфетах организаций, оказывающих услуги 

общественного питания. 

На субсчете 41-3 «Тара под товаром и порожняя» учитываются наличие и 

движение тары под товарами и тары порожней (кроме стеклянной посуды в 

организациях, занятых розничной торговлей, и в буфетах организаций, 

оказывающих услуги общественного питания). 

На субсчете 41-4 «Покупные изделия» организации, осуществляющие 

промышленную и иную производственную деятельность, пользующиеся счетом 
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41 «Товары», учитывают наличие и движение товаров (применительно к 

порядку, предусмотренному для учета производственных запасов) [11, с. 485]. 

Приведена в таблице 1.2 корреспонденция счета 41 «Товары» с другими 

счетами. 

 

Таблица 1.2 

Счет 41 «Товары» корреспондирует 

 

по дебету по кредиту 

15 Заготовление и приобретение  10 Материалы 

41 Товары                      41 Товары                     

42 Торговая наценка                 44 Расходы на продажу 

60 Расчеты с поставщиками и подрядчиками 45 Товары отгруженные 

66 Расчеты по краткосрочным кредитам и 

займам 

76 Расчеты с разными дебиторами и 

кредиторами 

67 Расчеты по долгосрочным кредитам и займам    79 Внутрихозяйственные расчеты 

68 Расчеты по налогам и сборам 80 Уставный капитал 

71 Расчеты с подотчетными лицами 90 Продажи 

73 Расчеты с персоналом по прочим операциям 
94 Недостачи и потери от порчи 

ценностей 

75 Расчеты с учредителями 97 Расходы будущих периодов 

76 Расчеты с разными дебиторами и 

кредиторами 
99 Прибыли и убытки 

79 Внутрихозяйственные расчеты  

80 Уставный капитал  

86 Целевое финансирование  

91 Прочие доходы и расходы  

 

Учет поступления товаров в розничной торговле ведут на активном счете 

41 «Товары», субсчет 2 «Товары в розничной торговле». Поступление товаров 

отражают по дебету этого счета, а выбытие − по кредиту в одной и той же 

оценке. Дебетовое сальдо по данному счету показывают в разделе II 

«Оборотные активы» баланса по покупной стоимости (стоимости 

приобретения).  

В розничных торговых организациях на счете 41 «Товары», субсчет 2 

«Товары в розничной торговле» товары учитывают либо по покупным, либо по 

продажным ценам.  

При учете товаров по продажным ценам разницу между стоимостью по 
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продажным ценам и их покупной стоимостью отражают на пассивном 

контрарном регулирующем счете 42 «Торговая наценка».  

При поступлении товаров торговую наценку записывают в кредит 

данного счета. Остаток на счете 42 «Торговая наценка» кредитовый; он 

показывает сумму торговой наценки, относящуюся к остатку товаров в 

организациях розничной торговли.  

На счете 41 «Товары», субсчет 2 «Товары в розничной торговле» 

учитывают наличие и движение стеклянной посуды (бутылок, банок и т. д.), на 

субсчете 3 «Тара под товаром и порожняя» этого счета − наличие и движение 

тары под товаром и тары порожней (кроме стеклянной посуды). 

Поступление товаров и тары можно учитывать с использованием счета 15 

«Заготовление и приобретение материальных ценностей».  

Порядок учета необходимо закрепить в учетной политике организации 

[18, с. 491]. 

Учет расчетов с поставщиками за поступившие товары и тару 

осуществляется на счете 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками», 

который кредитуется при оприходовании товаров и тары. По дебету этого счета 

отражают суммы, уплаченные поставщику, с кредитованием счетов учета 

денежных средств и расчетов. 

При поступлении товаров в розничную торговлю составляются 

следующие бухгалтерские записи, в зависимости от ситуации приведенные в 

таблице 1.3. 

 

Таблица 1.3  

Проводки при поступлении товаров по продажным ценам 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

1 2 3 4 5 

1. 41-2 60-1 
Товарная 

накладная по 

форме ТОРГ-12 
Поступление товара от поставщика. 

2. 19-3 60-1 Счет-фактура Отражен НДС, выставленный поставщиком. 
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Окончание таблицы 1.3 

1 2 3 4 5 

3. 41-2 42 
Бухгалтерская 

справка 
Отражена торговая наценка. 

4. 41- 60-1 
Товарная 

накладная по 

форме ТОРГ-12 
Поступление тары от поставщика. 

5. 44 60-1 Акт на доставку Отражены расходы по доставке. 

6. 76-2 60-1 Претензия 
Предъявлена претензия поставщику в случае 

расхождения фактического наличия товара с 

документом. 

7. 76-2 19-3 
Бухгалтерская 

справка 
Восстановлен НДС относящийся к сумме 

претензии. 

8. 94 60-1 
Акт приемки 

товаров 
Обнаружена недостача при приемке товаров 

от поставщика. 

9. 94 19-3 
Бухгалтерская 

справка 

Отражена сумма НДС, относящаяся к 

недостающим товарам. 

10. 73-2 94 
Инвентариза-

ционная опись 

Списание суммы недостачи товаров на 

виновных лиц по продажной стоимости. 

11. 73-2 98-4 
Бухгалтерская 

справка 
Списана сумма торговой наценки, 

относящаяся к недостающим товарам. 

12. 91-2 94 
Бухгалтерская 

справка 

Списание суммы недостачи товаров за счет 

розничной организации по покупной 

стоимости товаров, включая сумму НДС по 

приобретенным. 

13. 41-2 71-1 Авансовый отчет Поступление товаров через подотчетное лицо. 

14. 41-2 76-5 
Товарная 

накладная 
Поступление товаров от разных дебиторов и 

кредиторов. 

15. 41-2 41-2 
Документ 

перемещение 
Перемещение товаров внутри торговой сети. 

16. 41-2 75-1 Акт-накладная 
Поступление товаров от учредителей в 

качестве взноса в уставный капитал. 

17. 41-2 79 

Внутренний 

документ на 

перемещение 

Поступление товара от подразделений, 

принадлежащих торговой организации. 

18. 41-2 86 Накладная 
Поступление товара в качестве средств 

целевого финансирования. 

 

Приведенные бухгалтерские записи осуществляются по покупной 

стоимости, а на сумму торговой наценки (при учете товаров по продажным 

ценам) необходимо дебетовать счет 41 «Товары» и кредитовать счет 42 

«Торговая наценка». 

В учетной политике предприятия должен быть закреплен способ учета 

товаров. Учет товаров может вестись несколькими способами:  

1) по продажным ценам;  



17 

2) по покупным ценам;  

3) по учетным ценам. 

Дадим характеристику каждому способу. При учете товаров по 

продажным ценам используется счет 42 «Торговая наценка». 

При данном способе учета в момент оприходования товаров на счете 41 

формируется их продажная розничная цена, включающая сумму НДС: 

 в корреспонденции с кредитом счета 60 «Расчеты с поставщиками» 

отражается стоимость приобретения товаров (без НДС); 

 в корреспонденции с кредитом счета 42 отражается сумма торговой 

наценки [4]. 

Размер торговой наценки должен устанавливаться организацией с таким 

расчетом, чтобы покрыть все издержки обращения, учитываемые торговой 

организацией на счете 44 «Расходы на продажу», сумму начисленного НДС и 

обеспечить получение прибыли.  

По общему правилу размер торговой наценки по товарам ничем не 

ограничен и может быть любым. Исключением являются некоторые товары, в 

отношении которых осуществляется государственное регулирование цен, и 

устанавливаются предельные размеры розничных надбавок к фактической 

отпускной цене производителя. 

По покупным ценам товары учитываются на предприятиях оптовой 

торговли, а организации розничной торговли могут применять в зависимости от 

своей учетной политики учет товаров как по фактической себестоимости 

(непосредственно на счете 41), так и по продажным ценам (с использованием 

счета 42).  

Покупная стоимость складывается из цены поставщика (без НДС) и 

акциза (по подакцизным товарам).  

Если предприятие не является плательщиком НДС, то в покупную 

стоимость включают и НДС, уплаченный поставщику. 

В бухгалтерском учете в покупную стоимость импортных товаров 

включают контрактную цену (в том числе расходы по доставке товара до 
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границы), таможенные пошлины, сборы за таможенное оформление, другие 

обязательные таможенные платежи.  

Учет товаров по учетным ценам. Данный способ предполагает 

использование заранее установленных учетных цен.  

При поступлении товаров они приходуются в дебет счета 41 «Товары» 

уже по учетной цене.  

Для того чтобы отразить разность между учетной стоимостью и покупной 

вводятся два дополнительных счета: 15 «Заготовление и приобретение 

материальных ценностей» и 16 «Отклонение в стоимости материальных 

ценностей».  

В последствие при реализации товара в дебет счета 90-2 «Себестоимость» 

списывается себестоимость проданного товара с кредита счета 41 «Товары» и 

отклонение, рассчитанное пропорционально проданному количеству товаров с 

кредита счета 16 «Отклонение в стоимости материальных ценностей» [13, с. 

291]. 

На сегодняшний день оптово-розничные предприятия не ведут учет 

товаров по учетным ценам. Для таких предприятий это экономически не 

выгодно. Связано это с ценообразованием.  

Для формирования цены продажи в современных условиях используют:  

а) способ выкрутки − это когда цена продажи определена договором в 

фиксированной форме.  

А составляющие этой цены бухгалтер как бы выкручивает изнутри, этот 

способ применяют оптовые организации;  

б) способ накрутки – это когда известна себестоимость единицы товара и 

все составляющие цены накручиваются сверху себестоимости, этот способ 

применяют розничные магазины.  

Приведены примеры проводок для всех трех способов в таблицах 1.4 и 

1.5. 

При поступлении товаров в оптовую торговлю составляются следующие 

бухгалтерские записи, в зависимости от ситуации, приведенные в таблице 1.4. 
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Таблица 1.4 

Проводки при поступлении товаров по покупным ценам 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

1. 41-1 60-1 
Товарная 

накладная по 

форме ТОРГ-12 
Поступление товара от поставщика. 

2. 19-3 60-1 Счет-фактура Отражен НДС, выставленный поставщиком. 

3. 76-2 60-1 Претензия 
Предъявлена претензия поставщику в случае 

расхождения фактического наличия товара с 

документом. 

4. 76-2 19-3 
Бухгалтерская 

справка 
Восстановлен НДС относящийся к сумме 

претензии. 

5. 94 60-1 
Акт приемки 

товаров 

Обнаружена недостача при приемке товаров 

от поставщика. 

6. 94 19-3 
Бухгалтерская 

справка 

Отражена сумма НДС, относящаяся к 

недостающим товарам. 

7. 73-2 94 
Инвентаризацио

нная опись 
Списание суммы недостачи товаров на 

виновных лиц по продажной стоимости. 

8. 73-2 98-4 
Бухгалтерская 

справка 

Списана сумма торговой наценки, 

относящаяся к недостающим товарам. 

9. 91-2 94 
Бухгалтерская 

справка 

Списание суммы недостачи товаров за счет 

организации по покупной стоимости товаров, 

включая сумму НДС по приобретенным. 

10. 41-1 71-1 Авансовый отчет Поступление товаров через подотчетное лицо. 

11. 41-1 76-5 
Товарная 

накладная 

Поступление товаров от разных дебиторов и 

кредиторов. 

12. 41-1 41-1 
Документ 

перемещение 
Перемещение товаров между складами. 

13. 41-1 75-1 Акт-накладная 
Поступление товаров от учредителей в 

качестве взноса в уставный капитал. 

14. 41-1 79 
Внутренний 

документ на 

перемещение 

Поступление товара от подразделений, 

принадлежащих торговой организации. 

15. 41-1 86 Накладная 
Поступление товара в качестве средств 

целевого финансирования. 

 

Способ учета товаров по учетным ценам предполагает использование 

счетов: 

 15 «Заготовление и приобретение материальных ценностей»  

 16 «Отклонение в стоимости материальных ценностей» [10, с. 490]. 

При поступлении товаров они приходуются в дебет счета 41 «Товары» 

уже по учетной цене.  
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Для того чтобы отразить разность между учетной стоимостью и покупной 

используют счета 15 «Заготовление и приобретение материальных ценностей» 

и 16 «Отклонение в стоимости материальных ценностей». 

При поступлении товаров по учетным ценам составляются следующие 

бухгалтерские записи, в зависимости от ситуации, приведенные в таблице 1.5. 

 

Таблица 1.5 

Поступление товаров по учетным ценам 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

1. 15 60-1 

Товарная 

накладная по 

форме  

ТОРГ-12 

Поступление товара от поставщика по 

фактической стоимости. 

2. 19-3 60-1 Счет-фактура Отражен НДС, выставленный поставщиком. 

3. 15 60-1 Акт Отражена стоимость ТЗР без НДС. 

4. 19-4 60-1 Счет-фактура Отражен НДС с доставки. 

5. 41 15 
Приходный 

товарный 

ордер 

Оприходованы товары на склад по учетным 

ценам. 

6. 16 15 
Бухгалтерская 

справка 

Отражено отклонение между учетной и 

покупной ценой. 

7. 90-2 41 Накладная Списана себестоимость проданных товаров. 

8. 90-2 16 Накладная 
Списано отклонение пропорционально 

проданным товарам. 

 

Получение товаров сопровождается дополнительными затратами, к 

которым относятся расходы на доставку и различные заготовительные работы, 

называются эти расходы транспортно-заготовительными (ТЗР). Их учет может 

вестись двумя способами: включены ТЗР в стоимость товара; включены ТЗР в 

расходы на продажу.  

В первом случае расходы на доставку учитываются на счете 41 «Товары» 

и включаются в покупную стоимость товара, во втором случае – учитываются 

на счете 44 «Расходы на продажу».  

В таблице 1.6 приведены проводки по учету ТЗР двумя способами [20, с. 

288]. 
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Таблица 1.6   

Проводки по учету ТЗР 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

ТЗР включены в стоимость товаров 

1. 41 60-1 
Товарная 

накладная 
Отражено поступление товара. 

2. 19-3 60-1 Счет-фактура Отражен НДС, выставленный поставщиком. 

3. 41 60-1 Акт Отражена стоимость ТЗР без НДС. 

4. 19-4 60-1 Счет-фактура Отражен НДС по доставке. 

ТЗР включен в расходы на продажу 

5. 41 60-1 
Товарная 

накладная 
Отражено поступление товара. 

6. 19-3 60-1 Счет-фактура Отражен НДС, выставленный поставщиком. 

7. 44 60-1 Акт Отражена стоимость ТЗР без НДС. 

8. 19-4 60-1 Счет-фактура Отражен НДС с доставки. 

 

В случае, когда ТЗР включаются в расходы на продажу, на счете 44 

«Расходы на продажу» в конце месяца остается сумма не списанных 

транспортных расходов, исчисленная пропорционально стоимости 

непроданных товаров по формуле: 

 

Остаток ТЗР = (Дт сальдо счета 44 + Дт поступление текущего 

месяца счета 44) / (Дт сальдо счета 41 + Дт поступления текущего 

месяца счета 41) * Сумма товаров, списанных в текущем месяце 

 

При использовании этого способа ТЗР признаются прямыми расходами 

счета 44 «Расходы на продажу», остальные затраты, отраженные на счете 44 

«расходы на продажу» признаются косвенными расходами счета 44 «Расходы 

на продажу».  

На конец месяца счет 44 «Расходы на продажу» не закрывается и имеет 

остаток на часть суммы ТЗР, не списанной в текущем месяце [11, с. 488].  

Складской учет товаров на складе необходим для контроля за 

поступлением, хранением и выбытием товаров, и их оплатой, а также для 

контроля за поступлением, использованием и выбытием тары. В процессе учета 

(1.1) 
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учитывается поступление, движение внутри склада и выбытие за пределы 

склада товаров в натуральном и стоимостном выражении, с использованием 

данных товарных приходных и расходных документов. 

Для учета товаров применяют следующие способы: 

1) Номенклатурный. Этот одноуровневый учет, при котором не 

производится разделение на группы. На каждую позицию товара заводится 

отдельная карточка. Этот способ актуален только при минимальном 

ассортименте. 

2) Сортовой. Вся товарная номенклатура объединяется в группы, 

подгруппы, в которых и учитываются отдельные позиции продукции. Учет 

многоуровневых систем осложняется различными единицами их измерения. 

3) Партионный. Может использоваться как основной, так и 

дополнительный способ. Удобен для оптимизации расчетов с поставщиками, 

особенно при важности контроля качества товара в каждой поставке. 

4) Партионно-сортовой. При этом способе поступающая продукция 

учитывается попартийно, а затем каждую поставку разбивают сортовым 

методом. 

Каждый способ учета товаров требует определенного документального 

оформления. Для сортового и номенклатурного метода будет достаточно 

учетных карточек, а для партионного необходимо вести дополнительно 

ведомость складского учета. Выбор конкретного способа осуществляется, 

исходя из специфики ассортимента предприятия и особенностей работы с 

поставщиками. 

В соответствие с нормами закона № 402-ФЗ «О бухгалтерском учете» 

перечислены документы складского учета, обязательные для оформления 

движения товаров в таблице 1.7. 

С 1 января 2013 года обязательное применение унифицированных форм 

документов отменено. В соответствие с этим, предприятия могут продолжать 

применять унифицированные формы, а могут разработать свои формы 

документов и закрепить их применение в учетной политике предприятия. 
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Таблица 1.7 

Документы складского учета 

 

Процедур

а 
Документ 

складского учета 
Назначение 

Прием 

товара 

ТОРГ-12 

накладная от 

поставщика 
Документ является основанием для оприходования товара. 

Приходная 

накладная 

Документ оформляется на основании накладной от 

поставщика и необходим для учета поступающих товаров 

на склад. 

№ 1-Т товарно-

транспортная 

накладная 

Оформляется для подтверждения факта приемки / передачи 

ТМЦ, которые были доставлены транспортом. 

Прием 

товара 

М-4 Приходный 

складской ордер 

Оформляется на основании другого документа, например 

накладной, на товар поступающий от поставщика в полном 

объеме. 

М-7 акт о приемке 

материалов 
Оформляется на товар поступивший от поставщика не в 

полном объеме. 

ТОРГ-1 акт о 

приемке товаров 

Оформляется при приемке и после проверки товаров по 

количеству качеству массе комплектности. Является 

подтверждением, что товар принят. 

ТОРГ-2 акт об 

установленном 

расхождении по 

количеству и 

качеству при 

приемке ТМЦ 

Оформляется в случае если при приемке грузополучатель 

выявит расхождение по количеству и качеству товара или 

не соответствие товара сопроводительным документам. 

Хранение 

товара 

ТОРГ-11 

товарный ярлык 

Для учета товаров в местах их хранения применяется 

товарный ярлык, составляется на каждое наименование 

товара. 

М-17 карточка 

учета материалов 

Заполняется для учета движения материалов, на каждый 

вид заполняется своя карточка, на каждую дату движения 

материалов. 

Перемеще-

ние 

товаров на 

складе 

М-11 Требование -

накладная 
Оформляется при перемещении товаров внутри 

подразделений предприятия или между МОЛ. 

ТОРГ-13 

накладная на 

внутреннее 

перемещение 

Оформляется при внутреннем перемещении от головной 

организации до ее дочерних филиалов, посредством 

доставки собственным транспортом. 

Отпуск 

выбытие 

товаров 

со склада 

М-15 Накладная 

на отпуск 

материалов на 

сторону 

Оформляется при передаче ТМЦ из одной организации в 

другую, а также при выбытии материалов при их продаже.  

ТОРГ-12 товарная 

накладная 
Оформляется при продаже товаров. 

ТОРГ-16 акт о 

списании  

товаров 

Оформляется при возникновении порчи товаров по 

различным причинам. 
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Материально-ответственное лицо, сокращенно МОЛ – это работник, 

который в соответствии с законодательством несет полную материальную 

ответственность за сохранность вверенных ему материальных ценностей или 

денежных средств предприятия и за ущерб, возникший в результате 

необеспечения сохранности вверенных ему под отчет товарно-материальных 

ценностей или денежных средств. Отчетность материально ответственных лиц 

− это способ контроля данных о наличии и движении товаров, находящихся под 

материальной ответственностью работников.  

МОЛ составляет товарный отчет на основании приходных и расходных 

товарных документов в двух экземплярах в установленные сроки. Сроки 

отчетности устанавливают с учетом объема совершаемых хозяйственных 

операций. Сроки предоставления отчетов от МОЛ прописаны на предприятии в 

графике документооборота. Товарный отчет содержит общие сведения 

(наименование организации и номер склада, фамилию, имя, отчество 

материально ответственного лица, номер отчета и отчетный период), 

информацию о приходе и расходе товаров и тары, а также об их остатках на 

начало и конец отчетного периода. В отчете фиксируют количество 

приложенных приходных и расходных документов. Первый экземпляр отчета с 

приходными и расходными документами сдается в бухгалтерию организации 

оптовой торговли, а второй экземпляр после проверки отчета с подписью 

бухгалтера о его приемке остается у материально ответственного лица [15, с. 

211]. 

Товарный отчет проверяется бухгалтером по существу, с формальной 

стороны, арифметически и утверждается руководителем организации. 

Обнаруженные бухгалтером при проверке отчета ошибки исправляет 

материально ответственное лицо. Затем товарный отчет обрабатывается 

бухгалтером. Товарные отчеты с приложенными к ним документами 

подбираются по их порядковым номерам и переплетаются. Срок хранения 

товарных отчетов − пять лет. Ответственность за сохранность документов 

возлагается на главного бухгалтера организации. Отчеты материально 
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ответственных лиц и приложенные к ним документы служат основанием для 

отражения в бухгалтерском учете операций по поступлению и выбытию 

товаров. 

 

1.2  Бухгалтерский учет реализации товаров и прочих операций 

 

Реализация товаров является важнейшей частью деятельности 

предприятия, так как цель любой коммерческой организации − это получение 

прибыли. В результате продажи товаров организация получает оборотные 

средства, необходимые для возобновления цикла производственного процесса и 

компенсирует средства, затраченные на изготовление продукции. При отпуске 

товаров (кроме товаров, учитываемых по продажной стоимости) в продажу и 

ином выбытии, их оценка должна производиться по фактической 

себестоимости.  При организации отпуска ТМЦ используется один из способов, 

устанавливаемых организацией в учетной политике: 

 По себестоимости каждой единицы могут оцениваться запасы, 

используемые организацией в особом порядке. Такую систему применяют при 

торговле уникальными и дорогими товарами, когда важна точность. Она 

подойдет тем, кто продает автомобили, предметы искусства или ювелирные 

изделия. Это штучный или уникальный товар, и один не может свободно 

заменить другой. В учет при списании ТМЦ вносится именно та цена, по 

которой он был поставлен. Этот метод предполагает также, что всегда понятно, 

из какой конкретно поставки был проданный товар; 

 По средней себестоимости производится оценка по каждой группе. 

Средняя себестоимость группы запасов определяется путем деления общей 

себестоимости запасов на их общее количество по формуле: 

 

Средняя стоимость ТМЦ = (стоимость ТМЦ на начало месяца + 

стоимость ТМЦ, поступивших за месяц) / (количество ТМЦ на 

начало месяца + количество ТМЦ, поступивших за месяц) 

  (1.2) 
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А стоимость списанных за месяц товарно-материальных ценностей 

вычисляется по формуле: 

 

Стоимость списанных ТМЦ = средняя стоимость ТМЦ х 

количество ТМЦ, проданных за месяц 

 

 По себестоимости первых по времени приобретения ТМЦ (метод 

ФИФО) по принципу − первые в приход, первые в расход. В нем используется 

принцип очереди. Первыми списываются товары, которые были поставлены 

раньше. Отсюда и название метода. Себестоимость товаров, которые продаются 

первыми, считается по цене остатков из самой «старой» поставки. Когда 

остатки количественно исчерпываются, списание ТМЦ идет уже по цене 

следующей по времени поставки, затем − следующей, и так далее. Это способ в 

обязательном порядке используют предприятия, работающие на упрощенной 

системе налогообложения [18, с. 105].  

Финансовые результаты (прибыль или убыток) характеризуют 

эффективность деятельности предприятия. Чем больше прибыль от реализации, 

тем выше эффективность деятельности предприятия [19, с. 178]. 

Для правильного формирования результатов финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия необходимо полное, своевременное и достоверное 

отражение информации о реализации товаров. 

Бухгалтерский учет продажи необходимо организовать в соответствие с 

выбранным методом определения выручки. В соответствие с главой 25 НК РФ, 

установлено два метода определения выручки: 

1) по методу начисления, т.е., согласно статье 271 НК РФ по моменту 

отгрузки продукции и предъявления заказчику (покупателю) расчетных 

документов; 

2) по методу оплаты (кассовый метод) – согласно статье 273 НК РФ по 

поступлению денежных средств на счета в коммерческих банках, а при 

расчетах наличными деньгами – по поступлению денежных средств в кассу 

  (1.3) 
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предприятия. 

Кассовый метод применяют организации на упрощенной системе 

налогообложения и предприятия на общей системе налогообложения, если их 

выручка не более 1 млн. руб. за каждый квартал в течение года.  

Выбранный метод определения выручки необходимо закрепить в учетной 

политике организации.  

Независимо от выбранного метода продажи для учета проданной 

продукции (работ, услуг) используется активно-пассивный счет 90 «Продажи». 

[19, с. 380]. 

К счету открываются субсчета, приведенные в таблице 1.8.  

 

Таблица 1.8 

Структура счета 90 «Продажи» 

 

Субсчет Наименование 

90-1 Выручка 

90-2 Себестоимость 

90-3 НДС 

90-4 Акцизы 

90-5 Экспортные пошлины 

90-7 расходы на продажу 

90-8 Управленческие расходы 

90-9 Прибыль/убыток от продаж 

 

Записи по субсчетам счета 90 «Продажи» производятся накопительно в 

течение отчетного года.  Реализация товаров производится следующими 

записями, представленными в таблице 1.9. 

В случае если денежные платежи поступают в порядке предварительной 

оплаты, то они отражаются в бухгалтерском учете как кредиторская 

задолженность перед покупателем. Если условиями договора предусмотрено 

выставление авансового счета-фактуры, то его необходимо выписать в течение 

5 дней с момента получения предоплаты. После реализации необходимо учесть 

предварительную оплату и восстановить НДС с предварительной оплаты [19, с. 

134]. 
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Таблица 1.9  

Проводки по реализации товаров 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

Реализация в оптовой торговле 

1. 62-1 90-1 Товарная накладная Отражена выручка от реализации. 

2. 90-2 41 Товарная накладная Списана себестоимость проданного товара. 

3. 90-3 68-2 Счет-фактура Начислен НДС с продажи. 

4. 90-4 68-3 Счет-фактура Начислен акциз. 

5. 90-7 44 
Бухгалтерская 

справка 
Списаны расходы на продажу. 

6. 90-9 99 
Бухгалтерская 

справка 
Определен финансовый результат – прибыль. 

7. 99 90-9 
Бухгалтерская 

справка 
Определен финансовый результат – убыток. 

8. 51 62-1 
Банковская 

выписка 
Поступила оплата от покупателей. 

Реализация в розничной торговле (наличный, безналичный расчет) 

9. 50-1 90-1 ПКО 
Отражена выручка от продажи товаров за 

наличный расчет. 

10. 90-2 41-2 
Отчет о розничных 

продажах 
Списана себестоимость проданных товаров. 

11. 90-2 42 
Бухгалтерская 

справка 
Красное сторно торговой наценки. 

12. 62-Р 90-1 
Отчет о розничных 

продажах 
Отражена выручка от продажи товаров. 

13. 57-3 62-Р 
Отчет о розничных 

продажах 

Отражение в учете денежных средств, 

полученных через терминал, до зачисления 

на расчетный счет. 

14. 90-2 41-2 
Отчет о розничных 

продажах 
Списана себестоимость проданных товаров. 

15. 51 57-3 
Банковская 

выписка 

Поступила выручка на расчетный счет 

(эквайринг). 

16. 91-2 57-3 
Банковская 

выписка 

Отражена комиссия банка за зачисление 

денежных средств через терминал 

(эквайринг). 

17. 90-3 68-2 Счет-фактура Начислен НДС с продажи. 

Отражение финансового результата от продажи в конце месяца 

18. 90-7 44 
Бухгалтерская 

справка 
Списаны расходы на продажу. 

19. 90-9 99 
Бухгалтерская 

справка 
Отражен финансовый результат от продажи – 

прибыль. 

20. 99 90-9 
Бухгалтерская 

справка 
Отражен финансовый результат от продажи – 

убыток. 

 

В бухгалтерском учете операции отражаются следующими записями и 
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относятся к оптовой торговле, приведены в таблице 1.10 проводки по 

отражению реализации при получении предоплаты.  

 

Таблица 1.10  

Проводки по отражению реализации при получении предоплаты 

 

№ 

пп 

Корреспонденция 

счетов 

Первичный 

документ 
Содержание операции 

1. 51 62-2 
Банковская 

выписка 
Получена предоплата за товар. 

2. 
76-

АВ 
68-2 

Счет-фактура Выставлен счет-фактура на аванс, запись 

книги продаж. 

3. 62-1 90-1 
Товарная 

накладная 
Отражена выручка от реализации. 

4. 90-3 68-2 Счет - фактура Начислен НДС с реализации. 

5. 90-2 41 накладная Списана себестоимость проданного товара. 

6. 68-2 76-АВ 
Запись книги 

покупок 
Восстановлен НДС с аванса. 

7. 62-2 62-1 
Бухгалтерская 

справка 
Зачтена предоплата. 

 

В организациях, которые осуществляют торговую деятельность на счете 

44, могут быть отражены следующие расходы: 

1. На перевозку товаров. 

2. На оплату труда. 

3. На аренду, содержание зданий, сооружений, помещений и инвентаря. 

4. По хранению и подработке товаров. 

5. На рекламную деятельность и т.д. 

6. На представительские расходы. 

7. Другие аналогичные по назначению расходы [13, с. 175]. 

По дебету счета 44 накапливаются суммы произведенных организацией 

расходов, связанных с продажей продукции, работ, услуг. Эти суммы 

списываются полностью или частично в дебет счета 90 «Продажи». 

Для контроля и проверки наличия товаров организации проводят 

инвентаризации. Порядок и сроки проведения инвентаризации определяются 

руководителем предприятия, за исключением случаев, когда проведение 
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инвентаризации обязательно [10, с. 511]. 

Перечень таких случаев содержится в п. 2 ст. 12 Закона. Он гласит, что 

проведение инвентаризации обязательно: 

 при передаче имущества в аренду, выкупе, продаже, а также при 

преобразовании государственного и муниципального унитарного предприятия; 

 перед составлением годовой бухгалтерской отчетности; 

 при смене материально ответственных лиц; 

 при выявлении фактов хищения, злоупотребления или порчи 

имущества; 

 в случае стихийного бедствия, пожара или других чрезвычайных 

ситуаций, вызванных экстремальными условиями; 

 при реорганизации или ликвидации организации; 

 в других случаях, предусмотренных законодательством Российской 

Федерации. 

Для проведения инвентаризации на предприятии создается постоянно 

действующая инвентаризационная комиссия. Инвентаризация проводится 

комиссией в присутствии и при обязательном участии материально-

ответственного лица.  

До начала проверки фактического наличия товаров в описях, 

материально-ответственное лицо дает расписку о том, что к началу 

инвентаризации все приходные и расходные документы на имущество сданы в 

бухгалтерию и все ценности, поступившие под ответственность, оприходованы, 

а выбывшие – списаны в расход [15, с. 211]. 

Наименования инвентаризируемых ценностей и их количество указывают 

в описях по номенклатуре и в единицах измерения, принятых в учете. 

На каждой странице описи указывают прописью число порядковых 

номеров материальных ценностей и общий итог количества в натуральных 

показателях, записанных на данной странице, вне зависимости от того, в каких 

единицах измерения (штуках, килограммах, метрах и т.д.) эти ценности 

показаны. В описях не допускается оставлять незаполненные строки, на 
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последних страницах незаполненные строки прочеркиваются. На последней 

странице описи должна быть сделана отметка о проверке цен, таксировки и 

подсчета итогов за подписями лиц, производивших эту проверку. 

Описи подписывают все члены инвентаризационной комиссии и мол. В 

конце описи, материально-ответственное лицо дает расписку, 

подтверждающую проверку комиссией имущества в присутствии, об 

отсутствии к членам комиссии претензий и принятия перечисленного в описях 

имущества на ответственное хранение.  

При инвентаризации в случае смены материально-ответственного лица, 

принявший имущество расписывается в получении, а сдавший – в сдаче этого 

имущества. По товарам, при инвентаризации которых выявлены отклонения от 

учетных данных, составляются сличительные ведомости. В них отражаются 

только расхождения между данными бухгалтерского учета и данными 

инвентаризационных описей.  

Суммы излишков и недостач ценностей указываются в сличительных 

ведомостях в соответствии с их оценкой в бухгалтерском учете. На ценности, 

не принадлежащие организации, составляются отдельные сличительные 

ведомости.  

При выявлении отклонений по результатам инвентаризации бухгалтер 

оформляет записи, представленные в таблице 1.11. 

 

Таблица 1.11  

Отражение результатов инвентаризации 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

1 2 3 4 5 

Выявлена недостача 

1. 94 41-2 
Инвентаризацион-

ная опись 
Отражена выявленная недостача. 

2. 73-2 94 Приказ Отражена недостача за счет виновного лица. 

3. 73-2 98-4 
Бухгалтерская 

справка 
Отражена разница между рыночной 

стоимостью и фактической себестоимостью. 

4. 50-1 73-2 ПКО 
Недостача погашена виновным  лицом, путем 

внесения в кассу. 
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Окончание таблицы 1.11 

1 2 3 4 5 

5. 70 73-2 
Расчетно-платежная 

ведомость 

По заявлению сотрудника недостача 

удержана из зарплаты. 

6. 98-4 91-1 
Бухгалтерская 

справка 

Зачислена в доходы отчетного месяца 
разница между рыночной и фактической 
стоимостью недостающего товара. 

Выявлены излишки 

7. 41-2 91-1 
Инвентаризацион-

ная опись 
Оприходованы излишки. 

 

Материальные ценности, не принадлежащие организации, учитываются 

на забалансовых счетах.  

Для обобщения информации о наличии и движении товарно-

материальных ценностей, принятых на ответственное хранение, используют 

забалансовый счет 002 «Товарно-материальные ценности, принятые на 

ответственное хранение» [10, с. 224]. 

Товарно-материальные ценности учитываются на забалансовом счете 002 

в ценах, предусмотренных в приемосдаточных актах или в счетах − платежных 

требованиях.  

Аналитический учет по забалансовому счету 002 ведется по 

организациям-владельцам, по видам и сортам материалов, местам их хранения. 

В таблице 1.12 отражено принятие к учету и списание с учета товаров, 

принятых на ответственное хранение. 

 

Таблица 1.12  

Отражение в учете товаров, принятых на ответственное хранение 

 

№ 

пп 

Корреспонденция 

счетов 

Первичный 

документ 
Содержание операции 

1. 002  
Приемосдаточные 

акты 
Принят на ответственное хранение товар. 

2.  002  Списан с ответственного хранения товар. 

 

Товарные потери возникают при транспортировке, хранении и отпуске 

продуктов и товаров на предприятии [12, с. 226].  
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Различают нормируемые и ненормируемые товарные потери. 

Нормируемые потери – это потери, образующиеся в результате усушки, 

утруски, раскрошки, разлива, то есть так называемая естественная убыль 

товаров: уменьшение веса или объема товаров происходит вследствие 

изменения их физико-химических качеств. 

Ненормируемые потери: это потери от боя, брака и порчи товаров, а 

также потери по недостачам, растратам и хищениям. Данные потери 

образуются вследствие уменьшения массы товаров сверх норм естественной 

убыли, понижения качества по сравнению со стандартами, веса и объема 

товаров, а также их порчи из-за неправильных условий хранения, халатности 

должностных лиц. Такие потери не нормируются, а считаются 

сверхнормативными. К сверхнормативным относятся и потери вследствие 

стихийных бедствий, а именно: не компенсируемых убытков от пожаров, 

наводнений, всякого рода аварий, убытков от хищений, виновники которых по 

решению суда не установлены [10, с. 526]. 

Товарные потери выявляются путем проверки наличия товаров при 

оприходовании от поставщика либо путем инвентаризации и отражают 

проводками, представленными в таблице 1.13. 

 

Таблица 1.13 

Отражение товарных потерь 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

1 2 3 4 5 

1. 94 41 
Инвентаризацион-

ная опись 
Выявлена недостача. 

2. 44 94 

Приказ руководителя 

бухгалтерская 

справка 

Списана недостача в пределах норм естест-

венной убыли. 

3. 73-2 94 

Приказ руководителя 

бухгалтерская 

справка 
Недостача сверх норм выставлена МОЛ. 

4. 94 60 Акт приемки 
Выявлена недостача при приемке товара от 

поставщика. 
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Окончание таблицы 1.13 

1 2 3 4 5 

5. 44 94 Акт списания 
Списана недостача в пределах норм 

естественной убыли. 

6. 76-2 60 Претензия Сумма сверх норм выставлена поставщику. 

 

Переоценка товаров может проводиться по разным причинам: в связи с 

изменением спроса на товары, с сезонной распродажей, с приближением 

окончания срока реализации, с потерей первоначальных качеств и т. п. 

Переоценка может быть в сторону снижения цен (уценка) и в сторону их 

повышения (дооценка). Во всех случаях изменения цены должен быть 

соответствующий документ на переоценку товаров (приказ, распоряжение и т. 

п.) за подписью руководителя организации.  

При уценке товаров предусмотрено создание резерва для затрат по 

снижению стоимости ТМЦ.  

Создание резерва в бухгалтерском учете отражается проводкой Дебет 91-

2 «Прочие доходы и расходы» Кредит 14 «Резервы под снижение стоимости 

материальных ценностей». Сумма по этой операции будет равна разнице между 

ценой приобретения и новой стоимостью. При списании товаров сумма резерва 

будет восстанавливаться проводкой Дебет 14 «Резервы под снижение 

стоимости материальных ценностей» Кредит 91-2 «Прочие доходы и расходы». 

В таблице 1.14 приведѐн пример переоценки товаров в торговых 

предприятиях. 

 

Таблица 1.14  

Переоценка товаров 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

1 2 3 4 5 

1. 91-2 14 
Бухгалтерская 

справка-расчет 
Начислен резерв под снижение стоимости 

ТМЦ. 

2. 14 41 
Приказ, 

бухгалтерская 

справка-расчет 

Использован резерв под снижение 

стоимости товаров. 
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Окончание таблицы 1.14 

Переоценка товаров в розничной торговле (учет по продажным ценам) 

3. 41-2 42 Акт переоценки 
Отражена дополнительная торговая над-

бавка на остаток переоцененных товаров. 

4. 41-2 42 Акт переоценки 
Красное сторно.  

Отражена уценка на остаток переоцененных 

товаров. 

5. 91-2 41-2 Акт переоценки Отражена уценка сверх торговой надбавки. 

Переоценка товаров в торговле (учет по покупным ценам) 

6. 91-2 41-2 Акт переоценки Отражена уценка ниже покупной стоимости. 

 

Возврат товара может быть как поставщику, так и от покупателя.  

Порядок возврата товара регулируется законом «О защите прав 

потребителя». 

В таблице 1.15 приведены проводки по возврату товара как у продавца 

так и у покупателя. 

 

Таблица 1.15  

Проводки по возврату товара 

 

№ 

пп 

Корреспонденция 

счетов 

Первичный 

документ 
Содержание операции 

1 2 3 4 5 

Бухгалтерский учет возврата товара у продавца 

1. 51 62-1 Выписка банка Поступила оплата от покупателя. 

2. 
62-1 90-1 

Товарная 

накладная 
Отражена реализация товара. 

3. 90-3 68-2 Счет-фактура Начислен НДС с реализации. 

4. 90-2 41 Накладная Списана себестоимость проданного товара. 

5. 62-1 90-1 Акт возврата 
Красное сторно. Сторнирована ранее 

отраженная выручка от реализации. 

6. 62-1 76-2 Акт возврата Отражена задолженность перед покупателем. 

7. 76-2 51 ПП выписка банка 
Произведен возврат денежных средств 

покупателю. 

8. 90-3 68-2 
Бухгалтерская 

справка 

Красное сторно. Сторнирован НДС с 

возврата. 

9. 90-2 41 Акт возврата 
Красное сторно. Сторнирована себес-

тоимость возвращенного товара. 

Бухгалтерский учет возврата товара у покупателя 

10. 60 51 ПП выписка банка Оплачено поставщику за товар. 

11. 41 60-1 Товарная накладная Поступил товар от поставщика. 

12. 19-3 60-1 Счет-фактура Отражен НДС предъявленный поставщиком. 

13. 68-2 19-3 
Бухгалтерская 

справка 
Принят к вычету НДС. 
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Окончание таблицы 1.15 

1 2 3 4 5 

14. 41 60-1 Накладная 
Красное сторно.  

Оформлен возврат поставщику 

15. 19-3 60-1 
Бухгалтерская 

справка 
Красное сторно. Сторнирован НДС. 

16. 68-2 19-3 
Бухгалтерская 

справка 
Восстановлен НДС принятый к вычету. 

17. 51 60-1 Выписка банка 
Получены денежные средства за возвращен-

ный товар. 

 

Весь, описанный выше процесс реализации, называют совокупность 

хозяйственных операций, связанных с продажей товаров.  

Реализация товаров осуществляется в соответствии с заключенными 

договорами или путем продажи через розничную торговлю.  

Соблюдение правил продажи товаров, без которых реализация товара не 

возможна, неотъемлемая часть коммерческой работы розничных торговых 

предприятий.  
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2 АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «МИРАЖ ПЛЮС» 

 

2.1 Анализ финансово-хозяйственной деятельности  

 

ООО «Мираж плюс» торговое предприятие, являющееся субъектом 

малого предпринимательства, занимающееся розничной торговлей. ОКВЭД 

47.11 торговля розничная преимущественно пищевыми продуктами, включая 

напитки, и табачными изделиями в неспециализированных магазинах.   

ООО «Мираж плюс» специализируется на продаже продуктов питания, 

дополнительно в ассортименте присутствуют напитки и табачные изделия. 

Зарегистрировано 22.01.2007 года МИФНС № 26 по Красноярскому краю, 

присвоены номера ИНН 2404008295, КПП 240401001, ОГРН 1072404000052, 

ОКПО 97631262, ОКТМО 97631262.  Форма собственности частная. Имеет 

единственного учредителя.  

Уставный капитал зарегистрирован в размере 250 000 рублей, полностью 

оплачен. По данным реестра МСП, является микропредприятием. Состоит на 

учете во внебюджетных фондах как налогоплательщик страховых взносов. До 1 

января 2021 года, ООО «Мираж плюс» применяет спецрежим ЕНВД. С 1 

января 2021 года, руководство предприятия остановило свой выбор на 

упрощенной системе налогообложения с объектом «Доходы - расходы».  

По форме собственности относится к обществу с ограниченной 

ответственностью. Является хозяйствующим субъектом, обладающим правами 

юридического лица по законодательству Российской Федерации, имеет 

самостоятельный баланс, расчѐтный счѐт, печать со своим наименованием. 

Участники общества − физическое лицо – доля 100 % Уставного 

капитала. 

Общество занимается только одним видом деятельности − 47.11 торговля 

розничная преимущественно пищевыми продуктами, включая напитки, и 

табачными изделиями в неспециализированных магазинах.  

Целью деятельности является получение прибыли за счет реализации 
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продуктов питания. 

Штат сотрудников 15 человек. Структура предприятия предполагает 

наличие следующих подразделений: АУП (в него входит бухгалтерия, торговый 

отдел, юрист), розничные магазины. Управлением предприятия занимается 

директор, которая является и учредителем предприятия. В еѐ ведении находятся 

вопросы стратегического характера. Она контролирует деятельность всех 

отделов. Также в еѐ компетенции вопросы движения финансовых потоков. 

Отдел бухгалтерии состоит из двух человек: главный бухгалтер, 

бухгалтер. Торговый отдел состоит из одного менеджера по торговле. 

Розничные магазины состоят из двух заведующих магазином и 8 продавцов. 

 

 

 

 

АУП 
 

     
    

Бухгалтерия Торговый отдел Юрист 
Розничный 

магазин №1 

Розничный 

магазин №2 
     

   
Главный 

бухгалтер 
Бухгалтер 

 

 

 

    

 

 

 

Рис. 2.1 – Структура предприятия 

 

Весь ассортимент, реализуемых товаров в программе 1С: Управление 

торговлей сгруппирован в номенклатурные группы: 

 хлебобулочные и кондитерские изделия; 

 молочная продукция; 

 рыба; 

 мясо; 

 плодоовощные; 

Менеджер 

Заведующая 4 продавца Заведующая 4 продавца 
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 табачные изделия; 

 соки, воды; 

 бакалея; 

 крупа и макароны. 

Процесс поступление товаров от поставщика полностью 

автоматизирован. Поставщику оформляется заказ в программе 1С: Управление 

торговлей и отправляется на электронную почту. При поступлении товара на 

предприятие формируется документ поступление от поставщика автоматически 

при выборе оформленного заказа.  

Процесс реализации – это продажа товаров в розницу с применением 

ККМ. Для этого в программе предусмотрен режим «Рабочее место кассира». 

Ежедневно для отражения реализации товаров в рознице формируется отчет о 

розничных продажах. В отчете отражается сумма выручки за смену, 

полученная от покупателей, как наличными деньгами, так и оплата 

банковскими картами. 

Приведен АВС-анализ товарных групп. ABC-анализ – метод, 

позволяющий классифицировать товары предприятия по степени их важности с 

точки зрения объема продаж, результат представлен в таблице 2.1.  

 

Таблица 2.1  

АВС – анализ товарных групп за 2019 год 

 

№ 

пп 
Наименование группы 

Объем продаж, 

руб. 
Вклад, 

% 
Накопительный 

вклад, % 
Группа 

1. 
Хлебобулочные и 

кондитерские изделия 
747 000 13 13 А 

2. Молочная продукция 525 000 9 22 А 

3. Рыба 770 000 14 36 А 

4. Мясо 720 000 13 49 А 

5. Плодоовощные 630 000 11 60 А 

6. Табачные изделия 790 000 14 74 А 

7. Соки, воды 495 000 9 83 В 

8. Бакалея 470 000 9 92 В 

9. Крупа и макароны 421 000 8 100 С 

 Итого 5 568 000 100   
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Все позиции от начала таблицы до границы 80% – категория А. 

Все позиции от границы 80% до границы 95% – категория В. 

Все позиции от границы 95% до границы 100% – категория C. 

На рисунке 2.2 продемонстрирован результат анализа в виде диаграммы. 

 

 
 

Рис. 2.2 − Анализ номенклатурных групп товара 

 

Первая Группа А – самые важные ресурсы, локомотивы кампании, 

приносят максимальную прибыль или продажи. Предприятие будет нести 

большие потери при резком снижении эффективности данной группы ресурсов. 

Для ООО «Мираж плюс» такими локомотивами являются группы товаров с 1 

по 6. На данные группы выделяются максимальные инвестиции, лучшие 

ресурсы, приносящие доход предприятию. 

Вторая группа В – группа ресурсов, которые обеспечивают хорошие 

стабильные продажи/ прибыль ООО «Мираж плюс». Данные ресурсы также 

важны для кампании, но могут модерироваться более спокойными и 

умеренными темпами. Данные ресурсы относительно стабильны в 

краткосрочной перспективе. Инвестиции в данный вид ресурсов не 
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значительны и необходимы только для поддержания существующего уровня. 

Третья группа С – наименее важная группа. К такой группе относятся 

ресурсы, от которых необходимо либо избавляться, либо необходимо изменять 

их или улучшать. 

Проведем анализ финансовой деятельности ООО «Мираж плюс» на 

основании бухгалтерской отчетности за 2019 год: упрощенный баланс ООО 

«Мираж плюс» представлен в приложении 1, упрощенный отчет о финансовых 

результатах представлен в приложении 2.  

Проведен анализ исследования динамики и структуры показателей, 

характеризующих эффективность функционирования предприятия за период 3 

года: 2017, 2018, 2019 в таблице 2.2. 

 

Таблица 2.2  

Анализ основных экономических показателей ООО «Мираж плюс» 

 

Наименование показателя 

Период Отклонение 

2017 

год 

2018 

год 

2019 

год 

2018- 

2017 

2019- 

2018 

Выручка от реализации продукции 

(работ, услуг), тыс. руб. 
4210 4512 5568 302 1056 

Себестоимость реализованной 

продукции (работ, услуг), тыс. руб. 
3915 4467 5329 552 862 

Среднегодовая стоимость основных 

производственных фондов, тыс. руб. 
71 55 40 -16 -15 

Среднесписочная численность, чел. 15 15 15 - - 

Производительность труда, тыс. руб./ 

чел. 
280,7 300,8 371,2 20,1 70,4 

Система налогообложения УСН УСН УСН - - 

 

На протяжении анализируемого периода в три года, на предприятии ООО 

«Мираж плюс» наблюдается положительная динамика роста выручки от 

продаж. Так в 2018 году относительно 2017 года выручка выросла на 302 тыс. 

руб., а уже в 2019 году по сравнению с 2018 годом выручка выросла на 1056 

тыс. руб. Что показывает наибольший рост по сравнению с анализируемым 

периодом.  
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Общая динамика себестоимости реализованной продукции показывает 

так же рост в анализируемый период. В 2019 году себестоимость выросла на 

862 тыс. руб. по сравнению с 2018 годом.  

Среднегодовая стоимость основных средств имеет тенденцию снижения. 

Обновления основных средств ООО «Мираж плюс» не производит. 

Среднесписочная численность в течение анализируемого периода не меняется.  

Производительность труда растет в связи с ростом выручки от 

реализации, при этом численность не меняется.  

Производительность труда в 2019 году по сравнению с 2018 годом 

выросла на 70,4 тыс. руб., а в 2018 году по сравнению с 2017 годом выросла на 

20,1 тыс. руб.  

Отчет о финансовых результатах дает одну из важных информаций о 

деятельности предприятия.  

Самыми важными показателями отчета являются прибыль, убыток, 

себестоимость. Они показывают, на сколько, эффективно отработало 

предприятие за анализируемый период.  

Прибыль – это превышение доходов над расходами. Убыток – это 

превышение расходов над доходами.  

Себестоимость – это расходы предприятия, понесенные в связи с 

приобретением товаров для дальнейшей перепродажи.  

Чистая прибыль показывает итоговый результат за анализируемый 

период. Выручка отражает общую сумму продаж, не зависимо от того получило 

ли предприятие фактически денежные средства. При этом порядок признания 

выручки для предприятий предусмотрен НК РФ. Для ООО «Мираж плюс», 

работающем на УСН, порядок признания выручки установлен кассовым 

методом.  

В отчете о финансовых результатах отражается фактически полученная 

выручка от покупателей. 

Проведен анализ отчета о финансовых результатах ООО «Мираж плюс» в 

таблице 2.3. 
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Таблица 2.3 

Результаты анализа отчета о финансовых результатах деятельности  

ООО «Мираж плюс» 

 

Наименование 

показателя 

Абсолютное значение,  

тыс. руб. 
Удельный вес, % 

2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 

Отклонение 
2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 

Отклонение 

2017-

2018 

2018-

2019 

2017-

2018 

2018-

2019 

Выручка 4210 4512 5568 302 1056 100 100 100 - - 

Себестоимость 

продаж 
3915 4467 5329 552 862 93 99 95,7 +6 -3,3 

Валовая прибыль 

(убыток) 
295 45 239 250 194 7 1 4,3 -6 +3,3 

Коммерческие 

расходы 
- - - - - - - - - - 

Управленческие 

расходы 
- - - - - - - - - - 

Прибыль (убыток) от 

продаж 
295 45 239 250 194 7 1 4,3 -6 +3,3 

Проценты к уплате - - - - - - - - - - 

Прочие доходы - - - - - - - - - - 

Прочие расходы 60 38 40 22 2 1,4 0,8 0,7 -0,6 -0,1 

Прибыль (убыток) до 

налогообложения 
235 7 199 228 192 5,6 0,2 3,6 -5,4 +3,4 

Текущий налог на 

прибыль 
61 56 58 5 2 1,4 1,2 1,0 -0,2 -0,2 

Чистая прибыль 

(убыток) 
164 -49 141 115 92 3,9 -1,1 2,5 -5 +3,6 

 

Исходя из проведенного анализа, можно сделать вывод, что выручка от 

реализации за анализируемый период растет. В 2019 году выручка выросла по 

сравнению с 2018 годом на 1056 тыс. руб. Это положительный фактор. Но при 

этом себестоимость проданных товаров также растет. В 2018 году 

себестоимость выросла по сравнению с 2017 годом на 552 тыс. руб., а в 2019 

году по сравнению с 2018 годом на 862 тыс. руб. Это отрицательный фактор. 

В 2018 году был получен убыток - 49 тыс. руб. Себестоимость продаж 

была самой высокой. Практически ровнялась выручке, что и привело к убытку 

по итогам отчетного года. В 2019 году по итогам отчетного года получена 

прибыль в размере 141 тыс. руб., что позволило покрыть убыток 2018 года. 
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На основании показателей баланса, приведем расчет коэффициентов 

финансовой устойчивости, характеризующих независимость по каждому 

элементу активов ООО «Мираж плюс» и по имуществу в целом. 

Коэффициенты дают возможность измерить, достаточно ли устойчиво 

предприятие в финансовом отношении, результаты расчетов представлены в 

таблице 2.4. 

 

Таблица 2.4 

Коэффициенты, характеризующие уровень финансовой устойчивости  

ООО «Мираж плюс» 

 

Показатели 

Период 
Отклонение, 

(+; -) 
Темп роста, % 

2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 
2017-

2018 
2018-

2019 
2017-

2018 
2018-

2019 

Коэффициент капиталовложения  2,9 -0,9 3,5 3,8 -4,4 -0,31 -3,9 

Коэффициент финансовой 

независимости (автономии)  
0,97 0,95 0,95 -0,02 0 0,98 1 

Коэффициент финансирования  33,2 18,3 17,3 14,9 -1 0,56 0,87 

Коэффициент финансовой 

устойчивости 
0,97 0,95 0,95 -0,02 0 0,98 1 

Коэффициент краткосрочной 

задолженности  
0,03 0,06 0,06 +0,03 0 2 1 

Собственные оборотные 

средства, тыс. руб.  
918 874 1034 -44 +160 0,96 1,19 

Коэффициент обеспеченности 

собственными оборотными 

средствами 
0,97 0,95 0,95 -0,02 0 0,98 1 

Коэффициент обеспеченности 

запасов собственными 

оборотными средствами 
0,6 0,05 -0,09 -0,55 -0,14 0,09 -1,8 

Коэффициент маневренности 

собственного капитала 
0,93 0,94 0,97 0,01 0,03 1,01 1,04 

 

Коэффициенты финансовой устойчивости показывают способность 

предприятия финансировать свою деятельность за счет своих средств. Для 

стабильности хозяйственной деятельности, значение коэффициентов 

финансовой устойчивости должно быть в пределах от 0,8 до 0,9. Это 

нормативное значение. Значение коэффициента, превышающее 0,9, 



45 

свидетельствует о финансовой независимости компании. 

У ООО «Мираж плюс» коэффициент финансовой независимости и 

финансовой устойчивости составили в 2019 году 0,95, что чуть выше 

нормативного значения. Это говорит о том, что предприятие не зависит от 

внешних источников финансирования. В балансе также нет заемных средств. 

Коэффициент краткосрочной задолженности за анализируемые периоды ниже 

нормативного значения, в 2018-2019 годах остается на одном уровне в пределах 

0,06. В балансе мы видим, что кредиторская задолженность незначительная. 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами за весь 

анализируемый период остается в пределах нормы − 0,95. Изменения 

коэффициентов финансовой устойчивости не значительны в анализируемый 

период и составляет в пределах 0,02 в абсолютном значении. 

 Такие изменения в течение трех лет показывают неизменную 

финансовую устойчивость предприятия ООО «Мираж плюс». 

Проведенный анализ деловой активности предприятия ООО «Мираж 

плюс» приведен в таблице 2.5. 

 

Таблица 2.5 

Результаты анализа деловой активности 

 

Показатели 

Значение показателя Отклонение 

2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 
2017-

2018 
2018-

2019 

1 2 3 4 5 6 

Оборачиваемость активов, обор.  4,1 4,6 4,9 0,5 0,3 

Период оборачиваемость активов, дн.  89 79 74 10 5 

Оборачиваемость собственного капитала, обор. 8,5 4,7 5,6 3,8 0,9 

Период оборачиваемости собственного 

капитала, дн. 
43 78 65 35 13 

Оборачиваемость основных средств, обор. 118,6 71,6 117,2 47 45,6 

Период оборачиваемости основных средств, дн. 3,1 5,1 3,1 2 2 

Оборачиваемость средств в расчетах, обор.  0,09 0,13 0,05 0,04 0,08 

Период оборачиваемости средств в расчетах, дн. 4056 2808 7300 1248 4492 

Оборачиваемость запасов, обор. 109,4 34,6 25,7 74,8 8,9 

Период оборачиваемости запасов, дн.  3,3 10,6 14,2 7,3 3,6 

Оборачиваемость дебиторской задолженности, 

обор. 
11,6 7,9 18,6 3,7 10,7 
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Окончание таблицы 2.5 

1 2 3 4 5 6 

Период оборачиваемости дебиторской 

задолженности, дн. 
31,5 46,2 19,6 14,7 26,6 

Оборачиваемость кредиторской задолженности, 

обор. 
280,7 111,4 98,5 169,3 12,9 

Период оборачиваемости кредиторской 

задолженности, дн. 
1,3 3,3 3,7 2 0,4 

Продолжительность операционного цикла 6,04 17,2 16,5 11,16 0,7 

Продолжительность финансового цикла  10,9 6,8 29,3 4,1 22,5 

 

Оборачиваемость активов показывает, за сколько дней оборачивается 

приобретенный товар от поставщика. Изменения в разрезе трех лет показывает, 

что период оборачиваемости активов в 2019 году снизился, так как число дней 

уменьшилось по сравнению с 2018 годам на 5 дней.  

Оборачиваемость собственного капитала показывает количество 

оборотов собственного капитала за анализируемый период. В 2018 году 

оборачиваемость капитала снизилась на 3,8, а в 2019 году оборачиваемость 

капитала увеличилась на 0,9. 

Коэффициент оборачиваемости основных средств показывает уровень 

эксплуатации оборудования и других основных средств предприятия. В 2017 

оборачиваемость составила 3,1 дня, в 2018 году оборачиваемость увеличилась и 

составила 5,1 дней, а 2019 годах оборачиваемость на снизилась и составила 3,1 

дней. 

Оборачиваемость запасов показывает, сколько раз за анализируемый 

период организация использовала средний имеющийся остаток запасов. Самая 

высокая оборачиваемость запасов наблюдается в 2017 году составила 109,4 

оборота. В 2019 году использовался средний остаток запасов на 3,6 дней 

быстрее чем в 2018 году. 

Оборачиваемость дебиторской задолженности в 2019 году составила 19,6 

дней, что на 26,6 дней быстрее чем в 2018 году. 

Оборачиваемость кредиторской задолженности предприятия и 

характеризующий скорость погашения обязательств перед заемщиками и 

кредиторами. В 2019 году скорость погашения обязательств составила 3,7 дней. 
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Продолжительность операционного цикла показывает количество дней 

необходимое для трансформации товаров в денежные средства. В 2019 году 

необходимо 16,5 дней для реализации товара, что на 0,7 дня быстрее чем в 2018 

году. 

Продолжительность финансового цикла показывает количество дней 

между погашением кредиторской и дебиторской задолженностью. В 2019 году 

количество дней увеличилось на 22,5 по сравнению с 2018 годом и составило 

29,3 дней. 

Приведены результаты анализа рентабельности ООО «Мираж плюс» за 

анализируемый период в три года в таблице 2.6. 

 

Таблица 2.6  

Результаты анализа рентабельности ООО «Мираж плюс» 

 

Наименование показателя 

Значение, % Отклонение, % 

2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 
2017-

2018 
2018-

2019 

Рентабельность активов  16 -4,9 12,4 20,9 17,3 

Рентабельность внеоборотных активов 334 13 705 321 487 

Рентабельность оборотных активов 25 1 19 24 18 

Рентабельность собственного капитала 23,6 0,75 18,5 22,85 17,75 

Рентабельность продаж 3,9 1,09 2,5 2,81 1,41 

 

Рентабельность внеоборотных активов показывает размер прибыли, 

приходящейся на единицу стоимости основных производственных средств 

предприятия. 

Наибольший размер прибыли на единицу стоимости внеоборотных 

активов получен в 2019 году и составляет 705 % по сравнению с 2018 годом, 

где размер прибыли на стоимость основных средств составил 13 %.  

Рентабельность оборотных активов показывает, сколько рублей прибыли 

приходится на один рубль, вложенный в оборотные активы.  

В 2019 году вложения во внеоборотные активы принесли предприятию 

ООО «Мираж плюс» 19 % на каждый вложенный рубль, что значительно выше 
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по сравнению с 2018 годом, но немного ниже по сравнению с 2017 годом, на 1 

%.  

Рентабельность собственного капитала показывает, насколько 

эффективно был использован вложенный в дело капитал. В 2019 году 

рентабельность собственного капитала составила 18,5 % по отношению к 

нормативным значениям это выше нормы. Нормативное значение в пределах 

10%-12%.  

Рентабельность продаж показывает долю прибыли в каждом 

заработанном рубле. В 2019 году на каждый вложенный рубль было заработано 

2,5 % прибыли, что больше чем в 2018 году на 1,41 %. 

В таблице 2.7 приведен развернутый анализ баланса предприятия ООО 

«Мираж плюс» 

 

Таблица 2.7 

Результаты анализа баланса деятельности ООО «Мираж плюс» 

 

Наименование 

показателя 

Абсолютное значение, тыс. руб. Удельный вес, % 

2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 

Отклонение 
2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 

Отклонение 

2017-

2018 

2018-

2019 

2017-

2018 

2018-

2019 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

АКТИВ 1025 984 1137 41 153 100 100 100 - - 

Материальные 

внеоборотные 

активы (включая 

основные средства, 

незавершенные 

капитальные 

вложения в 

основные средства) 

71 55 40 16 15 6,9 5,6 3,5 1,3 2,1 

Нематериальные 

финансовые и 

другие 

внеоборотные 

активы 

6 4 - 2 4 0,6 0,4 - 0,2 0,4 

Запасы 77 184 249 107 65 7,5 18,7 21,9 11,2 3,2 

Денежные 

средства и 

денежные 

эквиваленты 

147 321 667 174 346 14,4 32,6 58,7 18,2 26,1 
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Окончание таблицы 2.7 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

Финансовые и 

другие 

внеоборотные 

активы (включая 

дебиторскую 

задолженность) 

724 420 180 304 240 70,7 42,7 15,8 28 26,9 

ПАССИВЫ 1025 984 1137 41 153 100 100 100 - - 

Капитал и 

резервы (Целевые 

средства, Фонд 

недвижимого и 

особо ценного 

движимого 

имущества и 

иные целевые 

фонды) 

995 933 1075 62 142 97 95 95 2 0 

Кредиторская 

задолженность 
30 51 62 21 11 3 5 5 2 0 

 

Исходя их полученных данных, можно сделать вывод, что доля основных 

средств в разрезе трех лет снизилась по сравнению с 2017 годом почти в два 

раза с 71 тыс. руб. до 40 тыс. руб. Это говорит о том, что доля основных 

средств в общей структуре баланса снизилась. Что касается запасов, то их доля 

в общей структуре запасов увеличилась в 2019 году до 21,9 %, по сравнению с 

2018 годом, но прирост составил всего 3,2 %. А в 2018 году по сравнению с 

2017 годом прирост наибольший и составил 11,2 %.  

Так же увеличение наблюдается и по денежным эквивалентам, с 14,4 % в 

2017 году до 58,7 % в 2019 году. Это положительный показатель. 

Дебиторская задолженность так же снизилась с 70,1 % в 2017 году до 15,8 

% в 2019 году. Снижение дебиторской задолженности привело к увеличению 

денежных средств.  

Кредиторская задолженность наоборот увеличилась с 3 % в 2017 году в 

общей структуре до 5 % в 2019 году. Увеличение почти в два раза. Но в общей 

структуре баланса это не значительное увеличение. Это говорит о том, что 

ООО «Мираж плюс» рассчитывается по своим обязательствам своевременно.  

Приведена группировка активов и пассивов в таблице 2.8.  
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Таблица 2.8 

Группировка активов и пассивов баланса 

 

Наименование Показатель 2017 год 2018 год 2019 год 

Наиболее ликвидные активы А1 147 321 667 

Быстро реализуемые активы А2 724 420 180 

Медленно реализуемые активы А3 77 184 249 

Трудно реализуемые активы А4 - - - 

Итого активы ВА 948 925 1096 

Наиболее срочные обязательства П1 30 51 62 

Краткосрочные пассивы П2 - - - 

Долгосрочные пассивы П3 - - - 

Постоянные пассивы П4 995 933 1075 

Итого пассивы ВР 1025 984 1137 

 

Сравнение полученных показателей в таблице 2.8 с нормативными 

значениями приведено в таблице 2.9. 

 

Таблица 2.9  

Соотношение активов и пассивов баланса 

 

Нормативные показатели 
Соотношение активов и пассивов баланса 

2017 год 2018 год 2019 год 

А1=>П1 А1>П1 А1>П1 А1>П1 

А2=>П2 А2>П2 А2>П2 А2>П2 

А3=>П3 А3>П3 А3>П3 А3>П3 

А4<П4 А4<П4 А4<П4 А4<П4 

 

Исходя из приведенного анализа баланса ООО «Мираж плюс» можно 

сделать следующие выводы: 

1. Показатель А1> П1 на протяжении трех лет находится в пределах 

нормативных значений, что говорит о том, что у ООО «Мираж плюс» 

достаточно средств для покрытия наиболее срочных обязательств.  

2. Быстро реализуемые активы превышают краткосрочные пассивы и 

организации А2> П2. 

3. Сравнение значений статей А3 и П3 (т.е. активов и пассивов со 

сроками более 1 года) соответствует нормативным значениям в анализируемом 
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периоде. 

4. Соотношение А4 и П4 – отражает финансовую устойчивость, т.е. 

наличие у предприятия собственных оборотных средств. 

 

2.2  Анализ товаров организации 

 

Анализ ассортимента товаров необходим для исследования 

хозяйственной деятельности предприятия и планирования ассортимента 

товаров. Анализ объема и ассортимента товаров необходим для того, чтобы 

поддерживать достаточный ассортимент, который полностью удовлетворял бы 

потребности покупателей. При этом важно избавляться от товаров, которые 

плохо реализуются и приводят к затовариванию на полках магазина.  

Проведен анализ себестоимости реализованных товаров ООО «Мираж 

плюс» в таблице 2.10. 

 

Таблица 2.10  

Анализ динамики себестоимости реализованных товаров ООО «Мираж плюс» 

 

Наименование товара 
Абсолютные величины, тыс. руб. Изменение, тыс. руб. 

2017 год 2018 год 2019 год 2017-2018 2018-2019 

Хлебобулочные и 

кондитерские изделия 
548,1 676,8 747,0 128,7 70,2 

Молочная продукция 587,3 451,2 525,0 136,1 73,8 

Рыба 626,4 541,4 731,0 85,0 189,6 

Мясо 565,5 560,0 720,0 5,5 160,0 

Плодоовощные 350,0 435,0 530,0 85,0 95,0 

Табачные изделия 460,0 625,0 690,0 165,0 65,0 

Соки, воды 395,0 360,0 495,0 -35,0 135,0 

Бакалея 188,7 462,6 470,0 273,9 7,4 

Крупа и макароны 194,0 355,0 421,0 161,0 66,0 

Всего 3915,0 4467,0 5329,0 552,0 862,0 

 

Исходя из полученных данных, можно сделать вывод, что в целом по 

группам товаров наблюдается рост себестоимости в разрезе трех лет. Но, по 

группе товаров соки и воды в 2018 году, наблюдается спад в поступлении 
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товаров по сравнению с 2017 годом на 35 тыс. руб. Наибольший рост 

себестоимости наблюдается по группе «Рыба» в 2019 году по сравнению с 2018 

годом на 189,6 тыс. руб.  

В 2019 году по данным группам был пересмотрен и расширен 

ассортимент, что привело к увеличению объемов поступления по этим группам. 

Наименьший объем поступления наблюдается по группе «Крупы и макароны», 

это связано с тем, что товары этой группы по спросу наименее ликвидны. На 

рисунке 2.3 приведен график в динамике изменение себестоимости по 

товарным группам в разрезе трех лет. 

 

 

 

Рис. 2.3 − Анализ динамики себестоимости реализованных товаров  

ООО «Мираж плюс» 

 

В процессе управления товарным ассортиментом, необходимо решать 

проблему увеличения или уменьшения количества ассортимента. Для этого 

предприятия отслеживают изменения спроса на ассортимент. Для этого 

предприятие проводит постоянную оценку эффективности продаж и 

отслеживает изменением величины прибыли, длительность оборота товаров и 

рентабельность продаж.  

В таблице 2.11 приведѐн анализ эффективности реализации товаров ООО 

«Мираж плюс». 
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Таблица 2.11  

Анализ эффективности реализации товаров ООО «Мираж плюс» 

 

Показатели 

Значение показателя Изменение 

2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 
2017-

2018 
2018-

2019 

Среднегодовая стоимость товаров, тыс. руб. 92,5 130,5 216,5 38,0 86,0 

Выручка, тыс. руб. 4210,0 4512,0 5568,0 302,0 1056,0 

Чистая прибыль, тыс. руб. 164 -49 141 213,0 92,0 

Себестоимость продаж, тыс. руб. 3915,0 4467,0 5329,0 552,0 862,0 

Коэффициент оборачиваемости товаров, об.  45,5 34,6 25,7 10,9 8,9 

Длительность оборота товаров, дн. 8,02 10,5 14,2 2,48 3,7 

Рентабельность товаров, % 3,9 -1,09 2,5 4,99 1,41 

 

Вывод: среднегодовая стоимость товаров за последние три года 

неуклонно растет. В 2019 году рост составил 86,0 тыс. руб. по сравнению с 

2018 годом. В 2018 году был получен убыток по результатам года.  

Коэффициент оборачиваемости на протяжении трех лет снижается и 

составляет в 2017 году 45,5, в 2018 году на 10,9 оборотов ниже, а в 2019 году по 

сравнению с 2018 годом на 8,9 оборотов ниже. Длительность оборота товара 

растет.  В 2019 году составила 14, дней, что 3,7 дней больше чем в 2018 году. 

Рентабельность в 2017 году наибольшая и составила 3,9 %. Это на 4,99 % 

больше, чем в 2018 году.  

Рентабельность показывает размер прибыли, приходящейся на единицу 

реализованных товаров. В 2019 году заработано на единицу товара меньше чем 

в 2018 году на 1,41 %. 

Результат анализа движения товаров ООО «Мираж плюс» приведен в 

таблице 2.12. 

Анализ движения товаров в магазинах ООО «Мираж плюс» показывает 

стабильный рост поступления товаров в течение последних трех лет.  

На начало 2018 года был самый маленький остаток товаров и составил 77, 

0 тыс. руб.  

Наибольший остаток наблюдается на конец 2019 года и составляет 249,0 

тыс. руб. 
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Таблица 2.12  

Анализ движения товаров на складах ООО «Мираж плюс» 

 

Показатели 

Значение показателя Изменение 

2017 год 2018 год 2019 год 
2017-

2018 
2018-

2019 

Товарные запасы на начало отчетного 

года, тыс. руб. 
108 77 184 -31 107 

Поступление товаров, тыс. руб. 3884,0 4574,0 5394,0 690,0 820,0 

Списание товаров, тыс. руб. 3915,0 4467,0 5329,0 552 862 

Товарные запасы на конец отчетного 

года, тыс. руб. 
77 184 249 107,0 65,0 

 

В таблице 2.13 приведен анализ товарооборота ООО «Мираж плюс». 

 

Таблица 2.13  

Анализ товарооборота ООО «Мираж плюс» 

 

Наименование товара 
Выручка, тыс. руб. Изменение, тыс. руб. 

2017 год 2018 год 2019 год 2017-2018 2018-2019 

Хлебобулочные и 

кондитерские изделия 
610,4 676,8 747,0 66,4 70,2 

Молочная продукция 421,0 451,2 525,0 30,2 73,8 

Рыба 635,0 541,4 770,0 93,6 228,6 

Мясо 710,0 560,0 720,0 150,0 160,0 

Плодоовощные 450,0 435,0 630,0 -15,0 195,0 

Табачные изделия 560,0 670,0 790,0 110,0 120,0  

Соки, воды 395,0 360,0 495,0 -35,0 135,0 

Бакалея 218,6 462,6 470,0 244,0 7,4 

Крупа и макароны 210,0 355,0 421,0 145,0 66,0 

Всего 4210,0 4512,0 5568,0 302,0 1056,0 

 

Исходя из проведенного анализа можно сделать вывод, что наибольший 

оборот в 2019 году приходится на товарную группу «Рыба», это связано с тем, 

что рост цен в этой группе наблюдается наименьший по сравнению с другими 

группами товаров. Стабильно высокий оборот показывают группы товаров, 

относящиеся к товарам первой необходимости. Это хлебобулочные и 

кондитерские изделия, молочная продукция, их рост стабилен в течение трех 

лет. Также стабильно растет цена и оборот на табачные изделия. Прирост 
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составил в 2018 году 110,0 тыс. руб., в 2019 году 120,0 тыс. руб. На рисунке 2.4 

приведен график изменения товарооборота в динамике трех лет. 

 

 

 

Рис. 2.4 − Анализ товарооборота ООО «Мираж плюс» 

 

Для того чтобы оценить уровень товарных запасов, проведем анализ 

товарных запасов, результат представлен в таблице 2.14. 

 

Таблица 2.14 

Анализ товарных запасов ООО «Мираж плюс» 

 

Показатели 

Значение показателя Изменение 

2017 

год 
2018 

год 
2019 

год 
2017-

2018 
2018-

2019 

Общая стоимость активов, тыс. руб. 1025 984 1137 -41 153 

Стоимость товарных запасов, тыс. руб. 77 184 249 107 65 

Уровень товарных запасов в общей 

стоимости активов, % 
7,5 18,7 21,9 11,2 3,2 

Стоимость оборотных активов, тыс. руб. 954 929 1097 -25 168 

Уровень товарных запасов в общей 

стоимости оборотных активов, % 
8,1 20,9 22,7 12,8 1,8 

 

Анализ товарных запасов показывает, что уровень товарных запасов в 

стоимости активов растет в течение трех лет. В 2019 году стоимость товарных 

запасов составила 249, тыс. руб., что на 65,0 тыс. руб. больше чем в 2018 году. 
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Уровень отварных запасов в стоимости оборотных активов также растет. В 

2019 году уровень составил 22,7%, что на 1,8 % больше чем в 2018 году. Рост 

стоимости товарных запасов в стоимости активов – фактор отрицательный. 

Если рост продолжится, то необходимо будет анализировать затоваренность 

ассортимента, а значит снижение оборачиваемости товара.   

Чтобы оценить структуру запасов проведем анализ структуры запасов 

ООО «Мираж плюс», результаты представлены в таблице 2.15. 

 

Таблица 2.15  

Анализ структуры запасов товаров ООО «Мираж плюс» 

 

Наименование товара 
Относительные величины, % Изменение, % 

2017 год 2018 год 2019 год 2017-2018 2018-2019 

Хлебобулочные и кондитерские 

изделия 
14,5 15 13,4 0,5 -1,6 

Молочная продукция 10 10 9,4 - -0,6 

Рыба 15,1 12 13,8 -3,1 1,8 

Мясо 16,8 12,4 12,9 -4,4 0,5 

Плодоовощные 10,7 9,6 11,3 -1,1 1,7 

Табачные изделия 13,3 14,9 14,2 1,6 -0,7 

Соки, воды 9,4 8,0 8,9 -1,4 0,9 

Бакалея 5,2 10,3 8,4 5,1 1,9 

Крупа и макароны 5,0 7,8 7,7 2,8 -0,1 

Всего 100 100 100 - - 

 

Из анализа структуры запасов ООО «Мираж плюс» можно сделать вывод, 

что, несмотря на то, что объем продаж растет по всем группам товаров, 

структура показывает не только рост, но и снижение оборота по некоторым 

группам товаров. Так молочная продукция показывает стабильность в 2017-

2018 годах, но в 2019 году наблюдается снижение оборота, а значит и выручки 

в общем объеме.  

Группа «Мясо» показывает наибольшее снижение оборота, не смотря на 

рост выручки по этой группе.  

Аналогичная ситуация и с товарными группами «Рыба», «Соки воды». 

Наиболее стабильный рост показывает группа «Бакалея».  
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В 2019 году за счет роста цен некоторые группы товаров показали рост 

товарооборота, но в структуре товарооборота эти группы упали в обороте. Это 

привело к недополученной выручки по этим группам товаров. Большая часть 

товарных групп показала снижение в структуре запасов. На рисунке 2.5 

приведен график анализа структуры запасов в разрезе трех лет.  

 

 

 

Рис. 2.5 − Анализ структуры запасов товаров ООО «Мираж плюс» 

 

Изменение структуры себестоимости запасов показывает постоянный 

рост закупочных цен на реализуемые товары. Рост товарооборота в большей 

степени связан с увеличением себестоимости товаров при закупе. Увеличение 

спроса за счет притока новых покупателей не значительно и не влияет на 

анализируемые показатели.  
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3 РЕКОМЕНДАЦИИ ПО СОВЕРШЕНСТВОВАНИЮ УЧЕТА ТОВАРОВ 

ООО «МИРАЖ ПЛЮС» 

 

3.1 Характеристика бухгалтерского учета товаров  

 

Для обработки первичных документов на предприятии внедрена и 

используется программа 1С: Бухгалтерия v 8.3. Для ведения складского учета 

используется программа 1С: Управление торговлей. Для оперативного 

управления торговым процессом на предприятии ООО «Мираж плюс», 

информация, отраженная в программе 1С: Управление торговлей, выгружается 

в программу 1С: Бухгалтерия ежедневно.  Учет товаров в ООО «Мираж плюс» 

ведется методом ФИФО. 

Товары поступают на предприятие ООО «Мираж плюс» от 

производителей, от оптовых компаний от фермерских хозяйств. Каждая партия 

товаров обязательно сопровождается первичными документами. Если товар 

транспортируется с помощью транспортных средств, то к первичным 

документам прикладывается товарно-транспортная накладная. На основании 

первичных документов бухгалтер отражает поступление товаров в 

бухгалтерской программе.  

Первичные документы, которые предоставляют поставщики товаров: 

 товарная накладная по форме ТОРГ-12; 

 УПД (универсальный передаточный документ) со статусом 2; 

 товарно-транспортная накладная. 

ООО «Мираж плюс» применяет упрощенную систему налогообложения и 

не является плательщиком НДС.  

Для ведения синтетического учета используется активный счет 41 

«Товары». К нему открываются необходимые субсчета. Бухгалтерский учет 

товаров в розничной торговле в ООО «Мираж плюс» ведется на аналитическом 

счете 41-2 «Товары в розничной торговле по покупным ценам».  

Аналитический учет товаров ведется в разрезе трех субконто: наименования 
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номенклатуры, магазина и материально-ответственного лица.  С материально-

ответственными лицами заключен договор о полной (бригадной) материальной 

ответственности.  

ООО «Мираж плюс» ведет учет поступления товаров по покупным ценам 

с включением в цену закупа транспортно - заготовительных расходов 

связанных с доставкой товаров. Такой порядок учета товаров зафиксирован в 

учетной политике предприятия.  

При поступлении товаров от поставщика, на основании первичных 

документов, формируются проводки, приведенные в таблице 3.1. 

 

Таблица 3.1  

Оприходование товаров от поставщика в ООО «Мираж плюс» 

 

№ 

пп 

Корреспонденция 

счетов 

Первичный 

документ 
Содержание операции 

1. 41-2 60-1 
Товарная 

накладная по 

форме ТОРГ-12 
Поступление товара от поставщика. 

2. 41-2 76-5 

Акт на оказание 

услуг по 

доставке товаров 

Оказание услуги по доставки товара. 

3. 60-1 51 
ПП, выписка 

банка 
Произведена плата поставщику за товар. 

4. 76-5 51 
ПП, выписка 

банка 

Произведена плата поставщику за доставку 

товара. 

 

Учет товаров и управление запасами на предприятии ООО «Мираж 

плюс» ведется с помощью программы 1С: Управление торговлей, v 11.4. Для 

оперативного учета по остаткам на полках магазинов ежедневно формируется 

отчет «Ведомость остатков на складах». Который показывает конечный остаток 

на конкретно выбранную дату. По данным отчета составляются заказы 

поставщикам на необходимое количество товара один раз в три дня.  

На рисунке 3.1 приведен пример ведомости по товарам на складах. 

В программе автоматизирована вся цепочка продажи от поступления 

товара до реализации конечному покупателю.  
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Рис. 3.1 − Ведомость по товарам на складах 

 

Складской учет ассортимента товара организован по наименованию 

каждой позиции ассортимента. На каждый вид товара заведена карточка учета 

товара. В карточке учета отражается наименование товара, единица измерения, 

принадлежность к номенклатурной группе, для быстрого поиска. 

Программа свободно интегрирована с большинством видов торгового 

оборудования. В этот перечень входят: сканеры штрих-кодов, терминалы сбора 

данных, торговые весы, принтеры этикеток, считыватели магнитных лент и т.п. 

Благодаря настройкам программы 1С: Управление торговлей v11.4 весь 

процесс продажи автоматизирован. Для этого в программе организовано 

«рабочее место кассира».  

При оформлении операций с наличными по команде «пробить чек», 

пробивается чек на ККТ и передаются данные в ОФД в соответствии с ФЗ № 

54-ФЗ.  

При оформлении операций по платежной карте включается взаимосвязь 

терминала с фискальным устройством и с подключенным терминалом, в 

рамках, которых оформляются документы по эквайринговым операциям. 
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Учет проданных товаров ведется на основе синтетического пассивного 

счета 90 «Продажи».   

К счету 90 «Продажи» открываются субсчета:  

 90-1 «Выручка» – отражается выручка от продажи товаров,  

 90-2 «Себестоимость» – отражается себестоимость проданных товаров,  

 90-7 «Расходы на продажу» 

 90-9 «Прибыль/убыток от продажи» – отражается финансовый 

результат от продажи.  

Ежедневно бухгалтер на основе итоговой информации, зафиксированной 

ККМ и отчетом кассира, составляет проводки, приведенные в таблице 3.2. 

 

Таблица 3.2   

Реализация товара в ООО «Мираж плюс» 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

Реализация за наличный расчет 

1. 50-1 90-1 ПКО 
Отражена выручка от продажи товаров за 

наличный расчет. 

2. 90-2 41-2 
Отчет о розничных 

продажах 
Списана себестоимость проданных товаров. 

Реализация за безналичный расчет (получение выручки через терминал) 

3. 62-Р 90-1 
Отчет о розничных 

продажах 
Отражена выручка от продажи товаров. 

4. 57-3 62-Р 
Отчет о розничных 

продажах 

Отражение в учете денежных средств, 

полученных через терминал, до зачисления 

на расчетный счет. 

5. 90-2 41-2 
Отчет о розничных 

продажах 
Списана себестоимость проданных товаров. 

6. 51 57-3 
Банковская 

выписка 
Поступила выручка на расчетный счет 

(эквайринг). 

7. 91-2 57-3 
Банковская 

выписка 

Отражена комиссия банка за зачисление 

денежных средств через терминал 

(эквайринг). 

Отражение финансового результата от продажи в конце месяца 

8. 90-7 44 
Бухгалтерская 

справка 
Списаны расходы на продажу. 

9. 90-9 99 
Бухгалтерская 

справка 
Отражен финансовый результат от продажи 

– прибыль. 

10. 99 90-9 
Бухгалтерская 

справка 

Отражен финансовый результат от продажи 

– убыток. 



62 

Для контроля и проверки наличия товаров в ООО «Мираж плюс» 

проводятся инвентаризации. Порядок и сроки проведения инвентаризации 

определяются руководителем предприятия, за исключением случаев, когда 

проведение инвентаризации обязательно. 

Перечень таких случаев содержится в п. 2 ст. 12 Закона. Он гласит, что 

проведение инвентаризации обязательно: 

 при передаче имущества в аренду, выкупе, продаже, а также при 

преобразовании государственного и муниципального унитарного предприятия; 

 перед составлением годовой бухгалтерской отчетности; 

 при смене материально ответственных лиц; 

 при выявлении фактов хищения, злоупотребления или порчи 

имущества; 

 в случае стихийного бедствия, пожара или других чрезвычайных 

ситуаций, вызванных экстремальными условиями; 

 при реорганизации или ликвидации организации; 

 в других случаях, предусмотренных законодательством Российской 

Федерации. 

Для проведения инвентаризации на предприятии ООО «Мираж плюс» 

создана постоянно действующая инвентаризационная комиссия. Фактическое 

наличие имущества при инвентаризации определяют путем подсчета, 

взвешивания, обмера. Результаты инвентаризации оформляются в 

инвентаризационных описях. Инвентаризация проводится комиссией в 

присутствии и при обязательном участии материально-ответственного лица. До 

начала проверки фактического наличия товаров в описях, материально-

ответственные лица, дают расписку о том, что к началу инвентаризации все 

приходные и расходные документы на имущество сданы в бухгалтерию и все 

ценности, поступившие на их ответственность, оприходованы, а выбывшие – 

списаны в расход.  

Наименования инвентаризируемых ценностей и их количество указывают 

в описях по номенклатуре и в единицах измерения, принятых в учете. 
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На каждой странице описи указывают прописью число порядковых 

номеров материальных ценностей и общий итог количества в натуральных 

показателях, записанных на данной странице, вне зависимости от того, в каких 

единицах измерения (штуках, килограммах, и т.д.) эти ценности показаны. В 

описях не допускается оставлять незаполненные строки, на последних 

страницах незаполненные строки прочеркиваются. На последней странице 

описи должна быть сделана отметка о проверке цен, таксировки и подсчета 

итогов за подписями лиц, производивших эту проверку. 

Описи подписывают все члены инвентаризационной комиссии и 

материально-ответственными лицами. В конце описи, материально-

ответственные лица дают расписку, подтверждающую проверку комиссией 

имущества в их присутствии, об отсутствии к членам комиссии претензий и 

принятия перечисленного в описях имущества на ответственное хранение. 

При выявлении отклонений по результатам инвентаризации бухгалтер 

оформляет записи, приведенные в таблице 3.3. 

 

Таблица 3.3  

Отражение результатов инвентаризации 

 

№ 

пп 
Корреспонденция 

счетов 
Первичный 

документ 
Содержание операции 

Выявлена недостача 

1. 94 41-2 
Инвентаризацион-

ная опись 
Отражена выявленная недостача. 

2. 73-2 94 Приказ Отражена недостача за счет виновного лица. 

3. 50-1 73-2 ПКО 
Недостача погашена виновным  лицом, 

путем внесения в кассу. 

4. 70 73-2 
Расчетно-платежная 

ведомость 
По заявлению сотрудника недостача 

удержана из зарплаты. 

Выявлены излишки 

5. 41-2 91-1 
Инвентаризацион-

ная опись 
Оприходованы излишки. 

 

В течение месяца на синтетическом активном счете 44 «Расходы на 

продажу» собираются расходы предприятия, понесенные за месяц, в разрезе 
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статей затрат.  

В таблице 3.4 приведены статьи затрат, используемые на предприятии 

ООО «Мираж плюс». 

 

Таблица 3.4 

Шаблон счета 44 «Расходы на продажу» в разрезе статей затрат на  

предприятии ООО «Мираж плюс» 

 

№ 

пп 
Статья затрат 

Сальдо начальное Обороты Сальдо конечное 
      

1. Амортизация       

2. Оплата труда       

3. Страховые взносы       

4. Материальные расходы       

5. Коммунальные расходы       

6. Прочие расходы       

 

Счет 44 «Расходы на продажу» в конце месяца полностью закрывается, и 

накопленная сумма списывается на счет 90-7 «Расходы на продажу». На 

синтетическом счет 90 «Продажи» ежемесячно рассчитывается финансовый 

результат за месяц. Проводки на формирование финансового результата и 

закрытия счета 44 «Расходы на продажу» приведены в таблице 3.2.  

К недостаткам в учете можно отнести то, что возможности программы не 

используются в полном объеме.  

Без автоматизации на сегодняшний день невозможно сформировать 

корректную отчетность и отправлять через ОФД чеки, как этого требует закон 

54-ФЗ о применении онлайн-касс. 

 

3.2 Рекомендации по совершенствованию учета товаров  

 

Изучив ведение учета товаров в ООО «Мираж плюс» целесообразно 

рассмотреть следующие выявленные недостатки учета и рекомендации по 

ведению учета представленные в таблице 3.5.  
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Таблица 3.5  

Рекомендации на выявленные недостатки 

 

Выявленные недостатки в учете Рекомендации 

При оприходовании товаров не 

используется возможность автома-

тически установить розничную цену 
Автоматизировать систему ценообразования. 

Кассовые аппараты не поддерживают 

возможность синхронизации данных 

по номенклатурным наименованиям 

в соответствие с законом №54-ФЗ 

В соответствие с поправками внесенными в закон 

№54-ФЗ работу кассовых аппаратов синхро-

низировать с работой программы 1С:Управление 

торговлей, чтобы в чеке прописывались 

номенклатурные наименования. 

Не используется возможность учета 

претензий 
Необходимо сделать настройки в программе 1С:УТ. 

 

Одним из главных мероприятий, дающих возможность повысить качество 

учета в организации, является проведение внутреннего контроля 

квалифицированными специалистов, которые хорошо знают специфику 

исследуемой компании, происходящих поступления и использования товаров. 

ООО «Мираж плюс» необходимо приоритетной ставить задачу 

оперативности получения информации о движении товаров. Большое внимание 

следует уделять складскому учету и сохранности товаров, грамотному 

планированию закупок, автоматизации операций, связанных с формированием 

розничной цены. 

 Осуществляя учет товаров, ООО «Мираж плюс» не использует 

автоматический расчет розничной цены. Удобнее всего устанавливать цены на 

товары сразу после оформления документов поступления на склад. Это 

позволит не тратить время на подбор номенклатуры в документ и вписывать 

цены вручную. 

Для этого необходимо в документе поступление товара создать на 

основании документа поступления документ «Установка цен номенклатуры». В 

нем выполнить команду «изменение состава видов цен». Предлагается 

использовать два вида цены «Закупочные», «Розничные». «Закупочные» – это 

цена из прайса поставщика. «Розничные» устанавливаются как определенный 

процент к цене «Закупочные». Для этого необходимо разработать систему 
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ценообразования. Порядок настройки ценообразования показан на рисунке 3.2 

 

 
 

Рис. 3.2 − Порядок настройки работы с разными видами цен 

 

После настройки становятся доступны виды цен, описанные выше. На 

рисунке 3.3 показан документ, который будет доступен для заполнения. 

 

 
 

Рис. 3.3 − Формирование розничной цены 
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После настройки расчета цены в документах поступления с помощью 

кнопки «ввести на основании» из списка выбираем команду «установка цен 

номенклатуры», как показано на рисунке 3.4 и розничная цена будет рассчитана 

автоматически для всех позиций документа поступления.  

 

 
 

Рис. 3.4 − Установка розничной цены 

 

Проверить, как установились цены можно через прайс-лист, как показано 

на рисунке 3.5.  

 

 
 

Рис. 3.5 − Прайс-лист 

15.01.21 
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Если необходимо вывести печатную форму прайс-листа, то его можно 

сформировать, напечатать, сохранить в виде таблицы excel. Печатная форма 

прайс-листа приведена на рисунке 3.6. 

 

 
 

Рис. 3.6 − Прайс-лист для печати 

 

Для учета товаров ООО «Мираж плюс» используется программа 1С: 

Управление торговлей v 11.4. Возможности программы 1С: Управление 

торговлей v 11.4 используются не полностью. Складской учет ведется 

ограниченно. Возможности ведения карточки товара не используются в полном 

объеме. 

Программа дает возможность установить рабочие параметры хранения 

для быстрого поиска.  

Площади магазинов разделены на зоны хранения: отделы; секции; 

стеллажи; ячейки. Есть возможность и в программе сделать настройки и 

сгруппировать товарные позиции по зонам хранения как в торговом зале. 

Для этого в программе надо перегруппировать товары по зонам хранения, 

то есть прикрепить их конкретному отделу. Как это сделать в программе, 

показано на рисунке 3.7. 

Прайс-лист на 15.01.21 

Магазин 
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Рис. 3.7 − Установка зон хранения 

 

Торговый зал организован по отдельным зонам хранения – торговым 

отделам. 

В ООО «Мираж плюс» 9 отделов: хлебобулочные и кондитерские 

изделия, молочная продукция, рыба, мясо, плодоовощные, табачные изделия, 

соки, воды, бакалея, крупа и макароны. 

При поступлении товара, в программе можно оформлять не только 

поступление товара, но и размещение в конкретном отделе: и соответственно 

продажа товаров будет осуществляться из конкретного отдела. То есть при 

движении товара программа сама автоматически определяет нужный отдел, в 

который надо товар положить или забрать. Для этого для каждого товара 

включают настройку использование упаковок.  

В настройках выше на рисунке 3.4 показано как в настройках включаем 

использование ордерной схемы для всех операций и использование помещений 

или отделов. Отделы используют для того чтобы разделить территориально 

товары с разными условиями хранения. Для каждого отдела можно указать 

ответственное лицо.  

Создание адресной зоны хранения для каждого отдела показано на 

рисунке 3.8. 
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Рис. 3.8 − Организация адресного хранения 

 

С 1 февраля 2021 все организации и ИП обязаны прописывать в кассовом 

чеке и бланках строгой отчетности номенклатуру товара − наименование товара 

(работы, услуги), количество. 

В соответствие с новыми правилами, оформления чеков покупателю, 

ООО «Мираж плюс» необходимо в программе 1С: Управление торговлей v 

11.4, максимально подробно отразить все сведения о товаре. Для этого в поле 

«Товары» необходимо выбрать товарную позицию и внести характеристики 

товара:  

 Наименование; 

 Единицу измерения; 

 Артикул; 

 Принадлежность к складской группе; 

 Размещение в конкретной ячейке; 

 Описание товарной позиции; 

 Распечатать ценник (так как товар приходуется на розничный склад). 

После этого необходимо настроить файл выгрузки номенклатуры 

товаров, который затем можно загрузить в кассу или в учетный сервис, 
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объединяющий несколько касс.  

Корректное заполнение карточки товара исключает пересортицу товара 

при реализации, перемещении и инвентаризации.  

Панель «Дополнительной информации» позволит проанализировать 

заполнение карточки товара, ввести штрих-коды или индивидуальные 

типоразмеры товара. 

В случае введения некорректной информации внизу поля программа 

будет давать сообщение с подсказкой о возможных ошибках.  

На рисунке 3.9 приведена экранная форма карточки и отмечены поля, 

заполнение которых приведет к выполнению новых правил при оформлении 

чека при покупке. 

 

 
 

Рис. 3.9 − Карточка номенклатуры 

 

После заполнения всех полей карточка будет иметь вид, как на рисунке 

3.10. Для печати в кассовый чек будет использоваться информация из 

следующих полей: наименование для печати, цена за единицу, количество. 

На рисунке 3.10 показано, что для этой единицы номенклатуры 

организовано адресное хранение: в поле «складская группа» определен отдел, 

как в торговом зале.  

В поле «ценовая группа» задана цена, которая по умолчанию будет 

печататься на ценниках и в кассовых чеках. 
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Рис. 3.10 – Номенклатурная единица 

 

Для современных предприятий одной из проблем является проблема 

жалоб и претензий со стороны покупателей. Нарекания со стороны клиентов 

вскрывают болевые точки любого предприятия, над которыми можно и нужно 

работать. Как правило, большая часть клиентов, которым что-то не 

понравилось, уходят молча, и скорее всего обратно не возвращаются.  И только 

10% клиентов жалуется, ругается, давая предприятиям возможность исправить 

ситуацию.  

Претензия – это ситуация, когда клиент испытывает отрицательные 

эмоции.  С каждой такой спорной ситуацией необходимо работать. 

Для работы с жалобами клиентов в программе 1С Управление торговлей 

реализован функционал претензий. Для использования данной возможности 

следует в «НСИ и администрирование» – «Настройка НСИ и разделов» – «CRM 

и маркетинг» – «Настройки CRM» установить галочку «Фиксировать претензии 

клиентов». 

Розничные 
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Претензия может быть зарегистрирована следующими способами: 

 из формы списка клиентов; 

 на основании взаимодействия; 

 на основании сделки; 

 на основании заказа клиента; 

 на основании документа продажи; 

 из подсистемы «CRM и маркетинг» – «CRM». 

На рисунке 3.11 приведена экранная форма претензии для заполнения, 

которая будет доступна после проведения настроек, описанных выше. 

 

 
 

Рис. 3.11 − Претензия клиента 

 

При работе с претензией клиента существует возможность создания задач 

проекта и заданий сотрудникам. Для этого в претензии клиента есть команда 

«План проекта», где можно зарегистрировать результат работы с претензией.   
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Регистрация результатов работы с претензией приведена на рисунке 3.12. 

 

 
 

Рис. 3.12 − Отражение результата работы по претензии 

 

Для получения отчета по работе с претензиями за любой период можно 

сформировать несколько разных отчетов «Статистика удовлетворения 

претензий клиентов», «Динамика регистрации претензий клиентов» и 

«Структура возникновения претензий клиентов», которые расположены в 

подсистеме «Продажи» – «Отчѐты по продажам» – «Качество обслуживания 

клиентов» (также эти отчѐты можно найти поиском через «Все отчѐты»). Все 

эти отчѐты являются вариантами отчѐта «Анализ претензий клиентов». 

Приведен пример, как выглядит чаще всего используемый отчет на рисунке 

3.13. 

Управление отношениями с клиентами позволяет наработать лояльность 
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покупателей в условиях активной конкуренции, и нацелены на максимальное 

освоение потенциала каждого клиента и партнера в интересах предприятия, а 

также избежать многочисленных жалоб в контролирующие органы. 

 

 
 

Рис. 3.13 – Статистика удовлетворения претензий клиентов 

 

В таблице 3.6 проведена оценка рекомендаций, которые позволят 

ускорить время на автоматизацию процесса движения товара и получение 

оперативной информации. 

 

Таблица 3.6  

Оценка рекомендаций 

 

Предложенные рекомендации Оценка рекомендаций 

1 2 

Автоматизировать систему ценообразования 
Позволит организации разработать гибкую 

систему ценообразования  
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Окончание таблицы 3.6 

1 2 

В соответствие с поправками внесенными в 

закон №54-ФЗ работу кассовых аппаратов 

синхронизировать с работой программы 

1С:Управление торговлей, чтобы в чеке 

прописывались номенклатурные наимено-

вания 

Позволит организации сократить ручной 

ввод информации, а значит избежать 

штрафных санкций со стороны 

контролирующих органов 

Необходимо настроить режим работа с 

претензиями  

Позволит организации оценить потенциал 

покупателей, избежать многочисленных 

жалоб и визитов контролирующих органов 

 

Обязательным условием качественного учета является своевременное 

документирование всех происходящих хозяйственных операций. Оперативное 

управление товарными запасами позволяет регулировать объем товаров таким 

образом, чтобы можно было поставлять товары без задержки, но при этом не 

связывать запасом чрезмерно большие суммы денег. 

Анализ финансово-хозяйственной деятельности ООО «Мираж плюс» 

показал, что оно финансово устойчиво, платежеспособно и не зависит от 

внешних кредиторов.  
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Материально-производственные запасы – это составляющая оборотных 

средств компании.  

Величина товаров, их приобретение и выбытие непосредственным 

образом влияют на непрерывность процесса производства, а также ликвидность 

бухгалтерского баланса и величину налогов.  

В качестве объекта исследования выбрано ООО «Мираж плюс», 

осуществляющее свою деятельность с 22 января 2007 года на территории 

Красноярска.  

Основные виды деятельности ООО «Мираж плюс» является торговля 

розничная преимущественно пищевыми продуктами, включая напитки, и 

табачными изделиями в неспециализированных магазинах.  

Выпускная квалификационная работа была направлена на то, чтобы 

рассмотреть организацию учета, движения товаров на предприятии, а также 

рассмотреть обеспечение сохранности материальных ценностей на основе 

изучения материалов. После тщательного рассмотрения вышеперечисленных 

задач были сделаны выводы и предложения.  

Аналитическая информация о составе, количестве, стоимости, движении 

товаров нужна каждой организации.  

Данная информация необходима не только для обеспечения контроля 

относительно сохранности товаров, но и для принятия оперативных 

управленческих решений, в этой связи выбранная тема настоящего 

исследования является очень актуальной.   

Бухгалтерский учет ведется отделом бухгалтерии предприятия, которую 

возглавляет главный бухгалтер. В своей деятельности данная служба 

руководствуется действующими законодательными документами, указами и 

распоряжениями Президента России, а также постановлениями и 

распоряжениями российского Правительства. 
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В организации составляется бухгалтерская отчетность, отражающая 

состав имущества и источники его формирования. Данные, которые содержатся 

в финансовой отчетности, базируются на данных синтетического и 

аналитического учета.  

По итогам анализа, в целях повышения эффективности деятельности 

предприятия и роста прибыли следует откорректировать работу компании, а 

именно:  

 усовершенствовать систему ценообразования; 

 усовершенствовать автоматизированный учет товаров;  

 усовершенствовать сдачу отчетности. 

Таким образом, было предложено ряд мероприятий по 

совершенствованию бухгалтерского налогового и складского учѐта товаров, 

которые существенно повысят качество и скорость деятельности бухгалтерской 

службы и деятельности магазинов организации.  
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