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РЕФЕРАТ 

 
Выпускная квалификационная работа 81 с., иллюстраций 7, таблиц 37, 

источников 34, приложений 2. 

ФИНАНСОВОЕ  СОСТОЯНИЕ,  ЛИКВИДНОСТЬ, 

ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТЬ,   РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ  АКТИВОВ, 

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ СОБСТВЕННОГО КАПИТАЛА, КРЕДИТОРСКАЯ 

ЗАДОЛЖЕННОСТЬ, ДЕБИТОРСКАЯ ЗАДОЛЖЕННОСТЬ, 

ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ПРОЕКТ, ЭФФЕКТИВНОСТЬ ПРОЕКТА. 

Цель работы - разработка мер по укреплению финансового состояния ООО 

ЛПЗ «Сегал». 

Метод исследования – вертикальный и горизонтальный анализ 

бухгалтерского баланса, дискриминантные модели оценки вероятности 

банкротства предприятия, факторный анализ рентабельности и прибыли. 

Проведен анализ финансового состояния предприятия. Для улучшения 

финансового состояния и совершенствования процесса управления финансами 

разработан инвестиционный проект по производству металлопластиковых 

труб. 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

На нынешней стадии развития экономики действия каждого 

хозяйствующего субъекта считается предметом внимания для множества 

прочих субъектов рынка. По этой причине, подобные субъекты рынка обладают 

заинтересованностью к результатам функционирования финансового субъекта. 

С целью «удержаться на плаву» в сегодняшних обстоятельствах, руководящему 

персоналу необходимо, в первую очередь, обладать способностью реально 

давать оценку экономическому состоянию своего предприятия, а помимо этого, 

экономическому состоянию ключевых конкурентов на рынке. 

Под финансовым состоянием предприятия в нынешний момент 

подразумевается одна из ключевых характеристик финансовой деятельности, 

осуществляемой указанным субъектом. По этой причине, непосредственно 

экономическое состояние устанавливает потенциальную вероятность 

предприятия реализовывать совместную работу, конкурентоспособность, а 

кроме этого, предоставлять соответствующую оценку в какой степени 

исполняются финансовые интересы компании и еѐ компаньонов в 

экономическом и производственном взаимоотношениях. 

Следовательно, успешное функционирования компании нацелено на: 

– выживание субъекта в условиях жесткой конкурентной борьбы; 

– удержание лидирующей позиции в борьбе с конкурентами; 

– избежание банкротства и крупных финансовых неудач; 

– приемлемые темпы роста экономического потенциала субъекта; 

– максимизацию прибыли предприятия; 

– минимизацию расходов предприятия; 

– рост объѐмов производства и увеличение объема реализации; 

– обеспечение рентабельной работы предприятия. 

Актуальность выбранной темы заключается еще и в том, что в условиях 

присутствующего сейчас кризиса и посткризисных явлений очень сильно 

возрастает значение диагностики финансового состояния организации. 
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Итоговые результаты финансового анализа необходимы, прежде всего, 

собственникам и кредиторам, поставщикам и инвесторам, менеджерам и 

налоговым службам. 

Цель работы – разработка мер по укреплению финансового состояния 

ООО ЛПЗ «Сегал». 

Для достижения данной цели определены следующие задачи: 

– рассмотреть теоретические основы оценки и анализа финансового 

состояния организации; 

– выполнить анализ имущественного положения ООО ЛПЗ «Сегал»; 

– провести анализ платежеспособности и финансовой устойчивости ООО 

ЛПЗ «Сегал»; 

– определить резервы улучшения финансового состояния ООО ЛПЗ 

«Сегал»; 

– разработать мероприятия по использованию выявленных резервов; 

– оценить экономическую эффективность внедрения предложенных 

мероприятий. 

Объектом исследования является ООО ЛПЗ «Сегал». 

Предмет исследования –финансовое состояние ООО ЛПЗ «Сегал». 

Исследования выбранной темы в рамках данной работы проводились на 

основе методов: вертикальный и горизонтальный анализ бухгалтерского 

баланса, дискриминантные модели оценки вероятности банкротства 

предприятия, факторный анализ рентабельности и прибыли. 

Период исследования: 2018-2020 гг. 

Теоретико-методологической и эмпирической базой исследования стали 

труды и учебные пособия российских авторов по таким отраслевым наукам, как 

– финансы, финансовый анализ, экономический анализ, экономика и другие. 

Это такие авторы, как И.Т. Балабанов, Л.Ф. Бердникова, Н.М. Бобошко, Н.Н. 

Быкова, Е.В. Игнатьева, В.В. Ковалев, Н.П. Любушин, Э.А. Маркарьян, А.С. 

Сенин, Г.В. Савицкая, Т.У. Турманидзе, Е.Б. Тютюкина, А.Д. Шеремет и др. 
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Практическая значимость работы – в представленной работе проведено 

подробное исследование выбранной темы, выполнен анализ финансового 

состояния ООО ЛПЗ «Сегал» и разработаны актуальные предложения по его 

укреплению. Содержащиеся в ней теоретические выкладки, разработки и 

практические рекомендации прикладного характера могут быть в дальнейшем 

использованы в практике предприятия ООО ЛПЗ «Сегал». 

Структура работы. Представленная работа включает в себя введение, три 

главы, заключение, включает в себя список использованных источников и 

приложения. 

В первой главе данной работы рассматриваются теоретические основы 

выявления резервов улучшения финансового состояния производственного 

предприятия: понятие, экономическая сущность, показатели, формирование, 

распределение, методика оценки финансовых результатов. 

Во второй главе дается краткая характеристика предприятия, проводится 

оценка финансового состояния предприятия в целом и оценка финансовых 

результатов. 

В третьей главе представляется разработка рекомендаций по 

использованию резервов улучшения финансового состояния на предприятии и 

оценка их влияния на конечный результат деятельности. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ВЫЯВЛЕНИЯ РЕЗЕРВОВ 

УЛУЧШЕНИЯ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ПРОИЗВОДСТВЕННОГО 

ПРЕДПРИЯТИЯ 

 
1.1 Понятие и сущность финансового состояния предприятия 

 
 

В процессе развития современных условий оценка финансового 

состояния предприятия выступает сегодня в качестве наиболее важного 

инструмента, который обеспечивает устойчивое и успешное его 

функционирование на рынке. Надо отметить, что именно такой анализ и 

последующая оценка дают возможность обнаруживать и ликвидировать 

недостатки в финансово-хозяйственной деятельности, устанавливать 

потенциально возможные запасы увеличения экономической стабильности и 

эффективности производительности предприятия, выявлять перспективные 

векторы его развития, предупреждать и преодолевать все финансовые кризисы 

и т.д. 

Обращаясь к понятию и сущности финансового состояния коммерческого 

предприятия, как объекта исследования, можно отметить, что, несмотря на 

огромное количество исследований в рамках данной проблемы, в сегодняшний 

момент отсутствует общий подход к определению термина. 

Так, например, Г.В. Савицкая в учебнике под названием «Комплексный 

анализ хозяйственной деятельности предприятия», обоснованно считает, что 

под финансовым состоянием коммерческого предприятия (организации или 

предприятия) можно понимать категорию, которая в полном объеме отражает 

состояние капитала при осуществлении его кругооборота и способность 

означенного предприятия к процессу дальнейшего саморазвития на строго 

фиксированный временной момент [38, с. 248]. 

Другой автор, Казакова Н. А., также рассматривает финансовое состояние 

предприятия, как самостоятельную экономическую категорию. Причем, по 

мнению автора, эта категория характеризует как размещение, так собственность 
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и использование финансовых ресурсов, достаточность в каждый конкретный 

временной момент [25, с. 139]. 

Сторонниками точно такого же подхода являются такие авторы, как 

И. Ю. Евстафьева [21, с. 134] и Н.М. Бобошко [14, с. 241], которые в своих 

научно-методических трудах трактуют финансовое состояние субъектов 

хозяйствования, как их обеспеченность финансовыми ресурсами, 

целесообразность их размещения, а также эффективность их использования. 

Некоторые другие авторы, под финансовым состоянием каждого 

отдельно взятого предприятия понимают определение размещения денег 

субъекта и их динамики в воспроизводственной процедуре, отображающая 

умещение подобного субъекта к формированию в длительном периоде. 

К примеру, под экономическим состоянием коммерческого предприятия, 

согласно опубликованным научным суждениям Э.А. Маркарьяна, понимается 

определенная система показателей, которые в полном объеме отражают 

способность погасить долговые обязательства [34, с. 236]. 

Следовательно, осуществление финансовой деятельности предприятия 

должно в обязательном порядке охватывать процессы первичного 

формирования, движения и последующего обеспечения сохранности 

имущества, а также постоянный контроль (мониторинг) по его использованию. 

Иными словами, под финансовым состоянием такого предприятия можно 

понимать итоговый (конечный) результат, достигнутый из процесса 

взаимодействия элементов системы его финансовых отношений. 

Не менее известный и авторитетный ученый, А.Д. Шеремет при 

рассмотрении данной темы, считает, что финансовое состояние предприятия 

изначально должно характеризоваться структурой средств (так называемых 

«активов субъекта») и характеристикой источников формирования 

(собственного и заемного капитала, т.е. «пассивов субъекта») [39, с. 117]. 

Наряду с этим, в современных источниках научной литературы очень 

большое распространение получил подход к определению финансового 

состояния предприятия, характеризующий его, как систему определенных 
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финансовых показателей. Так, например, Н. И. Берзон полагает, что 

финансовое состояние – это, прежде всего, комплексное понятие, оно 

определяется структурой показателей, отображающих присутствие, 

расположение и результативность применения экономических потенциалов [13, 

с. 106]. 

По мнению И. Т. Абдукаримова, финансовое состояние коммерческого 

предприятия представляет собой некоторую группу показателей. При этом 

означенные показатели полностью (либо частично) отражают способность 

субъекта погасить долговые обязательства [10, с. 54]. 

Другой автор, А. З. Бобылева при обсуждении данной проблемы, говорит 

о том, что финансовое состояние предприятия (организации, предприятия или 

индивидуального предпринимателя) можно рассматривать, как совокупность 

разработанных показателей, отражающих процесс формирования и 

использования финансовых средств этого субъекта [15, с. 266]. 

Кроме того, целый ряд современных авторов говорит о том, что 

финансовое состояние экономического субъекта – это отдельная составная 

часть его существующего экономического потенциала. И именно с помощью 

этой части впоследствии отражаются финансовые результаты данного 

предприятия. Например, Исхакова З. Р. считает, что как первичную основу 

анализа финансового состояния следует рассматривать экономический 

потенциал предприятия, а также его постоянно происходящие изменения в 

рамках временного аспекта. При этом надо отметить, что сам по себе 

экономический потенциал, по мнению означенного автора, представляет собой 

не что иное, как способность предприятия по реальному достижению 

установленных перед ним целей, применяя, в ходе этого, существующие в его 

распоряжении совокупность материальных, трудовых, экономических и иных 

видов ресурсов [24, с. 371]. 

Как правило, экономический потенциал любого коммерческого 

предприятия (организации, предприятия или индивидуального 

предпринимателя) рассматривают с двух сторон: со стороны имущественного 
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положения и со стороны его реального финансового состояния. При этом 

имущественное положение анализируемого предприятия должно 

характеризоваться как размером, так состоянием и составом активов, которыми 

на законной основе владеет и распоряжается этот субъект. Здесь же 

необходимо отметить, что имущественное положение субъектов 

хозяйствования на современном этапе развития обычно изменяется с ходом 

периода и под воздействия операций разнообразных условий, из которых 

одним из ключевых считается достижение за прошедший промежуток 

экономических результатов. 

Экономическое состояние любого коммерческого предприятия при 

реализации своей основной и дополнительной деятельности определяется 

фактом достигнутых за отчетный временной период финансовыми 

результатами. Обычно такие результаты субъекты отражают в отчете о 

финансовых результатах, а также описывают отдельными статьями баланса. 

Поэтому, с точки зрения краткосрочной временной перспективы при 

проведении первичного анализа и последующей оценки финансового состояния 

любого коммерческого предприятия (организации, предприятия или 

индивидуального предпринимателя) берут во внимание ликвидность и 

платежеспособность, а в рамках долгосрочного плана – финансовую 

устойчивость. В данном контексте следует отметить, что при использовании 

учетно-аналитического подхода к проведению процедур анализа финансового 

состояния предприятия в настоящем временном периоде применяют 

совокупность показателей финансовой отчетности этого субъекта. 

Так, например, Л.Т. Гиляровская при характеристике финансового 

состояния предприятия говорит о том, что анализ финансового состояния 

предприятия – это составная часть финансового анализа, которая 

характеризуется наличием специализированных показателей. Причем данные 

показатели, как правило, наглядно представлены в строках бухгалтерского 

баланса анализируемого субъекта на конкретную дату в виде сальдовых 

остатков по соответствующим счетам или даже их комплексу. Здесь следует 
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также отметить, что по мнению данного автора, характеристика финансового 

состояния предприятия в совокупно в общем варианте показана динамическими 

преобразованиями с точки зрения непосредственного (прямого) распределения 

денег и источников их возмещения (собственными либо заемными) за 

изучаемый временной период [40, с. 267]. 

Некоторые другие авторы под финансовым состоянием коммерческого 

предприятия (организации, предприятия) понимают инвестиционную 

привлекательность этого самого субъекта, а также совокупную характеристику 

его конкурентоспособности на финансовом рынке. Например, в своей научно- 

методической работе – «Основы финансового менеджмента. Как управлять 

капиталом?» А. Н. Жилкина под финансовым состоянием экономического 

субъекта, прежде всего, понимает его платежеспособность и 

кредитоспособность. Иными словами, она понимает под ним – финансовую 

конкурентоспособность экономического субъекта, использование им капитала 

и финансовых ресурсов, а также выполнение по отношению к государству и 

другим субъектам обязательств [23, с. 167]. 

Немного отличается точка зрения Н.П. Любушина. В его научном труде 

представлено понятие финансового состояния, как способности каждого 

отдельного предприятия проводить полное финансирование основной и 

дополнительной деятельности. При этом автор отмечает, что финансовое 

состояние определяется присутствием экономических ресурсов, требуемых с 

целью стандартного функционирования, а также необходимостью их 

распределения и результативностью применения в деятельности, наличием 

финансовых взаимоотношений с контрагентами, наличием платеже- и 

кредитоспособности, его полноценной финансовой устойчивости [33, с. 216]. 

Подводя итог, на основе сопоставления определений «финансовое 

состояние предприятия» по суждению самых различных ученых и, выполнения 

их оценки существуют все причины подготовить вывод, что под 

экономическим состоянием необходимо подразумевать одну из главных 

характеристик экономической и финансовой деятельности компании с позиций 
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внутренней и внешней среды. Экономическое состояние организации в 

существенной степени устанавливает потенциал хозяйствующего субъекта в 

деловом сотрудничестве, его конкурентоспособность, предоставляет оценку 

гарантиям финансовых интересов предприятия по финансовым отношениям. 

Резервы улучшения финансового состояния предприятия – это направления, 

показывающие неиспользованные возможности снижения текущих и 

авансируемых финансовых ресурсов предприятия. 

 
1.2. Методика анализа финансового состояния 

 
 

В настоящем временном периоде существует достаточно большое число 

методик проведения первичного анализа и последующей оценки 

экономического положения предприятия. На рис. 1.1 определим ключевые 

структурные компоненты для анализа экономического состояния компании [39, 

с.105]. 

 

 

 

 

Рис. 1.1 – Блоки анализа финансового состояния предприятия 

 
 

В период выполнения процедуры оценки материального положения 

предприятия первоначально надо изучить состав, структуру и динамику его 

активов по данным официального баланса за нужный временной период. Далее, 

продолжая анализ, нужно сопоставить отдельные статьи актива и пассива 

баланса анализируемого предприятия. Потом необходимо определить их 
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удельный вес в итоговой валюте баланса и оценить динамические изменения 

(если таковые имеются) на конкретную дату. В итоге – изучение и анализ 

баланса предприятия позволит предоставить единую оценку изменения всего 

собственности, отметить в его структуре оборотные (мобильные) и 

внеоборотные (иммобилизованные) средства, динамику структуры 

собственности [13, с. 66]. 

Если в процессе анализа финансового состояния предприятия будет 

проводиться анализ динамики состава и структуры имущества, то это даст 

вероятность определить объем абсолютного и относительного повышения либо 

понижения всей собственности субъекта и его видов. Здесь нужно отметить, 

что прирост любого актива анализируемого предприятия будет говорить, что 

субъект расширяет свою деятельность, а уменьшение – наоборот. 

Когда придет время делать выводы по результатам проведенного анализа 

имущественного положения предприятия, надо будет обратить особый интерес 

на соответствующие утверждения (признаки «хорошего баланса») [13, с. 74]: 

– деньги баланса анализируемого предприятия в конце временного этапа 

должна расти в сравнении с началом периода; 

– скорость прибавления оборотных активов предприятия должны 

обязательно быть выше, чем темпы прироста его внеоборотных активов; 

– собственный капитал предприятия должен в обязательном порядке 

превышать объем заемного капитала, а темпы роста собственного капитала 

должны быть значительно выше, нежели темпы увеличения заемного капитала; 

– скорость динамического увеличения дебиторской и кредиторской 

задолженности предприятия обязаны быть приблизительно равные; 

– часть собственных ресурсов в оборотных активах обязана быть выше 

10%. 

Процедуры анализа задачи платежеспособности предприятия за 

прошедшие пару лет демонстрируют, что существующая задолженность у 

субъектов – это норма и достаточно нередкое явление. Вероятно, 

непосредственно с этим сопряжено, что на сегодняшний день особенную 
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значимость у специалистов обретает проблема изучения платежеспособности. 

Необходимо выделить, в качестве ключевой цели рассмотрения 

платежеспособности многочисленные нынешние аналитики акцентируют – 

обнаружение ключевой проблемы потери платежеспособности и возможная 

вероятность ее возобновления. 

При проведении операций оценки платежеспособности и ликвидности 

предприятия, приобретенного с целью изучения и анализа, ведется оценка его 

возможности своевременно расплачиваться по всем существующим и вновь 

образующимся обязательствам (непосредственно это и есть – 

«платежеспособность»), вероятности предприятия по закрытию краткосрочных 

долгов и осуществлению внезапных затрат («ликвидность») [16, с.137]. 

Для проведения анализа ликвидности предприятия обычно рассчитывают 

несколько специальных финансовых коэффициентов. 

Оценка платежеспособности предприятия тоже проводится с 

применением коэффициентов: а именно коэффициента абсолютной 

ликвидности, коэффициента срочной ликвидности и коэффициента текущей 

ликвидности. При этом многие современные авторы указывают шкалу с 

нормальными или нормативными значениями озвученных коэффициентов, 

которые впоследствии и становятся базой для сравнения с фактически 

полученными значениями по данным отчетности предприятия. 

В том случае если фактически полученное значение полностью либо 

частично не соответствует нормальному значению рассчитываемого 

коэффициента, тогда его можно попробовать сравнить с аналогичными 

данными этого же самого предприятия за предыдущие временные периоды. 

В таблице 1.1 отметим единые формулы с целью расчета экономических 

коэффициентов и рекомендуемые значения показателей ликвидности, 

продемонстрированных в работах Гиляровской Л.Т. [40, с. 29]. 

Необходимо выделить, что при проведении изучения экономического 

состояния предприятия оценочные характеристики следует отбирать, имея 

ввиду отраслевую структуру, и характерные черты ведения экономической 
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политики. 

Различные характеристики ликвидности, по общему принципу, 

предоставляют многостороннюю характеристику стабильности экономического 

состояния рассматриваемого предприятия, и именно этим они отвечают 

интересам самых различных внешних (сторонних) пользователей 

аналитической информации субъекта. 

 

Таблица 1.1 

Расчет экономических коэффициентов 
 

 
 

Показатель Формула для расчета Рекомендуемые 

значения 

1. Общий показатель 

ликвидности (L1) 

L1 = (А1 + 0,5А2 + 0,3А3) / 

(П1 + 0,5П2 +0,3П3) 

L1 > 1 

2. Коэффициент абсолютной 

ликвидности (L2) 

L2 = L1 / Текущие обязательства L2 > 0,1-0,7 

3. Коэффициент «критической 

оценки», коэффициент быстрой, 

срочной ликвидности (L3) 

L3 = (А1 + А2) / Текущие 

обязательства 

L3 ≥ 1 (оптимально) 

L3 0,7-0,8 

(нормально 

допустимое) 

4. Коэффициент текущей 

ликвидности, коэффициент 

покрытия (L4) 

L4 = (А1 + А2 + А3) / Текущие 

обязательства 

L4 ≥ 2,0 

(оптимально) 

необходимое – 1,5 

 

Оценка финансового состояния любого коммерческого предприятия 

будет неполной без анализа его финансовой устойчивости. В качестве основной 

задачи анализа финансовой устойчивости является оценка степени 

независимости субъекта от заемных источников финансирования. 

При этом показатели финансовой устойчивости в совокупности с 

показателями ликвидности характеризуют надежность такого субъекта в 

краткосрочной и долгосрочной перспективе [19, с. 243]. 

Детальный анализ финансовой устойчивости производится посредством 

вычисления значений относительных показателей (таблица 1.2). 

 
Таблица 1.2 
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Группа показателей финансовой устойчивости 
 

 
 

Показатель Способ 

расчета 

Рекомендуемые 

значения 

Пояснения 

1 2 3 4 

Коэффициент 

автономии 

(финансовой 

независимости) 

U1 = СК / ВБ 0,4 ≤ U1 ≤ 0,6 Показывает, удельный вес 

собственных средств в общей 

сумме источников 

финансирования 

Коэффициент 

финансовой 
устойчивости 

U2 = (СК + 

ДО) / ВБ 

U2 = 0,6 Показывает, какая часть актива 

финансируется за счет устойчивых 
источников 

Коэффициент 

финансового 

левериджа 

U3 = ЗК / СК Не выше 1,5 Показывает сколько заемных 

средств организации привлекла на 

1 руб. вложенных в активы 
собственных средств 

Коэффициент 

обеспеченности 

собственными 

оборотными 

средствами 

U4 = (СК – 

ВА) / ОА 

нижняя граница 0,1; 

оптимально – U4 = 

0,5 

Показывает, какая часть 

оборотных активов оборотных 

активов финансируется за счет 

собственных источников 

Коэффициент 

покрытия 

инвестиций 

U5 = (СК + 

ДО) / ВБ 

нижняя граница 0,5; 

оптимально – U5 = 1 

Показывает, какая часть активов 

организации финансируется за 

счет устойчивых источников: 

собственных средств и 
долгосрочных пассивов. 

Коэффициент 

маневренности 

собственного 

капитала 

U6 = (СК – 

ВА) / СК 

Чем выше 

показатель 

маневренности, тем 

выше финансовая 

устойчивости и 

платежеспособность 
предприятия 

Отражает долю собственных 

средств, используемых для 

финансирования деятельности 

предприятия. 

Коэффициент 
мобильности 

имущества 

U7 = ОА / ВБ нижняя граница 0,2 Отражает долю ликвидных 

средств в активах 

 

Обозначения в таблице 1.2. 

ЗК – заемный капитал; 

СК – собственный капитал; 

ДО – долгосрочные обязательства; 

ВБ – валюта баланса; 

ВА – внеоборотные активы; 

ОА – оборотные активы. 
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Следует отметить, что каждый из описанных выше относительных 

показателей имеет отдельный самостоятельный смысл, однако при этом все эти 

показатели взаимно дополняют друг друга. Также следует отметить, что на 

уровень всех озвученных показателей финансовой устойчивости влияют 

условия и отраслевая специфика деятельности, осуществляемой субъектом 

хозяйствования, и это периодически является препятствием для их сравнения. 

Следующий этап анализа финансового состояния предприятия – это 

проведение анализа деловой активности. Данный этап анализа, как правило, 

производится с целью выяснения эффективности осуществления его текущей 

деятельности и результативности использования ресурсов. При этом сама по 

себе деловая активность в финансовом аспекте проявляется в скорости оборота 

средств означенного предприятия. 

Анализ деловой активности каждого отдельно взятого предприятия 

заключается в проведении исследования уровней и динамики показателей 

оборачиваемости. Сегодня для осуществления процедур анализа деловой 

активности используют две общие группы показателей [22, с. 126]: 

1. Общие показатели оборачиваемости. 

2. Показатели управления активами. 

Показатели оборачиваемости, наглядно представленные в таблице 1.3, 

показывают: сколько раз за анализируемый временной период оборачиваются 

активы. Чем больше оборотов – тем выше деловая активность субъекта. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Таблица 1.3 
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Коэффициенты деловой активности предприятия: общие показатели 

оборачиваемости 

 

 

Наименование 
коэффициента 

Способ расчета Пояснения 

Коэффициент общей 

оборачиваемости 

капитала 

(ресурсоотдачи) 

D1 = Выручка / 

Среднегодовая 

стоимость активов 

(оборотов) 

Показывает эффективность использования 

имущества анализируемого предприятия. 

Отражает скорость оборота (в количестве 

оборотов за временной период всего 
капитала) 

Коэффициент 

оборачиваемости 

оборотных 
(мобильных) активов 

D2 = Выручка / 

Среднегодовая 

стоимость оборотных 
активов (оборотов) 

Показывает скорость оборота всех 

оборотных средств анализируемого 

предприятия (как материальных, так и 
денежных) 

Коэффициент отдачи 

собственного 

капитала 

D3 = Выручка / 

Средняя стоимость 

собственного 
капитала (оборотов) 

Показывает скорость оборота 

собственного капитала. Сколько тыс. 

рублей выручки приходится на 1 тыс. 
рублей вложенного капитала 

 

Как правило, оборачиваемость средств, вложенных в имущество, 

предприятия оценивается следующими основными показателями: 

– скорость осуществляемого оборота – в рамках данного показателя 

находит отражение фактическое количество оборотов, которое совершают за 

анализируемый временной период капитал субъекта или его составляющие; 

– период оборота – в рамках данного показателя находит отражение 

средний срок, за который фактически совершается один оборот средств. 

Показатели управления активами, наглядно представленные в таблице 

1.4, показывают за какой срок деньги, вложенные в производственно- 

коммерческие операции, возвращаются в деятельность субъекта средствами. 

 

 

 

 

 

 

 

 
Таблица 1.4 
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Коэффициенты деловой активности предприятия: показатели управления 

активами 

 

 

Наименование 
коэффициента 

Способ расчета Пояснения 

Период 

оборачиваемости 

материальных 
средств (запасов) 

D4 = (Средняя 

стоимость запасов) * t 

/ Выручка (в днях) 

Показывает, за сколько в среднем дней 

оборачиваются запасы предприятия за 

анализируемый временной период 

Коэффициент 

оборачиваемости 

средств в расчетах 

D5 = Выручка / 

Средняя стоимость 

дебиторской 
задолженности 

Показывает, количество оборотов средств 

в дебиторской задолженности за 

анализируемый временной период 

Срок погашения 

дебиторской 

задолженности 

D6 = Средняя 

стоимость 

дебиторской 

задолженности*t / 

Выручка (в днях) 

Показывает, за сколько в среднем дней 

погашается дебиторская задолженность 

предприятия 

Коэффициент 

оборачиваемости 

кредиторской 

задолженности 

D7 = Выручка / 

Средняя стоимость 

кредиторской 

задолженности 
(оборотов) 

Показывает, расширение или снижение 

коммерческого кредита, предоставленного 

субъекту хозяйствования со стороны 

субъектов-кредиторов 

Срок погашения 

кредиторской 

задолженности 

D8= Средняя 

стоимость 

кредиторской 

задолженности*t / 

Выручка (в днях) 

Показывает, средний срок возврата долгов 

предприятия по текущим обязательствам 

 

Всех хорошо известно, что ключевой задачей деятельности каждого 

коммерческого предприятия, считается отбор предельно подходящих 

административных решений, прямым способом нацеленных на максимизацию 

дохода в любом временном этапе, условным и непосредственным 

формулированием которой считается сегодня характеристики рентабельности. 

Далее изучим ключевые коэффициенты рентабельности, применяемые с 

целью оценки экономического состояния. 

В таблице 1.5 указаны группы характеристик рентабельности и методы их 

расчета. 

 

Таблица 1.5 

Группа характеристик рентабельности организации 
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Наименование 
коэффициента 

Способ расчета Пояснения 

Рентабельность 

продаж 

R1 = Прибыль от продаж / 

Выручка * 100% 

Показывает, сколько прибыли 

приходится на единицу фактически 
проданной продукции 

Чистая 

рентабельность 

R2 = Чистая прибыль / 

Выручка * 100% 

Показывает, сколько чистой прибыли 

субъекта приходится на единицу 
полученной суммы выручки 

Рентабельность 

активов 

R3 = Чистая прибыль / 

Средняя стоимость 

активов * 100% 

Показывает эффективность 

использования всего объема 

совокупного имущества 

анализируемого субъекта 

Рентабельность 

собственного 

капитала 
предприятия 

R4 = Чистая прибыль / 

Средняя стоимость 

собственного капитала 
субъекта * 100% 

Показывает эффективность 

использования собственного капитала 

анализируемого предприятия в 
процессе осуществления деятельности 

Рентабельность 

оборотных активов 

R5 = Чистая прибыль / 

Средняя стоимость 

оборотных активов * 
100% 

Показывает эффективность 

использования оборотных активов 

Рентабельность 
производства 

R6 = Чистая прибыль / 
Себестоимость * 100% 

Показывает, сколько прибыли 
приходится на единицу затрат 

 

В качестве ключевой задачи проведения рассмотрения рентабельности 

предприятия нынешние специалисты видят, в первую очередь, оценку 

возможности предприятия приносить прибыль на инвестированный в 

организацию капитал. 

По этой причине, сама рентабельность – это показатель, отображающий 

отношение доходы предприятия к сумме реализованных расходов на 

изготовление, денежными инвестициями в указанный субъект коммерческих 

действий либо сумме собственности предприятия, применяемого с целью 

организации своей базовой работы. 

Таким образом, исследование сущности финансового состояния 

коммерческого предприятия (организации, предприятия или предпринимателя) 

и значения его анализа установило, что значение анализа финансового 

состояния трудно переоценить. Ведь именно анализ финансового состояния 

является первичной базой для осуществления разработки рациональной 

финансовой стратегии и тактики развития самого предприятия, а для его 

деловых партнеров и непосредственно самого государства предоставляет 



21 
 

ценную информацию о способности погашать обязательства и уплачивать 

обязательные платежи. В аналитическом исследовании предполагается 

применение всех перечисленных методик, а именно, анализ баланса, анализ 

коэффициентов ликвидности, финансовой устойчивости, деловой активности, 

рентабельности. 

 
1.3 Особенности выявления резервов улучшения финансового состояния 

производственного предприятия 

 
Выявление резервов улучшения финансового состояния 

производственного предприятия в условиях усиления процессов глобализации 

в рыночной среде имеет важное теоретическое и практическое значение. 

Компания как имущественный комплекс представляется в виде материального 

носителя финансового субъекта в социуме и, формируя продукт с помощью 

взаимодействия эндогенных условий производства, обладает непосредственно 

их расходы. Однако в обстоятельствах рынка этого как оказалось мало. 

С позиции эволюционно-генетического подхода к описанию 

хозяйственных концепций анализа демонстрируют, что полученные средства, 

потребляемые в ходе формирования продукта как факторы, с одной стороны, 

натуральны, а с другой, – могут быть оценены в рамках рынка. В подобном 

случае они предполагают собой издержки – денежное представление расходов 

как фиксации ценности расходов в указанном социуме в обозначенное время» 

[35, с.63]. 

Отсюда следует, взаимоотношения, в итоге которых развивается 

экономическая стабильность, образуются непосредственно во взаимодействии с 

внешней средой, а через расходы компания оказывает непрямое воздействие на 

экономическую стабильность. По этой причине она образуется в фирме, а не на 

предприятии. 

При выявлении резервов улучшения финансового состояния 

производственного предприятия не выработано каких-либо нормированных 
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подходов. Собственники предприятий, менеджеры, финансисты, 

государственные органы самостоятельно выбирают способы и аспекты анализа 

и оценки экономической стабильности фирмы в зависимости от преследуемых 

целей, что объясняет многочисленные подходы к развитию информационно- 

аналитической концепции экономической стабильностью фирмы. 

В структуре подобной концепции, согласно нашему суждению, 

необходимо отметить следующие функциональные элементы [30, с.250]: 

– информационно-методический блок оценки финансовой устойчивости 

фирмы; 

– аналитическая база показателей устойчивости; 

– блок аналитических расчетов показателей финансовой устойчивости 

фирмы и информационного сопровождения с пороговыми значениями; 

– блок интегрирующих факторов финансовой устойчивости фирмы 

(внешние и внутренние угрозы); 

– аналитическая служба мониторинга устойчивости. 

В случае, когда в итоге выполнения диагностики банкротства появляется 

опасность нестабильности, проще говоря, когда организация находится в 

кризисном состоянии, следует немедленно осуществлять политику 

экономической стабилизации. 

Последовательность экономической стабилизации, такая [24, с.133]: 

– устранение неплатежеспособности; 

– восстановление финансовой устойчивости; 

– обеспечение финансового равновесия в длительном периоде. 

В рамках достижения стратегической цели, заключающейся в 

поддержании заданного уровня ликвидности и платежеспособности, перед 

структурными подразделениями предприятия ставятся промежуточные задачи 

определения и поддержания значений коэффициентов и показателей 

финансово-хозяйственного состояния, которые дают возможность 

поддерживать ликвидность и платежеспособность на приемлемом уровне. 



23 
 

Примером может служить, задача, заключающаяся в поддержании 

необходимой степени ликвидности. 

Под принципами анализа ликвидности и платежеспособности понимают 

набор правил, которых важно придерживаться в целях достижения 

поставленных целей. К числу основных принципов управления ликвидности и 

платежеспособности можно отнести следующие: принцип целевой 

совместимости; принцип непрерывности; принцип научности и обоснованности 

методов управления; принцип эффективности управления и др. 

Под методами управления ликвидностью и платежеспособностью 

понимается совокупность способов, при помощи которых производится 

воздействие управляющего характера на объекты управления. 

Главными методами управления ликвидности и платежеспособности 

выступают следующие: методы управления основными средствами; методы 

управления операциями по расчетам с дебиторами и кредиторами; 

использование грамотной сбытовой политики; инструменты повышения 

конкурентоспособности продукции; методы повышения эффективности 

управления предприятием; разработка эффективных бизнес-планов и др. 

Платежеспособность организации находится в зависимости от множества 

обстоятельств, отмеченные в таблице 1.6. 

 
Таблица 1.6 

Внешние и внутренние обстоятельства, влияющие на платежеспособность 

 

 

Внешние Внутренние 

1. Потребность  покупателей  регулярно 

приобретать и способности полностью 
оплачивать товары и услуги 

1. Инновационная активность компаний 

 

 

Окончание таблицы 1.6 
 

2. Качество законодательного и налогового 

режима (уровень налоговых ставок и льгот) 

2. Степень   физического   и   морального 

износа основных средств, составляющих 

производственный аппарат предприятия 

3. Уровень цен на   продукцию и услуги 3. Обеспеченность квалифицированными 
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естественных монополий кадрами 

4. Наличие эффективных механизмов 
поддержки рисков предприятий 

4. Конкурентные свойства товаров и услуг 

 5. Интенсивность и регулярность 
маркетинговых мероприятий 

 

Для повышения платежеспособности предприятия необходимо регулярно 

проводить различные мероприятия, которые способны устранять причины 

снижения платежеспособности и повышать ликвидность активов [17, с.61]. 

Для оперативного внутреннего анализа текущей платежеспособности, 

ежедневного контроля за поступлением средств от продажи продукции, 

погашения дебиторской задолженности и прочими поступлениями денежных 

средств, а также для контроля за выполнением платежных обязательств перед 

поставщиками, банками и прочими кредиторами составляется платежный 

календарь, в котором, с одной стороны, подсчитываются наличные и 

ожидаемые платежные средства, а с другой – платежные обязательства на этот 

же период. 

Платежный календарь обеспечивает ежедневный контроль поступления и 

расходования денежных средств, позволяет синхронизировать положительные 

и отрицательные денежные потоки, определить приоритетность платежей по 

степени их влияния на финансовые результаты. Таким образом, он является 

важным инструментом оперативного управления текущей 

платежеспособностью предприятия. 

Причем продолжительность периода может составлять 1, 5, 10, 15 дней, 1 

месяц. 

Оперативный платежный календарь составляется на основе данных об 

отгрузке и реализации продукции, о закупках средств производства, 

документов о расчетах по оплате труда, на выдачу авансов работникам, 

выписок со счетов банков и других. 

Платежный календарь обеспечивает ежедневный контроль поступления и 

расходования денежных средств, позволяет синхронизировать положительные 

и отрицательные денежные потоки, определить приоритетность платежей по 
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степени их влияния на финансовые результаты. Таким образом, он является 

важным инструментом оперативного управления текущей 

платежеспособностью предприятия. 

Также платежеспособность зависит от качества управления данного 

предприятия. Некачественное или сомнительное управление существенно 

снижает платежеспособность предприятия. 

Немалое значение для платежеспособности имеет финансовый имидж 

предприятия, который позволяет использовать в качестве средства расчетов 

коммерческие (товарные) векселя. Повышая платежеспособность, предприятие 

одновременно обеспечивает снижение и профилактику неплатежей. 

Основными формами предотвращения неплатежей покупателей 

являются: авансовые платежи, предоплата, использование аккредитивов, 

использование различных видов поручительства со стороны финансово 

благонадежных структур, к которым относят устойчивые банки, крупные 

страховые, финансовые, инвестиционные компании, органы власти и др., 

осуществление сделок с залогом. 

Таким образом, на платежеспособность предприятия оказывают влияние 

как финансовые, так и нефинансовые факторы. 

Итак, платежеспособность и финансовая устойчивость является важной 

составляющей финансового состояния. Отличие финансовой устойчивости от 

других характеристик финансового состояния в том, что она характеризуется 

составом и структурой источников финансирования деятельности. 
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2 ПОИСК РЕЗЕРВОВ УЛУЧШЕНИЯ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ 

ПРЕДПРИЯТИЯ ООО ЛПЗ «СЕГАЛ» 

 
2.1. Организационно-экономическая характеристика ООО ЛПЗ «Сегал» 

 
 

Полное наименование – общество с ограниченной ответственностью 

«Литейно-прессовый завод «Сегал». 

Сокращенное фирменное наименование – ООО ЛПЗ «Сегал». 

ООО ЛПЗ «Сегал» (Общество) зарегистрировано в качестве 

налогоплательщика в Красноярском крае 13.08.2002. 

Местонахождение общества: Российская Федерация, 660111, 

Красноярский край, г.Красноярск, ул. Пограничников, д.42, стр.15. 

Общество является юридическим лицом, имеет самостоятельный баланс, 

расчетный счет и иные счета в банках России, круглую печать, штампы, бланки 

со своим наименованием, собственный товарный знак общества и действует на 

основе полного хозяйственного расчета, самофинансирования и 

самоокупаемости. ООО ЛПЗ «Сегал» действует на основании Устава, 

Гражданского Кодекса и Федерального закона «Об обществах с ограниченной 

ответственностью». 

Уставный капитал Общества составляет 10 млн рублей, внесенный 

девятью учредителями – физическими лицами в разных долях. 

Численность Общества – 1006 человек. 

Основной целью деятельности ООО ЛПЗ «Сегал» является получение 

максимальной прибыли посредством удовлетворения материальных и 

социальных потребностей его участников и населения. 

Достижение поставленной цели происходит посредством осуществления 

основного вида деятельности – производство алюминия (ОКВЭД – 24.42). 

Кроме того, ООО ЛПЗ «Сегал» осуществляет дополнительные виды 

деятельности: 

 производство прочих цветных металлов; 
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 литье легких металлов; 

 производство металлических дверей и окон; 

 обработка металлов и нанесение покрытий на металлы; 

 обработка отходов и лома цветных металлов; 

 торговля оптовая эксплуатационными материалами и 

принадлежностями машин и пр. 

Анализ деятельности ООО ЛПЗ «Сегал» проводился по различным 

направлениям с целью характеристики финансовой устойчивости, ликвидности, 

платежеспособности и деловой активности. Основные экономические 

показатели деятельности Общества представлены в таблице 2.1. 

 

Таблица 2.1 

Основные экономические показатели 
 

 
 

 

Показатели 
 

2018 год 
 

2019 год 
 

2020 год 

Отклонение Темп роста, % 

2019 - 
2018 

2020- 
2019 

2019 / 
2018 

2020 / 
2019 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Выручка, тыс. руб. 6130350 6639500 6419920 509150 -219580 108,3 96,7 

Полная себестоимость 
продаж, тыс. руб. 

5996396 6352423 6131305 356027 -221118 105,9 96,5 

в том числе материальные 
затраты 

4302345 4675287 4501717 372942 -173570 108,7 96,3 

Прибыль от продаж, тыс. 
руб. 

133954 287077 288615 153123 1538 214,3 100,5 

EBIT (прибыль до вычета 
процентов и налогов), 

тыс.руб. 

 

151941 

 

358207 

 

305994 

 

206266 

 

-52213 

 

235,8 

 

85,4 

Чистая прибыль, тыс. руб. 52327 231845 195622 179518 -36223 443,1 84,4 

Среднегодовая стоимость 
активов, тыс.руб. 

2832791 2954648 2873746 121857 -80902 104,3 97,3 

Среднегодовая стоимость 
оборотных средств, тыс. руб. 

1559803 1573479 1477093 13676,5 -96386,5 100,9 93,9 

Среднегодовая стоимость 

основных производственных 
фондов, тыс. руб. 

 

1235972 

 

1371635 

 

1395133 

 

135663 

 

23497,5 

 

111,0 

 

101,7 

Среднегодовая стоимость 

собственного капитала, тыс. 
руб. 

 

1134306 

 

1228484 

 

1400182 

 

94178 

 

171698 

 

108,3 

 

114,0 
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Окончание таблицы 2.1 
 

Фонд заработной платы 
персонала, тыс. руб. 

492871 511287 519118 18416 7831 103,7 101,5 

Среднегодовая численность 
персонала, чел. 

996 1007 1004 11 -3 101,1 99,7 

Среднемесячная заработная 
плата одного работника, руб. 

41238 42311 43087 1074 776 102,6 101,8 

Производительность труда 

одного работника, тыс. 
руб./год 

 

6155,0 

 

6593,3 

 

6394,3 

 

438,4 

 

-199,0 

 

107,1 

 

97,0 

Оборачиваемость оборотных 
средств, об. 

3,930 4,220 4,346 0,289 0,127 107,4 103,0 

Фондоотдача, руб./руб. 4,96 4,84 4,60 -0,12 -0,24 97,6 95,1 

Фондоѐмкость, руб./руб. 0,20 0,21 0,22 0,00 0,01 102,5 105,2 

 
Расчеты в таблице 2.1 показали, что в 2019 году выручка от реализации 

продукции предприятия увеличилась на 509150 тыс.руб. или на 8,3%, а в 2020 

году уменьшилась на 219580 тыс.руб. или на 3,3%. При этом полная 

себестоимость увеличилась на 366027 тыс.руб. или на 5,9% в 2019 году и 

снизилась на 221118 тыс.руб. или на 3,5% в 2020 году. Это говорит об 

уменьшении относительных расходов на выпуск и реализацию продукции. В 

связи с этим прибыль от продаж в 2019 году возросла более чем в 2 раза, а в 

отчетном году – на 0,5%. 

Прибыль до вычета процентов и налогов в 2019 году возросла на 135,8% 

за счет увеличения положительных результатов от прочей деятельности, а 

чистая прибыль увеличилась более чем в 4,4 раза. В отчетном году, несмотря на 

то, что прибыль до вычета процентов и налогов снизилась на 14,6% по 

сравнению с предыдущим годом, она была больше прибыли от продаж и более 

чем в 2 раза превышала аналогичный показатель 2018 года. Чистая прибыль 

отчетного года также была ниже чистой прибыли предыдущего года на 15,6%, 

но выше, чем в 2018 году на 143295 тыс.руб. (195622 – 52327). 

Снижение финансовых результатов в 2020 году объясняется пандемией, в 

связи с чем нельзя оценивать снижение прибыли в отчетном году отрицательно. 

Таким образом, Общество за рассматриваемый период улучшило 

финансовые результаты производственно-хозяйственной деятельности. 
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На увеличение прибыли от продаж в отчетном году положительно 

повлияло опережение темпа снижения материальных затрат относительно 

темпа снижения выручки и полной себестоимости, что уменьшило 

материалоѐмкость продукции. Это позитивно характеризует использование 

материальной составляющей производственного процесса. 

Рост фонда заработной платы связан с увеличением среднемесячной 

заработной платы работников на 2,6% в 2019 году и на 1,8% в 2020 году. При 

этом производительность труда одного работника в 2019 году возросла больше, 

чем заработная плата: на 7,4%. А в 2020 году выработка на одного работника 

уменьшилась на 3%, то есть стимулирование труда работников в отчетном году 

не привело к нужной отдаче в виде роста выручки. 

Темп роста оборотных средств отставал от темпа роста выручки, что 

обусловило ускорение их оборачиваемости на 7,4% в 2019 году и на 3% в 2020 

году. Это дало относительное высвобождение части оборотных средств за счет 

повышения интенсивности их использования. При этом основные средства 

использовались хуже по сравнению с предшествующим периодом, как в 2019, 

так и в 2020 годах, поскольку изменение среднегодовой стоимости основных 

средств сопровождалось снижением их отдачи по годам на 2,4% и на 4,9%. 

В связи со снижением относительных расходов на обеспечение основной 

деятельности показатели рентабельности предприятия за два года увеличились: 

рентабельность продаж – с 2,19% до 4,5%, экономическая рентабельность при 

росте активов – с 5,36% до 10,65%, рентабельность основных средств – с 

10,64% до 20,69%, что говорит о повышении эффективности производственно- 

хозяйственной деятельности. При этом увеличение чистой прибыли за 

рассматриваемый период дало рост рентабельности собственного капитала с 

4,61% до 13,97%, то есть собственники бизнеса получают отдачу от вложенных 

средств. 

Таким образом, несмотря на снижение финансовых результатов за 

отчетный год в целом за рассматриваемый период ООО ЛПЗ «Сегал» повысило 

эффективность своего функционирования. 
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Литейно-прессовый завод «Сегал» – один из крупнейших в России 

разработчиков, производителей и поставщиков системных алюминиевых 

профилей для создания строительных конструкций – реализует комплексный 

подход к производству: от литейного производства до выпуска алюминиевых 

профилей и их окрашивания. 

Литейное производство ООО ЛПЗ «Сегал» оснащено 

высокотехнологичным оборудованием. 

 литейная машина для литья полунепрерывным методом 

цилиндрических слитков в кристаллизаторы скольжения из алюминия и 

алюминиевых деформируемых сплавов; 

 высокопроизводительная литейная машина с литейной системой HOT 

TOP, обеспечивающая высокую производительность на литье слитков и их 

качество за счет снижения засоренности металла неметаллическими и 

шлаковыми включениями, а также пластичность металла при экструдировании, 

что благотворно сказывается на качестве поверхности и механических 

свойствах прессованной продукции; 

 печь гомогенизации проходного типа, обеспечивающая качество 

термообработки слитков; 

 плавильно-литейный комплекс в составе высокопроизводительной 

плавильной печи емкостью 25 тонн и литейной машины с системой HOT TOP 

нового поколения, который позволяет отливать до 92-ух высококачественных 

слитков одновременно. 

Производство алюминиевых профилей на ООО ЛПЗ «Сегал» 

осуществляется на автоматизированных прессовых комплексах с прессами 

усилием 2750 ТС, 2500 ТС, 2100 ТС, 2750 ТС, 1460 ТС и 2000ТС, введенных в 

эксплуатацию в мае 2018 года. 

Имеющееся оборудование позволяет обеспечить высокую скорость 

прессования и стабильность заявленных геометрических и механических 

характеристик продукции. 
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Окрашивание профилей из алюминиевых сплавов производится на двух 

автоматических покрасочных линиях вертикального типа («Trevisan», «TNE»). 

Общая производительность линий достигает более 55 тонн в сутки и 1700 тонн 

окрашенного профиля в месяц. 

Перед окрашиванием проводится многостадийная химическая подготовка 

алюминиевых профилей с применением высококачественных химических 

реагентов. Использование современного оборудования для электростатического 

нанесения порошковой краски («Gema», Швейцария; «Sames», Франция) и 

применение красок ведущих мировых производителей обеспечивает высокое 

качество получаемого полимерного покрытия. 

Производство ООО ЛПЗ «Сегал» оснащено автоматизированной линией 

(«OEMME», Италия) по изготовлению комбинированного профиля, 

производительностью до 1000 тонн в месяц. 

Важное значение в процессе производства занимает упаковка продукции. 

Участок упаковки оснащен современным оборудованием, в том числе 

автоматической линией упаковки окрашенного профиля производительностью 

1000 тонн в месяц. 

Технологический контроль на всех стадиях производства, тщательный 

контроль качества материалов и готовой продукции, позволяют получить 

изделия высокого качества, соответствующие требованиям ГОСТ 9.410-91, 

22233 – 2001. 

Изготавливаемая продукция прессового производства: комплектующие 

для навесных вентилируемых фасадов для облицовки стен зданий 

керамогранитом, композитными панелями, натуральным камнем, 

алюминиевым сайдингом, терракотовой плиткой, фиброцементными плитами; 

алюминиевые корпуса для осветительных приборов. 

Участок опалубки оснащен тактовыми, двухголовочными и 

одноголовочными пилами, сварочными аппаратами для стали и алюминия. 

Изготавливаемая продукция участка опалубки: многооборотная 

алюминиевая опалубка для монолитного строительства. 
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Прямых конкурентов по ширине охвата ассортимента выпускаемой 

продукции Общество на территории Красноярска и Красноярского края не 

имеет. 

 

 

 

 

Рис. 2.1 – Рыночная доля ООО ЛПЗ «Сегал» в г. Красноярск 

 
 

Таким образом, видно, что ООО ЛПЗ «Сегал» занимает достаточно 

крупные позиции на рынке г. Красноярск. 

Перед ООО ЛПЗ «Сегал» стоит задача в 2021 году сохранить долю рынка 

не менее 10-11%, а также увеличивать объемы продаж в Южном регионе, 

Поволжье и Республике Казахстан. 

Выполним SWOT – анализ для деятельности ООО ЛПЗ «Сегал» . Цель 

SWОТ-анализа состоит в определении и изучении сильных и слабых сторон 

сбытовой политики ООО ЛПЗ «Сегал» , а также возможностей и угроз рынка. 

Знание сильных сторон позволит эффективнее использовать возможности 

рынка и избегать его угроз, понимание слабых сторон позволит вовремя 
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выстроить их защиту, а также спланировать деятельность по минимизации 

потерь от них (таблица 2.2). 

 

Таблица 2.2 

Матрица SWOT-анализа Филиал ООО ЛПЗ «Сегал» 
 

 
 

 Сильные стороны: Слабые стороны: 

1. Профессионализм 1. Отсутствует слаженная система 

административно- планирования и управления 

управленческого 2. Недостаточное обоснование 

персонала проектов развития на отдаленное 

2. Сложившаяся будущее 

репутация 3. Высокая концентрация функций и 

3. Сложившийся, ответственности у руководства 

сплоченный коллектив предприятия, что ухудшает качество 

4. Система обучения и решений; 

повышения 4. Отсутствует программа 

квалификации стратегического развития персонала 

персонала 5. Нестабильное финансовое 

5. Широкий ассортимент положение. Наличие проблем с 

услуг платежеспособностью. 

Возможности: 1. Привлечение   новых 1. Проведение маркетинговых 

1. Наличие новых рынков клиентов исследований 

сбыта 2. Повышение 2. Создание отдела развития 

2. Рост качества услуг профессионализма 3.Создание службы риск- 
 сотрудников за счет менеджмента 
 постоянного обучения  

 3. Вхождение в качестве  

 резидента в  

 создаваемую ОЭЗ по  

 алюминию  

Угрозы: 1. Внедрение 1. Создание программы 

1. Снижение лояльности мотивационных стратегического развития персонала 

сотрудников программ 2. Создание программ развития 

2. Снижение 2. Повышение карьеры 

профессионального профессионализма  

уровня, необходимого сотрудников за счет  

для конкурентного постоянного обучения  

развития фирмы 3. Рекламная политика  

3. Потеря потребителей – 4. Заключение  

приведет к снижению долгосрочных  

ликвидности контрактов с условием  

предприятия, покажет, предоставления скидок  

что предприятие не   

удовлетворяет   

потребности потребителя   
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Таким образом, главной возможностью для предприятия может быть 

вхождение в качестве резидента в создаваемую ОЭЗ по алюминию. 

 
2.2. Диагностика финансового состояния ООО ЛПЗ «Сегал» 

 
 

Проведем анализ имущества и источников формирования имущества 

Цель проведения анализа активов баланса ООО ЛПЗ «Сегал» – оценка 

изменения основных статей актива баланса в динамике и рациональности 

структуры. Результаты анализа активов общества по среднегодовой стоимости 

представлены в таблице 2.3. 

 

Таблица 2.3 

Анализ активов компании 
 

 
 

 

Показатель 
 

2018 
 

2019 
 

2020 

Отклонение, тыс. 
руб. 

Структура, % Отклонение, 
% 

19 -18 20-19 2018 2019 2020 19 -18 20-19 

1. Внеоборотные 
активы 

1272989 1381169 1396654 108181 15485 44,94 46,75 48,60 1,81 1,85 

Основные 
средства 

1235972 1371635 1395133 135663 23498 43,63 46,42 48,55 2,79 2,12 

Долгосрочные 

финансовые 
вложения 

 

788 
 

1173 
 

1173 
 

385 
 

0 
 

0,03 
 

0,04 
 

0,04 
 

0,01 
 

0,00 

Прочие 

внеоборотные 
активы 

 

36229 

 

8361 

 

348 

 

-27868 

 

-8013 

 

1,28 

 

0,28 

 

0,01 

 

-1,00 

 

-0,27 

2. Оборотные 
активы 

1559803 1573479 1477093 13677 -96387 55,06 53,25 51,40 -1,81 -1,85 

Запасы 861078 806574 763284 -54504 -43291 30,40 27,30 26,56 -3,10 -0,74 

НДС 223 0 0 -223 0 0,01 0,00 0,00 -0,01 0,00 

Дебиторская 
задолженность 

656174 721162 669389 64989 -51774 23,16 24,41 23,29 1,24 -1,11 

Денежные 
средства 

42329 45743 44421 3414 -1323 1,49 1,55 1,55 0,05 0,00 

Итого активов 2832791 2954648 2873746 121857 -80902 100 100 100   
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Валюта баланса Общества в 2019 году возросла по сравнению с 2018 

годом на 121857 тыс.руб., а в 2020 году снизилась по сравнению с 2019 годом 

на 80902 тыс.руб., что в целом за два года свидетельствует о расширении 

деятельности компании. 

На рисунке 2.2 представлена структура имущества компании. 
 

 

 

 

 
 

Рис. 2.2 – Структура активов компании 

 
 

На протяжении рассматриваемого периода в активах Общества 

преобладала доля оборотных активов, однако, наблюдалась тенденция еѐ 

снижения, данная ситуации предполагает увеличение удельного веса 

долгосрочных источников финансирования для обеспечения ликвидности и 

финансовой устойчивости компании. 

Основной составляющей внеоборотных активов были основные средства, 

непосредственно участвующие в процессе функционирования компании, что 

положительно влияет на деятельность Общества. 

На рисунке 2.3 представлена структура оборотных активов компании. 

В течение анализируемого периода основными составляющими текущих 

активов были запасы и дебиторская задолженность, при этом в отчетном году 

по сравнению с предыдущим их доля снизилась на 0,74 и 1,11 процентных 

пункта соответственно. А в 2019 году по сравнению в 2018 годом удельный вес 
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запасов уменьшился на 3,1 процентных пункта, а дебиторской задолженности 

увеличился на 1,24 процентных пункта. Данные изменения связаны с ростом 

доли внеоборотных активов. 

 

 

 

Рис. 2.3 – Структура оборотных активов 

 
 

Положительным моментом является увеличение доли денежных средств 

за два года с 1,49% до 1,55%, что повышает маневренность в расчетах. Однако, 

их доля является небольшой, что плохо влияет на своевременность расчетов по 

текущей деятельности. При этом не использовались такие привлекательные 

активы, как краткосрочные финансовые вложения, которые в совокупности с 

денежными средствами обеспечивают платежеспособность Общества в 

срочном порядке и приносят дополнительную прибыль. 

Таким образом, структуру имущества Общества и еѐ динамику нельзя 

признать удовлетворительной. 

Анализ структуры и динамики источников формирования имущества 

общества представлен в таблице 2.4. 
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Таблица 2.4 

Анализ источников формирования имущества 
 

 
 

Показатель  

2018 
 

2019 
 

2020 

Отклонение, 
тыс. руб. 

Структура, % Отклонение, 
% 

19 -18 20-19 2018 2019 2020 19 -18 20-19 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

1. Капитал и 
резервы 

1134306 1228484 1400182 94178 171698 40,04 41,58 48,72 1,54 7,15 

уставный капитал 10000 10000 10000 0 0 0,35 0,34 0,35 -0,01 0,01 

добавочный 
капитал 

4606 4606 4606 0 0 0,16 0,16 0,16 -0,01 0,00 

нераспределенная 
прибыль 

1119700 1213878 1385576 94178 171698 39,53 41,08 48,21 1,56 7,13 

2. Долгосрочные 
обязательства 

890683 904418 725091 13735 -179327 31,44 30,61 25,23 -0,83 -5,38 

займы и кредиты 826682 828948 644787 2267 -184162 29,18 28,06 22,44 -1,13 -5,62 

отложенные 

налоговые 
обязательства 

 

64001 
 

75470 
 

80304 
 

11469 
 

4835 
 

2,26 
 

2,55 
 

2,79 
 

0,29 
 

0,24 

3. Краткосрочные 
обязательства 

807803 821747 748474 13944 -73273 28,52 27,81 26,05 -0,70 -1,77 

займы и кредиты 3771 8968 8535 5197 -434 0,13 0,30 0,30 0,17 -0,01 

кредиторская 
задолженность 

804032 812779 739940 8747 -72840 28,38 27,51 25,75 -0,87 -1,76 

Итого заемный 
капитал 

1698486 1726165 1473565 27679 -252600 59,96 58,42 51,28 -1,54 -7,15 

Итого 

источников 

формирования 

имущества 

 
2832791 

 
2954648 

 
2873746 

 
121857 

 
-80902 

 

100 

 

100 

 

100 

 

х 

 

х 

 

Динамика структуры источников формирования имущества Общества 

представлена на рисунке 2.4. 
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Рис. 2.4 – Структура источников финансирования имущества 

 
 

На протяжении рассматриваемого периода компания финансировала 

более половины имущества заемными средствами, однако, доля собственных 

средств за рассматриваемый период увеличилась с 40,04% до 48,72%, что 

говорит о тенденции увеличения финансовой независимости Общества. При 

этом стоит заметить, что такая доля финансирования собственными 

источниками для российских предприятий считается приемлемой. 

Доля собственных средств возросла за счет снижения удельного веса 

краткосрочных источники финансирования с 28,52% до 26,05%, что связано с 

уменьшением доли кредиторской задолженности, Это повышает ликвидность 

компании, а также положительно влияет на финансовую устойчивость. 

Имущество компании в начале рассматриваемого периода на 31,44% 

финансировалось за счет долгосрочных заемных средств, в большей степени 

состоящих из займов и кредитов, но в отчетном году доля долгосрочных 

обязательств уменьшилась до 25,23%. Это не снижает степень финансовой 

устойчивости компании, так как данное изменение произошло за счет 

наращения собственных средств. 

Положительная динамика собственных источников формирования 

имущества Общества связана с ростом нераспределенной прибыли, которая 
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была основной составляющей собственного капитала. Это свидетельствует не 

только о положительных результатах финансово-хозяйственной деятельности 

Общества, но и направлении значительной части прибыли на развитие, что 

повышает потенциал функционирования компании. 

Таким образом, структуру источников финансирования имущества можно 

признать удовлетворительной с тенденцией увеличения еѐ рациональности. 

Рассмотрим, насколько эффективно предприятие использует свои 

средства и как быстро средства Общества превращаются в денежную 

наличность. Для этого рассчитаем показатели оборачиваемости в таблице 2.5 по 

формулам, предложенным в методике А.Д. Шеремета. 

 

Таблица 2.5 

Показатели деловой активности компании 
 

 
 

Показатель 
2018 2019 2020 

Отклонение 

19-18 20-19 

1 2 3 4 5 6 

Коэффициенты оборачиваемости, обороты 

Коэффициент оборачиваемости активов 2,16 2,25 2,23 0,08 -0,01 

Коэффициент оборачиваемости оборотных активов 3,93 4,22 4,35 0,29 0,13 

Коэффициент оборачиваемости общей суммы запасов 7,12 8,23 8,41 1,11 0,18 

Коэффициент оборачиваемости собственного капитала 5,40 5,40 4,59 0,00 -0,82 

Коэффициент оборачиваемости заемного капитала 3,61 3,85 4,36 0,24 0,51 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской 
задолженности 

7,46 7,82 8,29 0,36 0,47 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской 
задолженности 

9,34 9,21 9,59 -0,14 0,38 

Коэффициент оборачиваемости основных средств 4,96 4,84 4,60 -0,12 -0,24 

Период оборачиваемости, дни 

Период оборачиваемости активов 166 160 161 -6 1 

Период оборачиваемости оборотных активов 92 85 83 -6 -2 

Период оборачиваемости общей суммы запасов 51 44 43 -7 -1 

Период оборачиваемости собственного капитала 67 67 79 0 12 

Период оборачиваемости заемного капитала 100 94 83 -6 -11 

Период оборачиваемости кредиторской задолженности 48 46 43 -2 -3 

Период оборачиваемости дебиторской задолженности 
(период инкассации) 

39 39 38 1 -2 

Период оборачиваемости основных средств 73 74 78 2 4 
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Коэффициенты оборачиваемости, рассчитанные в таблице 2.5, 

показывают, что темпы роста выручки от реализации превышали темпы роста 

оборотных активов по всем статьям, что говорит об улучшении качества 

управления имуществом общества, используемым в текущих операциях. 

Также повысилась эффективность управления заемными источниками 

финансирования имущества в целом и кредиторской задолженности в 

частности, что повышает привлекательность компании для кредиторов и 

заемщиков. 

При этом замедлилась оборачиваемость собственного капитала, однако, 

это в большей мере связано с увеличением доли собственных средств 

финансирования. 

Замедление оборачиваемости основных средств говорит о снижении 

эффективности их использования. 

Необходимо отметить небольшой период оборачиваемости имущества 

Общества и источников его формирования, что дает возможность использовать 

«высвобождаемые» средства компании для ведения оперативных расчетов. 

Рассмотрим соотношение темпов роста в 2020 году по сравнению с 2019 

годом совокупных активов (Такт), объема продаж (TВP) и прибыли от продаж 

(ТП). Так как TВP = 96,7%< Такт = 97,3% < ТП = 100,5%, то деловая активность 

Общества оценивается отрицательно. Организация снизила свой 

экономический потенциал и масштабы деятельности, а объем продаж возрос 

меньше экономического потенциала, из чего можно сделать вывод о снижении 

эффективности использования ресурсов компании. Однако, прибыль от 

основной деятельности увеличилась вследствие положительного эффекта 

операционного рычага. 

При этом соотношение темпов роста в 2019 году по сравнению с 2018 

годом: 100%<Такт = 104,3%<TВP = 108,3% < ТП = 214,3%, что свидетельствует о 

качественном управлении финансами предприятия в 2019 году. Ухудшение 

деловой активности в целом в отчетном году объясняется объективными 

причинами, связанными с общей ситуацией в стране из-за пандемии. 
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Значит, по результатам 2020 года нельзя утверждать, что компания 

развивается не динамично и еѐ финансовое состояние ослабляется. 

Группа показателей рентабельности характеризует различные 

соотношения прибыли к вложенному капиталу. Их экономический смысл 

состоит в том, что они отражают прибыль, получаемую с каждого рубля 

средств, вложенных в предприятие. 

Результаты расчета показателей рентабельности в соответствии с 

методикой Г.В. Савицкой приведены в таблице 2.6. 

 

Таблица 2.6 

Показатели эффективности работы, % 
 

 
 

Показатель 
2018 2019 2020 

Отклонение 

19-18 20-19 

Рентабельность продаж 2,19 4,32 4,50 2,14 0,17 

Рентабельность затрат на продукцию 2,23 4,52 4,71 2,29 0,19 

Рентабельность собственного капитала 4,61 18,87 13,97 14,26 -4,90 

Рентабельность заемного капитала 3,08 13,43 13,28 10,35 -0,16 

Рентабельность активов 4,73 9,72 10,04 4,99 0,33 
 

В соответствии с данными таблицы 2.6 показатели рентабельности в 

течение рассматриваемого периода повысились, что связано с опережением 

темпа роста прибыли от продаж темпов роста выручки, себестоимости 

продукции и активов. Это говорит о росте качества управления финансами 

Общества. 

Проведем анализ финансовой устойчивости Общества абсолютными 

показателями в соответствии с методикой А.Д. Шеремета (табл. 2.7). 
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Таблица 2.7 

Расчет абсолютных показателей финансовой устойчивости, тыс. руб. 

 

 

Показатель 
31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 

Отклонение 

за 2019 за 2020 

Источники формирования 
собственных средств (капитал и 

резервы) 

 

1151713 

 

1305254 

 

1495109 

 

153541 

 

189855 

Внеоборотные активы 1360226 1402112 1391195 41886 -10917 

Наличие собственных оборотных 
средств 

-208513 -96858 103914 111655 200772 

Долгосрочные обязательства по 
займам и кредитам 

977992 830843 619338 -147149 -211505 

Наличие собственных и 
долгосрочных заемных источников 

формирования оборотных средств 

 

769479 

 

733985 

 

723252 

 

-35494 

 

-10733 

Краткосрочные обязательства по 
займам и кредитам 

1624 16312 757 14688 -15555 

Общая величина основных 
источников средств 

771103 750297 724009 -20806 -26288 

Общая сумма запасов 931340 681808 844759 -249532 162951 

Излишек (+), недостаток (-) 
собственных оборотных средств 

-1139853 -778666 -740845 361187 37821 

Излишек (+), недостаток (-) 
собственных и долгосрочных заемных 

источников покрытия запасов 

 

-161861 

 

52177 

 

-121507 

 

214038 

 

-173684 

Излишек (+), недостаток (-) общей 

величины основных источников 
финансирования запасов 

 

-160237 
 

68489 
 

-120750 
 

228726 
 

-189239 

Тип финансовой устойчивости (0;0;0) (0;1;1) (0;0;0)   

 

На предприятии наблюдалось улучшение финансовой ситуации за 2019 

год, на конец которого было нормальное финансовое состояние, и ухудшение 

за отчѐтный. При этом, как на начало 2019 года, так и на конец 2020 года у 

ООО ЛПЗ «Сегал» было кризисное финансовое состояние, когда оно не 

способно своевременно расплатиться со своими кредиторами и может быть 

объявлено банкротом. 

Расчет относительных показателей финансовой устойчивости Общества 

произведем в таблице 2.8 по методике А.Д. Шеремета. 
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Таблица 2.8 

Относительные показатели финансовой устойчивости 
 

 
 

 

Показатель 
Нормальное 

ограничение 

 

31.12.2018 

 

31.12.2019 

 

31.12.2020 

Отклонение 

за 
2019 

за 
2020 

Коэффициент автономии 
(финансовой независимости) 

0,5 0,37 0,46 0,42 0,09 -0,04 

Коэффициент финансовой 
устойчивости 

0,7 0,69 0,76 0,72 0,07 -0,04 

Коэффициент финансовой 
зависимости 

0,5 0,63 0,54 0,58 -0,09 0,04 

Коэффициент финансирования 1 0,59 0,87 1,04 0,28 0,17 

Коэффициент обеспеченности 
оборотных активов 

собственными средствами 

 

0,1 

 

-0,12 

 

-0,07 

 

0,07 

 

0,05 

 

0,14 

Коэффициент соотношения 

мобильных и 
иммобилизированных средств 

 

- 

 

1,28 

 

1,00 

 

1,11 

 

-0,27 

 

0,11 

 

Расчет в таблице 2.8 коэффициентов, характеризующих финансовую 

устойчивость, показал, что в связи с положительной тенденцией Общество на 

конец отчетного года является финансово зависимым, так как собственный 

капитал не превышал заемный. 

Коэффициент финансовой устойчивости показывает, что удельный вес 

источников финансирования, которое предприятие может использовать в своей 

деятельности длительное время, в течение рассматриваемого периода было в 

пределах нормы, причем к концу отчетного года он уже составил 72%, что 

говорит о соблюдении условия финансовой устойчивости без учета доли 

запасов. 

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными 

источниками финансирования показывает, что собственных оборотных средств 

на начало отчетного года на формирование оборотного капитала не имелось. За 

счет увеличения доли собственных средств к концу 2020 года собственные 

средства покрывали внеоборотные активы, но их было недостаточно для 

обеспечения нормального ведения текущей деятельности, что отрицательно 

влияет на мобильность компании. 
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Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизированных средств в 

целом за период уменьшился, что препятствует маневренности предприятия. 

Анализ ликвидности баланса абсолютными показателями, проведенный в 

соответствии с методикой А.Д. Шеремета , представим в таблице 2.8. 

Баланс считается абсолютно ликвидным, если: А1П1; А2П2; А3П3; 

А4П4. По данным таблицы 2.8 видим, что соотношения активов и пассивов на 

конец года было следующим: 

 2018г. 

А1 = 77609 < П1 = 967018, А2 = 729172> П2 = 1624, А3 = 931340 < П3 = 

977992, А4 = 1360226> П4 = 1151713; 

 2019г. 

А1 = 13877< П1 = 658540, А2 = 713152 > П2 = 16312, А3 = 681808<П3 = 

830843, А4 = 1402112>П4 = 1305254; 

 2020г. 

А1 = 74964 <П1 = 821339, А2 = 625625> П2 = 757, А3 = 844759 > П3 = 

619338, А4 = 1391195<П4 = 1495109. 

 

Таблица 2.9 

Анализ ликвидности баланса, тыс. руб. 
 

 
 

Активы по степени 

ликвидности 

Значение на конец года Пассивы по 

сроку 

погашения 

Значение на конец года 

2018 2019 2020 2018 2019 2020 

Абсолютно 

ликвидные активы 

(А1) 

 
77609 

 
13877 

 
74964 

Наиболее 

срочные 

обязательства 
(П1) 

 
967018 

 
658540 

 
821339 

Быстрореализуемые 

активы (А2) 
729172 713152 625625 

Срочные 

пассивы (П2) 
1624 16312 757 

Среднереализуемые 

активы (А3) 
 

931340 

 
681808 

 
844759 

Долгосрочные 

обязательства 

(П3) 

 
977992 

 
830843 

 
619338 

Труднореализуемые 

активы (А4) 
 
1360226 

 
1402112 

 
1391195 

Постоянные 

пассивы (П4) 
 
1151713 

 
1305254 

 
1495109 
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Из расчета показателей ликвидности баланса видно, что в течение всего 

рассматриваемого периода баланс не был абсолютно ликвидным, так как 

наиболее ликвидных активов не хватало для покрытия кредиторской 

задолженности. Остальные соотношения на конец отчетного года 

удовлетворяли условиям абсолютной ликвидности баланса. 

Таким образом, сложившийся баланс Общества нельзя признать 

удовлетворительным из-за низкой доли денежных средств. 

Показатели ликвидности характеризуют степень платежеспособности по 

краткосрочным обязательствам, или способность компании погашать свои 

обязательства и сохранять права владения активами в долгосрочной 

перспективе. Относительные показатели ликвидности, предложенные В.В. 

Ковалевым, рассчитаем в таблице 2.10. 

 

Таблица 2.10 

Показатели ликвидности 
 

 
 

Показатель Нормальное 
ограничение 

31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 
Отклонение за 

2019 2020 

Коэффициент 
абсолютной 

ликвидности 

 

0,2-0,5 

 

0,080 

 

0,021 

 

0,056 

 

-0,060 

 

0,035 

Коэффициент быстрой 
(критической) 

ликвидности 

 

0,7-1 

 

0,833 

 

1,077 

 

0,933 

 

0,244 

 

-0,144 

Коэффициент текущей 
ликвидности 

1-2 1,794 1,915 1,880 0,293 -0,121 

 

Коэффициент абсолютной ликвидности в течение рассматриваемого 

периода был ниже нормального ограничения, хотя и с общей тенденцией 

повышения. Значит, Общество не имеет возможности погасить в любой момент 

времени наиболее срочные обязательства. Коэффициент критической 

ликвидности в течение всего периода был приемлемым, что говорит о 

способности покрытия текущих обязательств в срочном порядке. Аналогично 

коэффициент текущей ликвидности был в пределах нормального ограничения, 
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то есть предприятие, реализовав все оборотные средства, предприятие могло 

своевременно погасить свои текущие долги. Таким образом, коэффициентный 

анализ показывает, что ООО ЛПЗ «Сегал» за рассматриваемый период 

повысило ликвидность. 

Проведем диагностику банкротства с использованием системы 

показателей Бивера в соответствии с методикой, приведенной Л.И. Хоружий, 

И.Н. Турчаевой и Н.А. Кокоревым применительно к российской отчетности [16, 

с.161]. Расчет показателей, вошедших в систему показателей Бивера, 

представлен в таблице 2.11. 

 

Таблица 2.11 

Система показателей Бивера 
 

 
 

Название коэффициента Формула расчета Значение коэффициента 

2018 2019 2020 

1. Коэффициент Бивера (Чистая прибыль + 

Амортизация)/ Заемные 
средства 

 

0,213 

 

0,333 

 

0,369 

2. Коэффициент текущей ликвидности Оборотные активы/ 
Текущие пассивы 

1,794 2,088 1,880 

3. Экономическая рентабельность по 
чистой прибыли 

Чистая прибыль / 
Активы * 100 

1,847 7,847 6,807 

4. Финансовый леверидж Заемные средства / 
Пассивы * 100 

62,83 53,57 49,09 

5. Коэффициент покрытия активов 

собственными оборотными средствами 

(Собственные средства – 

внеоборотные активы)/ 
Активы 

 

-0,067 
 

-0,034 
 

0,035 

 

Из данных таблицы 2.11 видно, что коэффициент Бивера в течение трех 

лет был между 0,17 и 0,39, то есть предприятие можно отнести к компаниям, 

находящимся за 5 лет до банкротства. 

Коэффициент текущей ликвидности на начало и на конец 

рассматриваемого периода был в пределах от 1 до 2, следовательно, по данному 

показателю предприятие можно отнести к группе: за 5 лет до банкротства. 
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Экономическая рентабельность, несмотря на снижение в отчетном году, 

была более 6%, следовательно, по данному показателю предприятие можно 

отнести к группе благополучных компаний. 

Коэффициент финансовой зависимости к концу отчетного года был 

меньше 0,5, следовательно, по данному показателю предприятие можно 

отнести к группе благополучных компаний. 

Коэффициент покрытия активов собственными оборотными средствами в 

течение прошлого года был отрицательным. Несмотря на наличие собственных 

оборотных средств к концу отчетного года, данный коэффициент был ниже 

0,05, следовательно, по этому показателю предприятие можно отнести к 

группе: за 1 год до банкротства. 

Можно сделать вывод, что по системе показателей Бивера риск потери 

платежеспособности у ООО ЛПЗ «Сегал» невысокий, однако, предприятию 

нужно увеличивать долю собственных средств для стабилизации финансового 

состояния. 

Проведем диагностику банкротства предприятия с использованием 

модифицированной пятифакторной модели Э. Альтмана для частных компаний, 

не размещающих свои акции на фондовом рынке: 

 

Z  0,717 K1  0,847 K2  3,107 K3  0,42K4  0,998 K5 , (2.1) 

 

где К1 – доля собственных оборотных средств в активах; 

К2 – отношение накопленной реинвестированной прибыли к активам; 

К3 – отношение операционной прибыли к активам; 

К4 – отношение собственного и заемного капиталов (в учетной оценке); 

К5 – отношение выручки к активам. 

Z-счет рассчитаем в таблице 2.12. 
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Таблица 2.12 

Z-счет Альтмана 
 

 
 

Показатель Значение коэффициента 

2018 2019 2020 

Общие активы, тыс. руб. 3098347 2810949 2936543 

Оборотные активы, тыс. руб. 1738121 1408837 1545348 

Накопленная реинвестированная прибыль, тыс.руб. 1137107 1290648 1480503 

Операционная прибыль, тыс. руб. 133954 287077 288615 

Собственный капитал, тыс. руб. 1151713 1305254 1495109 

Обязательства, тыс. руб. 1946634 1505695 1441434 

Продажи, тыс. руб. 6130350 6639500 6419920 

Z-счет Альтмана 3,07 3,79 3,73 
 

Индекс кредитоспособности Альтмана показывает крайне низкую 

вероятность банкротства в течение всего рассматриваемого периода с общей 

тенденцией улучшения финансового состояния. 

 
2.3. Выявление резервов улучшения финансового состояния предприятия 

 
 

В таблице 2.13 проведем анализ финансовых результатов деятельности 

ООО ЛПЗ «Сегал» за 2018 – 2020 годы в разрезе структуры и динамики. 

 

Таблица 2.13 

Анализ финансовых результатов предприятия 
 

 
 

 

Показатель 

Величина показателя в тыс. руб. 

за год: 

Отклонение, тыс. 

руб. 

Удельный вес в % 

за год: 

Отклонение 

удельного веса, 

% 

2018 2019 2020 19-18 20-19 2018 2019 2020 19-18 20-19 

Выручка 6130350 6639500 6419920 509150 -219580 100 100 100 Х Х 

Себестоимость 

продаж 
 
(5542180) 

 
(5842060) 

 
(5667760) 

 
299880 

 
-174300 

 
(90,4) 

 
(88,0) 

 
(88,3) 

 
-2,4 

 
0,3 

Валовая прибыль 588170 797440 752160 209270 -45280 9,6 12,0 11,7 2,4 -0,3 

Коммерческие 

расходы 
 

(229721) 

 
(239251) 

 
(189878) 

 
9530 

 
-49373 

 
(3,7) 

 
(3,6) 

 
(3,0) 

 
-0,1 

 
-0,6 

Управленческие 

расходы 
 

(224495) 

 
(271112) 

 
(273667) 

 
46617 

 
2555 

 
(3,7) 

 
(4,1) 

 
(4,3) 

 
0,4 

 
0,2 

Прибыль (убыток) от 

продаж 
 

133954 

 
287077 

 
288615 

 
153123 

 
1538 

 
2,2 

 
4,3 

 
4,5 

 
2,1 

 
0,2 
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Доходы от участия в 
других организациях 

 

0 
 

45000 
 

5432 
 

45000 
 

-39568 
 

0,0 
 

0,7 
 

0,1 
 

0,7 
 

-0,6 

Проценты к 
получению 

 

0 
 

189 
 

0 
 

189 
 

-189 
 

0,0 
 

0,0 
 

0,0 
 

0,0 
 

0,0 

Проценты к уплате (87307) (78540) (58725) -8767 -19815 (1,4) (1,2) (0,9) -0,2 -0,3 

Прочие доходы 137336 122470 146592 -14866 24122 2,2 1,8 2,3 -0,4 0,4 

Прочие расходы (119349) (96529) (134645) -22820 38116 (1,9) (1,5) (2,1) -0,5 0,6 

Прибыль (убыток) до 

налогообложения 
 

64634 

 
279667 

 
247269 

 
215033 

 
-32398 

 
1,1 

 
4,2 

 
3,9 

 
3,2 

 
-0,4 

Налог на прибыль (12307) (47822) (51647) 35515 3825 (0,2) (0,7) (0,8) 0,5 0,1 

Чистая прибыль 

(убыток) 
 

52327 

 
231845 

 
195622 

 
179518 

 
-36223 

 
0,9 

 
3,5 

 
3,0 

 
2,6 

 
-0,4 

 

Данные таблицы 2.13 показывают, что за 2020 год по сравнению с 

предыдущим чистая прибыль организации уменьшилась на 36223 тыс.руб., в то 

время как за 2019 год она возросла на 179518 тыс.руб., в то время как в 2018 

году она составляла 52327 тыс.руб. То есть в целом за рассматриваемый период 

конечный результат финансово-хозяйственной деятельности организации 

увеличился на 143295 тыс. руб. 

На снижение чистой прибыли в 2020 году повлияло, в первую очередь, 

уменьшение выручки от реализации продукции предприятия на 219580 

тыс.руб., что связано с общей экономической ситуацией в стране. Также 

снижение чистой прибыли за отчетный год обусловлено превышением роста 

прочих расходов (на 38116 тыс. руб.) по сравнению с увеличением прочих 

доходов (на 24122 тыс. руб.). 

На рисунке 2.5 представим динамику прибыли от продаж, прибыли до 

налогообложения, чистой прибыли. 
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Рис. 2.5 – Динамика прибыли от продаж, прибыли до налогообложения, чистой 

прибыли 

 
Доля себестоимости продаж в выручке за рассматриваемый период 

уменьшилась с 90,4 % до 88,3 %, то есть снизились относительные затраты на 

обслуживание производства, что положительно повлияло на изменение валовой 

прибыли, которая возросла на 163990 тыс. руб. (209270 – 45280) или на 27,9 % 

(163990/588170*100). При этом нужно отметить, что себестоимость продаж 

«съедает» значительную часть выручки, что не обеспечивает достаточного 

запаса финансовой прочности. Это может привести к убытку при небольшом 

снижении отпускных цен или небольшому увеличению цен на сырье и 

материалы. 

Положительно на формирование конечного результата повлияло 

снижение коммерческих расходов на 17,3 % ((9530 – 49373)/ 229721*100) и 

отставание темпа роста управленческих расходов ((46617 + 2555)/ 224495*100 = 

=21,9 %) от темпа роста валовой прибыли. При этом прибыль от продаж 

увеличилась за два года на 154664 (153123+1538) тыс. руб. или на 115,5 % 

(154664 /133954 *100). 

В таблице 2.14 произведем расчет влияния факторов на прибыль от 

продаж и чистую прибыль. 

 
Таблица 2.14 

Расчет влияния факторов на изменение чистой прибыли ООО ЛПЗ «Сегал» за 

2018 – 2020 гг., тыс. руб. 
 

 
 

№ 

п\п 
Наименование факторов Алгоритм расчета Величина влияния 

факторов 

1 Увеличение выручки от продаж, 

∆ПП(ВР) 

∆ВР х RП0 : 100  
6327,4 

2 Увеличение уровня валовой прибыли, 

∆ПП(УВП) 

∆УВП х ВР1 : 100  
136207,5 

3 Снижение уровня расходов на продажу, 

∆ПП(УКР) 

– (∆УКР х ВР1): 100  
50694,0 
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4 Увеличение уровня расходов на 

управление, ∆ПП(УУР) 

– (∆УУР х ВР1): 100  
-38567,9 

5 Итого влияние на прибыль от продаж, 

∆ПП 

∆ПП(ВР) + ∆ПП(УВП) + 
∆ПП(УКР) + ∆ПП(УУР) 

 
154661,0 

6 Увеличение доходов от участия в других 

организациях, ∆ПН(ДУ) 

ДУ1 – ДУ0  
5432,0 

7 Снижение процентов к уплате, ∆ПН(ПУ) –(ПРУ1 – ПРУ0) 28582,0 

8 Увеличение прочих доходов, ∆ПН(ПД) ПД1 – ПД0 9256,0 

9 Увеличение прочих расходов, ∆ПН(ПР) –(ПР1 – ПР0) -15296,0 

10 Итого влияние на налогооблагаемую 

прибыль, ∆ПН 

∆ПП + ∆ПН(ДУ) 
+∆ПН(ПУ) +∆ПН(ПД) + 

∆ПН(ПР) 

 
 

182635,0 

11 Увеличение налоговых отчислений, 

∆ЧП(НО) 

–(НО1 – НО0)  
-39340,0 

12 Итого влияния на чистую прибыль ∆ПН + ∆ЧП(НО) 143295,0 
 

Изменение выручки от реализации продукции предприятия за два года 

составляет: 

∆ВР = 6419920 – 6130350 = 219580 тыс.руб. 

Рентабельность продаж за 2018 год рассчитана в таблице 2.13 и 

составляет 

RП0 = 2,2 %. 

Изменение уровня валовой прибыли по данным таблицы 2.13 составляет: 

∆УВП = 11,7 % – 9,6 % = 2,1 % 

 

Изменение уровня расходов на продажу по данным таблицы 2.13 

составляет: 

∆УКР = 3,0 % – 3,7 % = -0,7 % 

Изменение уровня расходов на управление по данным таблицы 2.13 

составляет: 

∆УУР = 4,3 % – 3,7 % = 0,6 % 

Факторный анализ, проведенный в таблице 2.14, показал, что прибыль от 

продаж, полученная за 2020 год, превысила прибыль, полученную за 2018 год, 

на   154661 тыс. руб.   При   этом   увеличение   прибыли   от   продаж    на 

6327,4 тыс. руб. обусловлено увеличением выручки от продаж, на 
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136207,5 тыс. руб. – увеличением уровня валовой прибыли и на 50694 тыс. руб. 

– снижением уровня коммерческих расходов. В то же время увеличение уровня 

управленческих   расходов   дало   снижение   прибыли   от   продаж    на 

38567,9 тыс. руб. 

Прирост финансового результата в размере 5432 тыс. руб. связан с 

увеличением   доходов   от   участия   в   других   организациях,   в   размере 

5432 тыс. руб. с ростом прочих доходов и в размере 28582 тыс. руб. со 

снижением процентов к уплате. При этом увеличение прочих расходов дало 

снижение прибыли до налогообложения на 15296 тыс. руб. 

Общее увеличение прибыли до налогообложения в отчетном году по 

сравнению с 2018 годом составило 182635 тыс. руб., а чистой прибыли – 

143295 тыс. руб. 

На рисунке 2.6 представим влияние факторов на изменение чистой 

прибыли. 

 
 

 

 
 

Рис. 2.6 – Влияние факторов на изменение чистой прибыли 

 
 

Значит, основное положительное изменение связано с увеличением 

уровня валовой прибыли, отрицательное – с повышением налоговых 

отчислений и ростом уровня управленческих расходов. 
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Таким образом, отрицательное влияние на конечный результат 

финансовой деятельности предприятия за два года оказало увеличение 

расходов на управление, что увеличивает порог рентабельности, а, значит, риск 

неполучения прибыли при росте цен на сырье и снижении цен на продукцию 

предприятия. Следовательно, нужно снижать рост управленческих расходов, 

чтобы он соответствовал или был ниже роста выручки. 

При этом увеличение уровня валовой прибыли на один процентный пункт 

дает прирост прибыли на 2982,3 тыс. руб. (6327,4/2,1), что связано с большой 

долей себестоимости реализованной продукции. Это показывает, что 

пристальное внимание нужно уделить использованию такого резерва 

увеличения прибыли, как снижение относительной себестоимости. 

Анализ показателей рентабельности ООО ЛПЗ «Сегал» представлен в 

таблице 2.15. 

 

Таблица 2.15 

Анализ показателей рентабельности 
 

 
 

Показатель 
Величина показателя в % за год: 

Отклонение за 
год: 

2018 2019 2020 2019 2020 

1. Выручка от продаж, тыс.руб. 6130350 6639500 6419920 509150 -219580 

2. Полная себестоимость продаж, 
тыс.руб. 

 

5996396 
 

6352423 
 

6131305 
 

356027 
 

-221118 

3. Прибыль от продаж, тыс.руб. 133954 287077 288615 153123 1538 

4. Прибыль до выплаты процентов и 
налогов, тыс.руб. 

 

151941 
 

358207 
 

305994 
 

206266 
 

-52213 

5. Чистая прибыль, тыс.руб. 52327 231845 195622 179518 -36223 

6. Среднегодовая величина активов 
(капитала), тыс.руб. 

 

2832791 
 

2954648 
 

2873746 
 

121857 
 

-80902 

7. Среднегодовая величина оборотных 
активов, тыс.руб. 

 

1559802,5 
 

1573479 
 

1477092,5 
 

13676,5 
 

-96386,5 

8. Среднегодовая величина 
собственного капитала, тыс.руб. 

 

1134305,5 
 

1228483,5 
 

1400181,5 
 

94178 
 

171698 

9. Рентабельность продаж, % ((п.3 / 
п.1) · 100) 

 

2,19 
 

4,32 
 

4,50 
 

2,14 
 

0,17 

10. Рентабельность затрат, % ((п.3 / 
п.2) · 100) 

 

2,23 
 

4,52 
 

4,71 
 

2,29 
 

0,19 

11. Экономическая рентабельность, % 
((п.4 / п.6) · 100) 

 

5,36 
 

12,12 
 

10,65 
 

6,76 
 

-1,48 

12. Рентабельность оборотных 9,74 22,77 20,72 13,02 -2,05 
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активов, % ((п.4 / п.7) · 100)      

13. Чистая рентабельность активов 
(капитала), % ((п.5 / п.6) · 100) 

 

1,85 
 

7,85 
 

6,81 
 

6,00 
 

-1,04 

14. Рентабельность собственного 
капитала, % ((п.5 / п.8) · 100) 

 

4,61 
 

18,87 
 

13,97 
 

14,26 
 

-4,90 

15. Чистая рентабельность продаж, % 
((п.5 / п.1) · 100) 

 

0,85 
 

3,49 
 

3,05 
 

2,64 
 

-0,44 
 

Рентабельность продаж и затрат в течение рассматриваемого периода 

ежегодно возрастала, причем за период она увеличилась более чем в 2 раза. Это 

объясняется ростом прибыли более высокими темпами, чем выручка от продаж, 

затраты на производство и реализацию продукции. 

Несмотря на снижение показателей рентабельности имущества 

предприятия и источников его формирования в отчетном году по сравнению с 

предыдущим, в целом за период они значительно возросли. 

Следовательно, эффективность финансовой деятельности Общества в 

отчетном году значительно повысилась по сравнению с 2018 годом. 

Проведем факторный анализ изменения чистой рентабельности капитала 

в 2020 году по сравнению с 2018, используя двухфакторную 

мультипликативную модель: 

 

RK  RПp  KOб , (1) 

где RПр – чистая рентабельность продаж; 

КОб – коэффициент оборачиваемости капитала (значения берем из 

таблице 2.4). 

В таблице 2.16 приведем данные для факторного анализа чистой 

рентабельности собственного капитала. 
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Таблица 2.16 

Данные для факторного анализа чистой рентабельности собственного капитала 

 

 

Показатель 2018 год 2020 год Отклонение () 

1. Прибыль до выплаты процентов и налогов, тыс.руб. 151 941 305 994 154 053 

2. Чистая прибыль, тыс.руб. 52 327 195 622 143 295 

3. Удельный вес чистой прибыли в общей сумме 

прибыли до выплаты процентов и налогов (п.2 / п.1) 
(DЧП) 

 
 

0,344 

 
 

0,639 

 
 

0,295 

4. Выручка от продаж, тыс.руб. 6 130 350 6 419 920 289 570 

5. Среднегодовая сумма капитала, тыс.руб. 2 832 791 2873746 40 955 

6. Среднегодовая сумма собственного капитала, 
тыс.руб. 

 

1 134 306 
 

1400181,5 
 

265 876 

7. Рентабельность капитала, % (п.1 / п.5 · 100) (RК) 5,36 10,65 5,28 

8. Рентабельность продаж, % (п.1 / п.4 · 100) (RП) 2,48 4,77 2,29 

9. Коэффициент оборачиваемости капитала (п.4 / п.5) 
(Коб) 

 

2,16 
 

2,23 
 

0,07 

10. Мультипликатор капитала (п.5 / п.6) (МК) 2,50 2,05 -0,44 

11. Чистая рентабельность собственного капитала, % 
(п.2 / п.6 · 100) (RЧСК) 

 

4,61 
 

13,97 
 

9,36 
 

Разложим по факторам изменение рентабельности капитала за два года за 

счет изменения: 

– чистой рентабельности продаж 

RK (RПp )  (RПp1  RПp0 )  KOб 0  (3,05  0,85)  2,16  4,75% ; 

– оборачиваемости капитала 

RK (KOб )  RПp1  (KOб1  KOб 0 )  3,05  (2,23  2,16)  0,21% . 

Общее увеличение рентабельности капитала за отчетный год составило: 

RK  RK (RПp )  RK (КOб )  4,75  0,21  4,96% 

Таким образом, увеличение рентабельности капитала предприятия за 

отчетный год связано как с ускорением его оборачиваемости, так и с ростом 

рентабельности продаж, что положительно характеризует эффективность и 

интенсивность хозяйственной деятельности Общества в отчетном году. 

Проведем факторный анализ рентабельности собственного капитала, 

используя четырехфакторную мультипликативную модель: 



56 
 

RЧСK  DЧП  KOб  RП  MK (2) 
 

 

 

 

Разложим по факторам изменение рентабельности собственного капитала 

за отчетный год за счет изменения: 

– удельного веса чистой прибыли в общей сумме прибыли до выплаты 

процентов и налогов 

RЧСK (DЧП )  DЧП  KOб 0  RП 0  MK0  0,295  2,16  2,48  2,5  3,95% ; 

– оборачиваемости капитала 

RЧСK (KOб )  DЧП1  KOб  RП 0  MK0  0,639  0,07  2,48  2,5  0,28% ; 

–рентабельности продаж 

RЧСK (RП )  DЧП1  KOб1  RП  MK0  0,639  2,23  2,29  2,5  8,16% ; 

– мультипликатора капитала 

RЧСK (MK)  DЧП1  KOб1  RП1  MK  0,639  2,23  4,77  (0,44)  3,03% . 

Общее увеличение рентабельности собственного капитала за отчетный 

год составило: 

RЧСK  RЧСK (DЧП )  RЧСK (КOб )  RЧСK (RП )  RЧСK (MK) 

 3,95  0,28  8,16  3,03  9,36% 

Увеличение рентабельности собственного капитала предприятия в 

отчетном году по сравнению с 2018 годом связано с увеличением доли чистой 

прибыли, с ускорением оборачиваемости всего капитала и с ростом 

рентабельности продаж, что положительно характеризует эффективность и 

интенсивность хозяйственной деятельности Общества. При этом 

рентабельность собственного капитала уменьшилась за счет изменения 

структуры капитала в сторону снижения доли заемных средств. 

Таким образом, наращение собственных средств финансирования 

имущества приносило повышение их отдачи, что повышает рыночную 

стоимость ООО ЛПЗ «Сегал». 
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В целом Общество функционирует успешно, причем за рассматриваемый 

период улучшило финансовые результаты производственно-финансовой 

деятельности. Расширение деятельности Общества происходило за счет 

наращения собственных источников финансирования. Положительная 

динамика собственных источников формирования имущества предприятия 

связана с ростом нераспределенной прибыли, которая была основной 

составляющей собственного капитала. Это свидетельствует не только о 

положительных результатах финансово-хозяйственной деятельности Общества, 

но и направлении значительной части прибыли на развитие, что повышает 

потенциал функционирования компании. 

Опасение вызывает то, что на конец 2020 года у ООО ЛПЗ «Сегал» было 

кризисное финансовое состояние по показателям финансовой устойчивости, 

когда оно не способно своевременно расплатиться со своими кредиторами и 

может быть объявлено банкротом. Это при том, что у предприятия появились 

собственные оборотные средства, которых не было в предыдущие периоды. 

Следовательно, Обществу нужно освоить часть запасов, остаток которых на 

конец отчетного года значительно возрос по сравнению с началом. 

При этом наиболее ликвидных активов в форме денежных средств и 

краткосрочных финансовых вложений недостаточно для покрытия требуемой 

доли краткосрочных обязательств, что угрожает платежеспособности 

предприятия. 

Темпы роста выручки от реализации превышали темпы роста оборотных 

активов по всем статьям, что говорит об улучшении качества управления 

имуществом общества, используемым в текущих операциях. Также повысилась 

эффективность управления заемными источниками финансирования имущества 

в целом и кредиторской задолженности в частности, что повышает 

привлекательность компании для кредиторов и заемщиков. 
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Замедление оборачиваемости собственного капитала в большей мере 

связано с увеличением доли собственных средств финансирования имущества, 

поэтому данный момент нельзя считать проблемным. 

В целом за рассматриваемый период чистая прибыль Общества 

увеличилась более чем в 3,5 раза. Основное положительное изменение 

конечного финансового результата за два года связано с увеличением уровня 

валовой прибыли, обусловленным снижением относительных затрат на 

производство и реализацию продукции предприятия. Однако, большая доля 

себестоимости реализованной продукции предполагает, что пристальное 

внимание нужно уделить использованию такого резерва увеличения прибыли 

как снижение относительной себестоимости. 

Негативно на формирование прибыли повлиял рост уровня 

управленческих расходов, что увеличивает порог рентабельности, а, значит, 

риск неполучения прибыли при росте цен на сырье и снижении цен на 

продукцию предприятия. Следовательно, нужно снижать рост управленческих 

расходов, чтобы он соответствовал или был ниже роста выручки. 

Таким образом, для продолжения успешного функционирования ООО 

ЛПЗ «Сегал» наиболее приемлемым будет разработка рекомендаций по 

увеличению прибыли и рентабельности на предприятии. 
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3 РАЗРАБОТКА МЕРОПРИЯТИЙ ПО ИСПОЛЬЗОВАНИЮ РЕЗЕРВОВ 

УЛУЧШЕНИЯ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ООО ЛПЗ «СЕГАЛ» 

 

3.1 Рекомендации по улучшению финансового состояния ООО ЛПЗ 

«Сегал» 

 
 

По результатам проведенного исследования, выявлено, что снижаются 

финансовые результаты деятельности компании. Таким образом, необходимо 

искать новые способы повышения прибыли и рентабельности, в том числе за 

счет освоения новых видов деятельности. 

В рамках данной работы предлагается на базе организации ООО ЛПЗ 

«Сегал» организовать производство  металлопластиковых труб. У ООО ЛПЗ 

«Сегал» есть возможности реализации данного проекта, так как организация 

располагает достаточными собственными площадями для организации 

производства, имеет транспортные подъездные пути. Производство 

металлопластиковых труб подразумевает круглосуточную работу 

производственного цеха. 

Далее в таблице 3.1 представлена явочная и списочная численность 

работников для организации нового производства. 

Таблица 3.1 

Планируемая явочная и списочная численность работников 

 

 

Должность Количество 

Мастер-технолог 5 

Старший смены 5 

Рабочие-операторы 15 

Грузчик 5 

Кладовщик 1 

Уборщик-разнорабочий 5 

ИТОГО 40 

 

Технологическую линию организация планирует приобрести у 

организации «PolymerSystemGroup». 
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Таблица 3.2 

Расчет суммы вложений в основные производственные фонды 

 

 

Наименование Количество, шт. Стоимость, тыс. руб. 

1. Технологическая линия 16/32 М-21 1 11500 

2. Доставка линии 1 40 

3. Шефмонтаж 1 260 

4. Вложение в проект собственного помещения - 2800 

5. Реконструкция производственного помещения - 340 

ИТОГО - 14940 

 

Вложения в основные фонды организации составят 14940 тыс. руб. В 

таблице 3.3 представлен расчет потребности в некапитализируемых средствах. 

 
Таблица 3.3 

Расчет суммы вложений в некапитализируемые основные производственные 

фонды 
 

 
 

Наименование Количество, 

шт. 

Стоимость, тыс. руб. 

12 стульев Торговый 

дизайн 

ПроСнаб 

Производственно-хозяйственный 

инвентарь: 

- 256 263 265 

- оборудование для комнаты отдыха 

(душевая кабина, оборудование для 

разогрева продуктов, мебель) 

-  
200 

 
203 

 
209 

- стул офисный 8 56 60 56 

 

Далее сформируем общую сумму инвестиционных затрат (таблица 3.4) 

для осуществления производства металлопластиковых труб в организации. 
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Таблица 3.4 

Расчет общей суммы инвестиционных затрат 
 

 
 

Показатели Итого, тыс. руб. 

Создание основных фондов, всего: 14940 

В том числе  

- производственная линия с доставкой 11800 

- производственные помещения с реконструкцией 3140 

 

Общая потребность в инвестициях для осуществления производства 

металлопластиковых труб в ООО ЛПЗ «Сегал» составляет 14940,0 тыс. руб. 

Финансирование проекта предлагается за счет собственных средств 

организации. 

Таблица 3.5 

План производства продукции в год (исходя из потребности ООО ЛПЗ «Сегал») 

 

 

Показатели Погонных метров в год 

D 16х2 2232000 

D 20х2 1674000 

D 26х3 1116000 

D 32х3 5580000 

 

Далее выполним расчет текущих затрат на производство и реализацию. 

Расчет прямых материальных затрат для осуществления производства 

металлопластиковых труб в организации выполнен в таблице 3.6. 

Таблица 3.6 

Расчет прямых материальных затрат на выпуск продукции в год 

 

 

Наименование компонента Ед. изм. Норма 

расхода 

Цена за 1 

кг, руб. 

Сумма, руб. 

1 2 3 4 5 

D 16х2     
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Окончание таблицы 3.6 
Полиэтилен Dowlex 2388 г 70,0 92,40 6,47 

Фольга алюминиевая 8011 г 26,50 132,40 3,51 

Клей Yparex 8305 R г 8,20 169,20 1,39 

Краситель Ampacet 11898 г 2,0 131,00 0,26 

Итого сырья на выпуск 1 п.м.    11,63 

Всего на выпуск, тыс. руб. / год    25949,32 

D 20х2     

Полиэтилен Dowlex 2388 г 90,0 92,40 8,32 

Фольга алюминиевая 8011 г 34,0 132,40 4,50 

Клей Yparex 8305 R г 10,6 169,20 1,79 

Краситель Ampacet 11898 г 2,6 131,00 0,34 

Итого сырья на выпуск 1 п.м.    14,95 

Всего на выпуск, тыс. руб. / год    25029,18 

D 26х3     

Полиэтилен Dowlex 2388 г 182,0 92,40 16,82 

Фольга алюминиевая 8011 г 52,70 132,40 6,98 

Клей Yparex 8305 R г 10,6 169,20 1,79 

Краситель Ampacet 11898 г 2,6 131,00 0,34 

Итого сырья на выпуск 1 п.м.    14,95 

Всего на выпуск, тыс. руб. / год    25029,18 

D 26х3     

Полиэтилен Dowlex 2388 г 182,0 92,40 16,82 

Фольга алюминиевая 8011 г 52,70 132,40 6,98 

Клей Yparex 8305 R г 13,50 169,20 2,28 

Краситель Ampacet 11898 г 4,80 131,00 0,63 

Итого сырья на выпуск 1 п.м.    26,71 

Всего на выпуск, тыс. руб. / год    29805,32 

D 32х3     

Полиэтилен Dowlex 2388 г 230,0 92,40 21,25 

Фольга алюминиевая 8011 г 66,20 132,40 8,76 

Клей Yparex 8305 R г 18,10 169,20 3,06 

Краситель Ampacet 11898 г 6,00 131,00 0,79 

Итого сырья на выпуск 1 п.м.   92,40 33,87 

Всего на выпуск, тыс. руб. / год    18896,89 

ИТОГО    99680,7 

Производственное оборудование Тыс. 

руб. 

11800 10% 1180 

Производственные помещения Тыс. 

руб. 

3140 4% 125,6 

Электроэнергия кВт 30 3,68 940,6  
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Расходы на материалы на весь выпуск продукции для осуществления 

производства металлопластиковых труб составят 99680,7 тыс. руб. 

Следующим этапом сформируем амортизационные отчисления (таблица 

3.7). Приобретаемое оборудование принадлежит к разным группам основных 

средств: Производственные помещения и склады относятся к восьмой группе 

со сроком полезного использования от 20 – 25 лет включительно. 

Оборудование для производства металлопластиковых труб относится к пятой 

группе со сроком полезного использования свыше 7 – 10 лет включительно. 

Амортизационные отчисления по оборудованию для осуществления 

производства металлопластиковых труб составят 1305,6 тыс. руб. Далее 

рассчитаем электроэнергию на технологические цели. 

В статью расходов «прочие» входят затраты, не вошедшие в выше 

перечисленные статьи (например, затраты на рекламу, охрану, спец. одежду и 

т.д.). Поскольку данный вид затрат относится к косвенным затратам, то для его 

расчета установим норматив в размере 20% от фонда заработной платы 

персонала по производству металлопластиковых труб и составит 2850 тыс. руб. 

Заработная плата включает в себя оплату по окладу (тарифной ставке) и 

премиальную часть 10% согласно положению об оплате труда,  на которую 

начисляется районный коэффициент и северная надбавка. 
 

 

Таблица 3.7 

Расчет затрат на оплату труда сотрудников 
 

 
 

Должность Численность Заработная плата в месяц (с 

учетом районного 

коэффициента), руб. 

Заработная 

плата в год, 

тыс. руб. 

Кладовщик 1 47730 572,76 

Итого по АУП   572,76 

Страховые взносы (30%)   171,828 

Мастер-технолог 5 200000 2400 

Старший смены 5 180000 2160 

Рабочие-операторы 15 495000 5940 

Грузчик 5 140000 1680 

Уборщик-разнорабочий 5 125000 1500 
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Итого по рабочим   13680 

Страховые взносы (30%)   4104 

Всего ФЗП   14252,8 

Всего страховые взносы   4275,83 

 

Годовой фонд оплаты труда по всем категориям сотрудников составит 

14252,76 тысячи рублей, страховые взносы по всем составят 4275,83 тысяч 

рублей. 

Далее сформируем смету затрат по основным экономическим элементам. 

(таблица 3.8). В прочие расходы будет включена сумма на электроэнергию 

производственной линии в сумме 940,6 тыс. руб. Также в первый год работы на 

затраты списана сумма 256 тыс. руб. (некапитализируемые основные средства). 

Таблица 3.8 

Смета затрат по основным экономическим элементам 
 

 
 

Элементы затрат Сумма, тыс. руб. 

Материальные затраты 99680,7 

Затраты на оплату труда 14252,76 

Страховые взносы (30%) 4275,83 

Амортизационные отчисления 1305,6 

Прочие расходы 4046,6 

ИТОГО 123561,5 

 

Таким образом, себестоимость выпускаемой продукции в рамках 

осуществления производства металлопластиковых труб в организации ООО 

ЛПЗ «Сегал» в расчете на календарный год составит 123 561,5 тыс. руб. 

 
3.2 Оценка экономической эффективности внедрения 

 
 

Далее определим выручку, планируемую от производства 

металлопластиковых труб в организации ООО ЛПЗ «Сегал». Расчѐт выручки от 

продаж металлопластиковых труб по различным сценариям представлен в 

таблицах 3.9-3.11. 
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Таблица 3.9 

Расчет суммы выручки по реализуемому проекту (оптимистический сценарий) 

 

 

Показатели Значение 

D 16х2, 2232000 п м. / год 2232000 

Цена реализации, руб. 16,1 

Выручка от реализации, тыс. руб. 35935,2 

D 20х2, 1674000 п м. / год 1674000 

Цена реализации, руб. 22,2 

Выручка от реализации, тыс. руб. 37162,8 

D 26х3, 1116000 п м. / год 1116000 

Цена реализации, руб. 33,3 

Выручка от реализации, тыс. руб. 37162,8 

D 32х3, 5580000 п м. / год 558000 

Цена реализации, руб. 57,2 

Выручка от реализации, тыс. руб. 31917,6 

Общая выручка, тыс. руб. 142178 

 

Таким образом, видно, что по оптимистическому сценарию выручка 

составит 142178 тыс.руб. 

Таблица 3.10 

Расчет суммы выручки по реализуемому проекту (наиболее вероятный 

сценарий) 
 

 
 

Показатели Значение 

D 16х2, 2232000 п м. / год 2008800 

Цена реализации, руб. 14 

Выручка от реализации, тыс. руб. 32342 

D 20х2, 1674000 п м. / год 1506600 

Цена реализации, руб. 20 

Выручка от реализации, тыс. руб. 33447 

D 26х3, 1116000 п м. / год 1004400 

Цена реализации, руб. 30 

Выручка от реализации, тыс. руб. 33447 

D 32х3, 5580000 п м. / год 502200 

Цена реализации, руб. 51 

Выручка от реализации, тыс. руб. 28726 

Общая выручка, тыс. руб. 127960 
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Таким образом, видно, что по наиболее вероятному сценарию выручка 

составит 127960 тыс.руб. 

 
Таблица 3.11 

Расчет суммы выручки по реализуемому проекту (пессимистический сценарий) 

 

 

Показатели Значение 

D 16х2, 2232000 п м. / год 1562400 

Цена реализации, руб. 11 

Выручка от реализации, тыс. руб. 25155 

D 20х2, 1674000 п м. / год 1171800 

Цена реализации, руб. 16 

Выручка от реализации, тыс. руб. 26014 

D 26х3, 1116000 п м. / год 781200 

Цена реализации, руб. 23 

Выручка от реализации, тыс. руб. 26014 

D 32х3, 5580000 п м. / год 390600 

Цена реализации, руб. 40 

Выручка от реализации, тыс. руб. 22342 

Общая выручка, тыс. руб. 99525 
 

Таким образом, видно, что по пессимистическому сценарию выручка 

составит 99525 тыс.руб. 

Для формирования прибыли от осуществления производства 

металлопластиковых труб в ООО ЛПЗ «Сегал» необходимо рассчитать прирост 

налога на имущество организации (таблица 3.12). Расчет налога на имущество 

представим за три планируемых года реализации данного проекта. 
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Таблица 3.12 

Расчет налога на имущество, используемое при осуществлении производства 

металлопластиковых труб в ООО ЛПЗ «Сегал», тыс. руб. 
 

 
 

Показатели Первый год Второй год Третий год 

Стоимость оборудования на начало года 14940 13634,4 12328,8 

Амортизационные отчисления 1305,6 1305,6 1305,6 

Стоимость оборудования на конец года 13634,4 12328,8 11023,2 

Среднегодовая стоимость оборудования 14287,2 12981,6 11676 

Налог на имущество 314,3 285,6 256,9 

 

Далее рассчитаем размер чистой прибыли по организации ООО ЛПЗ 

«Сегал» в результате реализации данного проекта (таблица 3.13). 

 
 

Таблица 3.13 

Расчет чистой прибыли от осуществления производства металлопластиковых 

труб в ООО ЛПЗ «Сегал», тыс. руб. (оптимистический сценарий) 
 

 
 

Показатели Первый год Второй год Третий год 

Выручка от реализации продукции 142178 156396 172035 

Полная себестоимость 123562 135918 149509 

Прибыль от продажи 18616,5 20478,2 22526 

Налог на имущество 314,3 314,3 314,3 

Налогооблагаемая прибыль 18302,2 20163,9 22211,7 

Налог на прибыль (20%) 3660,4 4032,77 4442,33 

Чистая прибыль 14641,8 16131,1 17769,3 

 

Таким образом, прирост чистой прибыли от реализации проекта в первый 

год составит 14641,8 тыс. руб. Эффективность проекта составит: 

14641/142178*100=10,29%. 
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Таблица 3.14 

Расчет чистой прибыли от осуществления производства металлопластиковых 

труб в ООО ЛПЗ «Сегал», тыс. руб. (наиболее вероятный сценарий) 
 

 
 

Показатели Первый год Второй год Третий год 

Выручка от реализации продукции 127960 140756 154832 

Полная себестоимость 123562 135918 149509 

Прибыль от продажи 4398 4838 5322,6 

Налог на имущество 314,3 314,3 314,3 

Налогооблагаемая прибыль 4083,7 4523,7 5008,3 

Налог на прибыль (20%) 816,74 904,74 1001,66 

Чистая прибыль 3266,96 3618,96 4006,64 

 

Таким образом, прирост чистой прибыли от реализации проекта в первый 

год составит 3266,96 тыс. руб. Эффективность проекта составит: 

3266,96/127960*100=2,55%. 

 
Таблица 3.15 

Расчет чистой прибыли от осуществления производства металлопластиковых 

труб в ООО ЛПЗ «Сегал», тыс. руб. (пессимистический сценарий) 
 

 
 

Показатели Первый год Второй год Третий год 

Выручка от реализации продукции 99525 99525 99525 

Полная себестоимость 123562 135918 149509 

Прибыль от продажи -24037 -36393 -49984 

Налог на имущество 314,3 314,3 314,3 

Налогооблагаемая прибыль -24351 -36707,3 -50298 

Налог на прибыль (20%) -4870,3 -7341,46 -10060 

Чистая прибыль -19481 -29365,8 -40239 

 

Таким образом, пессимистический сценарий не эффективен. 
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3.3 Прогнозный баланс 

 
 

На основе предложенных рекомендаций составим прогнозный баланс и 

отчет о финансовых результатах. 

 

Таблица 3.16 

Прогнозный отчет о финансовых результатах 
 

 
 

Показатели 2020 год С учетом проекта 

Выручка, тыс. руб. 6419920 6562098 

Полная себестоимость продаж, тыс. руб. 6131305 6254867 

Прибыль от продаж, тыс. руб. 288615 307231 

EBIT (прибыль до вычета процентов и налогов), 

тыс.руб. 
305994 324296 

Чистая прибыль, тыс. руб. 195622 210264 

 

Итак, видно, что в результате рекомендаций увеличиваются показатели 

выручки и прибыли, что оценивается позитивно. 

Далее определим плановые показатели рентабельности. 
 

 

Таблица 3.17 

Анализ показателей рентабельности 
 

 
 

 2020 С учетом проекта 

Выручка, тыс. руб. 6419920 6562098 

Полная себестоимость продаж, тыс. руб. 6131305 6254867 

Прибыль от продаж, тыс. руб. 288615 307231 

EBIT (прибыль до вычета процентов и налогов), 
тыс.руб. 

305994 324296 

Чистая прибыль, тыс. руб. 195622 210264 

Рентабельность продаж, % 4,50 4,68 

Рентабельность затрат, % 4,71 4,91 

Чистая рентабельность продаж, % 3,05 3,20 
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Итак, из таблицы 3.17 видно, что в результате внедрения проекта 

увеличиваются показатели рентабельности, следовательно, результативность 

деятельности увеличивается. 

Далее составим прогнозный баланс на основе среднего темпа роста, 

показатели будут скорректированы на прирост нераспределенной прибыли в 

результате проекта. 

 

Таблица 3.18 

Прогнозный баланс 
 

 
 

Показатель 2018 2019 2020 С учетом рекомендаций 

1. Внеоборотные активы 1272989 1381169 1396654 1483707 

Основные средства 1235972 1371635 1395133 1482242 

Долгосрочные финансовые 

вложения 
788 1173 1173  

1431 

Прочие внеоборотные активы 36229 8361 348 34 

2. Оборотные активы 1559803 1573479 1477093 1468945 

Запасы 861078 806574 763284 718634 

НДС 223 0 0 0 

Дебиторская задолженность 656174 721162 669389 676096 

Денежные средства 42329 45743 44421 74214 

Итого активов 2832791 2954648 2873746 2952652 

1. Капитал и резервы 1134306 1228484 1400182 1570574 

уставный капитал 10000 10000 10000 10000 

добавочный капитал 4606 4606 4606 4606 

нераспределенная прибыль 1119700 1213878 1385576 1555968 

2. Долгосрочные 
обязательства 

890683 904418 725091 
 

659402 

займы и кредиты 826682 828948 644787 569449 

отложенные налоговые 

обязательства 
64001 75470 80304  

89952 

3. Краткосрочные 
обязательства 

807803 821747 748474 
 

722676 

займы и кредиты 3771 8968 8535 12840 

кредиторская задолженность 804032 812779 739940 709836 

Итого источников 

формирования имущества 
2832791 2954648 2873746  

2952652 
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Таким образом, в результате рекомендаций увеличивается имущество 

предприятия, растет величина собственного капитала за счет увеличения 

прибыли. Это положительно скажется на показателях финансового состояния. 

Относительные показатели финансовой устойчивости представлены в 

таблице 3.19. 

 

Таблица 3.19 

Относительные показатели финансовой устойчивости 
 

 
 

Показатель 
Нормальное 
ограничение 

31.12.2020 
С учетом 

рекомендаций 

Коэффициент автономии 

(финансовой независимости) 
0,5 0,42 0,49 

Коэффициент финансовой 
устойчивости 

0,7 0,72 0,74 

 

Видно, что в результате рекомендаций повышается финансовая 

устойчивость компании, коэффициент автономии приближается к 

нормативному значению. 

Показатели ликвидности представлены в таблице 3.20. 
 

 

Таблица 3.20 

Показатели ликвидности 
 

 
 

Показатель Нормальное 
ограничение 

31.12.2020 
С учетом 

рекомендаций 

Коэффициент абсолютной 
ликвидности 

0,2-0,5 0,056 0,059 

Коэффициент быстрой 
(критической) ликвидности 

0,7-1 0,933 0,954 

Коэффициент текущей 
ликвидности 

1-2 1,915 1,973 

 

Из таблицы 3.20 видно, что в результате рекомендаций увеличиваются 

показатели ликвидности, следовательно, рекомендации эффективны. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

В результате работы выполнены все поставленные задачи и достигнута 

поставленная цель. 

Определено, что под финансовым состоянием предприятия в нынешний 

момент подразумевается одна из ключевых характеристик финансовой 

деятельности, осуществляемой указанным субъектом. По этой причине, 

непосредственно экономическое состояние устанавливает потенциальную 

вероятность предприятия реализовывать совместную работу, 

конкурентоспособность, а кроме этого, предоставлять соответствующую 

оценку в какой степени исполняются финансовые интересы компании и еѐ 

компаньонов в экономическом и производственном взаимоотношениях. 

На основе сопоставления определений «финансовое состояние 

предприятия» по суждению самых различных ученых и, выполнения их оценки 

существуют все причины подготовить вывод, что под экономическим 

состоянием необходимо подразумевать одну из главных характеристик 

экономической и финансовой деятельности компании с позиций внутренней и 

внешней среды. Экономическое состояние организации в существенной 

степени устанавливает потенциал хозяйствующего субъекта в деловом 

сотрудничестве, его конкурентоспособность, предоставляет оценку гарантиям 

финансовых интересов предприятия по финансовым отношениям. Резервы 

улучшения финансового состояния предприятия – это направления, 

показывающие неиспользованные возможности снижения текущих и 

авансируемых финансовых ресурсов предприятия. 

Исследование сущности финансового состояния коммерческого 

предприятия (организации, предприятия или предпринимателя) и значения его 

анализа установило, что значение анализа финансового состояния трудно 

переоценить. Ведь именно анализ финансового состояния является первичной 

базой для осуществления разработки рациональной финансовой стратегии и 

тактики развития самого предприятия, а для его деловых партнеров и 
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непосредственно самого государства предоставляет ценную информацию о 

способности погашать обязательства и уплачивать обязательные платежи. В 

аналитическом исследовании предполагается применение всех перечисленных 

методик, а именно, анализ баланса, анализ коэффициентов ликвидности, 

финансовой устойчивости, деловой активности, рентабельности. 

Выявление резервов улучшения финансового состояния 

производственного предприятия в условиях усиления процессов глобализации 

в рыночной среде имеет важное теоретическое и практическое значение. 

Компания как имущественный комплекс представляется в виде материального 

носителя финансового субъекта в социуме и, формируя продукт с помощью 

взаимодействия эндогенных условий производства, обладает непосредственно 

их расходы. Однако в обстоятельствах рынка этого как оказалось мало. 

Полное наименование – общество с ограниченной ответственностью 

«Литейно-прессовый завод «Сегал». 

Достижение поставленной цели происходит посредством осуществления 

основного вида деятельности – производство алюминия (ОКВЭД – 24.42). 

Литейно-прессовый завод «Сегал» – один из крупнейших в России 

разработчиков, производителей и поставщиков системных алюминиевых 

профилей для создания строительных конструкций – реализует комплексный 

подход к производству: от литейного производства до выпуска алюминиевых 

профилей и их окрашивания. 

ООО ЛПЗ «Сегал» занимает достаточно крупные позиции на рынке г. 

Красноярск. 

Перед ООО ЛПЗ «Сегал» стоит задача в 2021 году сохранить долю рынка 

не менее 10-11%, а также увеличивать объемы продаж в Южном регионе, 

Поволжье и Республике Казахстан. 

Общество за рассматриваемый период улучшило финансовые результаты 

производственно-хозяйственной деятельности. 

Коэффициент абсолютной ликвидности в течение рассматриваемого 

периода был ниже нормального ограничения, хотя и с общей тенденцией 
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повышения. Значит, Общество не имеет возможности погасить в любой момент 

времени наиболее срочные обязательства. 

Общество на конец отчетного года является финансово зависимым, так 

как собственный капитал не превышал заемный. 

По результатам проведенного исследования, выявлено, что снижаются 

финансовые результаты деятельности компании. Таким образом, необходимо 

искать новые способы повышения прибыли и рентабельности, в том числе за 

счет освоения новых видов деятельности. 

В рамках данной работы предлагается на базе организации ООО ЛПЗ 

«Сегал» организовать производство  металлопластиковых труб. У ООО ЛПЗ 

«Сегал» есть возможности реализации данного проекта, так как организация 

располагает достаточными собственными площадями для организации 

производства, имеет транспортные подъездные пути. Производство 

металлопластиковых труб подразумевает круглосуточную работу 

производственного цеха. 

Прирост чистой прибыли от реализации проекта в первый год составит 

14641,8 тыс. руб. Эффективность проекта составит 10,29%. 

В результате рекомендаций увеличиваются показатели выручки и 

прибыли, что оценивается позитивно. В результате внедрения проекта 

увеличиваются показатели рентабельности, следовательно, результативность 

деятельности увеличивается. 

В результате рекомендаций увеличивается имущество предприятия, 

растет величина собственного капитала за счет увеличения прибыли. Это 

положительно скажется на показателях финансового состояния. 

Выявлено, что в результате рекомендаций повышается финансовая 

устойчивость компании, коэффициент автономии приближается к 

нормативному значению. В результате рекомендаций увеличиваются 

показатели ликвидности, следовательно, рекомендации эффективны. 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1 
 

 

БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС 

на 31 декабря 2020 г. 

 
 КОДЫ 

Форма № 1 по ОКУД 0710001 

Дата (год, месяц, число) 31.12.2020 

Организация _ООО «ЛПЗ «Сегал»  по ОКПО 55583158 

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН 2458008580 

Вид деятельности Производство алюминия  по ОКВЭД 24.42 

Организационно-правовая форма/форма собственности общество с ограниченной 
ответственностью / частная собственность  по ОКОПФ / ОКФС 

12300/16 

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 

 

Местонахождение (адрес): 660111, г.Красноярск, ул.Пограничников, д.42, стр.15 
 

 

Наименование показателя 
Код 
стр. 

На 31 декабря 
2020г. 

На 31 декабря 
2019г. 

На 31 декабря 
2018 г. 

На 31 декабря 
2017г. 

Актив 
I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

     

Нематериальные активы 1110 − − − − 

Результаты исследований и разработок 1120 − − − − 

Основные средства 1150 1390022 1400243 1343027 1128917 

Доходные вложения в материальные 
ценности 

 

1160 
 

− 
 

− 
 

− 
 

− 

Финансовые вложения 1170 1173 1173 1173 403 

Отложенные налоговые активы 1180 − − − − 

Прочие внеоборотные активы 1190 − 696 16026 56431 

ИТОГО по разделу I 1100 1391195 1402112 1360226 1185751 

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ      

Запасы 1210 844759 681808 931340 790815 

Налог на добавленную стоимость по 
приобретенным ценностям 

 

1220 
 

− 
 

− 
 

− 
 

445 

Дебиторская задолженность 1230 625625 713152 729172 583175 

Финансовые вложения 1240 − − − − 

Денежные средства и денежные эквиваленты 1250 74964 13877 77609 7049 

Прочие оборотные активы 1260 − − − − 

ИТОГО по разделу II 1200 1545348 1408837 1738121 1381484 

БАЛАНС (актив) 1600 2936543 2810949 3098347 2567235 

Наименование показателя 
Код 
стр. 

На 31 декабря 
2020г. 

На 31 декабря 
2019г. 

На 31 декабря 
2018 г. 

На 31 декабря 
2017г. 

Пассив 
III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 

     

Уставный капитал 1310 10000 10000 10000 10000 

Переоценка внеоборотных активов 1340 − − − − 

Добавочный капитал (без переоценки) 1350 4606 4606 4606 4606 

Резервный капитал 1360 − − − − 

Нераспределенная прибыль (непокрытый 

убыток ) 

 

1370 
 

1480503 
 

1290648 
 

1137107 
 

1102292 

ИТОГО по разделу III 1300 1495109 1305254 1151713 1116898 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА      

Заемные средства 1410 539590 749983 907913 745450 

Отложенные налоговые обязательства 1420 79748 80860 70079 57923 

Оценочные обязательства 1430 − − − − 

Прочие обязательства 1450 − − − − 

ИТОГО по разделу IV 1400 619338 830843 977992 803373 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА      
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Заемные средства 1510 757 16312 1624 5918 

Кредиторская задолженность 1520 821339 658540 967018 641046 

Доходы будущих периодов 1530 − − − − 

Оценочные обязательства 1540 − − − − 

Прочие обязательства 1550 − − − − 

ИТОГО по разделу V 1500 822096 674852 968642 646964 

БАЛАНС (пассив) 1700 2936543 2810949 3098347 2567235 



81 
 

ПРИЛОЖЕНИЕ 2 

 
ОТЧЕТ О ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТАХ 

за 2019 – 2020 годы 
 КОДЫ 

Форма № 2 по ОКУД 0710002 

Дата (год, месяц, число) 31.12.2019 

Организация _ООО «ЛПЗ «Сегал»  по ОКПО 31.12.2020 

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН 55583158 

Вид деятельности Производство алюминия  по ОКВЭД 2458008580 

Организационно-правовая форма/форма собственности общество с ограниченной 
ответственностью / частная собственность  по ОКОПФ / ОКФС 

24.42 

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 

 
Показатель 

За 2020 год За 2019 год За 2018 год 
наименование код 

Выручка 2110 6419920 6639500 6130350 

Себестоимость продаж 2120 (5667760) (5842060) (5542180) 

Валовая прибыль (убыток) 2100 752160 797440 588170 

Коммерческие расходы 2210 (189878) (239251) (229721) 

Управленческие расходы 2220 (273667) (271112) (224495) 

Прибыль (убыток) от продаж 2200 288615 287077 133954 

Доходы от участия в других организациях 2310 5432 45000 − 

Проценты к получению 2320 − 189 − 

Проценты к уплате 2330 (58725) (78540) (87307) 

Прочие доходы 2340 146592 122470 137336 

Прочие расходы 2350 (134645) (96529) (119349) 

Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 247269 279667 64634 

Текущий налог на прибыль 2410 (48636) (36766) 0 

Изменение отложенных налоговых обязательств 2430  (10781) (12156) 

Изменение отложенных налоговых активов 2450    

Прочее 2460 (3011) (275) (151) 

Чистая прибыль (убыток) 2400 195622 231845 52327 

СПРАВОЧНО:     

Результат от переоценки внеоборотных активов, не 
включаемый в чистую прибыль (убыток) периода 

2510 − − − 

Результат от прочих операций, не включаемый в 
чистую прибыль (убыток) периода 

2520 − − − 

Совокупный финансовый результат периода 2500 195622 231845 52327 

     

 

Расходы по обычным видам деятельности (по элементам затрат) 
Наименование показателя Код За 2020 год За 2019 год За 2018 год 

Материальные затраты 5610 4501717 4675287 4302345 

Затраты на оплату труда 5620 519118 511287 492871 

Отчисления на социальные нужды 5630 166118 163612 157719 

Амортизация основных средств 5640 348783 342908 308992 

Прочие затраты 5650 433855 908570 594665 

Итого затрат по элементам 5660 5969591 6601664 5856592 

Изменение остатков (прирост [-], уменьшение 
[+] ) 

 

5670 
 

161714 
 

(249241) 
 

139804 

Себестоимость товаров для перепродажи 5600 6131305 6352423 59963962 

 












