




РЕФЕРАТ 

 

Выпускная квалификационная работа 92 с., иллюстраций 10, таблиц 26, 

источников 48, приложений 2. 

ЭФФЕКТИВНОСТЬ, ФИНАНСОВЫЙ РЕЗУЛЬТАТ, ПРИБЫЛЬ, 

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ, ФИНАНСОВОЕ СОСТОЯНИЕ, ФИНАНСОВАЯ 

УСТОЙЧИВОСТЬ, ЛИКВИДНОСТЬ, ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТЬ, 

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ АКТИВОВ, РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ СОБСТВЕННОГО 

КАПИТАЛА. 

Цель работы – исследовать эффективность функционирования ООО 

«ЛПЗ «Сегал», выявить основные проблемы финансовой деятельности и дать 

рекомендации по увеличению прибыли и рентабельности. 

МЕТОДЫ ИССЛЕДОВАНИЯ – АНАЛИТИЧЕСКИЙ, ОПЫТНО-

СТАТИСТИЧЕСКИЙ МЕТОДЫ, СРАВНИТЕЛЬНЫЙ АНАЛИЗ, 

ФАКТОРНЫЙ АНАЛИЗ. 

Проведен бизнес-анализ и анализ финансовых результатов предприятия. 

Для улучшения финансового состояния разработаны рекомендации по 

увеличению прибыли и рентабельности на предприятии, повышающие 

эффективность функционирования компании. 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

Актуальность темы выпускной квалификационной работы. 

Эффективность деятельности коммерческих организаций, стабильность 

их работы и конкурентоспособность в условиях рыночной экономики 

находятся в большой зависимости от качества управления финансами.  

Управление финансами состоит из финансового планирования и 

прогнозирования, включающего финансовый анализ и решение на основе его 

результатов проблем платежеспособности, финансовой устойчивости, 

своевременное предотвращение банкротства предприятия. 

Важнейшим видом управления финансами организации является 

принятие управленческих решений, позволяющих: 

 формировать достаточные для стабильного развития предприятия 

финансовые ресурсы; 

 находить оптимальные источники финансирования на денежном и 

финансовых рынках; 

 использовать новые финансовые инструменты для решения ключевых 

проблем состояния финансов, таких как платежеспособность, ликвидность, 

рентабельность и пр. 

В случае отсутствия отлаженной системы управления финансами 

организация теряет часть своих доходов, поскольку недостаток полной и 

оперативной финансовой информации способствует принятию ошибочных, 

несвоевременных управленческих решений. 

Для построения действенной системы управления финансами нужно 

задействовать эффективный механизм финансового менеджмента на 

предприятии, как инструмент повышения эффективности и управляемости 

организации, и соответственно улучшения финансовых результатов еѐ 

деятельности. 



 

 

Для осуществления данной задачи должны иметь место как минимум 

управленческие квалифицированные кадры, а также инструменты, методики и 

методы, позволяющие рационально управлять финансовыми ресурсами. 

При этом нужно учитывать, что любое оптимальное управленческое 

решение призвано дать положительный результат, значит, управление 

финансовыми результатами требует тесного взаимодействия всех 

подразделений организации во главе с финансовым менеджером. 

Работа в условиях рыночной экономики предполагает для организации 

повышение эффективности деятельности, обеспечивающее 

конкурентоспособность предприятия, что достигается получением 

положительных финансовых результатов.  

Повышение эффективности деятельности невозможно без анализа 

финансово-хозяйственной деятельности предприятия, с помощью которых оно 

должно:  

 вырабатывать стратегию и тактику своего развития; 

 обосновывать планы и управленческие решения; 

 осуществлять контроль выполнения планов; 

 выявлять резервы повышения эффективности деятельности; 

 оценивать результаты своей деятельности, а также подразделений и 

отдельных работников. 

Целью выпускной квалификационной работы является разработка 

рекомендаций по увеличению прибыли и рентабельности на предприятии. Для 

достижения цели, поставленной в работе, сформулированы следующие задачи: 

 изучить теоретические и методические аспекты оценки финансового 

состояния предприятия в целом и финансовых результатов в частности; 

 представить общую характеристику деятельности объекта 

исследования; 

 провести анализ финансового состояния объекта исследования в 

целом и финансовых результатов в частности; 



 

 

 разработать рекомендации по увеличению прибыли и рентабельности 

на действующем предприятии и определить экономическую эффективность их 

реализации. 

Объектом исследования выпускной квалификационной работы является 

ООО «ЛПЗ «Сегал», основным видом деятельности которого является 

производство алюминия, предметом исследования – оценка его финансовых 

результатов. Период исследования – 2018-2020 годы. 

В работе будут применены методы исследования: трендовый или 

горизонтальный анализ, структурный или вертикальный анализ, факторный 

анализ, коэффициентный анализ. 

В качестве информационной базы исследования послужили 

законодательные и нормативно-правовые акты, научная и специальная 

литература, материалы периодических изданий по вопросам, являющимся 

предметом настоящего исследования, а также внутренняя отчетность и 

документы объекта исследования. Разработкой методов оценки финансовых 

результатов занимались такие авторы как А.Д. Шеремет, В.В. Ковалев, 

Г.В. Савицкая, Э.А. Маркарьян, Н.С. Пласкова, О.В. Губина и др. 

Данная работа состоит из введения, трех глав, заключения, списка 

использованных источников и приложения. 

В первой главе данной работы рассматриваются теоретические аспекты 

финансово-хозяйственных результатов деятельности предприятия: понятие, 

экономическая сущность, показатели, формирование, распределение, методика 

оценки финансовых результатов. 

Во второй главе дается краткая характеристика предприятия, проводится 

оценка финансового состояния предприятия в целом и оценка финансовых 

результатов в частности с использованием горизонтального, вертикального, 

факторного анализа. 

В третьей главе представляется разработка рекомендаций по увеличению 

прибыли и рентабельности на предприятии и оценка их влияния на конечный 

результат деятельности. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ РАЗРАБОТКИ ПРЕДЛОЖЕНИЙ ПО 

УВЕЛИЧЕНИЮ ПРИБЫЛИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТИ 

 

1.1 Определение основных понятий, используемых при анализе 

эффективности деятельности предприятия 

 

Само существование коммерческого предприятия зависит от степени 

эффективности его функционирования, что определяет основную цель его 

деятельности: получение максимальной прибыли посредством удовлетворения 

материальных и социальных потребностей его участников и населения. 

Эффективность в общем смысле этого слова (лат. efficientia) – это 

соотношение между фактически достигнутым результатом и использованным 

объемом ресурсов для достижения этого результата [6].  

Экономическая эффективность представляет собой соотношение 

экономического результата и затрат совокупности производственных ресурсов 

за какой-либо период времени. Эффективность производства призвана 

характеризовать рост уровня производительности труда, наиболее комплексное 

применение производственных мощностей, ресурсов сырьевого и 

материального характера, достижение максимальных результатов при 

минимальном уровне затрат [46, c.85]. 

Главными показателями экономической эффективности на уровне 

предприятия рассматривается финансовый результат деятельности в виде 

прибыли в качестве абсолютного показателя и рентабельности в качестве 

относительного показателя.  

Финансовый результат выступает завершающим циклом деятельности 

организации, связанной с производством и реализацией продукции 

(выполненных работ, оказанных услуг), а его положительное значение является 

необходимым условием следующего этапа функционирования предприятия. 

Существует множество определений финансового результата, в частности 

прибыли. Эволюцию определения сущности прибыли отличает то 



 

 

обстоятельство, что по мере развития экономики область понятия «прибыль» и 

соответственно значение выражающего его показателя (табл.1.1) расширялась. 

 

Таблица 1.1 

Эволюция воззрений на определение экономической сущности финансовых 

результатов 

 

Источник Определение экономической сущности финансовых результатов 

К.Маркс (1818 – 

1883гг.) 

Та часть стоимости товара, которая представляет только стоимость 

потребленных средств производства, возмещает капитал. Другая часть 

стоимости товара образует доход и может быть израсходована в виде 

заработной платы, прибыли, ренты и процента. Прибыль капиталиста 

создается в сфере производства трудом рабочих за счет того, что он 

оплачивает не весь труд рабочего, а только его часть, а неоплаченный 

процент – это прибыль капиталиста. По Марксу «Прибыль рождается 

только благодаря труду рабочих, без капитала. Это возможно потому, 

что капиталист – собственник средств производства» [48] 

А.В.Чаянов (1888 – 

1937гг.) 

Единственно реальной величиной дохода и доходности являются 

результаты хозяйственной деятельности по всему хозяйству в целом. 

Предложил разграничения двух типов рентабельности мероприятий: 

экономическая рентабельность выражалась в росте доходов 

отдельного хозяйства, социальная – в реализации интересов всего 

народного хозяйства [48] 

Международные 

стандарты 

финансовой 

отчетности (90-е 

годы ХХ в.) 

Финансовый результат (прибыль или убыток за отчетный период) 

определяется как разность между доходами и расходами [48] 

Приказ Минфина 

России от 29.07.1998 

№ 34н «Об 

утверждении 

Положения по 

ведению 

бухгалтерского учета 

и бухгалтерской 

отчетности в 

Российской 

Федерации» 

Бухгалтерская прибыль (убыток) есть конечный финансовый 

результат, выявленный за отчетный период на основании 

бухгалтерского учета всех хозяйственных операций и оценки статей 

бухгалтерского баланса [48] 

Налоговый Кодекс 

Российской 

Федерации РФ от 

05.08.2000 (ред. от 

20.04.2021) 

Прибыль – полученные доходы, уменьшенные на величину 

произведенных расходов [2] 

 



 

 

Прибыль является показателем, наиболее полно отражающим 

эффективность производства, объем и качество выпущенной продукции, 

состояние производительности труда, уровень себестоимости. Также прибыль 

стимулирует укрепление коммерческого расчета, интенсификацию 

производства при любой форме собственности [47]. 

В отчете о финансовых результатах выделяют такие показатели 

предприятия как:  

 валовая прибыль (убыток);  

 прибыль (убыток) от продаж (от основной деятельности);  

 прибыль (убыток) до налогообложения (операционная, балансовая);  

 чистая прибыль (убыток). 

Предприятия основной объѐм прибыли получают от реализации товаров 

(работ, услуг). Прибыль от продаж является частью чистого дохода, который 

получают предприятия после реализации товаров или услуг, выполнения работ. 

Количественно прибыль являет собой разность между нетто выручкой 

(выручкой после уплаты НДС, акциза и других отчислений из выручки в 

бюджетные и внебюджетные фонды) и полной себестоимостью продаж, 

включающей коммерческие и управленческие расходы, произведѐнного 

продукта [47]. 

Предприятия могут также получать прибыль (убыток) от реализации 

(выбытия) основных средств и других материальных и финансовых активов, а 

также иметь прочие доходы, расходы, потери и убытки. При вложении 

денежных средств в финансовые активы к доходам организации добавляются 

проценты к получению, а при использовании в качестве источников 

финансирования заѐмные средства фирма несет расходы на обслуживание 

займов и кредитов в форме процентов к уплате. 

Таким образом, прибыль (убыток) до налогообложения определяется как 

сальдо прибыли от продажи продукта и результатов прочей деятельности. 



 

 

Предприятие, получившее прибыль, может в положенный срок пополнить 

бюджет и внебюджетные фонды обязательными отчислениями, увеличить 

собственный капитал, создать резервы и другие специальные фонды и т.п. 

Вычитая из суммы прибыли до налогообложения налоги и другие 

обязательные платежи, получается чистая прибыль (убыток) отчетного 

периода. 

Конечный финансовый результат отражается в бухгалтерском балансе в 

качестве нераспределенной прибыли (непокрытого убытка), которая остаѐтся 

после уплаты налогов и процентов кредиторам, а также выплаты дивидендов 

(дохода) собственникам (участникам) [5]. Нераспределѐнная прибыль 

представляет конечный финансовый результат предприятия, идущий на 

осуществление производственного и социального развития. Величина 

нераспределѐнной прибыли (непокрытого убытка) зависит от чистой прибыли. 

Через функции, выполняемые прибылью, проявляется еѐ экономическая 

сущность, определяемая как: 

 основная цель предпринимательской деятельности предприятия и 

фактор повышения материальной заинтересованности работников; 

 показатель эффективности финансово-хозяйственной деятельности 

организации; 

 источник финансовых ресурсов для развития предприятия и источник 

увеличения его рыночной стоимости (чем больший размер прибыли остается на 

развитие деятельности предприятия, тем меньше его потребность в 

привлечении заемных средств и устойчивее финансовое состояние); 

 источник поступлений в бюджет страны (территории). 

Финансовый результат является основным критерием оценки 

функционирования большинства предприятий. Для его определения 

существуют различные методики, исходящие из разных целей и задач 

предприятий. С учѐтом многообразия видов финансовых результатов в 

зависимости от деятельности субъекта, нужно обозначить следующее: 

 для любой организации получение положительного финансового 



 

 

результата обеспечивает признание обществом (рынком) полезности еѐ 

деятельности в виде дохода от реализации выпущенного на предприятии 

продукта в форме продукции, работ или услуг. Здесь в качестве конечного 

финансового результата выступает сальдо выручки от реализации доходов и 

расходов, понесенных им для еѐ получения; 

 для государства конечным финансовым результатом деятельности 

коммерческой организации служат налоговые отчисления от полученных 

доходов. Предоставляя предприятию возможность осуществлять деятельность, 

регулируя данный процесс нормативно-распорядительными документами, 

государство получает доход посредством системы налогообложения, в которой 

наибольший удельный вес составляют налог на добавленную стоимость и налог 

на прибыль; 

 для собственников (инвесторов) конечный финансовый результат 

является частью прибыли, распределенной в его пользу. Они вкладывают 

денежные средства в деятельность предприятия на долгосрочной основе и 

получают свою долю в форме процентов по ссудам и займам, дивидендов; 

 для работников предприятия конечный финансовый результат 

является частью доходов организации в виде оплаты труда; 

 для поставщиков и кредиторов конечным финансовым результатом 

служит доля общих доходов предприятия в виде выплат по текущей 

задолженности; 

 нераспределѐнная прибыль, оставшаяся после изъятия налогов и 

выплат дивидендов собственникам, процентов кредиторам, представляет 

конечный финансовый результат предприятия для осуществления 

производственного и социального развития. 

Более полно, чем прибыль, окончательные результаты хозяйственной 

деятельности идентифицируют показатели рентабельности, потому что их 

величина отражает соотношение эффекта с вложенным капиталом или 

потребленными ресурсами. Рентабельность – это степень доходности, 

выгодности, прибыльности бизнеса. Рентабельность измеряется при помощи 



 

 

целой системы относительных показателей, характеризующих эффективность 

работы организации, доходность различных направлений деятельности, 

выгодность производства отдельных видов продукции и услуг. Основные 

показатели рентабельности: 

 рентабельность основной деятельности. Показывает, насколько 

прибыльна основная деятельность предприятия (отношение прибыли от продаж 

к затратам, понесенным при изготовлении и реализации этой продукции);  

 рентабельность продаж. Показывает, сколько копеек прибыли 

приходится на каждый рубль выручки (отношение прибыли от продаж к 

выручке); 

 рентабельность активов. Характеризует эффективность использования 

имущества организации в целом (отношение прибыли до налогообложения (или 

чистой прибыли) к среднегодовой общей величине активов предприятия); 

 рентабельность собственного капитала. Характеризует доходность 

акционерного капитала (отношение чистой прибыли к среднегодовой величине 

собственного капитала);  

 рентабельность перманентного капитала. Отображает эффективность 

использования перманентного капитала (отношение чистой прибыли к 

среднегодовой величине собственного капитала и долгосрочных займов). 

В связи с целевым назначением прибыли анализ финансовых результатов 

является одним из важнейших разделов анализа финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия. 

Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности 

признаются: 

 систематический контроль выполнения планов реализации продукции 

и получения прибыли; 

 определение влияния факторов, как объективных, так субъективных, 

на финансовые результаты; 

 выявление резервов увеличения размера прибыли и уровня 

рентабельности; 



 

 

 оценка деятельности предприятия по использованию возможностей 

роста прибыли и рентабельности; 

 разработка мероприятий по использованию выявленных резервов. 

Основными источниками информации для проведения анализа 

финансовых результатов являются накладные на отгрузку продукции, данные 

аналитического бухгалтерского учета, финансовая отчетность, данные бизнес-

плана предприятия. 

В процессе анализа финансовых результатов необходимо учитывать, что 

на их величину значительно влияет учетная политика предприятия, 

обеспечивающая возможность маневрирования в области распределения затрат 

между готовой продукцией и незавершенным производством, списания 

расходов будущих периодов, создания оценочных резервов. Величину 

полученной предприятием прибыли в соответствии с учетной политикой 

определяют: 

 выбор метода начисления амортизации основных средств и 

нематериальных активов; 

 выбор метода оценки материалов при отпуске в производство; 

 выбор метода отнесения на себестоимость продукции отдельных 

видов расходов; 

 определение состава накладных (косвенных) расходов и метода их 

распределения. 

В ходе анализа применяются различные показатели прибыли, 

классифицируемые [37, с.215 – 217]: 

 по видам хозяйственной деятельности. Разделяют прибыль от основной, 

инвестиционной и финансовой деятельности; 

 по составу включаемых элементов. Здесь выделяют валовую 

(маржинальную) прибыль, прибыль от продаж, брутто-прибыль (финансовый 

результат до выплаты процентов и налогов), прибыль до налогообложения, 

чистую прибыль; 

 по характеру налогообложения. Существует налогооблагаемая прибыль 



 

 

и льготируемая, не облагаемая налогом; 

 по степени учета инфляционного фактора. Рассматривают прибыль 

номинальную и реальную, скорректированную на темп инфляции в отчетном 

периоде; 

 по экономическому содержанию. В данном случае прибыль делят на 

бухгалтерскую и экономическую. Бухгалтерская прибыль определяется как 

сальдо доходов и затрат, отраженных на бухгалтерских счетах. В отличие от 

бухгалтерской при расчѐте экономической прибыли учитываются неявные 

затраты, которые не отражаются в бухгалтерском учете (например, затраты на 

содержание ресурсов, предоставляемых фирме собственником); 

 по характеру использования. Это относится к чистой прибыли, которая 

делится на капитализированную в виде нераспределѐнной прибыли и 

потребляемую в виде дивидендов собственникам.  

Рассмотрение какого-либо показателя прибыли обуславливается целью 

анализа. Например, определяя безубыточный объѐм продаж и зону финансовой 

прочности предприятия, а также оценивая уровень доходности выпуска 

отдельных видов продукции, берут маржинальную прибыль. Если нужно 

оценить уровень доходности совокупного капитала, рассматривают общую 

сумму прибыли от всех видов деятельности до выплаты процентов и налогов. 

Рентабельность собственного капитала оценивается по чистой прибыли, а, 

устойчивость роста предприятия – по капитализированной. 

Чаще всего анализ финансовых результатов предприятия проблематичен 

из-за коммерческой тайны, засекречивания, а иногда и искажения результатов 

его функционирования. 

Далее рассмотрим методы анализа и прогнозирования финансовых 

результатов предприятия. 

 

1.2 Методы анализа и прогнозирования финансовых результатов 

предприятия 

 



 

 

Анализ финансовых результатов является составной частью финансового 

анализа. При этом анализ прибыли и рентабельности должен предварять оценка 

общего финансового состояния. 

В зависимости от используемых методов различают следующие системы 

финансового анализа, который проводят на предприятии:  

 трендовый или горизонтальный; 

 структурный или вертикальный; 

 сравнительный;  

 коэффициентный; 

 факторный. 

Горизонтальный финансовый анализ опирается на изучение изменения 

отдельных финансовых показателей во времени. В процессе данного анализа 

рассчитываются темпы роста или прироста отдельных показателей и 

определяются общие тенденции их изменения, то есть тренд. Наиболее 

распространены следующие формы горизонтального анализа: 

 сравнение финансовых показателей отчетного периода с показателями 

предшествующего периода (чаще всего с показателями предшествующего 

года); 

 сравнение финансовых показателей отчетного периода с показателями 

аналогичного периода прошлого года (допустим, показателей декабря 

отчетного года с аналогичными показателями декабря предшествующего года). 

Такой анализ используется на предприятиях с ярко выраженными сезонными 

особенностями хозяйствования; 

 сравнение финансовых показателей за ряд предшествующих периодов. 

Цель такого анализа – выявление тенденции изменения показателей, 

выражающих результаты финансовой деятельности предприятия. Результаты 

такого анализа для наглядности оформляются, как правило, графически в виде 

линейных графиков или столбиковой диаграммы изменения показателя в 

динамике. 



 

 

Вертикальный финансовый анализ опирается на структурное 

представление общей суммы по отдельным показателям. В ходе осуществления 

такого анализа вычисляют удельные веса отдельных составляющих 

финансовых показателей. Наиболее распространены такие формы структурного 

(вертикального) анализа:  

 имущества. В ходе проведения данного анализа изучаются долевое 

соотношение оборотных и внеоборотных активов, состав текущих активов, 

состав фиксированных активов, состав активов по степени их ликвидности, 

состав инвестиционного портфеля и др.; 

 источников формирования имущества. В ходе проведения данного 

анализа находятся доли собственного и заемного капитала, состав собственного 

капитала, состав заемного капитала по видам и по срочности исполнения 

обязательств (возврату) и пр.; 

 финансовых результатов. В ходе проведения данного анализа 

находятся удельные веса составляющих выручки, в том числе валовой 

прибыли, прибыли от продаж, прибыли до налогообложения, чистой прибыли; 

 денежных потоков. В ходе проведения данного анализа в составе 

общего денежного потока выделяются денежные потоки по операционной, 

финансовой и инвестиционной деятельности. Эти виды денежных потоков 

могут быть структурированы по отдельным элементам составляющим их. 

Наглядно результаты структурного анализа представляются графически в 

виде столбиковой или секторной структурных диаграмм. 

Сравнительный финансовый анализ производится на основе 

сопоставления значений групп аналогичных финансовых показателей между 

собой. В ходе проведения сравнительного анализа вычисляются величины 

абсолютных и относительных отклонений сопоставляемых показателей. 

Наиболее распространены такие виды сравнительного анализа: 

 сравнение финансовых показателей исследуемого предприятия со 

среднеотраслевыми; 

 сравнение финансовых показателей исследуемого предприятия и 



 

 

предприятий-конкурентов; 

 сравнение финансовых показателей структурных подразделений 

данного предприятия; 

 сравнение плановых или нормативных финансовых показателей и 

отчетных. 

Анализ финансовых коэффициентов опирается на расчет соотношений 

абсолютных показателей. В ходе проведения данного анализа рассчитываются 

относительные показатели, определяющие различные стороны финансовой 

деятельности. 

Факторный анализ представляет собой анализ влияния отдельных 

факторов на результативный показатель с помощью детерминированных или 

стохастических способов исследования. Факторный анализ подразделяется на: 

 прямой, если результативный показатель (в частности прибыль) делят 

на составные части и определяют степень влияния каждой из них; 

 обратный (синтез), если отдельные элементы объединяются в общий 

результативный показатель. 

Наиболее распространены такие стороны анализа финансовой 

деятельности: 

 анализ финансовой устойчивости. В данном анализе определяется 

уровень финансового риска, связанный со структурой источников 

формирования имущества предприятия, то есть степень финансовой 

стабильности последующего развития предприятия; 

 анализ платежеспособности. В данном анализе определяется 

способность предприятия своевременно расплачиваться по своим 

обязательствам разной степени срочности в зависимости от состояния 

ликвидности его активов; 

 анализ оборачиваемости активов. В данном анализе определяется, 

насколько быстро средства, вложенные в активы, оборачиваются в процессе 

хозяйствования предприятия; 

 анализ рентабельности. В данном анализе определяется уровень 



 

 

доходности использования капитала в целом и отдельных его частей, а также 

уровень прибыли по отношению к другим показателям хозяйственной 

деятельности. 

При проведении анализа финансовой устойчивости определяют четыре 

типа финансовой ситуации, характеристика которых приводится в частности в 

методике А.Д.Шеремета [45, с.142]. 

Для более детальной оценки при проведении анализа финансовой 

устойчивости применяются финансовые коэффициенты, такие как автономии 

(финансовой независимости), финансовой устойчивости, финансовой 

зависимости, обеспеченности собственными оборотными средствами и пр. [36, 

с.168]. 

Определение уровня платежеспособности предприятия производится с 

помощью анализа ликвидности баланса, суть которого заключается в сравнении 

средств по активу, разбитых на группы по степени убывания ликвидности, с 

обязательствами, разбитых на группы по срокам их погашения в порядке 

возрастания, что представлено у Н.С.Пласковой [36, с.150]. 

К относительным показателям платежеспособности относятся 

коэффициенты абсолютной, срочной (быстрой) и текущей ликвидности [36, 

с.154]. 

Обязательным этапом анализа финансовой устойчивости и 

платежеспособности является оценка кредитоспособности и риска банкротства, 

где используются различные модели, среди которых модели интегральной 

балльной оценки, У.Бивера, диагностика риска банкротства с помощью единого 

интегрального показателя как зарубежных авторов (Э.Альтмана, Р.Лиса, 

Р.Таффлера и др.), так и отечественных (Р.С. Сайфуллина и Г.Г. Кадыкова, А.Д. 

Беликова и Г.В. Давыдовой, Г.В.Савицкой с соавторами и др.). 

Для проведения анализа деловой активности используются показатели 

оборачиваемости, характеризующие интенсивность использования капитала и 

показывающие, насколько быстро эти средства превращаются в денежную 

наличность. Данные показатели по методике, приведенной А.А. Канке и И.П. 



 

 

Кошевой [24, с.265-267], рассчитываются по формулам, представленным в 

таблице 1.2. 

 

Таблица 1.2 

Показатели оборачиваемости 

 

Коэффициент 

оборачиваемости 

Формула 

для расчета 
Комментарий 

Активов (ОА) 
A

B
 

Характеризует эффективность использования всего 

имущества, то есть показывает, сколько раз за год 

совершается полный цикл производства и обращения 

Оборотных активов 

(ООбА) OA

B
 

Характеризует скорость оборота оборотных активов 

независимо от источников привлечения средств 

Заемного капитала 

(ОЗК) ЗK

B
 Отражает скорость оборота заемного капитала 

Собственного 

капитала (ОСК) CK

B
 

С финансовой точки зрения определяет скорость оборота 

собственного капитала, а с экономической – 

характеризует активность денежных средств, которыми 

рискует акционер 

Кредиторской 

задолженности (ОКЗ) КЗ

B
 

Характеризует скорость оборота наиболее срочных 

обязательств 

Дебиторской 

задолженности (ОДЗ) ДЗ

B
 

Показывает скорость оборота задолженности 

потребителей предприятию 

 

Обозначения в таблице 1.2: 

В – выручка от реализации; 

A  – средняя величина активов; 

OA  – средняя величина оборотных активов; 

ЗK  – средняя величина заемного капитала; 

CK  – средняя величина собственного капитала; 

КЗ  – средняя величина кредиторской задолженности; 

ДЗ  – средняя величина дебиторской задолженности. 

ОС – средняя величина стоимости основных средств. 

Период оборачиваемости имущества и вложенных средств (ПОi) 

показывает количество дней, которое совершает один оборот вложенных 

средств и рассчитывается по формуле: 



 

 

 

ПОi= 
обiO

Т
,                  (1.1) 

 

где Т  – количество дней в рассматриваемом периоде (360);   

обiO – коэффициент  оборачиваемости i-го показателя.   

 

Для проведения анализа рентабельности применяются показатели 

доходности, характеризующие эффективность использования капитала, 

рассчитываемые как отношение прибыли (от продаж, чистой) к ресурсу, 

выраженные в процентах. 

Так рентабельность продаж (RПр) рассчитывается по формуле [16, с.254]:  

 

RПр = 
РП

П
100%,                 (1.2) 

 

где П – прибыль (от продаж, чистая) предприятия;  

РП – выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг. 

 

Рентабельность активов (RА) рассчитывается по формуле: 

 

RА = 
А

П
100%                 (1.3) 

 

Аналогично рассчитываются рентабельность затрат, собственного и 

заемного капитала и другие. 

Важное значение в принятии управленческих решений имеет факторный 

анализ рентабельности, который позволяет установить степень влияния 

отдельных факторов на результативный показатель. 

Для проведения факторного анализа рентабельности активов используют 

мультипликативную модель: 



 

 

RА=RПр ОА                  (1.4) 

 

Данная модель позволяет определить методом абсолютных разниц 

изменение рентабельности активов за счет изменения: 

 рентабельности продаж: 

 

А0Пр0Пр1ПрА О)R(R)(RΔR  ,               (1.5) 

 

 коэффициента оборачиваемости активов: 

 

)О(ОR)(ОΔR А0А1Пр1АА  .               (1.6) 

 

Нужно отметить, что в зависимости от целей проводят факторный анализ 

рентабельности активов по операционной прибыли, прибыли до уплаты 

процентов и налогов или чистой прибыли 

Факторный анализ рентабельности собственного капитала проводится с 

использованием модели Дюпона, которая показывает влияние на 

рентабельность собственного капитала трех факторов: 

 

фАПрСК КORR  ,               (1.7) 

 

где Кф – коэффициент соотношения валюты баланса (активов) и 

собственного капитала.  

 

Разложение по факторам изменения рентабельности производится 

методом абсолютных разниц за счет изменения: 

 рентабельности продаж: 

 

ф0А0Пр0Пр1ПрСК КO)R(R)(RΔR  ,              (1.8) 



 

 

 коэффициента оборачиваемости активов: 

 

ф0А0А1Пр1АСК К)O(OR)(OΔR  ,              (1.9) 

 

 коэффициента финансовой зависимости активов: 

 

)К(КOR)(КΔR ф0ф1А1Пр1фСК 
.
             (1.10) 

 

Таким образом, с помощью модели Дюпона можно определить 

количественное изменение рентабельности собственного капитала, связанное с 

ускорением или замедлением оборачиваемости активов, с изменением 

рентабельности продаж и структуры активов в сторону снижения/увеличения 

доли собственного капитала. При этом рентабельность собственного капитала 

изучается по чистой прибыли, так как она характеризует доходность 

собственников бизнеса. 

Для проведения факторного анализ рентабельности продаж используется 

кратно-аддитивная модель: 

 

VPП

УРКРCPП
RПp


 ,              (1.11) 

 

где С – себестоимость реализованной продукции;  

КР – коммерческие расходы (отсутствуют);  

УР – управленческие расходы. 

 

Методом цепных подстановок данная модель дает возможность 

определить влияние изменения соответствующих факторов на изменение 

рентабельности продаж.  



 

 

На последнем этапе производится оценка финансовых результатов от 

всей финансово-хозяйственной деятельности предприятия, которые отражены в 

отчете о финансовых результатах и приложении к бухгалтерской отчетности.  

Как говорилось выше, финансовым результатом деятельности 

коммерческого предприятия в абсолютном выражении является прибыль, 

которая необходима для обеспечения потребности самой организации и 

государства в целом, или убыток. 

Анализ каждого слагаемого прибыли организации имеет вполне 

конкретный характер, так как дает возможность учредителям и акционерам 

выбрать наиболее важные направления стимулирования функционирования 

предприятия. Разносторонний характер прибыли говорит о том, что к еѐ 

исследованию нужно применять системный подход, который предполагает 

анализ совокупности факторов образования, распределения и использования 

прибыли. 

В первую очередь проводится анализ налогооблагаемой прибыли в 

разрезе еѐ слагаемых (горизонтальный и вертикальный), в результате чего 

также можно определить влияние основных факторов на изменение прибыли до 

налогообложения, основными из которых являются: 

 прибыль от продаж; 

 финансовый результат от прочих операций. 

После оценки структурных составляющих прибыли до налогообложения 

и выяснения, за счет каких элементов идѐт еѐ увеличение или уменьшение, 

нужно для принятия определѐнных мер разобраться, какие изменения 

наблюдаются внутри каждой составляющей. Прежде всего, анализируют 

прибыль от продаж, являющуюся основным элементом прибыли до 

налогообложения. 

В ходе анализа сравниваются темпы роста выручки от продаж и 

себестоимости реализованной продукции с целью выявить соблюдение условия 

оптимизации прибыли, которое состоит в следующем: темпы роста выручки 



 

 

превышают темпы увеличения затрат на производство и реализацию 

продукции. 

Прибыль от продаж зависит от следующих четырех факторов:  

 объѐм продаж продукции в натуральном выражении (РП);  

 структур реализуемой продукции (Уд);  

 полная себестоимость единицы продукции (С); 

 уровень средних отпускных цен на продукцию (Ц). 

Изменение структуры реализованной продукции может как 

положительно, так и отрицательно влиять на изменение величины прибыли: 

при увеличении в общем объѐме реализации удельного веса более 

рентабельных видов продукции величина прибыли возрастает, а при 

увеличении доли продукции с низкой рентабельностью или вовсе убыточной 

общая величина прибыли уменьшается. 

Увеличение объѐма продаж рентабельной продукции способствует росту 

прибыли, а убыточной приводит к уменьшению величины прибыли. 

Прибыль и себестоимость продукции находятся в обратной зависимости: 

при снижении себестоимости прибыль растѐт и наоборот. 

Повышение уровня средних цен реализации дает рост суммы прибыли и 

наоборот. 

Так как показатели бухгалтерского учета предприятия являются 

коммерческой тайной, то редко предоставляется возможность внешнему 

потребителю информации оценить влияние на прибыль вышеуказанных 

факторов. 

Факторный анализ финансовых результатов предприятия можно провести 

по методике, приведенной в таблице 1.3 [29, с.73 – 75]. 

При этом средний уровень валовой прибыли рассчитается по формуле: 

 

 

 



 

 

%100
PП

ВП
УВП  ,               (1.12) 

 

где ВП – валовая прибыль. 

 

Средний уровень расходов на продажу рассчитаем по формуле: 

 

%100
PП

КР
УРП  .               (1.13) 

 

Таблица 1.3 

Расчет влияния факторов на изменение чистой прибыли предприятия 

 

Наименование факторов 
Условное 

обозначение 
Методика расчета 

Изменение выручки от продаж ∆РП ∆РП х RПр0 : 100 

Изменение среднего уровня валовой 

прибыли 
∆УВП ∆УВП х РП1 : 100 

Изменение среднего уровня расходов на 

продажу 
∆УРП – (∆УРП х РП 1): 100 

Итого влияние на прибыль от продаж ∆ПП ∆ПП(РП) + ∆ПП(УВП) + ∆ПП(УРП) 

Изменение доходов от долевого участия 

в совместных предприятиях 
∆ДУ ДУ1 – ДУ0 

Изменение процентов к получению ∆ПРП ПРП1 – ПРП0 

Изменение процентов к уплате ∆ПРУ –(ПРУ1 – ПРУ0) 

Изменение прочих доходов ∆ПД ПД1 – ПД0 

Изменение прочих расходов ∆ПР1 –(ПР1 – ПР0) 

Итого влияние на налогооблагаемую 

прибыль 
∆ПН ∆ПН(ПП) +∆ПН(ПД) + ∆ПН(ПР) 

Изменение налога на прибыль ∆НП –(НП1 – НП0) 

Итого влияния на чистую прибыль ∆ЧП ∆ЧП(ПН)+ ∆ЧП(НП) 

 

Данная методика факторного анализа прибыли видится наиболее 

приемлемой, так как доступ к учетным документам, на основе которых можно 

исследовать влияние факторов, предлагаемых, например, Г.В.Савицкой, имеет 

ограниченный круг лиц (работники предприятия, аудиторы, представители 

государственных органов и т.п.). 



 

 

Огромное значение имеет прогнозирование прибыли организации, 

которое является наиболее сложной и актуальной проблемой финансового 

планирования. 

На практике применяют разные методы прогнозирования (планирования) 

прибыли, которые классифицируют по следующим группам: 

 традиционные; 

 маржинального анализа; 

 экономико-математические. 

В традиционные методы, как правило, входят: 

 прямого ассортиментного счета; 

 укрупненный (по плановому объему товарной продукции и 

изменению остатков нереализованной продукции); 

 совмещенного расчета. 

Для использования традиционных методов необходим большой объѐм 

исходной информации, которая не доступна пользователю на начальном этапе 

прогнозирования. Данные методы являлись продуктивными в условиях 

директивного планирования, но в рыночной экономике они стали практически 

не пригодными. 

Применяют следующие методы маржинального анализа: 

 расчѐт точки безубыточности (порога рентабельности) и 

моделирование прибыли по сопоставлению «затраты-выпуск-прибыль»; 

 планирование прибыли, основанное на эффекте операционного и 

финансового рычагов; 

 планирование прибыли на базе предельных издержек и предельного 

дохода. 

Использование методов маржинального анализа отвечает требованиям 

современной системы финансового контроля, учѐта издержек и формирования 

прибыли «директ-костинг». В рыночных условиях она весьма продуктивна, но 

ограничена рядом условий, из которых нужно выделить: 

 устойчивый характер переменных расходов по отношению к выручке 



 

 

от продаж; 

 постоянство постоянных расходов с течением времени; 

 неизменность структуры продаж по видам продукции. 

Использование математических методов должно основываться на 

построении адекватных экономико-математических моделей, которые 

учитывают реальные факторы в прогнозном периоде. 

Чтобы прогнозирование прибыли было эффективным, требуется синтез 

имеющихся методик, обнаруживающий разные факторы, оказывающие влияние 

на величину прибыли. 

Синтез нескольких методик планирования прибыли от продаж 

представляет факторная модель, которая дает возможность обнаруживать 

факторы, влияющих на прогнозную прибыль. На базе установленной величины 

прогнозируемой прибыли разрабатывается стратегия развития организации.  

Во второй главе будут использованы методики исследования 

финансового состояния таких авторитетных отечественных авторов, как А.Д. 

Шеремет, В.В. Ковалев, Г.В. Савицкая, Л.И. Хоружий и других. 

 

1.3 Методы повышения прибыли и рентабельности предприятия 

 

Пути увеличения прибыли и повышения рентабельности коммерческой 

организации является одной из основных и важнейших задач, стоящих перед еѐ 

руководством. В настоящее время многие предприятия стараются планировать 

свою деятельность, благодаря чему могут реально оценивать будущие доходы и 

расходы.  

Анализ рентабельности производимой продукции поможет выявить 

внутренние резервы снижения себестоимости продукции, пути повышения 

качества продукции для возможного увеличения цен, что в свою очередь 

повысит рентабельность производства, а значит, улучшит финансовое, 

социально-экономическое положение предприятия.  



 

 

Классификация факторов, влияющих на прибыль, имеет важное значение 

для определения основных направлений поиска резервов повышения 

эффективности хозяйственной деятельности предприятия (рис.1.1). 

Так как предприятие одновременно выступает и субъектом, и объектом 

экономических отношений, то важным является деление факторов на внешние 

(косвенно влияющие на деятельность предприятия) и внутренние (зависящие от 

самого предприятия).  

К внешним факторам относятся: 

 темп инфляции; 

 налоговая ставка; 

 ставка процента за кредит; 

 достижения науки и техники и прочее. 

К внутренним факторам: 

 производительность труда работников; 

 скорость оборачиваемости товаров; 

 наличие собственных оборотных средств; 

 эффективность использования основных средств и другие.  

 

 

 

Рис. 1.1 – Классификация факторов [разработано на основе 47] 

Факторы, влияющие на величину прибыли 

Внутренние 

Производственные  

Внешние 

Экстенсивные 

Внепроизводственные 

Интенсивные 



 

 

В ходе анализа финансовых результатов влияние внутренних и внешних 

факторов позволяет «очистить» показатели эффективности от внешних 

воздействий, что важно для объективной оценки достижений коллектива 

организации. 

Кроме того, внутренние факторы, влияющие на прибыль, подразделяются 

на производственные, связанные непосредственно с основной деятельностью 

предприятия (средства труда, предметы труда, непосредственно сам труд), и 

внепроизводственные (организация продажи продукции, снабжение товарно-

материальными ценностями, устройство экономической и финансовой работы, 

природоохранная деятельность и пр.). 

Наиболее интересным является деление производственных факторов на 

экстенсивные и интенсивные. 

Экстенсивные факторы отражают объем используемых 

производственных ресурсов, таких как изменение численности работников, 

количества материальных ресурсов, стоимости основных фондов. Также к 

экстенсивным факторам относится использование ресурсов по времени 

(изменение продолжительности рабочего дня, коэффициента сменности и т.п.) 

и непроизводительное (затраты материалов на бракованную продукцию, потери 

сырья в виде отходов).  

Интенсивные факторы показывают эффективность использования 

ресурсов или этому способствуют (например, повышение квалификации 

работников, внедрение прогрессивных технических средств и технологий). 

Уровень влияния приведѐнных факторов зависит не только от их 

соотношения, но и от фазы жизненного цикла субъекта хозяйствования, 

компетенции и квалификации его сотрудников. Влияние на прибыль отдельных 

факторов невозможно оценить количественно. Это относится, например, к 

деловой репутации фирмы, то есть к сложившемуся мнению о предприятии на 

рынке по различным сторонам его деятельности (кредитоспособность, качество 

реализуемого продукта и/или обслуживания, потенциальные возможности и 



 

 

пр.), которое основывается на безусловном выполнении обязательств и 

многолетних традициях работы. 

При этом отдельные составляющие затрат (амортизация, материальные 

затраты или заработная плата) и виды авансированных средств (стоимость 

основных и оборотных средств, трудовые ресурсы) могут по-разному 

изменяться под влиянием одних и тех же факторов и оказывать разное влияние 

на прибыль.  

Предприятие, например, может достичь уменьшения затрат на выпуск 

продукции, что повлечет увеличение прибыли. Нерациональное использование 

основных и оборотных средств, например, простои оборудования, приведет к 

излишним запасам товарно-материальных ценностей. 

Средства и предметы труда, а также трудовые ресурсы, представляют из 

себя не только факторы формирования прибыли, но в то же время являются 

основой определения направлений поиска резервов еѐ повышения.  

Рациональное использование ресурсов содействует росту выпуска 

продукции в натуральном выражении, повышению качества продукта. В 

результате снижается объем расходуемых средств на единицу продукции, что 

выражается в уменьшении материалоемкости, фондоемкости, трудоемкости, 

себестоимости изделий.  

И, наоборот, неоптимальное использование ресурсов дает рост их объема, 

затрачиваемого на единицу вырабатываемого продукта, что приводит к 

снижению показателей интенсивности развития и эффективности 

хозяйственной деятельности. 

Прибыль и себестоимость продукции состоят в обратной зависимости, то 

есть снижение себестоимости влечет рост размера прибыли и наоборот. 

Изменение суммы прибыли и среднереализационных цен состоят в 

прямой зависимости, то есть при росте уровня цен размер прибыли 

увеличивается и наоборот. 

Очень важными факторами увеличения прибыли и рентабельности 

служат рост объема производства и реализации продукта, внедрение научно-



 

 

технических разработок, приводящих к повышению производительности труда, 

снижению себестоимости, улучшению качества продукции.  

 

 

 

Рис. 1.2 – Пути повышения прибыли и рентабельности [38, с.277] 

 

Таким образом, из факторов, воздействующих на изменение прибыли и 

рентабельности производства и реализации продукции следуют и пути ее 

повышения, представленные на рисунке 1.2. 
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сбыта  

Реализация в более 

оптимальные 

сроки 
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2 ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ОЦЕНКА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «ЛПЗ 

«СЕГАЛ» 

 

2.1 Организационно-экономическая характеристика предприятия 

 

Полное наименование – общество с ограниченной ответственностью 

«Литейно-прессовый завод «Сегал». 

Сокращенное фирменное наименование – ООО «ЛПЗ «Сегал».  

ООО «ЛПЗ «Сегал» (Общество) зарегистрировано в качестве 

налогоплательщика в Красноярском крае 13.08.2002. 

Местонахождение Общества: Российская Федерация, 660111, 

Красноярский край, г.Красноярск, ул. Пограничников, д.42, стр.15. 

Общество является юридическим лицом, имеет самостоятельный баланс, 

расчетный счет и иные счета в банках России, круглую печать, штампы, бланки 

со своим наименованием, собственный товарный знак общества и действует на 

основе полного хозяйственного расчета, самофинансирования и 

самоокупаемости. ООО «ЛПЗ «Сегал» действует на основании Устава, 

Гражданского Кодекса и Федерального закона «Об обществах с ограниченной 

ответственностью». 

Уставный капитал Общества составляет 10 млн рублей, внесенный в 

разных долях девятью учредителями – физическими лицами.  

Численность работающих Общества на 01.01.2021 – 1028 человек. 

Основной целью деятельности ООО «ЛПЗ «Сегал» является получение 

максимальной прибыли посредством удовлетворения материальных и 

социальных потребностей его участников и населения. Достижение 

поставленной цели происходит посредством осуществления основного вида 

деятельности – производство алюминия (ОКВЭД – 24.42). Кроме того, ЛПЗ 

«Сегал» осуществляет дополнительные виды деятельности: 

 литье легких металлов; 

 производство металлических дверей и окон; 
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 обработка металлов и нанесение покрытий на металлы; 

 обработка отходов и лома цветных металлов; 

 торговля оптовая эксплуатационными материалами и 

принадлежностями машин и пр. 

Литейно-прессовый завод «Сегал» – один из крупнейших в России 

разработчиков, производителей и поставщиков системных алюминиевых 

профилей для создания строительных конструкций – реализует комплексный 

подход к производству: от литейного производства до выпуска алюминиевых 

профилей и их окрашивания. Организационная структура ООО «ЛПЗ «Сегал» 

представлена на рисунке 2.1. 

 

 

 

Рис. 2.1 – Организационная структура ООО «ЛПЗ «Сегал» 
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Общество имеет линейную структуру управления. Поскольку в линейной 

структуре управления решения передаются по цепочке «сверху вниз», а сам 

руководитель нижнего звена управления подчинен руководителю более 

высокого над ним уровня, формируется своего рода иерархия руководителей 

данной организации. 

Линейная структура управления является простейшей. В ней разделение 

системы управления на составляющие части осуществляется по 

производственному признаку с учетом степени концентрации производства, 

технологических особенностей, широты номенклатуры продукции и др. При 

таком построении в наибольшей степени соблюдается принцип единоначалия: 

одно лицо сосредотачивает в своих руках управление всей совокупностью 

операций, подчиненные выполняют распоряжения только одного руководителя. 

Вышестоящий орган управления не имеет права отдавать распоряжения каким-

либо исполнителям, минуя их непосредственного руководителя.  

Организационная структура управления удовлетворяет целям, 

поставленным перед предприятием, так как управленческий персонал имеет 

высокую квалификацию, что обеспечивает решение поставленных задач в 

полном объеме при приемлемой нагрузке на руководство организации. 

Литейное производство ЛПЗ «Сегал» оснащено высокотехнологичным 

оборудованием. 

 литейная машина для литья полунепрерывным методом 

цилиндрических слитков в кристаллизаторы скольжения из алюминия и 

алюминиевых деформируемых сплавов; 

 высокопроизводительная литейная машина с литейной системой HOT 

TOP, обеспечивающая высокую производительность на литье слитков и их 

качество за счет снижения засоренности металла неметаллическими и 

шлаковыми включениями, а также пластичность металла при экструдировании, 

что благотворно сказывается на качестве поверхности и механических 

свойствах прессованной продукции; 
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 печь гомогенизации проходного типа, обеспечивающая качество 

термообработки слитков; 

 плавильно-литейный комплекс в составе высокопроизводительной 

плавильной печи емкостью 25 тонн и литейной машины с системой HOT TOP 

нового поколения, который позволяет отливать до 92-ух высококачественных 

слитков одновременно. 

Производство алюминиевых профилей на ЛПЗ «Сегал» осуществляется 

на автоматизированных прессовых комплексах с прессами усилием 2750 ТС, 

2500 ТС, 2100 ТС, 2750 ТС, 1460 ТС и 2000ТС, введенных в эксплуатацию в 

мае 2018 года. Имеющееся оборудование позволяет обеспечить высокую 

скорость прессования и стабильность заявленных геометрических и 

механических характеристик продукции. 

Окрашивание профилей из алюминиевых сплавов производится на двух 

автоматических покрасочных линиях вертикального типа («Trevisan», «TNE»). 

Общая производительность линий достигает более 55 тонн в сутки и 1700 тонн 

окрашенного профиля в месяц. 

Перед окрашиванием проводится многостадийная химическая подготовка 

алюминиевых профилей с применением высококачественных химических 

реагентов. Использование современного оборудования для электростатического 

нанесения порошковой краски («Gema», Швейцария; «Sames», Франция) и 

применение красок ведущих мировых производителей обеспечивает высокое 

качество получаемого полимерного покрытия.  

Производство ЛПЗ «Сегал» оснащено автоматизированной линией 

(«OEMME», Италия) по изготовлению комбинированного профиля, 

производительностью до 1000 тонн в месяц. 

Важное значение в процессе производства занимает упаковка продукции. 

Участок упаковки оснащен современным оборудованием, в том числе 

автоматической линией упаковки окрашенного профиля производительностью 

1000 тонн в месяц. 
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Технологический контроль на всех стадиях производства, тщательный 

контроль качества материалов и готовой продукции, позволяют получить 

изделия высокого качества, соответствующие требованиям ГОСТ 9.410-91, 

22233 – 2001. 

Изготавливаемая продукция прессового производства: комплектующие 

для навесных вентилируемых фасадов для облицовки стен зданий 

керамогранитом, композитными панелями, натуральным камнем, 

алюминиевым сайдингом, терракотовой плиткой, фиброцементными плитами; 

алюминиевые корпуса для осветительных приборов. 

Участок опалубки оснащен тактовыми, двухголовочными и 

одноголовочными пилами, сварочными аппаратами для стали и алюминия. 

Изготавливаемая продукция участка опалубки: многооборотная 

алюминиевая опалубка для монолитного строительства. 

Прямых конкурентов по ширине охвата ассортимента выпускаемой 

продукции Общество на территории Красноярска и Красноярского края не 

имеет. 

Проведем SWOT-анализ компании для выявления сильных и слабых 

сторон (табл.2.1). 

Исходя из данных таблицы 2.1, главным аспектом повышения 

конкурентоспособности компании в соответствии с моделью М. Портера 

должна быть концентрация: ориентация на изолированные сегменты рынка (на 

удовлетворение специфической потребности). При этом, учитывая современное 

оборудование и применение новых технологий, разрабатываемых 

специалистами группы СИАЛ, специализироваться следует на качестве 

продукции (фокус на дифференциации). 

В соответствии с моделью развития товара/рынка И. Ансоффа 

предприятию следует придерживаться стратегии развития рынка. Данная 

стратегия направлена на поиск нового рынка или нового сегмента рынка для 

уже освоенных товаров.  
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Таблица 2.1 

SWOT-матрица 

 

Факторы стратегического 

анализа 

Возможности (О) 

 

1. Выход на новые рынки  

2. Освоение новых видов 

продукции 

3. Внедрение новых 

производственных 

мощностей  

4. Увеличение спроса на 

производимую продукцию  

Угрозы (Т) 

 

1. Снижение спроса на 

производимую продукцию 

2. Увеличение цен на сырье 

3. Утрата 

платежеспособности 

потребителей 

Сильные стороны (S) 

 

1. Современное 

оборудование  

2. Производство 

высококачественной 

продукции 

3. Востребованная в регионе 

и в целом в России 

продукция 

4. Квалифицированный 

персонал 

SO-стратегия 

 

Вложение финансовых 

ресурсов в разработку новой 

продукции 

Привлечение и удержание 

новых клиентов за счет 

репутации и положения на 

рынке 

Наращение собственных 

оборотных средств для 

оперативного ведение 

текущей деятельности  

ST-стратегия 

 

Поиск новых рынков сбыта 

Выделение дополнительных 

средств на рекламу  

Заключение долгосрочных 

договоров с поставщиками 

сырья  

Проведение мероприятий по 

снижению дебиторской 

задолженности  

Слабые стороны (W) 

 

1. Высокая ответственность 

перед потребителями за 

качество выпускаемой 

продукции 

2. Высокая доля 

себестоимости производства 

продукции  

3. Большие запасы готовой 

продукции 

4. Низкая доля денежных 

средств и их эквивалентов 

WO-стратегия 

 

Поддержание высокого 

качества продукции 

Внедрение 

ресурсосберегающих 

технологий  

Оптимизация материальных 

расходов, запасов  

Проведение мероприятий по 

снижению дебиторской 

задолженности 

WТ-стратегия 

 

Поддержание высокого 

качества продукции 

Оптимизация расходов на 

производство и реализацию 

продукции, материальных 

запасов  

Проведение мероприятий по 

снижению дебиторской 

задолженности 

 

Доход обеспечивается благодаря расширению рынка сбыта как в 

пределах географического региона, так и за его пределами. Такая стратегия 

связана со значительными затратами и более рискованна, чем стратегия 

совершенствования деятельности и товарная экспансия, но более доходна.  
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2.2 Бизнес-анализ предприятия 

 

2.2.1 Анализ основных экономических показателей деятельности 

предприятия 

 

Анализ деятельности ООО «ЛПЗ «Сегал» проводился по различным 

направлениям с целью характеристики финансовой устойчивости, ликвидности, 

платежеспособности и деловой активности на основе методик таких 

авторитетных авторов, как А.Д.Шеремет, Г.В.Савицкая, В.В.Ковалев и др. 

Основные экономические показатели деятельности Общества представлены в 

таблице 2.2. 

 

Таблица 2.2 

Основные экономические показатели 

 

№ 

п/п Показатели 
2018 

год 

2019 

год 

2020 

год 

Отклонение Темп роста, % 

2019 -

2018 

2020-

2019 

2019 / 

2018 

2020 / 

2019 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

1 Выручка, тыс. руб. 6130350 6639500 6419920 509150 -219580 108,3 96,7 

2 Полная себестоимость 

продаж, тыс. руб. 
5996396 6352423 6131305 356027 -221118 105,9 96,5 

в том числе материальные 

затраты 
4302345 4675287 4501717 372942 -173570 108,7 96,3 

3 Прибыль от продаж, тыс. 

руб.  
133954 287077 288615 153123 1538 214,3 100,5 

4 EBIT (прибыль до вычета 

процентов и налогов), 

тыс.руб. 

151941 358207 305994 206266 -52213 235,8 85,4 

 Чистая прибыль, тыс. руб. 52327 231845 195622 179518 -36223 443,1 84,4 

5 Среднегодовая стоимость 

активов, тыс.руб. 
2832791 2954648 2873746 121857 -80902 104,3 97,3 
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Окончание таблицы 2.2 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

6 Среднегодовая стоимость 

оборотных средств, тыс. 

руб. 

1559803 1573479 1477093 13676,5 -96386,5 100,9 93,9 

7 Среднегодовая стоимость 

основных 

производственных фондов, 

тыс. руб. 

1235972 1371635 1395133 135663 23497,5 111,0 101,7 

8 Среднегодовая стоимость 

собственного капитала, 

тыс. руб. 

1134306 1228484 1400182 94178 171698 108,3 114,0 

9 Фонд заработной платы 

персонала, тыс. руб. 
492871 511287 519118 18416 7831 103,7 101,5 

10 Среднегодовая численность 

персонала, чел. 
996 1007 1004 11 -3 101,1 99,7 

11 Среднемесячная заработная 

плата одного работника, 

руб. 

41238 42311 43087 1074 776 102,6 101,8 

12 Производительность труда 

одного работника, тыс. 

руб./год 

6155,0 6593,3 6394,3 438,4 -199,0 107,1 97,0 

13 Оборачиваемость 

оборотных средств, об. 
3,930 4,220 4,346 0,289 0,127 107,4 103,0 

14 Фондоотдача, руб./руб. 4,96 4,84 4,60 -0,12 -0,24 97,6 95,1 

15 Фондоѐмкость, руб./руб. 0,20 0,21 0,22 0,00 0,01 102,5 105,2 

16 Материалоемкость 

продукции, руб./руб. 
0,702 0,704 0,701 0,002 -0,003 100,3 99,6 

17 Зарплатоемкость 

продукции, руб./руб. 
0,080 0,077 0,081 -0,003 0,004 95,8 105,0 

18 Рентабельность продаж, % 2,19 4,32 4,50 2,14 0,17 197,9 104,0 

19 Экономическая 

рентабельность, % 
5,36 12,12 10,65 6,76 -1,48 226,0 87,8 

20 Рентабельность основных 

производственных фондов, 

% 

10,84 20,93 20,69 10,09 -0,24 193,1 98,8 

21 Рентабельность 

собственного капитала, % 
4,61 18,87 13,97 14,26 -4,90 409,1 74,0 

 

Анализ данных таблицы 2.2 показывает, что в 2019 году выручка от 

реализации продукции предприятия увеличилась на 509150 тыс.руб. или на 

8,3%, а в 2020 году уменьшилась на 219580 тыс.руб. или на 3,3%. При этом 

полная себестоимость увеличилась на 366027 тыс.руб. или на 5,9% в 2019 году 

и снизилась на 221118 тыс.руб. или на 3,5% в 2020 году. Это говорит об 

уменьшении относительных расходов на выпуск и реализацию продукции. В 
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связи с этим прибыль от продаж в 2019 году возросла более чем в 2 раза, а в 

отчетном году – на 0,5%.  

Прибыль до вычета процентов и налогов в 2019 году возросла на 135,8% 

за счет увеличения положительных результатов от прочей деятельности, а 

чистая прибыль увеличилась более чем в 4,4 раза. В отчетном году, несмотря на 

то, что прибыль до вычета процентов и налогов снизилась на 14,6% по 

сравнению с предыдущим годом, она была больше прибыли от продаж и более 

чем в 2 раза превышала аналогичный показатель 2018 года. Чистая прибыль 

отчетного года также была ниже чистой прибыли предыдущего года на 15,6%, 

но выше, чем в 2018 году на 143295 тыс.руб. (195622 – 52327).  

Снижение финансовых результатов в 2020 году объясняется пандемией, в 

связи с чем некорректно оценивать снижение прибыли в отчетном году 

отрицательно. 

Таким образом, Общество за рассматриваемый период улучшило 

финансовые результаты производственно-хозяйственной деятельности.  

На увеличение прибыли от продаж в отчетном году положительно 

повлияло опережение темпа снижения материальных затрат относительно 

темпа снижения выручки и полной себестоимости, что уменьшило 

материалоѐмкость продукции. Это позитивно характеризует использование 

материальной составляющей производственного процесса. 

Рост фонда заработной платы связан с увеличением среднемесячной 

заработной платы работников на 2,6% в 2019 году и на 1,8% в 2020 году. При 

этом производительность труда одного работника в 2019 году возросла больше, 

чем заработная плата: на 7,4%. А в 2020 году выработка на одного работника 

уменьшилась на 3%, то есть стимулирование труда работников в отчетном году 

не привело к нужной отдаче в виде роста выручки.  

Темп роста оборотных средств отставал от темпа роста выручки, что 

обусловило ускорение их оборачиваемости на 7,4% в 2019 году и на 3% в 2020 

году. Это дало относительное высвобождение части оборотных средств за счет 

повышения интенсивности их использования. При этом основные средства 
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использовались хуже по сравнению с предшествующим периодом, как в 2019, 

так и в 2020 годах, поскольку изменение среднегодовой стоимости основных 

средств сопровождалось снижением их отдачи по годам на 2,4% и на 4,9%. 

В связи со снижением относительных расходов на обеспечение основной 

деятельности показатели рентабельности предприятия за два года увеличились: 

рентабельность продаж – с 2,19% до 4,5%, экономическая рентабельность при 

росте активов – с 5,36% до 10,65%, рентабельность основных средств – с 

10,64% до 20,69%, что говорит о повышении эффективности производственно-

хозяйственной деятельности. При этом увеличение чистой прибыли за 

рассматриваемый период дало рост рентабельности собственного капитала с 

4,61% до 13,97%, то есть собственники бизнеса получают отдачу от вложенных 

средств. 

Таким образом, несмотря на снижение финансовых результатов за 

отчетный год в целом за рассматриваемый период ООО «ЛПЗ «Сегал» 

повысило эффективность своего функционирования. 

2.2.2 Анализ финансового состояния и финансовой устойчивости 

предприятия 

 

Анализ финансового состояния и финансовой устойчивости предприятия 

проведем с использованием методик, предлагаемых А.Д. Шереметом, В.В. 

Ковалевым, Г.В. Савицкой, Л.И. Хоружий. 

Проведем анализ имущества и источников формирования имущества 

Цель проведения анализа активов баланса ООО «ЛПЗ «Сегал» – оценка 

изменения основных статей актива баланса в динамике и рациональности 

структуры. Результаты анализа активов общества по среднегодовой стоимости 

представлены в таблице 2.3. 
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Таблица 2.3 

Анализ активов компании 

 

Показатель 2018  2019 2020 

Отклонение, тыс. 

руб. 

Структура, % Отклонение, 

%  

19 -18 20-19 2018  2019 2020 19 -18 20-19 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

1. Внеоборотные 

активы 
1272989 1381169 1396654 108181 15485 44,94 46,75 48,60 1,81 1,85 

Основные 

средства 
1235972 1371635 1395133 135663 23498 43,63 46,42 48,55 2,79 2,12 

Долгосрочные 

финансовые 

вложения 

788 1173 1173 385 0 0,03 0,04 0,04 0,01 0,00 

Прочие 

внеоборотные 

активы 

36229 8361 348 -27868 -8013 1,28 0,28 0,01 -1,00 -0,27 

2. Оборотные 

активы 
1559803 1573479 1477093 13677 -96387 55,06 53,25 51,40 -1,81 -1,85 

Запасы 861078 806574 763284 -54504 -43291 30,40 27,30 26,56 -3,10 -0,74 

НДС 223 0 0 -223 0 0,01 0,00 0,00 -0,01 0,00 

Дебиторская 

задолженность 
656174 721162 669389 64989 -51774 23,16 24,41 23,29 1,24 -1,11 

Денежные 

средства 
42329 45743 44421 3414 -1323 1,49 1,55 1,55 0,05 0,00 

Итого активов 2832791 2954648 2873746 121857 -80902 100 100 100   

 

Валюта баланса Общества в 2019 году возросла по сравнению с 2018 

годом на 121857 тыс.руб., а в 2020 году снизилась по сравнению с 2019 годом 

на 80902 тыс.руб., что в целом за два года свидетельствует о расширении 

деятельности компании. 

На рисунке 2.2 представлена структура имущества компании. 

На протяжении рассматриваемого периода в активах Общества 

преобладала доля оборотных активов, однако, наблюдалась тенденция еѐ 

снижения, данная ситуации предполагает увеличение удельного веса 

долгосрочных источников финансирования для обеспечения ликвидности и 

финансовой устойчивости компании. 

Основной составляющей внеоборотных активов были основные средства, 

непосредственно участвующие в процессе функционирования компании, что 

положительно влияет на деятельность Общества. 
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Рис. 2.2 –  Структура активов компании 

 

На рисунке 2.3 представлена структура оборотных активов компании. 

 

 

 

Рис. 2.3 – Структура оборотных активов  
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пункта соответственно. А в 2019 году по сравнению в 2018 годом удельный вес 

запасов уменьшился на 3,1 процентных пункта, а дебиторской задолженности 

увеличился на 1,24 процентных пункта. Данные изменения связаны с ростом 

доли внеоборотных активов. 

Положительным моментом является увеличение доли денежных средств 

за два года с 1,49% до 1,55%, что повышает маневренность в расчетах. Однако, 

их доля является небольшой, что плохо влияет на своевременность расчетов по 

текущей деятельности.  

При этом не использовались такие привлекательные активы, как 

краткосрочные финансовые вложения, которые в совокупности с денежными 

средствами обеспечивают платежеспособность Общества в срочном порядке и 

приносят дополнительную прибыль. 

Таким образом, структуру имущества Общества и еѐ динамику нельзя 

признать удовлетворительной. 

Анализ структуры и динамики источников формирования имущества 

общества представлен в таблице 2.4. 

 

Таблица 2.4 

Анализ источников формирования имущества 

 

Показатель 2018 2019 2020 

Отклонение, 

тыс. руб. 
Структура, % 

Отклонение, 

% 

19 -18 20-19 2018 2019 2020 19 -18 20-19 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

1. Капитал и 

резервы 
1134306 1228484 1400182 94178 171698 40,04 41,58 48,72 1,54 7,15 

уставный капитал 10000 10000 10000 0 0 0,35 0,34 0,35 -0,01 0,01 

добавочный 

капитал 
4606 4606 4606 0 0 0,16 0,16 0,16 -0,01 0,00 

нераспределенная 

прибыль 
1119700 1213878 1385576 94178 171698 39,53 41,08 48,21 1,56 7,13 

2. Долгосрочные 

обязательства 
890683 904418 725091 13735 -179327 31,44 30,61 25,23 -0,83 -5,38 

займы и кредиты 826682 828948 644787 2267 -184162 29,18 28,06 22,44 -1,13 -5,62 

отложенные 

налоговые 

обязательства 

64001 75470 80304 11469 4835 2,26 2,55 2,79 0,29 0,24 
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3. Краткосрочные 

обязательства 
807803 821747 748474 13944 -73273 28,52 27,81 26,05 -0,70 -1,77 

Окончание таблицы 2.4 

 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

займы и кредиты 3771 8968 8535 5197 -434 0,13 0,30 0,30 0,17 -0,01 

кредиторская 

задолженность 
804032 812779 739940 8747 -72840 28,38 27,51 25,75 -0,87 -1,76 

Итого заемный 

капитал 
1698486 1726165 1473565 27679 -252600 59,96 58,42 51,28 -1,54 -7,15 

Итого источников 

формирования 

имущества 

2832791 2954648 2873746 121857 -80902 100 100 100 х х 

 

Динамика структуры источников формирования имущества Общества 

представлена на рисунке 2.4. 

 

 

 

Рис. 2.4 –  Структура источников финансирования имущества  
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говорит о тенденции увеличения финансовой независимости Общества. При 

этом стоит заметить, что такая доля финансирования собственными 

источниками для российских предприятий считается приемлемой. 

Доля собственных средств возросла за счет снижения удельного веса 

краткосрочных источники финансирования с 28,52% до 26,05%, что связано с 

уменьшением доли кредиторской задолженности, Это повышает ликвидность 

компании, а также положительно влияет на финансовую устойчивость. 

Имущество компании в начале рассматриваемого периода на 31,44% 

финансировалось за счет долгосрочных заемных средств, в большей степени 

состоящих из займов и кредитов, но в отчетном году доля долгосрочных 

обязательств уменьшилась до 25,23%. Это не снижает степень финансовой 

устойчивости компании, так как данное изменение произошло за счет 

наращения собственных средств. 

Положительная динамика собственных источников формирования 

имущества Общества связана с ростом нераспределенной прибыли, которая 

была основной составляющей собственного капитала. Это свидетельствует не 

только о положительных результатах финансово-хозяйственной деятельности 

Общества, но и направлении значительной части прибыли на развитие, что 

повышает потенциал функционирования компании. 

Таким образом, структуру источников финансирования имущества можно 

признать удовлетворительной с тенденцией увеличения еѐ рациональности. 

Рассмотрим, насколько эффективно предприятие использует свои 

средства и как быстро средства Общества превращаются в денежную 

наличность. Для этого рассчитаем показатели оборачиваемости в таблице 2.5. 

Коэффициенты оборачиваемости, рассчитанные в таблице 2.5, 

показывают, что темпы роста выручки от реализации превышали темпы роста 

оборотных активов по всем статьям, что говорит об улучшении качества 

управления имуществом общества, используемым в текущих операциях.  
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Таблица 2.5 

Показатели деловой активности компании 

 

Показатель 2018 2019 2020 
Отклонение 

19-18 20-19 

Коэффициенты оборачиваемости, обороты 

Коэффициент оборачиваемости активов 2,16 2,25 2,23 0,08 -0,01 

Коэффициент оборачиваемости оборотных 

активов 
3,93 4,22 4,35 0,29 0,13 

Коэффициент оборачиваемости общей суммы 

запасов 
7,12 8,23 8,41 1,11 0,18 

Коэффициент оборачиваемости собственного 

капитала 
5,40 5,40 4,59 0,00 -0,82 

Коэффициент оборачиваемости заемного 

капитала 
3,61 3,85 4,36 0,24 0,51 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской 

задолженности 
7,46 7,82 8,29 0,36 0,47 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской 

задолженности 
9,34 9,21 9,59 -0,14 0,38 

Коэффициент оборачиваемости основных 

средств 
4,96 4,84 4,60 -0,12 -0,24 

Период оборачиваемости, дни 

Период оборачиваемости активов 166 160 161 -6 1 

Период оборачиваемости оборотных активов 92 85 83 -6 -2 

Период оборачиваемости общей суммы запасов 51 44 43 -7 -1 

Период оборачиваемости собственного 

капитала 
67 67 79 0 12 

Период оборачиваемости заемного капитала 100 94 83 -6 -11 

Период оборачиваемости кредиторской 

задолженности 
48 46 43 -2 -3 

Период оборачиваемости дебиторской 

задолженности (период инкассации) 
39 39 38 1 -2 

Период оборачиваемости основных средств 73 74 78 2 4 

 

Также повысилась эффективность управления заемными источниками 

финансирования имущества в целом и кредиторской задолженности в 

частности, что повышает привлекательность компании для кредиторов и 

заемщиков. 

При этом замедлилась оборачиваемость собственного капитала, однако, 

это в большей мере связано с увеличением доли собственных средств 

финансирования.  

Замедление оборачиваемости основных средств говорит о снижении 
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эффективности их использования. 

Необходимо отметить небольшой период оборачиваемости имущества 

Общества и источников его формирования, что дает возможность использовать 

«высвобождаемые» средства компании для ведения оперативных расчетов. 

Рассмотрим соотношение темпов роста в 2020 году по сравнению с 2019 

годом совокупных активов (Такт), объема продаж (TВP) и прибыли от продаж 

(ТП). Так как TВP = 96,7%< Такт = 97,3% < ТП = 100,5%, то деловая активность 

Общества оценивается отрицательно. Организация снизила свой 

экономический потенциал и масштабы деятельности, а объем продаж возрос 

меньше экономического потенциала, из чего можно сделать вывод о снижении 

эффективности использования ресурсов компании. Однако, прибыль от 

основной деятельности увеличилась вследствие положительного эффекта 

операционного рычага. 

При этом соотношение темпов роста в 2019 году по сравнению с 2018 

годом: 100%<Такт = 104,3%<TВP = 108,3% < ТП = 214,3%, что свидетельствует о 

качественном управлении финансами предприятия в 2019 году. Ухудшение 

деловой активности в целом в отчетном году объясняется объективными 

причинами, связанными с общей ситуацией в стране из-за пандемии. 

Значит, по результатам 2020 года нельзя утверждать, что компания 

развивается не динамично и еѐ финансовое состояние ослабляется. 

Группа показателей рентабельности характеризует различные 

соотношения прибыли к вложенному капиталу. Их экономический смысл 

состоит в том, что они отражают прибыль, получаемую с каждого рубля 

средств, вложенных в предприятие.  

Результаты расчета показателей рентабельности приведены в таблице 2.6. 

В соответствии с данными таблицы 2.6 показатели рентабельности в 

течение рассматриваемого периода повысились, что связано с опережением 

темпа роста прибыли от продаж темпов роста выручки, себестоимости 

продукции и активов. 
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Таблица 2.6 

Показатели эффективности работы, % 

 

Показатель 2018 2019 2020 
Отклонение 

19-18 20-19 

Рентабельность продаж 2,19 4,32 4,50 2,14 0,17 

Рентабельность затрат на продукцию 2,23 4,52 4,71 2,29 0,19 

Рентабельность собственного капитала 4,61 18,87 13,97 14,26 -4,90 

Рентабельность заемного капитала 3,08 13,43 13,28 10,35 -0,16 

Рентабельность активов 4,73 9,72 10,04 4,99 0,33 

 

Это говорит о росте качества управления финансами общества. 

Проведем анализ финансовой устойчивости Общества абсолютными 

показателями (табл. 2.7). 

 

Таблица 2.7 

Расчет абсолютных показателей финансовой устойчивости, тыс. руб.  

 

Показатель 31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 
Отклонение 

за 2019 за 2020 

Источники формирования 

собственных средств (капитал и 

резервы) 

1151713 1305254 1495109 153541 189855 

Внеоборотные активы 1360226 1402112 1391195 41886 -10917 

Собственные оборотные средства -208513 -96858 103914 111655 200772 

Долгосрочные обязательства по 

займам и кредитам 
977992 830843 619338 -147149 -211505 

Наличие собственных и 

долгосрочных заемных источников 

формирования оборотных средств 

769479 733985 723252 -35494 -10733 

Краткосрочные обязательства по 

займам и кредитам 
1624 16312 757 14688 -15555 

Общая величина основных 

источников средств 
771103 750297 724009 -20806 -26288 

Общая сумма запасов 931340 681808 844759 -249532 162951 

Излишек (+), недостаток (-) 

собственных оборотных средств 
-1139853 -778666 -740845 361187 37821 

Излишек (+), недостаток (-) 

собственных и долгосрочных заемных 

источников покрытия запасов 

-161861 52177 -121507 214038 -173684 

Излишек (+), недостаток (-) общей 

величины основных источников 
-160237 68489 -120750 228726 -189239 
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финансирования запасов 

Тип финансовой устойчивости (0;0;0) (0;1;1) (0;0;0)   

На предприятии наблюдалось улучшение финансовой ситуации за 2019 

год, на конец которого было нормальное финансовое состояние, и ухудшение 

за отчѐтный. При этом, как на начало 2019 года, так и на конец 2020 года у 

ООО «ЛПЗ «Сегал» было кризисное финансовое состояние, когда оно не 

способно своевременно расплатиться со своими кредиторами и может быть 

объявлено банкротом. 

Расчет относительных показателей финансовой устойчивости Общества 

произведем в таблице 2.8. 

 

Таблица 2.8 

Относительные показатели финансовой устойчивости 

 

Показатель 
Нормальное 

ограничение 
31.12.2018  31.12.2019  31.12.2020  

Отклонение 

за 

2019 

за 

2020 

Коэффициент автономии 

(финансовой независимости) 
0,5 0,37 0,46 0,51 0,09 0,04 

Коэффициент финансовой 

устойчивости 
0,7 0,69 0,76 0,72 0,07 -0,04 

Коэффициент финансовой 

зависимости 
0,5 0,63 0,54 0,49 -0,09 -0,04 

Коэффициент финансирования 1 0,59 0,87 1,04 0,28 0,17 

Коэффициент обеспеченности 

оборотных активов 

собственными средствами  

0,1 -0,12 -0,07 0,07 0,05 0,14 

Коэффициент соотношения 

мобильных и 

иммобилизированных средств 

- 1,28 1,00 1,11 -0,27 0,11 

 

Расчет в таблице 2.8 коэффициентов, характеризующих финансовую 

устойчивость, показал, что в связи с положительной тенденцией Общество на 

конец отчетного года является финансово независимым, так как собственный 

капитал превышал заемный. 

Коэффициент финансовой устойчивости показывает, что удельный вес 

источников финансирования, которое предприятие может использовать в своей 
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деятельности длительное время, в течение рассматриваемого периода было в 

пределах нормы, причем к концу отчетного года он уже составил 72%, что 

говорит о соблюдении условия финансовой устойчивости без учета доли 

запасов. 

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными 

источниками финансирования показывает, что собственных оборотных средств 

на начало отчетного года на формирование оборотного капитала не имелось. За 

счет увеличения доли собственных средств к концу 2020 года собственные 

средства покрывали внеоборотные активы, но их было недостаточно для 

обеспечения нормального ведения текущей деятельности, что отрицательно 

влияет на  мобильность компании. 

Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизированных средств в 

целом за период уменьшился, что препятствует маневренности предприятия.  

Анализ ликвидности баланса абсолютными показателями представим в 

таблице 2.9. Баланс считается абсолютно ликвидным, если: А1П1; А2П2; 

А3П3; А4П4.  

 

Таблица 2.9 

Анализ ликвидности баланса, тыс. руб. 

 

Активы по степени 

ликвидности 

Значение на конец года Пассивы по 

сроку 

погашения 

Значение на конец года 

2018 2019 2020 2018 2019 2020 

Абсолютно 

ликвидные активы 

(А1) 

77609 13877 74964 

Наиболее 

срочные 

обязательства 

(П1) 

967018 658540 821339 

Быстрореализуемые 

активы (А2) 
729172 713152 625625 

Срочные 

пассивы (П2) 
1624 16312 757 

Среднереализуемые 

активы (А3) 
931340 681808 844759 

Долгосрочные 

обязательства 

(П3) 

977992 830843 619338 

Труднореализуемые 

активы (А4) 
1360226 1402112 1391195 

Постоянные 

пассивы (П4) 
1151713 1305254 1495109 
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По данным таблицы 2.9 видим, что соотношения активов и пассивов на 

конец года было следующим: 

 2018 г.  

А1 = 77609 < П1 = 967018, А2 = 729172> П2 = 1624, А3 = 931340 < П3 = 

977992, А4 = 1360226> П4 = 1151713;  

 2019 г.  

А1 = 13877< П1 = 658540, А2 = 713152 > П2 = 16312, А3 = 681808<П3 = 

830843, А4 = 1402112>П4 = 1305254;  

 2020 г.  

А1 = 74964 <П1 = 821339, А2 = 625625> П2 = 757, А3 = 844759 > П3 = 

619338, А4 = 1391195<П4 = 1495109.  

Из расчета показателей ликвидности баланса видно, что в течение всего 

рассматриваемого периода баланс не был абсолютно ликвидным, так как 

наиболее ликвидных активов не хватало для покрытия кредиторской 

задолженности. Остальные соотношения на конец отчетного года 

удовлетворяли условиям абсолютной ликвидности баланса. 

Таким образом, сложившийся баланс Общества нельзя признать 

удовлетворительным из-за низкой доли денежных средств. 

Показатели ликвидности характеризуют степень платежеспособности по 

краткосрочным обязательствам, или способность компании погашать свои 

обязательства и сохранять права владения активами в долгосрочной 

перспективе. Относительные показатели ликвидности рассчитаем в таблице 

2.10. 

Коэффициент абсолютной ликвидности в течение рассматриваемого 

периода был ниже нормального ограничения, хотя и с общей тенденцией 

повышения. Значит, Общество не имеет возможности погасить в любой момент 

времени наиболее срочные обязательства. Коэффициент критической 

ликвидности в течение всего периода был приемлемым, что говорит о 
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способности покрытия текущих обязательств в срочном порядке. 

 

Таблица 2.10 
Показатели ликвидности 

 

Показатель 
Нормальное 

ограничение 
31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 

Отклонение за 

2019 2020 

Коэффициент 

абсолютной 

ликвидности 

0,2-0,5 0,080 0,021 0,091 -0,060 0,071 

Коэффициент быстрой 
(критической) 

ликвидности 

0,7-1 0,833 1,077 0,852 0,244 -0,225 

Коэффициент текущей 

ликвидности 
1-2 1,794 2,088 1,880 0,293 -0,208 

 

Аналогично коэффициент текущей ликвидности был в пределах 

нормального ограничения, то есть предприятие, реализовав все оборотные 

средства, предприятие могло своевременно погасить свои текущие долги. 

Таким образом, коэффициентный анализ показывает, что ООО «ЛПЗ «Сегал» за 

рассматриваемый период повысило ликвидность. 

Проведем диагностику банкротства с использованием системы 

показателей Бивера. Расчет показателей, вошедших в систему показателей 

Бивера, представлен в таблице 2.11. 

 

Таблица 2.11 

Система показателей Бивера 

 

Название коэффициента Формула расчета 
Значение коэффициента 

2018 2019 2020 

1. Коэффициент Бивера 

(Чистая прибыль + 

Амортизация)/ Заемные 

средства 

0,213 0,333 0,369 

2. Коэффициент текущей ликвидности 
Оборотные активы/ 

Текущие пассивы 
1,794 2,088 1,880 

3. Экономическая рентабельность по 

чистой прибыли 

Чистая прибыль / 

Активы * 100 
1,847 7,847 6,807 

4. Финансовый леверидж 
Заемные средства / 

Пассивы * 100 
62,83 53,57 49,09 
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5. Коэффициент покрытия активов 

собственными оборотными средствами 

(Собственные средства – 

внеоборотные активы)/ 

Активы 

-0,067 -0,034 0,035 

Из данных таблицы 2.11 видно, что коэффициент Бивера в течение трех 

лет был между 0,17 и 0,39, то есть предприятие можно отнести к компаниям, 

находящимся за 5 лет до банкротства.  

Коэффициент текущей ликвидности на начало и на конец 

рассматриваемого периода был в пределах от 1 до 2, следовательно, по данному 

показателю предприятие можно отнести к группе: за 5 лет до банкротства. 

Экономическая рентабельность, несмотря на снижение в отчетном году, 

была более 6%, следовательно, по данному показателю предприятие можно 

отнести к группе благополучных компаний. 

Коэффициент финансовой зависимости к концу отчетного года был 

меньше 0,5, следовательно, по данному показателю предприятие можно 

отнести к группе благополучных компаний.  

Коэффициент покрытия активов собственными оборотными средствами в 

течение прошлого года был отрицательным. Несмотря на наличие собственных 

оборотных средств к концу отчетного года, данный коэффициент был ниже 

0,05, следовательно, по этому показателю предприятие можно отнести к 

группе: за 1 год до банкротства. 

Можно сделать вывод, что по системе показателей Бивера риск потери 

платежеспособности у ООО «ЛПЗ «Сегал» невысокий, однако, предприятию 

нужно увеличивать долю собственных средств для стабилизации финансового 

состояния. 

Проведем диагностику банкротства предприятия с использованием 

модифицированной пятифакторной модели Э. Альтмана для частных компаний, 

не размещающих свои акции на фондовом рынке: 

 

54321 998,042,0107,3847,0717,0 KKKKKZ  ,            (2.1) 

 

где К1 – доля собственных оборотных средств в активах; 
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К2 – отношение накопленной реинвестированной прибыли к активам; 

К3 – отношение операционной прибыли к активам; 

К4 – отношение собственного и заемного капиталов (в учетной оценке); 

К5 – отношение выручки к активам. 

 

Z-счет рассчитаем в таблице 2.12.  

 

Таблица 2.12 

Z-счет Альтмана 

 

Показатель 
Значение коэффициента 

2018 2019 2020 

Общие активы, тыс. руб. 3098347 2810949 2936543 

Оборотные активы, тыс. руб. 1738121 1408837 1545348 

Накопленная реинвестированная прибыль, 

тыс.руб. 
1137107 1290648 1480503 

Операционная прибыль, тыс. руб. 133954 287077 288615 

Собственный капитал, тыс. руб. 1151713 1305254 1495109 

Обязательства, тыс. руб. 1946634 1505695 1441434 

Продажи, тыс. руб. 6130350 6639500 6419920 

Z-счет Альтмана 3,07 3,79 3,73 

 

Индекс кредитоспособности Альтмана показывает крайне низкую 

вероятность банкротства в течение всего рассматриваемого периода с общей 

тенденцией улучшения финансового состояния. 

 

2.3 Анализ динамики прибыли и рентабельности предприятия 

 

Анализ динамики прибыли и рентабельности предприятия проведем с 

использованием методик, предлагаемых А.Д. Шереметом, В.В. Ковалевым, Г.В. 

Савицкой, А.А. Костровой. 

В таблице 2.13 проведем анализ финансовых результатов деятельности 

ООО «ЛПЗ «Сегал» за 2018 – 2020 годы в разрезе структуры и динамики. 
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На рисунке 2.5 представим динамику прибыли от продаж, прибыли до 

налогообложения, чистой прибыли. 
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Таблица 2.13 

Анализ финансовых результатов предприятия  

 

Показатель 

Величина показателя в тыс. руб. 

за год: 
Отклонение, тыс. руб. Удельный вес в % за год: 

Отклонение удельного 

веса, % 

2018 2019 2020 19-18 20-19 2018 2019 2020 19-18 20-19 

Выручка 6130350 6639500 6419920 509150 -219580 100 100 100 Х Х 

Себестоимость продаж (5542180) (5842060) (5667760) 299880 -174300 (90,4) (88,0) (88,3) -2,4 0,3 

Валовая прибыль 588170 797440 752160 209270 -45280 9,6 12,0 11,7 2,4 -0,3 

Коммерческие расходы (229721) (239251) (189878) 9530 -49373 (3,7) (3,6) (3,0) -0,1 -0,6 

Управленческие расходы (224495) (271112) (273667) 46617 2555 (3,7) (4,1) (4,3) 0,4 0,2 

Прибыль (убыток) от продаж 133954 287077 288615 153123 1538 2,2 4,3 4,5 2,1 0,2 

Доходы от участия в других 

организациях 
0 45000 5432 45000 -39568 0,0 0,7 0,1 0,7 -0,6 

Проценты к получению 0 189 0 189 -189 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 

Проценты к уплате (87307) (78540) (58725) -8767 -19815 (1,4) (1,2) (0,9) -0,2 -0,3 

Прочие доходы 137336 122470 146592 -14866 24122 2,2 1,8 2,3 -0,4 0,4 

Прочие расходы (119349) (96529) (134645) -22820 38116 (1,9) (1,5) (2,1) -0,5 0,6 

Прибыль (убыток) до 

налогообложения 
64634 279667 247269 215033 -32398 1,1 4,2 3,9 3,2 -0,4 

Налог на прибыль (12307) (47822) (51647) 35515 3825 (0,2) (0,7) (0,8) 0,5 0,1 

Чистая прибыль (убыток) 52327 231845 195622 179518 -36223 0,9 3,5 3,0 2,6 -0,4 
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Рис. 2.5 – Динамика прибыли от продаж, прибыли до налогообложения, чистой 

прибыли 

 

Данные таблицы 2.13 показывают, что за 2020 год по сравнению с 

предыдущим чистая прибыль организации уменьшилась на 36223 тыс.руб., в то 

время как за 2019 год она возросла на 179518 тыс.руб., в то время как в 2018 

году она составляла 52327 тыс.руб. То есть в целом за рассматриваемый период 

конечный результат финансово-хозяйственной деятельности организации 

увеличился на 143295 тыс. руб.  

На снижение чистой прибыли в 2020 году повлияло, в первую очередь, 

уменьшение выручки от реализации продукции предприятия на 219580 

тыс.руб., что связано с общей экономической ситуацией в стране. Также 

снижение чистой прибыли за отчетный год обусловлено превышением роста 

прочих расходов (на 38116 тыс. руб.) по сравнению с увеличением прочих 

доходов (на 24122 тыс. руб.).  

Доля себестоимости продаж в выручке за рассматриваемый период 

уменьшилась с 90,4 % до 88,3 %, то есть снизились относительные затраты на 
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обслуживание производства, что положительно повлияло на изменение валовой 

прибыли, которая возросла на 163990 тыс. руб. (209270 – 45280) или на 27,9 % 

(163990/588170*100). При этом нужно отметить, что себестоимость продаж 

«съедает» значительную часть выручки, что не обеспечивает достаточного 

запаса финансовой прочности. Это может привести к убытку при небольшом 

снижении отпускных цен или небольшому увеличению цен на сырье и 

материалы. 

Положительно на формирование конечного результата повлияло 

снижение коммерческих расходов на 17,3 % ((9530 – 49373)/ 229721*100) и 

отставание темпа роста управленческих расходов ((46617 + 2555)/ 224495*100 =   

=21,9 %) от темпа роста валовой прибыли. При этом прибыль от продаж 

увеличилась за два года на 154664 (153123+1538) тыс. руб. или на 115,5 % 

(154664 /133954 *100). 

В таблице 2.14 произведем расчет влияния факторов на прибыль от 

продаж и чистую прибыль. 

Изменение выручки от реализации продукции предприятия за два года 

составляет: 

∆ВР = 6419920 – 6130350 = 219580 тыс.руб. 

Рентабельность продаж за 2018 год рассчитана в таблице 2.13 и 

составляет  

RП0 = 2,2 %. 

Изменение уровня валовой прибыли по данным таблицы 2.13 составляет: 

∆УВП = 11,7 % – 9,6 % = 2,1 % 

Изменение уровня расходов на продажу по данным таблицы 2.13 

составляет: 

∆УКР = 3,0 % – 3,7 % = -0,7 % 

Изменение уровня расходов на управление по данным таблицы 2.13 

составляет: 

∆УУР = 4,3 % – 3,7 % = 0,6 % 
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Таблица 2.14 

Расчет влияния факторов на изменение чистой прибыли  ООО «ЛПЗ «Сегал» за 

2018-2020 гг.  

 

тыс. руб. 

№ 

п\п 
Наименование факторов Алгоритм расчета 

Величина влияния 

факторов 

1 
Увеличение выручки от продаж, 

∆ПП(ВР) 
∆ВР х RП0 : 100 6327,4 

2 
Увеличение уровня валовой прибыли, 

∆ПП(УВП) 
∆УВП х ВР1 : 100 136207,5 

3 
Снижение уровня расходов на продажу, 

∆ПП(УКР) 
– (∆УКР х ВР1): 100 50694,0 

4 
Увеличение уровня расходов на 

управление, ∆ПП(УУР) 
– (∆УУР х ВР1): 100 -38567,9 

5 
Итого влияние на прибыль от продаж, 

∆ПП 

∆ПП(ВР) + ∆ПП(УВП) + 

∆ПП(УКР) + ∆ПП(УУР) 
154661,0 

6 
Увеличение доходов от участия в других 

организациях, ∆ПН(ДУ) 
ДУ1 – ДУ0 5432,0 

7 Снижение процентов к уплате, ∆ПН(ПУ) –(ПРУ1 – ПРУ0) 28582,0 

8 Увеличение прочих доходов, ∆ПН(ПД) ПД1 – ПД0 9256,0 

9 Увеличение прочих расходов, ∆ПН(ПР) –(ПР1 – ПР0) -15296,0 

10 
Итого влияние на налогооблагаемую 

прибыль, ∆ПН 

∆ПП + ∆ПН(ДУ) 

+∆ПН(ПУ) +∆ПН(ПД) + 

∆ПН(ПР) 

182635,0 

11 
Увеличение налоговых отчислений, 

∆ЧП(НО) 
–(НО1 – НО0) -39340,0 

12 Итого влияния на чистую прибыль ∆ПН + ∆ЧП(НО) 143295,0 

 

Факторный анализ, проведенный в таблице 2.14, показал, что прибыль от 

продаж, полученная за 2020 год, превысила прибыль, полученную за 2018 год, 

на 154661 тыс. руб.  

При этом увеличение прибыли от продаж на 6327,4 тыс. руб. обусловлено 

увеличением выручки от продаж, на 136207,5 тыс. руб. – увеличением уровня 

валовой прибыли и на 50694 тыс. руб. – снижением уровня коммерческих 

расходов. В то же время увеличение уровня управленческих расходов дало 

снижение прибыли от продаж на 38567,9 тыс. руб.  
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Прирост финансового результата в размере 5432 тыс. руб. связан с 

увеличением доходов от участия в других организациях, в размере 

5432 тыс. руб. с ростом прочих доходов и в размере 28582 тыс. руб. со 

снижением процентов к уплате. При этом увеличение прочих расходов дало 

снижение прибыли до налогообложения на 15296 тыс. руб. 

Общее увеличение прибыли до налогообложения в отчетном году по 

сравнению с 2018 годом составило 182635 тыс. руб., а чистой прибыли – 

143295 тыс. руб. 

На рисунке 2.6 представим влияние факторов на изменение чистой 

прибыли. 

 

 

 

Рис. 2.6 – Влияние факторов на изменение чистой прибыли 

 

Значит, основное положительное изменение связано с увеличением 

уровня валовой прибыли, отрицательное – с повышением налоговых 

отчислений и ростом уровня управленческих расходов.  

Таким образом, отрицательное влияние на конечный результат 

финансовой деятельности предприятия за два года оказало увеличение 

расходов на управление, что увеличивает порог рентабельности, а, значит, риск 

неполучения прибыли при росте цен на сырье и снижении цен на продукцию 

предприятия. Следовательно, нужно снижать рост управленческих расходов, 
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чтобы он соответствовал или был ниже роста выручки. При этом увеличение 

уровня валовой прибыли на один процентный пункт дает прирост прибыли на 

2982,3 тыс. руб. (6327,4/2,1), что связано с большой долей себестоимости 

реализованной продукции. Это показывает, что пристальное внимание нужно 

уделить использованию такого резерва увеличения прибыли, как снижение 

относительной себестоимости. 

Анализ показателей рентабельности ООО «ЛПЗ «Сегал» представлен в 

таблице 2.15. 

 

Таблица 2.15 

Анализ показателей рентабельности 

 

Показатель 
Величина показателя в % за год: 

Отклонение за 

год: 

2018 2019 2020 2019 2020 

1. Выручка от продаж, тыс.руб. 6130350 6639500 6419920 509150 -219580 

2. Полная себестоимость продаж, 

тыс.руб. 
5996396 6352423 6131305 356027 -221118 

3. Прибыль от продаж, тыс.руб. 133954 287077 288615 153123 1538 

4. Прибыль до выплаты процентов и 

налогов, тыс.руб. 
151941 358207 305994 206266 -52213 

5. Чистая прибыль, тыс.руб. 52327 231845 195622 179518 -36223 

6. Среднегодовая величина активов 

(капитала), тыс.руб. 
2832791 2954648 2873746 121857 -80902 

7. Среднегодовая величина оборотных 

активов, тыс.руб. 
1559802,5 1573479 1477092,5 13676,5 -96386,5 

8. Среднегодовая величина 

собственного капитала, тыс.руб. 
1134305,5 1228483,5 1400181,5 94178 171698 

9. Рентабельность продаж, % ((п.3 / 

п.1) · 100) 
2,19 4,32 4,50 2,14 0,17 

10. Рентабельность затрат, % ((п.3 / 

п.2) · 100) 
2,23 4,52 4,71 2,29 0,19 

11. Экономическая рентабельность, % 

((п.4 / п.6) · 100) 
5,36 12,12 10,65 6,76 -1,48 

12. Рентабельность оборотных 

активов, % ((п.4 / п.7) · 100) 
9,74 22,77 20,72 13,02 -2,05 

13. Чистая рентабельность активов 

(капитала), % ((п.5 / п.6) · 100) 
1,85 7,85 6,81 6,00 -1,04 

14. Рентабельность собственного 

капитала, % ((п.5 / п.8) · 100) 
4,61 18,87 13,97 14,26 -4,90 

15. Чистая рентабельность продаж, % 

((п.5 / п.1) · 100) 
0,85 3,49 3,05 2,64 -0,44 
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Рентабельность продаж и затрат в течение рассматриваемого периода 

ежегодно возрастала, причем за период она увеличилась более чем в 2 раза. Это 

объясняется ростом прибыли более высокими темпами, чем выручка от продаж, 

затраты на производство и реализацию продукции.  

Несмотря на снижение показателей рентабельности имущества 

предприятия и источников его формирования в отчетном году по сравнению с 

предыдущим, в целом за период они значительно возросли. 

Следовательно, эффективность финансовой деятельности Общества в 

отчетном году значительно повысилась по сравнению с 2018 годом.  

Проведем факторный анализ изменения чистой рентабельности капитала 

в 2020 году по сравнению с 2018, используя двухфакторную 

мультипликативную модель: 

 

OбПpK KRR  ,                (2.2) 

 

где RПр – чистая рентабельность продаж; 

КОб – коэффициент оборачиваемости капитала (значения рассчитаны в 

таблице 2.5). 

 

Разложим по факторам изменение рентабельности капитала за два года за 

счет изменения: 

– чистой рентабельности продаж 
 

%75,416,2)85,005,3()()( 001  OбПpПpПpK KRRRR ; 

– оборачиваемости капитала
 

%21,0)16,223,2(05,3)()( 011  OбOбПpOбK KKRKR . 

Общее увеличение рентабельности капитала за отчетный год составило: 

%96,421,075,4)()(  OбKПpKK КRRRR  

Таким образом, увеличение рентабельности капитала предприятия за 

отчетный год связано как с ускорением его оборачиваемости, так и с ростом 
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рентабельности продаж, что положительно характеризует эффективность и 

интенсивность хозяйственной деятельности Общества в отчетном году. 

В таблице 2.16 приведем данные для факторного анализа чистой 

рентабельности собственного капитала. 

 

Таблица 2.16 

Данные для факторного анализа чистой рентабельности собственного капитала 

 

Показатель 2018 год 2020 год Отклонение () 

1. Прибыль до выплаты процентов и налогов, тыс.руб. 151 941 305 994 154 053 

2. Чистая прибыль, тыс.руб. 52 327 195 622 143 295 

3. Удельный вес чистой прибыли в общей сумме 

прибыли до выплаты процентов и налогов (п.2 / п.1) 

(DЧП) 

0,344 0,639 0,295 

4. Выручка от продаж, тыс.руб. 6 130 350 6 419 920 289 570 

5. Среднегодовая сумма капитала, тыс.руб. 2 832 791 2873746 40 955 

6. Среднегодовая сумма собственного капитала, 

тыс.руб. 
1 134 306 1400181,5 265 876 

7. Рентабельность капитала, % (п.1 / п.5 · 100) (RК) 5,36 10,65 5,28 

8. Рентабельность продаж, % (п.1 / п.4 · 100) (RП) 2,48 4,77 2,29 

9. Коэффициент оборачиваемости капитала (п.4 / п.5) 

(Коб) 
2,16 2,23 0,07 

10. Мультипликатор капитала (п.5 / п.6) (МК) 2,50 2,05 -0,44 

11. Чистая рентабельность собственного капитала, % 

(п.2 / п.6 · 100) (RЧСК) 
4,61 13,97 9,36 

 

Проведем факторный анализ рентабельности собственного капитала, 

используя четырехфакторную мультипликативную модель: 

 

MKRKDR ПOбЧПЧСK                 (2.3) 

 

Разложим по факторам изменение рентабельности собственного капитала 

за отчетный год за счет изменения: 

– удельного веса чистой прибыли в общей сумме прибыли до выплаты 

процентов и налогов
 

%95,35,248,216,2295,0)( 000  MKRKDDR ПOбЧПЧПЧСK ; 

– оборачиваемости капитала
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%28,05,248,207,0639,0)( 001  MKRKDKR ПOбЧПOбЧСK ; 

–рентабельности продаж 
 

%16,85,229,223,2639,0)( 011  MKRKDRR ПOбЧППЧСK ; 

– мультипликатора капитала
 

%03,3)44,0(77,423,2639,0)( 111  MKRKDMKR ПOбЧПЧСK . 

Общее увеличение рентабельности собственного капитала за отчетный 

год составило: 

%36,9

03,316,828,095,3)()()()(



 MKRRRКRDRR ЧСKПЧСKOбЧСKЧПЧСKЧСK  

Увеличение рентабельности собственного капитала предприятия в 

отчетном году по сравнению с 2018 годом связано с увеличением доли чистой 

прибыли, с ускорением оборачиваемости всего капитала и с ростом 

рентабельности продаж, что положительно характеризует эффективность и 

интенсивность хозяйственной деятельности Общества. При этом 

рентабельность собственного капитала уменьшилась за счет изменения 

структуры капитала в сторону снижения доли заемных средств. 

Таким образом, наращение собственных средств финансирования 

имущества приносило повышение их отдачи, что повышает рыночную 

стоимость ООО «ЛПЗ «Сегал». 

По результатам исследования финансового состояния и финансовых 

результатов ООО «ЛПЗ «Сегал» можно выделить следующие выявленные 

недостатки: 

 финансовое состояние компании по абсолютным показателям 

финансовой устойчивости оценивается как кризисное, когда организация не 

способна своевременно расплатиться со своими кредиторами и может быть 

объявлена банкротом; 

 денежных средств и краткосрочных финансовых вложений 

недостаточно для покрытия требуемой доли краткосрочных обязательств, что 

угрожает платежеспособности компании; 

 растет уровень управленческих расходов, что увеличивает порог 
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рентабельности, а, следовательно, риск неполучения прибыли при росте цен на 

сырье и снижении цен на продукцию предприятия; 

 рост среднемесячной заработной платы работников в отчетном году 

сопровождался снижением выработки на одного работника, то есть 

стимулирование труда работников не привело к отдаче в виде роста выручки; 

 в отчетном году уменьшилась выручка от реализации продукции и 

чистая прибыль организации;  

 наиболее ликвидных активов в форме денежных средств и 

краткосрочных финансовых вложений недостаточно для покрытия требуемой 

доли краткосрочных обязательств, что угрожает платежеспособности 

предприятия; 

 в отчетном году уменьшилась чистая прибыль организации, что 

связано со снижением выручки от реализации продукции; 

 снижение финансовых результатов в отчетном году по сравнению с 

предыдущим обусловило уменьшение рентабельности всех средств компании. 

Следовательно, в целом у ООО «ЛПЗ «Сегал» стабильное финансовое 

состояние с получением положительных финансовых результатов с 

отрицательной их тенденцией в отчетном году, поэтому для повышения 

эффективности функционирования компании разработаем рекомендации по 

увеличению прибыли и рентабельности. 

 

 



66 

 

3 РАЗРАБОТКА РЕКОМЕНДАЦИЙ ПО УВЕЛИЧЕНИЮ ПРИБЫЛИ И 

РЕНТАБЕЛЬНОСТИ НА ПРЕДПРИЯТИИ ООО ЛПЗ «СЕГАЛ» 

 

3.1 Предлагаемые мероприятия по увеличению прибыли и 

рентабельности предприятия 

 

Из анализа финансового состояния и финансовых результатов ООО «ЛПЗ 

«Сегал» можно выделить следующие проблемные моменты: 

 у компании наблюдается кризисное финансовое состояние по 

показателям финансовой устойчивости, когда оно не способно своевременно 

расплатиться со своими кредиторами и может быть объявлено банкротом; 

 наиболее ликвидных активов в форме денежных средств и 

краткосрочных финансовых вложений недостаточно для покрытия требуемой 

доли краткосрочных обязательств, что угрожает платежеспособности 

предприятия; 

 наблюдается рост уровня управленческих расходов, что увеличивает 

порог рентабельности, а, значит, риск неполучения прибыли при росте цен на 

сырье и снижении цен на продукцию предприятия; 

 при росте среднемесячной заработной платы работников в отчетном 

году выработка на одного работника уменьшилась, то есть стимулирование 

труда работников не привело к нужной отдаче в виде роста выручки; 

 в отчетном году уменьшилась чистая прибыль организации, что 

связано со снижением выручки от реализации продукции;  

 снижение финансовых результатов в отчетном году по сравнению с 

предыдущим обусловило уменьшение рентабельности как основной 

деятельности, так и ресурсов компании. 

Таким образом, в целом у ООО «ЛПЗ «Сегал» стабильное финансовое 

состояние с получением положительных финансовых результатов и для 

продолжения успешного функционирования компании наиболее приемлемым 

будет разработка рекомендаций по увеличению прибыли и рентабельности. 
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Вид деятельности исследуемого предприятия: производство алюминия, 

который является одним из самых востребованных металлов современной 

индустрии. Однако для его производства необходимо затратить значительное 

количество энергетических, транспортных и сырьевых ресурсов, использовать 

много персонала, что объясняет высокую долю себестоимости продукции 

компании.  

Учитывая специфику деятельности компании, еѐ оснащенность новым 

оборудованием, широкий ассортимент выпускаемой продукции, а также оценку 

имущественного состояния и управления формированием прибыли в ООО 

«ЛПЗ «Сегал», исследуемому предприятию можно порекомендовать 

следующие мероприятия по увеличению прибыли и рентабельности. 

1. В отчетном году выручка уменьшилась по сравнению с 2019 годом, что 

привело к увеличению запасов готовой продукции, которые на конец отчетного 

года составили 622 380 тыс.руб. Для увеличения прибыли и рентабельности за 

счет роста выручки от продаж при снижении уровня готовой продукции, 

следует провести рекламные мероприятия.  

Грамотное составление и оформление рекламной акции предполагает 

привлечение новых клиентов и увеличение прибыли.   

Согласно данным финансовой отчетности коммерческие расходы по 

приросту продаж в 2019 году увеличились на 4,15% (59813/57430 *100 – 100), а 

выручка от продаж – на 8,3% (6639500/6130350 *100 – 100). В отчетном году 

снижение коммерческих расходов по приросту продаж составило 20,6% 

(47470/59813 *100 – 100), а выручки – на 3,3% (6419920/6639500*100 – 100). 

Таким образом, вложившись в рекламу, можно повысить объем продаж на 5 – 

11% при увеличении расходов на рекламные акции на 10 – 20%. 

Рекламу можно разместить на телевидении (Россия 1, НТВ, СТС, ТНТ), в 

Интернете, в специализированных печатных изданиях («Российский 

строительный комплекс», г.Москва, «Строительство + ремонт», г.Красноярск, 

«Архитектура и строительство», г.Омск, «Вестник строительного комплекса», 
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г.Санкт-Петербург, «Строительная газета», г.Москва). Затраты на рекламу 

приведем в таблице 3.1. 

 

Таблица 3.1 

Планируемые затраты на рекламу и увеличение продаж 

 

СМИ 

Стоимость 

изготовления, 

тыс.руб. 

Стоимость 

размещения 

(продвижения) 

1 раз, тыс.руб. 

Количество 

размещений, 

раз 

Итого 

затраты 

на 

рекламу, 

тыс.руб. 

Планируемое 

увеличение 

продаж 

в 

неделю 
в год % тыс.руб. 

Телевидение 52 12 5 260 3172 2,5 160498 

Интернет 24 7 5 260 1844 5 320996 

Специализированные 

печатные издания 
17 12 5 260 3137 3,5 224697 

Итого - - - - 8153 11,0 706191 

 

Расчеты в таблице 3.1 показывают, что затраты на рекламу составят 

0,13% от выручки 2020 года (8153/6419920*100). Проведение рекламных акций 

привлечет новых клиентов и при реализации оптимистического сценария 

развития событий может повысить выручку от продаж на 11% (в 

пессимистическом сценарии рост составит около 5%), то есть дополнительный 

товарооборот под воздействием рекламы составит 706191 тыс.руб. 

Дополнительные коммерческие расходы по приросту продаж в результате 

рекламных мероприятий рассчитаем в таблице 3.2, учитывая, что отчетном году 

расходы на продвижение товара составляли примерно 25% коммерческих 

расходов, то есть 47470 тыс.руб. за год (189878*0,25). Уровень валовой 

прибыли в 2020 году составил 11,72% (752160/6419920*100).  

Рассчитаем экономический эффект от проведения рекламных акций по 

формуле (3.1): 

 

69362)5222(8153
100

72,11706191
ЭР 


 (тыс.руб.)     
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Значит, проведение рекламных акций даст экономический эффект 69362 

тыс.руб. Таким образом, эффект от рекламных мероприятий положительный, 

значит, данное мероприятие повысит прибыль ООО «ЛПЗ «Сегал». 

 

Таблица 3.2 

Дополнительные коммерческие расходы в результате проведения рекламных 

мероприятий 

 

СМИ 

Планируемое 

увеличение продаж, 

%  

Расходы на продвижение 

товара в отчетном году, 

тыс.руб. 

Прирост 

коммерческих 

расходов, тыс.руб. 

1 2 3 4 (2*3) 

Телевидение  2,5 

47470 

1187 

Интернет 5 2374 

Печатные издания 3,5 1661 

Итого 11,0   5222 

 

2. Для увеличения прибыли и рентабельности за счет совершенствования 

политики управления дебиторской задолженностью нужно использовать 

факторинг – продажу долгов. Полученные денежные средства следует 

инвестировать в краткосрочные финансовые активы. 

Рассчитаем экономический эффект от использования операций 

факторинга в ООО «ЛПЗ «Сегал» на условиях, предоставляемых Банком ВТБ 

(группу компаний «СИАЛ» с ВТБ связывают партнерские отношения на 

протяжении 10 лет). Факторинг в Банке ВТБ (ПАО) позволит предприятию: 

 получить финансирование до 90% от суммы поставок против 

документов подтверждающих факт отгрузки; 

 получить финансирование без залога; 

 обеспечить долгосрочное пополнение оборотных средств; 

 увеличить финансирование по мере роста объема продаж; 

 удобно планировать денежные потоки; 
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 эффективно контролировать и управлять дебиторской 

задолженностью (оплату контролирует не только предприятие, но и 

персональный менеджер банка). 

В связи с тем, что задолженность дебиторов практически не превышает 

двух месяцев, то стоимость услуги факторинга Банка ВТБ составит 9%. 

Предприятие на основании полученных банком документов, получит 

финансирование в размере 90% от суммы уступленных требований сразу. По 

окончанию периода отсрочки платежа (согласно договору поставки между 

продавцом и покупателем), дебитор перечислит денежные средства (в размере 

100%) за полученный ранее товар на счет банка. 

Банк, из полученных средств (100%), произведет удержание суммы 

выплаченного финансирования (90%) и причитающихся банку комиссий 

(согласно условиям договора по факторингу – 9%). Образовавшийся остаток 

денежных средств, будет перечислен на расчетный счет клиента.  

Размер дебиторской задолженности покупателей продукции на конец 

2020 года составил более 500000 тыс. руб. (не менее 80% от суммы общей 

дебиторской задолженности).  

Предположим, что 50% или 250000 тыс. руб. дебиторской задолженности 

покупателей будет передано факторинговой компании (ВТБ). В этом случае 

225000 тыс. руб. (250000 *90%) будет перечислено на расчетный счет ЗАО 

«Мегаполис» без отсрочки платежа сразу после отгрузки поставок товар. Объем 

дебиторской задолженности составит 400625 тыс. руб. (625625 – 225000).  

В результате данной операции произойдет ускорение оборачиваемости 

дебиторской задолженности, коэффициент оборачиваемости без учета роста 

выручки от реализации составит: 

Коб = 6419920/ ((625625 +400625)/2) = 12,5.  

Длительность периода оборота дебиторской задолженности составит:  

Поб = 360/ 12,5 = 29 (дн.).  

То есть период инкассации сократится на 9 дней.  

Коэффициент загрузки составит 0,080 (1/12,5), в то время как в 2020 году 
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он был 0,104 (1/9,6).  

Экономический эффект от ускорения оборачиваемости дебиторской 

задолженности составит (при неизменной выручке от реализации):  

Э = (0,08 – 0,104)* 6419920= - 156264 тыс. руб.  

Произойдет дополнительное высвобождение оборотных средств. 

Комиссия банку составит: 

К = 225000*9% = 20250 тыс. руб.  

Таким образом, экономический эффект от использования операций 

факторинга значительно превышает расходы, связанные с проведением данной 

операции. 

При этом произойдет увеличение наличных денежных средств в составе 

оборотного капитала на 204750 тыс.руб. (225000 – 20250).  

Улучшится ситуация с ликвидностью: увеличится коэффициент 

абсолютной  ликвидности.  

Предприятие может использовать данные наличные средства как для 

ведения текущей деятельности, снижая потребность в привлеченных денежных 

средствах в виде кредиторской задолженности, так и вкладывать данные 

средства в краткосрочные финансовые вложения, получая при этом 

дополнительный доход.  

В рамках данного мероприятия (с целью компенсировать часть затрат на 

факторинг) следует вложить 80% денежных средств, полученных от 

использования факторинга) на депозит в Банке ВТБ, в котором предусмотрен 

депозит для юридических лиц с процентной ставкой – от 4,89% до 5,98%. 

Рассчитаем проценты к получению за плановый период от вложения 

денежных средств на депозит при ставке 5,5% годовых: 

S% = (204750 *80%) *5,5% = 163800 *5,5% = 9009 тыс.руб. 

Также нужно отметить, что использование факторинга положительно 

повлияет на финансовую устойчивость предприятия, поскольку ускорение 

оборачиваемости дебиторской задолженности сократит потребность в 

привлеченных средствах в виде краткосрочных обязательств. То есть компания 
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сможет погасить часть задолженности поставщикам, снижая риск 

возникновения дополнительных расходов в виде пеней и штрафов.  

Таким образом, использование факторинга принесет ООО «ЛПЗ «Сегал» 

выгоду, значительно перекрывающую потери. 

 

3.2 Оценка экономической эффективности мероприятий по увеличению 

прибыли и рентабельности предприятия 

 

Для того, чтобы дать оценку эффективности представленных в 

предыдущем пункте рекомендаций, сводные показатели обобщим в прогнозном 

отчете о финансовых результатах и прогнозном балансе. 

Показатели прогнозного отчета о финансовых результатах формируем 

следующим образом.  

При расчете выручки от реализации учитываем, что за счет рекламы она 

должна возрасти по прогнозным подсчетам на 11%, то есть до 7 126 111 

тыс.руб. 

Себестоимость продаж увеличивается пропорционально выручке: 

5 667 760 * 111% = 6 291 213 тыс.руб. 

Коммерческие расходы за счет расходов на рекламные мероприятия 

увеличивается на 13375 тыс.руб., то есть составят: 

198 878 + 13 375 =203 253 тыс.руб. 

Управленческие расходы остаются без изменения, так как выручка 

увеличивается в основном за счет реализация готовой продукции, осевшей на 

складе, то есть составят 273 667 тыс.руб. 

Прибыль от продаж составит: 

7 126 111 – 6 291 213 – 203 253 –  273 667 = 357 978 тыс. руб. 

Доходы от участия в других организациях остаются без изменения (за 

счет мероприятий они не меняются), то есть составят 5 432 тыс.руб. 

Проценты к получению за счет вложения на депозит части полученных по 

факторингу средств увеличиваются на 9009 тыс.руб., то есть составят: 
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0 + 9 009 =9 009 тыс.руб. 

Проценты к уплате за счет стоимости факторинга увеличиваются на 

20 250 тыс.руб. (вознаграждение финансовому агенту установлено в 

процентах), то есть составят: 

58 725 + 20 250 =78 975 тыс.руб. 

Прочие доходы (146 592 тыс.руб.) и прочие расходы (134 645 тыс.руб.) 

остаются без изменения (за счет мероприятий они не меняются). 

Прибыль до налогообложения составит: 

357 978 + 5 432 + 9 009 – 78 975 + 146 592 – 134 645 = 305 391 тыс. руб. 

Налог на прибыль и иные налоговые платежи увеличиваются 

пропорционально росту прибыли: 

(48 636 + 3 011) * 305 391 / 247 269 = 63 787 тыс. руб. 

В рамках исследуемых мероприятий отложенные налоговые 

обязательства и активы не изменяются.  

Чистая прибыль составит: 

305 391 – 63 787 = 241 604 тыс. руб. 

Прогнозный отчет о финансовых результатах представим в таблице 3.3. 

 

Таблица 3.3 

Прогнозный отчет о финансовых результатах (тыс. руб.) 

 

Показатели Отчет Прогноз 
Изменение 

(+,-) 

Темп 

роста, % 

1 2 3 4 5 

Выручка 6419920 7126111 706191 111,0 

Себестоимость продаж (5667760) (6291213) 623453 111,0 

Валовая прибыль 752160 834898 82738 111,0 

Коммерческие расходы (189878) (203253) 13375 107,0 

Управленческие расходы (273667) (273667) 0 100,0 

Прибыль от продаж 288615 357978 69363 124,0 

Доходы от участия в других организациях 5432 5432 0 100,0 

Проценты к получению 0 9009 9009 - 

Проценты к уплате (58725) (78975) 20250 134,5 

Прочие доходы 146592 146592 0 100,0 

Прочие расходы (134645) (134645) 0 100,0 

Прибыль до налогообложения 247269 305391 58122 123,5 
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Окончание таблицы 3.3 

1 2 3 4 5 

Налог на прибыль (51647) (63787) 12140 123,5 

Чистая прибыль 195622 241604 45982 123,5 

 

Таким образом, за счет реализации мероприятий по увеличению прибыли 

и рентабельности предприятия происходит улучшение финансовых результатов 

деятельности компании в прогнозном году по сравнению с отчетным: 

 растет выручка от продаж;  

 снижаются относительные расходы на ведение основной деятельности; 

 увеличиваются прибыль от продаж и чистая прибыль. 

На основании сформированного отчета о финансовых результатах и 

расчетных данных по изменению статей баланса, рассчитанных в предыдущем 

пункте, составим прогнозный баланс. 

Показатели прогнозного баланса в таблице 3.4 формируем следующим 

образом.  

Нематериальные активы и основные средства уменьшаются на 

списанную амортизацию, соответствующую уровню 2020 года (348 783 

тыс.руб.). 

Остальные статьи внеоборотных активов оставляем без изменения. 

Запасы снижаются за счет продажи готовой продукции на 622 380 

тыс.руб. с учетом их роста пропорционально росту себестоимости: 

(844 759 – 622 380) * 1,11  = 1 353 092 тыс.руб. 

Дебиторская задолженность увеличится пропорционально выручке и 

снизится на 225 000 тыс.руб. за счет проведения факторинговой операции, то 

есть составит: 

ДЗ = 625 625 * 1,11 – 225 000 = 469 444 тыс.руб. 

Краткосрочные финансовые вложения увеличиваются на 163 800 тыс.руб. 

(вложение денежных средств, полученных по факторингу), то есть составят: 

58 725 + 163 800 =78 975 тыс.руб. 

Прочие оборотные активы остаются без изменения. 



75 

 

Денежные средства рассчитаем позднее. 

Рассчитываем БАЛАНС по активу без денежных средств – 1 922 497 

тыс.руб.  

Уставный и добавочный капитал оставляем без изменения. 

Нераспределенная прибыль на конец прогнозного года увеличится на 

чистую прибыль за вычетом распределения участникам общества на уровне 

средневзвешенного процента к распределению по итогам последних трех лет. 

Нераспределенная прибыль за три года составила: 

1 480 503 – 1 102 292 = 378 211 тыс.руб. 

Чистая прибыль за три года составила: 

52 327 + 213 845  + 195 622 =479 794 тыс.руб. 

Средняя доля нераспределенной прибыли в чистой прибыли за три года 

составила: 

378 211 / 479 794 = 0,788 

Значит, нераспределенная прибыль на конец прогнозного года составит: 

1 480 503 + 241 604 * 0,788= 1 670 887 тыс.руб. 

Капитал и резервы на конец прогнозного года: 

10 000  + 4 606 + 1 670 887 = 1 685 493 тыс.руб. 

Долгосрочные обязательства оставляем без изменения – 619 338 тыс.руб. 

Краткосрочные заемные средства оставляем без изменения – 757 тыс.руб. 

Кредиторская задолженность сокращается за счет возможности расчета 

по долгам перед поставщиками и подрядчиками до 469 444 тыс.руб. (на 351 895 

тыс.руб.) для соблюдения оптимального соотношения кредиторской и 

дебиторской задолженности (ДЗ:КЗ = 1). Остальные статьи не изменяем. 

Рассчитываем БАЛАНС по пассиву:  

1 685 493 + 619 338 + 757 + 469 444 = 2 775 032 тыс.руб.  

Это значительно превышает БАЛАНС по активу, поэтому можно 

погасить краткосрочные заемные средства, отложенные налоговые 

обязательства и долгосрочные заемные средства. Тогда БАЛАНС по пассиву 

составит: 
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1 685 493 + 469 444 =  2 154 937 тыс.руб. 

Теперь можно рассчитать денежные средства: 

ДС = БАЛАНС по пассиву – предварительный БАЛАНС по активу = 

2 154 937 – 1 922 497 = 232 440 тыс.руб. 

 

Таблица 3.4 

Прогнозный бухгалтерский баланс (тыс. руб.) 

 

Статья баланса Отчет Прогноз 
Изменение 

(+,-) 

Темп 

роста, % 

Актив 
    

I. Внеоборотные активы 
    

Основные средства 1390022 1041239 -348783 74,9 

Долгосрочные финансовые вложения 1173 1173 0 100,0 

ИТОГО по разделу I 1391195 1042412 -348783 74,9 

II. Оборотные активы 
    

Запасы 844759 246841 -597918 29,2 

Дебиторская задолженность 625625 469444 -156181 75,0 

Краткосрочные финансовые 

вложения 
0 163800 163800 - 

Денежные средства 74964 232440 157476 310,1 

Прочие оборотные активы 0 0 0 - 

ИТОГО по разделу II 1545348 1112525 -432823 72,0 

БАЛАНС 2936543 2154937 -781606 73,4 

Пассив 
    

III. Капитал и резервы 
    

Уставный капитал 10000 10 000 0 100,0 

Добавочный капитал 4606 4 606 0 100,0 

Нераспределенная прибыль  

(непокрытый убыток ) 
1480503 1670887 190384 112,9 

ИТОГО по разделу III 1495109 1685493 190384 112,7 

IV. Долгосрочные обязательства 
    

Долгосрочные заемные средства 539590  -539590 0,0 

Отложенные налоговые обязательства 79748  -79748 0,0 

ИТОГО по разделу IV 619338 0 -619338 0,0 

V. Краткосрочные обязательства     
Заемные средства 757  -757 0,0 

Кредиторская задолженность: 821339 469 444 -351895 57,2 

ИТОГО по разделу V 822096 469444 -352652 57,1 

БАЛАНС 822096 469444 -352652 57,1 

Таким образом, на основании прогнозного отчета о финансовых 

результатах предприятия можно сделать вывод о повышении суммы прибыли. 
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Кроме того, улучшается структура баланса предприятия, что говорит о 

повышении эффективности средств компании. 

Для наглядности на рисунке 3.1 представим изменение валовой прибыли, 

прибыли от продаж и чистой прибыли в результате проведенных мероприятий. 

 

 

 

Рис. 3.1 – Изменение прибыли в результате проведенных мероприятий. 

 

Оценим влияние предложенных мероприятий на изменение структуры 

финансовых результатов деятельности ООО «ЛПЗ «Сегал» (табл. 3.5). 

 

Таблица 3.5 

Анализ структуры финансовых результатов предприятия 

 

Показатель 

Величина показателя, 

тыс. руб. 
Удельный вес, % 

Отклонение 

удельного 

веса, % Отчет Прогноз Отчет Прогноз 

1 2 3 4 5 6 

Выручка 6419920 7126111 100 100 Х 

Себестоимость продаж (5667760) (6291213) (88,3) (88,3) 0,0 

Валовая прибыль 752160 834898 11,7 11,7 0,0 

Коммерческие расходы (189878) (203253) (3,0) (2,9) -0,1 

Управленческие расходы (273667) (273667) (4,3) (3,8) -0,4 

Прибыль от продаж 288615 357978 4,5 5,0 0,5 

Доходы от участия в других 

организациях 
5432 5432 0,1 0,1 0,0 

Проценты к получению 0 9009 0,0 0,1 0,1 

752160

288615

195622

834898

357978

241604

0

100000

200000

300000

400000

500000

600000

700000

800000

900000

Валовая прибыль Прибыль от 

продаж

Чистая прибыль

П
о

к
аз

ат
ел

ь
, 
ты

с.
 р

у
б

.

Отчет

Прогноз



78 

 

Окончание таблицы 3.5 

1 2 3 4 5 6 

Проценты к уплате (58725) (78975) (0,9) (1,1) 0,2 

Прочие доходы 146592 146592 2,3 2,1 -0,2 

Прочие расходы (134645) (134645) (2,1) (1,9) 0,2 

Прибыль до 

налогообложения 
247269 305391 3,9 4,3 0,4 

Налог на прибыль (51647) (63787) (0,8) (0,9) 0,1 

Чистая прибыль 195622 241604 3,0 3,4 0,4 

Данные таблицы 3.5 показывают, что за прогнозный год доля чистой 

прибыли организации увеличится на 0,4 процентных пункта, что связано в 

большей степени со снижением доли коммерческих и управленческих расходов 

в выручке. 

В таблице 3.6 произведем расчет влияния факторов на прибыль от продаж 

и чистую прибыль. 

 

Таблица 3.6 

Расчет влияния факторов на изменение чистой прибыли предприятия 

 

тыс.руб. 

Наименование факторов 
Расчет влияния 

факторов 

Величина влияния 

фактора 

Увеличение выручки от продаж 706191*4,5/100 +31748 

Уменьшение уровня расходов на продажу 0,1 *7126111/100 +7512 

Уменьшение уровня расходов на управление 0,4 *7126111/100 +30103 

Итого влияние на прибыль от продаж 31748+7512+30103 +69363 

Увеличение процентов к получению 9009 – 0 +9009 

Увеличение процентов к уплате -(78975 – 58725) -20250 

Итого влияние на налогооблагаемую прибыль 69363 +9009 – 20250 +58122 

Увеличение налога на прибыль -(63787 – 51647) -12140 

Итого влияния на чистую прибыль 58122 – 12140 +45982 

 

Факторный анализ, проведенный в таблице 3.6, показывает, что прибыль 

от продаж, полученная за прогнозный год, превысит прибыль, полученную за 

отчетный, на 45982 тыс. руб. При этом увеличение прибыли от продаж на 31748 

тыс. руб. произойдет из-за роста выручки от продаж, на 30103 тыс. руб. – 
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уменьшения относительных расходов на управление, на 7512 тыс. руб. – 

снижения уровня расходов на продажу. 

Увеличение прибыли от продаж на 69363 тыс. руб., процентов к уплате – 

на 20250 тыс. руб. и процентов к получению – на 9009 тыс. руб. обусловит 

прирост прибыли до налогообложения на 58122 тыс. руб. Увеличение налога на 

прибыль даст естественное снижение прибыли на 12140 тыс. руб., в связи с чем 

общее увеличение чистой прибыли составит 45982 тыс. руб. в прогнозном году 

по сравнению с отчетным. 

На рисунке 3.2 представим влияние факторов на изменение чистой 

прибыли. 

 

 

 

Рис. 3.2 – Влияние факторов на изменение чистой прибыли в прогнозном 

периоде 

 

Рассмотрим изменение показателей рентабельности ООО «ЛПЗ «Сегал», 

анализ которых представлен в таблице 3.7. 

По данным таблицы 3.7 видно, что рентабельность продаж и затрат в 

прогнозном периоде возрастет на 11,7% и 12,4% соответственно, то есть 

повысится эффективность основной деятельности. 
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В то же время экономическая рентабельность возрастет на 41,8%, 

оборотных активов – на 39,6%, собственного капитала – на 8,7%. 

Следовательно, эффективность использования средств компании в 

результате разработанных мероприятий значительно повысится. 

 

Таблица 3.7 

Анализ показателей рентабельности 

 

Показатель 

Величина показателя 

за год: 

Отклонение за 

год: 

отчет прогноз абс. относ. 

1. Выручка от продаж, тыс.руб. 6419920 7126111 706191 11,0 

2. Полная себестоимость продаж, тыс.руб. 6131305 6768133 636828 10,4 

3. Прибыль от продаж, тыс.руб. 288615 357978 69363 24,0 

4. Прибыль до выплаты процентов и налогов, 

тыс.руб. 
305994 384366 78372 25,6 

5. Чистая прибыль, тыс.руб. 195622 241604 45982 23,5 

6. Среднегодовая величина активов (капитала), 

тыс.руб. 
2873746 2545740 -328006 -11,4 

7. Среднегодовая величина оборотных активов, 

тыс.руб. 
1477092,5 1328936,5 -148156 -10,0 

8. Среднегодовая величина собственного капитала, 

тыс.руб. 
1400181,5 1590301 190119,5 13,6 

9. Рентабельность продаж, %  4,50 5,02 0,53 11,7 

10. Рентабельность затрат, %  4,71 5,29 0,58 12,4 

11. Экономическая рентабельность, %  10,65 15,10 4,45 41,8 

12. Рентабельность оборотных активов, %  20,72 28,92 8,21 39,6 

13. Чистая рентабельность активов (капитала), %  6,81 9,49 2,68 39,4 

14. Рентабельность собственного капитала, %  13,97 15,19 1,22 8,7 

15. Чистая рентабельность продаж, %  3,05 3,39 0,34 11,3 

 

Таким образом, реализация предложенных мероприятий позволит 

значительно улучшить конечные результаты финансово-хозяйственной 

деятельности ООО «ЛПЗ «Сегал» при повышении рентабельности всех средств, 

что даст дополнительные средства для расширения деятельности и укрепит 

финансовое состояние компании. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Актуальность выполнения данной выпускной квалификационной работы 

заключалась в том, что получение положительных финансовых результатов 

является основной целью деятельности коммерческого предприятия.  

Само существование коммерческого предприятия зависит от степени 

эффективности его функционирования, что определяет основную цель его 

деятельности: получение максимальной прибыли посредством удовлетворения 

материальных и социальных потребностей его участников и населения. 

В настоящей выпускной квалификационной работе был рассмотрен 

основной круг вопросов, позволяющих комплексно представить содержание 

процесса формирования финансовых результатов в современных условиях, 

обеспечивающих конкурентоспособность предприятия на основе повышения 

эффективности его деятельности, применительно к субъекту хозяйствования 

ООО «ЛПЗ «Сегал». 

Главными показателями экономической эффективности на уровне 

предприятия рассматривается финансовый результат деятельности в виде 

прибыли в качестве абсолютного показателя и рентабельности в качестве 

относительного показателя.  

Проведенное исследование финансового состояния и финансовых 

результатов деятельности ООО «ЛПЗ «Сегал» выявило следующее. 

В целом компания функционирует успешно, причем за весь 

рассматриваемый период улучшила финансовые результаты производственно-

финансовой деятельности. Расширение деятельности общества происходило за 

счет наращения собственных источников финансирования. Положительная 

динамика собственных источников формирования имущества предприятия 

связана с ростом нераспределенной прибыли, которая была основной 

составляющей собственного капитала. Это свидетельствует не только о 

положительных результатах финансово-хозяйственной деятельности 
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предприятия, но и направлении значительной части прибыли на развитие, что 

повышает потенциал функционирования компании. 

Опасение вызывает то, что на конец 2020 года у ООО «ЛПЗ «Сегал» было 

кризисное финансовое состояние по показателям финансовой устойчивости, 

когда оно не способно своевременно расплатиться со своими кредиторами и 

может быть объявлено банкротом. Это при том, что у предприятия появились 

собственные оборотные средства, которых не было в предыдущие периоды. 

Следовательно, предприятию нужно освоить часть запасов, остаток которых на 

конец отчетного года значительно возрос по сравнению с началом. 

При этом наиболее ликвидных активов в форме денежных средств и 

краткосрочных финансовых вложений недостаточно для покрытия требуемой 

доли краткосрочных обязательств, что угрожает платежеспособности 

предприятия. 

Темпы роста выручки от реализации превышали темпы роста оборотных 

активов по всем статьям, что говорит об улучшении качества управления 

имуществом общества, используемым в текущих операциях. Также повысилась 

эффективность управления заемными источниками финансирования имущества 

в целом и кредиторской задолженности в частности, что повышает 

привлекательность компании для кредиторов и заемщиков.  

Несмотря на снижение в отчетном году по сравнению с предыдущим, в 

целом за рассматриваемый период чистая прибыль компании увеличилась 

более чем в 3,5 раза. Основное положительное изменение конечного 

финансового результата за два года связано с увеличением уровня валовой 

прибыли, обусловленным снижением относительных затрат на производство и 

реализацию продукции предприятия. Однако, большая доля себестоимости 

реализованной продукции предполагает, что пристальное внимание нужно 

уделить использованию такого резерва увеличения прибыли как снижение 

относительной себестоимости. 

Негативно на формирование прибыли в отчетном году повлиял рост 

уровня управленческих расходов, что увеличивает порог рентабельности, а, 
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значит, риск неполучения прибыли при росте цен на сырье и снижении цен на 

продукцию предприятия. Следовательно, нужно снижать рост управленческих 

расходов, чтобы он соответствовал или был ниже роста выручки. 

Таким образом, для продолжения успешного функционирования ООО 

«ЛПЗ «Сегал» наиболее приемлемым была разработка рекомендаций по 

увеличению прибыли и рентабельности на предприятии, которые предложены в 

третьей главе: 

 для увеличения прибыли и рентабельности за счет роста выручки от 

продаж при снижении уровня готовой продукции – провести рекламные 

мероприятия; 

 для увеличения прибыли и рентабельности за счет совершенствования 

политики управления дебиторской задолженностью – использовать факторинг. 

Оценка разработанных мероприятий показала, что при их реализации за 

прогнозный год: 

 увеличивается прибыль от продаж предприятия за счет опережения 

роста выручки от продаж роста расходов на производство и реализацию 

продукции; 

 возрастет рентабельность продаж и затрат, то есть повышается 

эффективность основной деятельности; 

 увеличивается эффективность использования средств компании; 

 улучшается финансовое состояние в части повышения финансовой 

устойчивости, ликвидности и платежеспособности. 

Таким образом, финансовое состояние и финансовые результаты 

деятельности ООО «ЛПЗ «Сегал» после проведения предложенных 

мероприятий должны заметно улучшиться. 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1 

 

БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС 

на 31 декабря 2020 г. 

 
 КОДЫ  

Форма № 1 по ОКУД  0710001 

Дата (год, месяц, число)  31.12.2020 

Организация _ООО «ЛПЗ «Сегал» ______________________________________      по ОКПО  55583158 

Идентификационный номер налогоплательщика                                                                    ИНН  2458008580 

Вид деятельности   Производство алюминия____________________                          по ОКВЭД  24.42 

Организационно-правовая форма/форма собственности   общество с ограниченной 
ответственностью / частная  собственность ________________                   по ОКОПФ / ОКФС 

12300/16 

Единица измерения: тыс. руб.         по ОКЕИ  384 

 
Местонахождение (адрес): 660111, г.Красноярск, ул.Пограничников, д.42, стр.15 

  

 

Наименование показателя 
Код 

стр. 

На 31 декабря 

2020г. 

На 31 декабря 

2019г. 

На 31 декабря 

2018 г. 

На 31 декабря 

2017г. 

Актив 

I.  ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ  

    

Нематериальные активы 1110 − − − − 

Результаты исследований и разработок 1120 − − − − 

Основные средства 1150 1390022 1400243 1343027 1128917 

Доходные вложения в материальные 

ценности  1160 − − − − 

Финансовые вложения 1170 1173 1173 1173 403 

Отложенные налоговые активы 1180 − − − − 

Прочие внеоборотные активы  1190 − 696 16026 56431 

ИТОГО по разделу I  1100 1391195 1402112 1360226 1185751 

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ      

Запасы 1210 844759 681808 931340 790815 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям  1220 − − − 445 

Дебиторская задолженность   1230 625625 713152 729172 583175 

Финансовые  вложения   1240 − − − − 

Денежные средства и денежные эквиваленты 1250 74964 13877 77609 7049 

Прочие оборотные активы  1260 − − − − 

ИТОГО по разделу II  1200 1545348 1408837 1738121 1381484 

БАЛАНС (актив) 1600 2936543 2810949 3098347 2567235 

Наименование показателя 
Код 

стр. 

На 31 декабря 

2020г. 

На 31 декабря 

2019г. 

На 31 декабря 

2018 г. 

На 31 декабря 

2017г. 

Пассив  

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ  

    

Уставный капитал  1310 10000 10000 10000 10000 

Переоценка внеоборотных активов 1340 − − − − 

Добавочный капитал  (без переоценки) 1350 4606 4606 4606 4606 

Резервный капитал 1360 − − − − 

Нераспределенная прибыль (непокрытый 

убыток )  1370 1480503 1290648 1137107 1102292 

ИТОГО по разделу III 1300 1495109 1305254 1151713 1116898 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА      

Заемные средства 1410 539590 749983 907913 745450 

Отложенные налоговые обязательства 1420 79748 80860 70079 57923 

Оценочные обязательства 1430 − − − − 

Прочие обязательства  1450 − − − − 
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ИТОГО по разделу IV  1400 619338 830843 977992 803373 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА      

Заемные  средства 1510 757 16312 1624 5918 

Кредиторская задолженность 1520 821339 658540 967018 641046 

Доходы будущих периодов 1530 − − − − 

Оценочные обязательства 1540 − − − − 

Прочие обязательства  1550 − − − − 

ИТОГО по разделу V  1500 822096 674852 968642 646964 

БАЛАНС (пассив) 1700 2936543 2810949 3098347 2567235 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 2 

 

ОТЧЕТ О ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТАХ  

за 2019 – 2020 годы 
 КОДЫ  

Форма № 2 по ОКУД  0710002 

Дата (год, месяц, число)  31.12.2019 

Организация _ООО «ЛПЗ «Сегал» _____________________________________      по ОКПО  31.12.2020 

Идентификационный номер налогоплательщика                                                                  ИНН  55583158 

Вид деятельности   Производство алюминия ____________________                     по ОКВЭД  2458008580 

Организационно-правовая форма/форма собственности   общество с ограниченной 
ответственностью / частная  собственность ________________                 по ОКОПФ / ОКФС 

24.42 

Единица измерения: тыс. руб.                                                                                          по ОКЕИ 384 

 
Показатель 

За 2020 год За 2019 год За 2018 год 
наименование код 

Выручка  2110 6419920 6639500 6130350 

Себестоимость продаж  2120 (5667760) (5842060) (5542180) 

Валовая прибыль (убыток) 2100 752160 797440 588170 

Коммерческие расходы  2210 (189878) (239251) (229721) 

Управленческие расходы  2220 (273667) (271112) (224495) 

Прибыль (убыток) от продаж 2200 288615 287077 133954 

Доходы от участия в других организациях  2310 5432 45000 − 
Проценты к получению  2320 − 189 − 
Проценты к уплате  2330 (58725) (78540) (87307) 

Прочие доходы  2340 146592 122470 137336 

Прочие расходы  2350 (134645) (96529) (119349) 

Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 247269 279667 64634 

Текущий налог на прибыль 2410 (48636) (36766) 0 

Изменение отложенных налоговых обязательств 2430  (10781) (12156) 

Изменение отложенных налоговых активов 2450      

Прочее  2460 (3011) (275) (151) 

Чистая прибыль (убыток) 2400 195622 231845 52327 

СПРАВОЧНО:      

Результат от переоценки внеоборотных активов, не 

включаемый в чистую прибыль (убыток) периода 
2510 − − − 

Результат от прочих операций, не включаемый в 

чистую  прибыль (убыток) периода 
2520 − − − 

Совокупный финансовый результат периода 2500 195622 231845 52327 

     

 

 

Расходы по обычным видам деятельности (по элементам затрат) 
Наименование показателя Код  За 2020 год За 2019 год За 2018 год 

Материальные затраты 5610 4501717 4675287 4302345 

Затраты на оплату труда 5620 519118 511287 492871 

Отчисления на социальные нужды 5630 166118 163612 157719 

Амортизация основных средств 5640 348783 342908 308992 

Прочие затраты 5650 433855 908570 594665 

Итого затрат по элементам 5660 5969591 6601664 5856592 

Изменение остатков  (прирост [-], уменьшение 

[+] ) 5670 161714 (249241) 139804 

Себестоимость товаров для перепродажи 5600 6131305 6352423 59963962 

 

 

 












