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РЕФЕРАТ 

 

Бакалаврская выпускная квалификационная работа с. 85, иллюстраций 6, 

таблиц 22, источников 33, приложений 2. 

АНАЛИЗ, ТОВАРЫ, ТОВАР, ЭФФЕКТИВНОСТЬ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ 

ТОВАРОВ, ТОВАРОБОРОТ, ПОСТУПЛЕНИЕ ТОВАРОВ, ВЫБЫТИЕ 

ТОВАРОВ, БУХГАЛТЕРСКИЙ УЧЕТ, РОЗНИЧНАЯ ТОРГОВЛЯ, 

ДОКУМЕНТЫ ПЕРВИЧНЫЕ, РЕГИСТРЫ, ЭФФЕКТИВНОСТЬ 

ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ТОВАРОВ, ФАКТЫ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ЖИЗНИ. 

Цель работы – разработка рекомендаций по совершенствованию учета 

движения товаров в розничной торговле. 

Метод исследования – аналитический, опытно-статистический методы, 

метод сравнения. 

Проведен анализ финансового состояния и организация учета движения 

товаров в ООО «Актив». Для улучшения учета движения товаров предложены 

регистры внутреннего учета и описана методика их заполнения. 
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ВВЕДЕНИЕ 

В настоящее время торговля является крупным сектором российской 

экономики, в котором трудится большая часть населения страны. Торговля 

представлена множеством крупных, средних и мелких предприятий. 

Независимо от масштабов деятельности все организации должны 

документально оформлять хозяйственные и финансовые операции, вести 

бухгалтерский учет. 

Розничная торговля является важнейшей отраслью хозяйственной 

деятельности. В сфере розничной торговли заканчивается процесс обращения 

товаров, и они переходят в сферу личного потребления. Розничная торговля – 

реализация товаров непосредственно населению для личного потребления. 

Правительство Российской Федерации, различными способами 

стимулирует развитие малого предпринимательства. Были введены 

специальные режимы налогообложения, которые несколько упрощают ведение 

бухгалтерского учета и смягчают налоговое бремя предпринимателей. 

Бакалаврская выпускная квалификационная работа составлена на 

основании законодательных и нормативных документов, регулирующих 

правила ведения и порядок составления и представления документов для учета 

и бухгалтерской отчетности. 

Актуальность темы учета и анализа движения товарных операций, его 

рациональной и правильной организации особенно в условиях торговли, в 

настоящее время выдвинута на передний план, т.к. важнейшим условием 

успешного развития розничных торговых организаций является 

совершенствование системы бухгалтерского учета, включая организацию 

сбора, обработки и анализа информации о поступлении, продаже и запасах 

товаров.  

Эффективная хозяйственная деятельность предприятий розничной 

торговли возможна только при условии правильной постановки бухгалтерского 

учета на всех этапах движения товаров, совершенствования существующих 
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способов ведения первичного и текущего учета и разработки новых подходов 

деятельности розничных предприятий и к организации учета финансовых 

результатов, оценки финансового состояния и устойчивости организации.  

Далеко не у всех торговых предприятий организация учетного процесса 

товарных операций совершенна. Всѐ это свидетельствует об актуальности темы 

выпускной квалификационной работы. 

Объект исследования бакалаврской выпускной квалификационной 

работы - общество с ограниченной ответственностью «Актив».  

Целью данной бакалаврской выпускной квалификационной работы 

является исследование теоретических и практических вопросов организации 

учѐта и анализа товарных операций торговой организации и разработке 

рекомендаций по их совершенствованию. 

Для достижения поставленной цели надо решить следующие основные 

задачи: 

- проанализировать особенности торговли; 

- раскрыть основные методы оценки товаров в торговле; 

- определить методические подходы к анализу товаров; 

- дать экономическую характеристику организации; 

- провести анализ основных экономических показателей деятельности 

предприятия; 

- оценить динамику и ритмичность товарооборота предприятия; 

- исследовать порядок бухгалтерского учета и документального 

оформления движения товаров в ООО «Актив»; 

- разработать рекомендации по совершенствованию учета движения 

товаров. 

Методологической основой данной бакалаврской выпускной 

квалификационной работы явились законодательные акты, учебники, учебные 

пособия, статьи отечественных экономистов, электронные ресурсы. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ УЧЕТА И АНАЛИЗА ДВИЖЕНИЯ 

ТОВАРОВ 

 

1.1 Нормативно-правовое регулирование, документальное оформление и  

учет движения товаров  

 

Система нормативного регулирования бухгалтерского учѐта в торговле - 

это система нормативных документов, которые устанавливают и разъясняют 

базовые правила формирования информации по отдельным разделам и 

объектам бухгалтерского учѐта торговых операций. Она состоит из документов 

четырех уровней: законодательных, нормативных, методических и 

организационных [18, с.87].  

Правовое регулирование отношений в области торговой деятельности 

осуществляется ГК РФ, Законом РФ от 07.02.1992 № 2300-1 «О защите прав 

потребителей», другими федеральными законами и принимаемыми в 

соответствии с ними иными нормативными правовыми актами Российской 

Федерации, законами субъектов Российской Федерации, иными нормативными 

правовыми актами субъектов Российской Федерации.  

С 2010 г. основы государственного регулирования торговой деятельности 

в Российской Федерации определены Федеральным законом от 28.12.2009 № 

381-ФЗ «Об основах государственного регулирования торговой деятельности в 

Российской Федерации» [16, с.118].  

Сфера действия Закона № 381-ФЗ весьма ограниченна. Фактически 

указанным Законом урегулированы только некоторые стороны хозяйственной 

деятельности торговых сетей при осуществлении продаж продовольственных 

товаров. Прочие аспекты деятельности хозяйствующих субъектов, занятых в 

сфере оптовой и розничной торговли, урегулированы в общем виде, а также 

посредством отсылочных норм. Тем не менее, в Законе № 381-ФЗ содержится 
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ряд общих норм, которые могут применяться организациями торговли, 

специализирующимися на продажах в разных сегментах рынка [23, с.380]. 

На организационном уровне предприятия, руководствуясь российским 

законодательством о бухгалтерском учѐте, самостоятельно формируют свою 

учѐтную политику исходя из своей структуры, отрасли, других особенностей 

деятельности и вправе разрабатывать свои внутренние рабочие документы для 

осуществления хозяйственных операций [14, с.135].  

В системе нормативного регулирования бухгалтерского учѐта в 

Российской Федерации товарами признается часть материально-

производственных запасов организации, приобретенных или полученных от 

других юридических и физических лиц и предназначенных для продажи или 

перепродажи без дополнительной обработки.  

В соответствии со ст. 129 Гражданского кодекса РФ (ГК РФ) товаром 

могут быть любые вещи, за исключением изъятых из оборота или 

ограниченных в обороте. Для целей налогообложения согласно ст. 38 

Налогового кодекса РФ (НК РФ) товаром признается любое имущество, 

реализуемое либо предназначенное для реализации. К товару можно отнести 

все, что может удовлетворить нужду или потребность и предлагается рынку с 

целью привлечения внимания, приобретения, использования или потребления. 

Это могут быть физические объекты, услуги, лица, места, организации и идеи 

[28, с.313]. 

Как указано в п. 239 Методических указаний № 119н, аналитический учѐт 

товаров в бухгалтерской службе ведется в натурально-стоимостном выражении, 

т.е. по наименованиям товаров с их отличительными признаками (марка, 

артикул, сорт и т.д.), по количеству и фактической себестоимости. При ведении 

натурально-стоимостного учѐта применяются либо сортовой, либо партионный 

метод учѐта товаров. Сортовому методу посвящены п. п. 136 - 140 

Методических указаний № 119н, в соответствии с которым сортовой метод 

учѐта предполагает отдельный учѐт товаров каждого наименования, причем в 
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данном случае не имеет значения время его поступления на склад, а также цена 

его приобретения. Поступивший товар присоединяется к аналогичному товару, 

уже имеющемуся на складе. Складской учѐт ведется материально 

ответственным лицом торговой организации - кладовщиком, заведующим 

складом и т.п. На каждое наименование поступившего товара материально 

ответственное лицо либо открывает карточку складского учѐта товаров, либо 

заводит отдельную страницу в журнале учѐта движения товаров на складе.  

В бухгалтерском учѐте товары классифицируются по виду деятельности; 

праву собственности; типу поставщика; ставке НДС; месту хранения и 

материально ответственным лицам; системе налогообложения; группам, 

наименованию, сортам, партиям; роли в торговом процессе.  

По виду деятельности товары подразделяют на товары в розничной 

торговле и товары в оптовой торговле [14, с.183]. 

По праву собственности товары систематизируют: на собственные; 

отгруженные; в пути; принятые на ответственное хранение; принятые на 

комиссию; переданные в залог.  

Собственными являются товары, которые поступили от поставщика, 

оприходованы и оплачены. Обычно право собственности на товар от 

поставщика к покупателю переходит в момент его отгрузки. Однако в договоре 

может быть предусмотрен перенос даты перехода права собственности на товар 

от продавца к покупателю на более поздний срок, например в момент оплаты. 

Реализацией товаров признается передача на возмездной основе права 

собственности на них. Поэтому отгруженные товары не могут считаться 

реализованными, пока покупатель не получит на них право собственности.  

Таким образом, ведение бухгалтерского учѐта организацией 

осуществляется в соответствии с нормативными документами, имеющими 

разный статус. Одним из них обязательны к применению (Федеральный закон 

«О бухгалтерском учѐте», ПБУ), другие носят рекомендательный характер 

(План счетов, методические указания, комментарии) [15, с.58].  



8 
 

Главным средством регулирования товарно-денежных связей, 

определяющим содержание правоотношений, права и обязанности его 

участников, является договор - основной юридический акт, из которого 

возникают обязательственные правоотношения. Общие положения о договорах, 

понятие и условия договора, порядок заключения, изменения и расторжения 

договора приведены в ГК РФ. [19, с.23]   

В торговых организациях общепринятыми являются такие виды 

договоров:  

- поставки;  

- купли-продажи;  

- розничной купли-продажи;  

- комиссии.   

Взаимоотношения сторон, связанные с куплей-продажей (договора 

купли-продажи, поставки, розничной купли-продажи), регулируются гл. 30 ГК 

РФ.  

Договор купли-продажи - наиболее распространенный в хозяйственном 

обороте вид договора, по которому одна сторона (продавец) принимает на себя 

обязательство передать указанный в договоре товар в собственность другой 

стороне (покупателю), покупатель, в свою очередь, обязуется принять товар 

(если он поставлен в соответствии с договором) и уплатить обусловленную 

цену (ст. 454 ГК РФ). При неисполнении одной из сторон ее обязательств, 

вытекающих из договора купли-продажи, он может быть расторгнут и 

потерпевшая сторона имеет право предъявить виновной стороне убытки, 

понесенные ею вследствие невыполнения договора [22, с.217].   

Договор поставки является разновидностью договора купли-продажи, 

поэтому к регулированию отношений по поставке товара могут применяться 

общие нормы о купле-продаже. Договор поставки имеет много общих черт с 

договором купли-продажи, однако в отличие от последнего на момент 

заключения договора поставки предмет договора (имущество) может 
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отсутствовать в распоряжении поставщика, поэтому передача и получение 

имущества по договору поставки не совпадают с моментом заключения 

договора, договор выполняется в течение установленного срока действия.  

Договор розничной купли-продажи. Отношения сторон в рамках данного 

договора регулируются ст. ст. 492 - 505 ГК РФ.  

В договоре розничной купли-продажи продавцом может быть 

организация или индивидуальный предприниматель, зарегистрированные в 

установленном законодательством порядке, предметом деятельности которых 

является продажа товаров в розницу (поштучно или небольшими 

количествами). Покупателями по этому договору являются в основном 

граждане, однако ими могут быть и юридические лица, в том числе 

коммерческие организации, при условии, что они приобретают товар не для 

извлечения прибыли (например, организация приобретает бытовую технику для 

благоустройства офиса) [27, с.128].   

Договор комиссии - это гражданско-правовой договор, по которому одна 

сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (комитента) за 

вознаграждение совершить одну или несколько сделок от своего имени, но за 

счет комитента (ст. 990 ГК РФ).  

Характерные признаки договора комиссии приведены в ст. ст. 991 - 993 

ГК РФ.  

Основным отличием договора комиссии и договора купли-продажи 

является условие о переходе права собственности к контрагенту (ст. 454 ГК 

РФ). Договор комиссии предполагает, что комиссионер всего лишь оказывает 

продавцу услуги по заключению договора с покупателями. Сторонам договора 

комиссии необходимо максимально четко определить сделки, которые 

комиссионер должен совершить по поручению комитента, и согласовать их 

условия [16, с.284].  

Товары представляют собой основной вид активов организаций, занятых 

коммерческой деятельностью. Поэтому результаты хозяйственной 
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деятельности компании во многом зависят от грамотного ведения 

бухгалтерского учета товаров. В свою очередь, организация бухгалтерского 

учета товаров базируется на порядке ведения их складского учета, основными 

методами которого выступают сортовой и партионный способы учета. При 

этом складские операции, совершаемые с товарами на складах, так же как и все 

иные факты хозяйственной деятельности, оформляются специальными 

документами, причем их состав и порядок оформления зависят от того, какой 

метод складского учета товаров используется коммерческой организацией. 

Свое складское хозяйство коммерческая организация организует 

самостоятельно исходя из своих потребностей [22, с.156]. 

Склад коммерческой организации целесообразно разделить на отдельные 

секции, внутри которых следует размещать товары по группам, типам, сортам, 

укладывая их на стеллажи, полки, в закрома, мешки, ящики и другую тару. 

Такое размещение товаров позволит организации обеспечить возможность их 

быстрой приемки, отпуска и проверки их наличия. В местах хранения каждого 

вида товаров необходимо прикреплять ярлыки, на которых следует указывать 

данные о находящемся на хранении товаре: его наименовании, номенклатурном 

номере, единице измерения, цене и таких отличительных признаках, как марка, 

артикул, размер, сорт и тому подобное. 

Места хранения товаров должны быть оснащены необходимым весовым 

оборудованием, измерительными приборами, мерной тарой для обеспечения 

точного измерения количества товарных запасов [19, с.218]. 

Для контроля над сохранностью товаров огромное значение имеет 

определение в организации круга лиц, ответственных за приемку и отпуск 

товаров по каждому складу, за правильное и своевременное документальное 

оформление операций по движению товарных запасов. С материально 

ответственными лицами заключаются договоры о полной материальной 

ответственности. Типовые формы договоров о полной материальной 
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ответственности утверждены Постановлением Минтруда России от 31 декабря 

2002 г. N 85. 

Увольнение или перемещение материально ответственных лиц 

производится только по согласованию с главным бухгалтером торговой 

организации. При этом освобождению материально ответственных лиц от 

занимаемых должностей на основании п. 258 Методических указаний по 

бухгалтерскому учету материально-производственных запасов, утвержденных 

Приказом Минфина России от 28 декабря 2001 г. N 119н (далее - Методические 

указания N 119н), должна предшествовать сплошная инвентаризация 

числящихся за ними товаров, принятых на хранение. После чего оформляется 

акт приема-передачи товаров, который подписывается работником, сдающим 

материальные ценности, и тем, кто их принимает на хранение. В данном акте 

обязательно отражаются наименование передаваемых товаров, их количество, 

цена за единицу, стоимость по каждой позиции, а также реквизиты (должность, 

Ф.И.О., роспись, дата) о сдаче и приеме товаров. Основанием для заполнения 

данных указанного акта являются соответствующие инвентаризационные 

описи, оформляемые при проведении ревизии товаров [15, с. 85]. 

В организации должен быть определен перечень должностных лиц, 

имеющих право подписывать первичные документы на получение и отпуск 

товаров со складов, а также на вывоз их из мест хранения.  

В соответствии с нормами российского бухгалтерского законодательства 

коммерческие организации должны вести синтетический и аналитический учет 

товаров.  

В общепринятом значении под аналитическим учетом понимается учет, 

который ведется в лицевых, материальных и иных аналитических счетах 

бухгалтерского учета, группирующих детальную информацию об имуществе, 

обязательствах и о хозяйственных операциях внутри каждого синтетического 

счета. Иными словами, именно аналитический учет товаров является основой 

для ведения синтетического учета товаров [11, с.153]. 
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Как указано в п. 239 Методических указаний N 119н, аналитический учет 

товаров в бухгалтерской службе ведется в натурально-стоимостном выражении, 

то есть по наименованиям товаров с их отличительными признаками (марка, 

артикул, сорт и так далее), по количеству и фактической себестоимости. При 

ведении натурально-стоимостного учета применяются либо сортовой, либо 

партионный метод учета товаров.  

Сортовому методу посвящены п. п. 136 - 140 Методических указаний N 

119н, в соответствии с которыми сортовой метод учета предполагает отдельный 

учет товаров каждого наименования, причем в данном случае не имеет 

значения время его поступления на склад, а также цена его приобретения. 

Поступивший товар присоединяется к аналогичному товару, уже имеющемуся 

на складе. На каждое наименование поступившего товара материально 

ответственное лицо открывает карточку складского учета товаров или заводит 

отдельную страницу в журнале учета движения товаров на складе. [21, с.113] 

Коммерческие фирмы могут применять как унифицированные формы 

первичных бухгалтерских документов, так и самостоятельные формы. Главное, 

чтобы используемая ими первичная документация удовлетворяла всем 

требованиям ст. 9 Федерального закона от 6 декабря 2011 г. N 402-ФЗ «О 

бухгалтерском учете». Унифицированные формы первичной учетной 

документации по учету торговых операций, а также Указания по их 

применению разработаны и утверждены Постановлением Госкомстата России 

от 25 декабря 1998 г. N 132. Указанным Постановлением для ведения 

складского учета товаров предусмотрены: 

- форма N ТОРГ-18 «Журнал учета товаров на складе»; 

- форма N ТОРГ-28 «Карточка количественно-стоимостного учета». 

Основанием для занесения записей в журнал N ТОРГ-18 выступают 

приходные и расходные документы или накопительные ведомости по учету 

отпуска товаров и тары за день. 

consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E0D4DCA46792961A74E10DD8DD6A324359E3E8B6E3D1BD0DW5RAG
consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E3D2D2AC629ECB107CB801DAWDRAG
consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E3D2D2AC629ECB107CB801DADA656D545EAAE4B7E3D0BCW0RBG
consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E3D0DDA6669ECB107CB801DAWDRAG
consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E3D0DDA6669ECB107CB801DAWDRAG
consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E3D2D2AC629ECB107CB801DADA656D545EAAE4B7E1D5BEW0RFG
consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E3D2D2AC629ECB107CB801DADA656D545EAAE4B7E0D5B8W0RFG
consultantplus://offline/ref=A0D3B7B0AB60DD7D2A2BE98F0C4501A9E3D2D2AC629ECB107CB801DADA656D545EAAE4B7E1D5BEW0RFG
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Форма N ТОРГ-28 применяется в коммерческих организациях (на 

складах, базах) для аналитического учета тех товаров, которые учитываются в 

количественно-стоимостном выражении [27, с.204]. 

Карточка ведется отдельно на каждое наименование, сорт товара. При 

количественно-стоимостном учете однородные товары различного назначения, 

но имеющие одинаковую розничную цену могут учитываться объединенно на 

одной карточке. Записи в карточке производятся в количественном и 

стоимостном выражении на основании проверенных документов, 

представляемых в бухгалтерию материально ответственными лицами. 

Партионный метод учета товаров основан на п. 242 Методических 

указаний N 119н. При партионном способе учета каждая партия товаров на 

складе хранится отдельно. Партией считается однородный товар, поступивший 

по одному транспортному документу. При этом товары, поступившие одним 

видом транспорта (в одной автоколонне, железнодорожном вагоне, судне, 

барже), независимо от количества транспортных документов 

(железнодорожных, водных накладных, коносаментов и так далее), а также 

товары одного наименования, поступившие одновременно по нескольким 

транспортным документам одного поставщика без расхождений по количеству 

и качеству, допускается считать одной партией. Каждую партию регистрируют 

в журнале поступающих материальных ценностей. Порядковый номер 

регистрации является одновременно номером этой партии. Он указывается в 

расходных документах рядом с наименованием товаров, отпущенных из данной 

партии [13, с.282]. 

На каждую партию товаров материально ответственное лицо торговой 

фирмы открывает партионную карту в двух экземплярах: один - для склада, 

другой - для бухгалтерии. Формы партионных карт и порядок занесения в них 

информации зависят от вида товара. Партионная карта (форма N МХ-10) 

утверждена Постановлением Росстата от 9 августа 1999 г. N 66 «Об 
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утверждении унифицированных форм первичной учетной документации по 

учету продукции, товарно-материальных ценностей в местах хранения». 

Партионный учет позволяет определить результаты расходования партии 

товаров без проведения инвентаризации (так как фактически инвентаризация 

производится локально при закрытии каждой партии). Данный вид учета 

усиливает контроль над сохранностью товаров и способствует снижению 

потерь. Однако этот способ учета не позволяет рационально использовать 

складскую площадь, так как отсутствует возможность оперативного управления 

товарными запасами (в результате хранения определенного вида ценностей в 

разных местах и отражения информации по ним в нескольких картах 

партионного учета) [29, с.65]. 

Согласно ст. 10 Закона N 402-ФЗ регистры бухгалтерского учета наряду с 

бумажными документами могут составляться в виде электронных документов. 

Товары принимаются на учет хозяйствующего субъекта на основании 

первичных бухгалтерских документов в день окончания их приемки по 

фактическому количеству и сумме. Согласно ч. 1 ст. 9 Федерального закона от 

6 декабря 2011 г. N 402-ФЗ «О бухгалтерском учете» (далее - Закон N 402-ФЗ) 

каждый факт хозяйственной жизни подлежит оформлению первичным учетным 

документом. Принятие товаров на учет в общепринятом смысле означает 

отражение их на балансе организации. 

При отражении в бухгалтерском учете информации о товарах 

организации руководствуются нормами ПБУ 5/01 и Методическими 

указаниями по учету МПЗ [14, с.104]. 

Как следует из п. 5 ПБУ 5/01, товары принимаются к бухгалтерскому 

учету по фактической себестоимости, под которой понимается сумма 

фактических затрат организации на их приобретение, за исключением налога на 

добавленную стоимость и иных возмещаемых налогов (кроме случаев, 

предусмотренных законодательством Российской Федерации). 
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Пунктом 6 ПБУ 5/01 определено, что к фактическим затратам на 

приобретение товаров относятся: 

- суммы, уплачиваемые в соответствии с договором поставщику 

(продавцу); 

- суммы, уплачиваемые организациям за информационные и 

консультационные услуги, связанные с приобретением товаров; 

- таможенные пошлины, если речь идет об импортном товаре; 

- невозмещаемые налоги, уплачиваемые в связи с приобретением товаров; 

- вознаграждения, уплачиваемые посреднической организации, через 

которую товары приобретены; 

- затраты по заготовке и доставке товаров до места их продажи, включая 

расходы по страхованию. Данные затраты включают, в частности, затраты по 

заготовке и доставке товаров; затраты по содержанию заготовительно-

складского подразделения организации; затраты за услуги транспорта по 

доставке товаров до места их использования, если они не включены в 

договорную цену товаров;  

- иные затраты, непосредственно связанные с приобретением товаров. 

Общехозяйственные и иные расходы могут быть учтены в фактической 

себестоимости товаров только в том случае, если указанные расходы 

непосредственно связаны с приобретением товарных запасов [24, с.185]. 

Анализируя данный перечень затрат, которые могут формировать 

фактическую себестоимость товаров, можно сделать вывод, что, принимая 

товары к учету, торговая фирма соберет и отразит на счете 41 "Товары" 

практически все затраты, непосредственно связанные с их приобретением. 

Пунктом 13 ПБУ 5/01 установлено, что товары, приобретенные 

организацией для продажи, оцениваются по стоимости их приобретения, 

поэтому фирмы, торгующие оптом, ведут бухгалтерский учет товаров 

исключительно по покупной стоимости. Компаниям, торгующим в розницу, 

разрешено учитывать товары по продажной цене. Право производить оценку 
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приобретенных товаров по продажной стоимости с отдельным учетом наценок 

(скидок) предоставляет розничным торговым организациям также п. 13 ПБУ 

5/01. Так как возможность учета товара по продажной цене представляет собой 

право, а не обязанность розничных торговых организаций, то использование 

продажных цен должно быть закреплено в учетной политике. 

Учет товаров по продажной цене предполагает стоимостную схему учета 

товаров, при которой компания не ведет учет товара отдельно по каждому 

наименованию. Если же в розничной организации используется натурально-

стоимостная схема учета товаров, то применяются покупные цены [26, с.78]. 

Помимо бухгалтерского учета, розничные торговые организации, так же 

как и все остальные, ведут налоговый учет. 

Особенности определения расходов при реализации товаров установлены 

ст. 268 НК РФ. Как следует из п. п. 3 п. 1 ст. 268 НК РФ, при реализации 

покупных товаров налогоплательщик вправе уменьшить доходы от реализации 

этих товаров на стоимость их приобретения, определяемую в соответствии с 

принятой организацией учетной политикой для целей налогообложения одним 

из следующих методов оценки покупных товаров: 

- по стоимости первых по времени приобретения (ФИФО); 

- по средней стоимости; 

- по стоимости единицы товара. 

Порядок определения расходов для налогоплательщиков, 

осуществляющих оптовую, мелкооптовую и розничную торговлю, установлен 

ст. 320 НК РФ. Увязывая нормы ст. ст. 268 и 320 НК РФ, можно сделать вывод, 

что в настоящий момент стоимость приобретения товаров, на которую 

налогоплательщик-продавец вправе уменьшить доходы от реализации, может 

формироваться: 

- исходя из договорной стоимости товара; 

- с учетом всех расходов, связанных с приобретением покупных товаров. 
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В первом случае все расходы, связанные с приобретением товаров, не 

включенные в цену их приобретения, будут признаваться косвенными 

расходами, а, следовательно, уменьшить на их сумму полученные доходы 

налогоплательщик сможет в том отчетном периоде, когда они осуществлены, 

не дожидаясь реализации товаров. Исключение касается только транспортных 

расходов [20, с.304]. 

Во втором случае все расходы, включенные в стоимость приобретения 

товаров, будут признаваться прямыми расходами торговой организации и, 

соответственно, будут уменьшать доходы того отчетного периода, в котором 

данные товары проданы. 

Так как налоговый учет стоимости приобретения товаров предполагает 

два варианта учета, то торговая организация должна закрепить используемый 

вариант в учетной политике для целей налогообложения. 

При выдачи товара со склада основной обязанностью продавца по 

исполнению условий договора купли-продажи выступает передача товара 

покупателю. Причем сделать это продавец может либо на своем складе, либо 

доставив его непосредственно на склад покупателя. Передача товаров со склада 

продавца, как и любой факт хозяйственной жизни организации, требует своего 

документального подтверждения [25, с.304]. 

В соответствии с п. 1 ст. 454 ГК РФ по договору купли-продажи одна 

сторона (продавец) обязуется передать вещь (товар) в собственность другой 

стороне (покупателю), а покупатель обязуется принять этот товар и уплатить за 

него определенную денежную сумму (цену). 

Если товар отпускается со склада поставщика на условиях самовывоза 

товара транспортом покупателя, то продавец обязан выписать покупателю 

только товарную накладную формы N ТОРГ-12 и выставить счет-фактуру (или 

вместо товарной накладной по форме N ТОРГ-12 и счета-фактуры выписать 

универсальный передаточный документ). В этом случае товарно - транспортная 
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накладная оформляется самим покупателем при заключении им договора с 

перевозчиком. 

Если товар в организацию торговли доставляется силами продавца 

(причем как собственным транспортом поставщика, так и силами 

специализированной организации), то продавец должен оформить товарную 

накладную формы N ТОРГ-12, ТТН по форме N 1-Т или транспортную 

накладную и выставить счет-фактуру. 

Осуществляя бухгалтерский учет готовой продукции и товаров, 

организации (за исключением кредитных и государственных (муниципальных) 

учреждений) обязаны применять План счетов бухгалтерского учета финансово-

хозяйственной деятельности организаций и Инструкцию по его применению, 

утвержденные Приказом Минфина России от 31 октября 2000 г. N 94н (далее - 

План счетов бухгалтерского учета). 

К ним относятся следующие счета бухгалтерского учета: 

-41 «Товары»; 

-42 «Торговая наценка»; 

-44 «Расходы на продажу»; 

-45 «Товары отгруженные». 

Рассмотрим указанные счета подробнее. 

Счет 41 «Товары» предназначен для обобщения информации о наличии и 

движении товарно-материальных ценностей, приобретенных в качестве товаров 

для продажи. Этот счет используется в основном организациями, 

осуществляющими торговую деятельность, а также организациями, 

оказывающими услуги общественного питания [15, с.83]. 

Организации, осуществляющие торговую деятельность, на счете 41 

«Товары» учитывают также покупную тару и тару собственного производства 

(кроме инвентарной, служащей для производственных или хозяйственных нужд 

и учитываемой на счете 01 «Основные средства» или 10 «Материалы»). 

К счету 41 «Товары» могут быть открыты следующие субсчета: 
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41-1 «Товары на складах»; 

41-2 «Товары в розничной торговле»; 

41-3 «Тара под товаром и порожняя»; 

41-4 «Покупные изделия» и другие.  

При этом на субсчете 41-1 «Товары на складах» учитывают наличие и 

движение товарных запасов, находящихся на оптовых и распределительных 

базах, складах, в кладовых организаций, оказывающих услуги общественного 

питания, овощехранилищах, холодильниках и тому подобное. 

На субсчете 41-2 «Товары в розничной торговле» учитывают наличие и 

движение товаров в организациях розничной торговли (в магазинах, палатках, 

ларьках, киосках и тому подобное) и в буфетах организаций общественного 

питания. На этом же субсчете указанные организации учитывают наличие и 

движение стеклянной посуды (бутылок, банок и другое). 

На субсчете 41-3 «Тара под товаром и порожняя» учитывают наличие и 

движение тары под товарами и тары порожней (кроме стеклянной посуды в 

организациях розничной торговли и в буфетах организаций общественного 

питания). На субсчете 41-4 «Покупные изделия» организации, осуществляющие 

промышленную и иную производственную деятельность, пользующиеся счетом 

41 «Товары», учитывают наличие и движение товаров (применительно к 

порядку, предусмотренному для учета производственных запасов). 

Оприходование прибывших на склад товаров и тары отражается по 

стоимости их приобретения по дебету счета 41 «Товары» в корреспонденции со 

счетом 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками». 

При учете организацией розничной торговли товаров по продажным 

ценам одновременно с этой записью делается запись по дебету счета 41 

«Товары» и кредиту счета 42 «Торговая наценка» на разницу между 

стоимостью приобретения и стоимостью по продажным ценам (скидки, 

накидки). Транспортные (по завозу) и другие расходы по заготовке и доставке 
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товаров относятся с кредита счета 60 «Расчеты с поставщиками и 

подрядчиками» в дебет счета 44 «Расходы на продажу» [21, с.187]. 

Кроме того, поступление товаров и тары можно отражать с 

использованием счета 15 «Заготовление и приобретение материальных 

ценностей» или без его использования в порядке, аналогичном порядку учета 

соответствующих операций с материалами. 

При признании в бухгалтерском учете выручки от продажи товаров их 

стоимость списывается со счета 41 «Товары» в дебет счета 90 «Продажи». 

Если выручка от продажи отпущенных (отгруженных) товаров 

определенное время не может быть признана в бухгалтерском учете, то 

отпущенные товары списывают с кредита счета 41 «Товары» в дебет счета 45 

«Товары отгруженные». А после признания выручки списывают в дебет счета 

90 «Продажи» с кредита счета 45 «Товары отгруженные». 

Товары, переданные для переработки другим организациям, не 

списываются со счета 41 «Товары», а учитываются обособленно. 

Товары, принятые на ответственное хранение и на комиссию, 

учитываются на забалансовых счетах 002 «Товарно-материальные ценности, 

принятые на ответственное хранение» и 004 «Товары, принятые на комиссию». 

Аналитический учет по счету 41 «Товары» ведется по ответственным лицам, 

наименованиям (сортам, партиям, кипам), а в необходимых случаях и по 

местам хранения товаров [28, с.324]. 

Счет 42 «Торговая наценка» предназначен для обобщения информации о 

торговых наценках (скидках, накидках) на товары в организациях розничной 

торговли, ведущих учет по продажным ценам. 

Также на этом счете учитываются скидки, предоставляемые 

поставщиками организациям розничной торговли на возможные потери 

товаров, а также на возмещение дополнительных транспортных расходов. 

Кредитуется счет 42 «Торговая наценка» при принятии к бухгалтерскому 

учету товаров на суммы торговой наценки (скидок, накидок). 
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Суммы торговой наценки (скидок, накидок) по товарам проданным, 

отпущенным или списанным вследствие естественной убыли, брака, порчи, 

недостачи и тому подобное, сторнируют по кредиту счета 42 «Торговая 

наценка» в корреспонденции с дебетом счета 90 «Продажи» и иных 

соответствующих счетов. Относящиеся к непроданным товарам суммы скидок 

(накидок) уточняют на основании инвентаризационных описей путем 

определения полагающейся скидки (накидки) на товары в соответствии с 

установленными размерами [14, с.215]. 

Сумма скидки (накидки) на остаток непроданных товаров в организациях 

розничной торговли может быть определена исходя из отношения суммы 

скидок (накидок) на остаток товаров на начало месяца и оборота по кредиту 

счета 42 «Торговая наценка» (без учета сторнированных сумм) к сумме 

проданных за месяц товаров (по продажным ценам) и остатка товаров на конец 

месяца (по продажным ценам).  

Аналитический учет данного счета должен обеспечивать раздельное 

отражение сумм скидок (накидок) и разницу в ценах, относящихся к товарам 

отгруженным и товарам, оставшимся в организациях розничной торговли. 

Счет 44 «Расходы на продажу» предназначен для обобщения информации 

о расходах, связанных с продажей продукции, товаров, работ и услуг. В 

организациях, осуществляющих торговую деятельность, на счете 44 «Расходы 

на продажу» могут отражаться расходы (издержки обращения) по перевозке 

товаров, оплате труда, аренде, содержанию зданий, сооружений, помещений и 

инвентаря, хранению и подработке товаров, рекламе, представительские 

расходы; другие аналогичные по назначению расходы. Аналитический учет по 

счету 44 «Расходы на продажу» ведется по видам и статьям расходов. [14, 

с.184] 

Счет 45 «Товары отгруженные» предназначен для обобщения 

информации о наличии и движении отгруженных товаров, выручка от продажи 

которой определенное время не может быть признана в бухгалтерском учете 
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(например, при экспорте товаров). На этом счете учитываются также товары, 

переданные другим организациям для продажи на комиссионных началах. 

Отгруженные товары учитываются на счете 45 «Товары отгруженные» по 

стоимости, складывающейся из фактической производственной себестоимости 

и расходов по отгрузке товаров (при их частичном списании). 

Дебетуется счет 45 «Товары отгруженные» в корреспонденции со счетом 

41 «Товары», в соответствии с оформленными документами (товарной и 

товаротранспортной накладными, приемо-сдаточными актами и другими 

первичными документами) по отгрузке товаров или передаче их для продажи 

на комиссионных началах [28, с.35]. 

Принятые на учет по счету 45 «Товары отгруженные» суммы 

списываются в дебет счета 90 «Продажи» одновременно с признанием выручки 

от продажи товаров либо при поступлении извещения комиссионера о продаже 

переданных ему изделий. 

Аналитический учет данного счета ведется по местам нахождения и 

отдельным видам отгруженных товаров. 

Заключающим этапом движения товаров в торговой организации 

является их реализация. Реализация - основной объемный показатель 

деятельности предприятия. Процессом реализации является совокупность 

хозяйственных операций, связанных со сбытом и продажей продукции. В 

отличие от оптовых фирм, отгружающих товары в рамках заключаемого в 

письменной форме договора поставки или купли-продажи и выписывающих 

документы на конкретного покупателя (используя счет 62 «Расчеты с 

покупателями и заказчиками»), розничные фирмы продают товар большому 

количеству частных лиц, не спрашивая их фамилий. Само заключение договора 

розничной купли-продажи происходит путем передачи покупателю кассового 

чека. А продажа товара в розницу обычно предполагает одновременный обмен 

товаром и деньгами. Покупатель получает товар и тут же на месте 

расплачивается за него наличными деньгами. Поэтому розничные предприятия 
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обычно не используют в учете счет 62, а полученные от покупателей деньги 

сразу признают выручкой (объем реализации) [16, с.214]. 

Объем реализации (товарооборот) является важнейшим показателем 

хозяйственной деятельности торговых организаций. Оборот организации 

розничной торговли представляет собой выручку от продажи всех видов 

продукции (товаров), выполненных работ, оказанных услуг. 

Сумма выручки за проданный товар определяется как разница между 

показаниями счетчика контрольно-кассовой машины (ККМ) на начало и конец 

дня или смены. При возврате товаров покупателями выручка, определяется по 

показаниям ККМ, уменьшается. Показатели кассового счетчика 

регистрируются в книге кассира-операциониста, которая ведется по ККМ. 

Допускается ведение общей книги на все машины. В этом случае записи 

должны производиться в порядке нумерации всех касс с указанием в числителе 

заводского номера ККМ. Сумма фактической выручки отражается в кассовой 

книге. Стоимость проданных товаров записывается также материально 

ответственными лицами в товарных отчетах. Стоимость проданных товаров, 

отраженную в товарном отчете, следует сверять с торговой выручкой, 

указанной в кассовом отчете. При этом суммы в товарном и кассовом отчетах 

должны быть равными [11, с.194]. 

Синтетический учет розничной продажи товаров ведется на счете 90 

«Продажи». По кредиту счета отражается продажная стоимость проданных 

товаров (включая налог на добавленную стоимость), а по дебету - их 

себестоимость (включая покупную стоимость, расходы на продажу) и налоги. 

Счет 90 предназначен для выявления: 

- объема выручки от продажи товаров или товарооборота; 

- себестоимость проданных товаров; 

- валового дохода от продажи товаров (валовой прибыли); 

- финансового результата (прибыли или убытка от продаж). 
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По окончанию отчетного периода стоимость оплаченных и отпущенных 

покупателям товаров списывается с материально ответственных лиц на 

основании их товарных отчетов по продажной стоимости следующей 

проводкой: 

Отражена стоимость проданных товаров ДТ 50.1, КТ 90.1. 

Таким образом, по дебету и кредиту счета 90 отражается стоимость 

проданных товаров в одинаковой оценке - по розничным ценам. Сумма по 

кредиту (на основании отчетов кассира) и по дебету (на основании товарных 

отчетов) счета 90 должны быть одинаковыми. Такой порядок учета продаж 

позволяет контролировать правильность отражения в учете объема продаж и 

списания товаров материально ответственными лицами путем сопоставления 

оборотов по дебету и кредиту данного счета [19, с.287]. 

 

1.2 Анализ показателей оборота розничной торговли 

 

Анализ розничного товарооборота осуществляется с целью изучения 

возможностей его увеличения и максимизации прибыли.  

Основные задачи анализа розничного товарооборота сводятся к 

следующему: 

- проверка выполнения планов товарооборота, удовлетворения спросов 

покупателей на отдельные товары, определение тенденций социально-

экономического развития торгового предприятия; 

- изучение количественного изменения и обобщение влияния факторов на 

выполнение плана и динамику розничного товарооборота, комплексная оценка 

торговой деятельности предприятия; 

- выявление путей и возможностей роста товарооборота, повышение 

качества обслуживания покупателей, эффективности использования 

экономического потенциала; 

- разработка оптимальных управленческих решений по развитию 

розничного товарооборота торгового предприятия [23, с.303]. 
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Анализ розничного товарооборота производится в фактических и 

сопоставимых ценах в следующей последовательности: 

1. Изучается объем розничного товарооборота по сравнению с планом и в 

динамике; 

2. Исследуется структура розничного товарооборота в целом по 

торговому предприятию и на примере отдельных подразделений, по 

ассортименту, методам продажи; 

3. Выполняется факторный анализ; 

4. Выявляются резервы роста объемов деятельности с целью улучшения 

обслуживания покупателей и максимизации прибыли; 

5. Определяются возможности учета неиспользованных резервов при 

планировании объема розничного товарооборота на будущий период. 

 Ритмичность оценивается по периодам времени в деятельности 

организации, а равномерность - в разрезе предприятий или отдельных торговых 

единиц [15, с.45]. 

В структуре розничного товарооборота выделяют следующие 

составляющие: 

-продажа товаров населению; 

- мелкооптовый оборот; 

- другие виды розничной реализации. 

Розничный товарооборот целесообразно анализировать: 

- по применяемым формам торговли;  

- месту реализации товаров.  

Анализ состава товарооборота производится в следующих показателях: 

- абсолютных; 

- относительных; 

- натуральных.  

Основными задачами анализ товарных запасов являются: 
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- изучение степени обеспеченности товарными запасами товарооборота и 

регулярности снабжения населения; 

- выявление причин отклонений фактических запасов товаров от 

установленных нормативов. 

Плановые среднегодовые товарные запасы могут определяться по 

следующим формулам: 

- средней арифметической (суммирование нормативных товарных 

запасов за 4 квартала отчетного года и деление полученного итога на 4); 

- средней хронологической: 

 

Зср = (З1 : 2 + З2 +… + Зn : 2) : (n – 1),                                                        (1.1) 

 

где  З1, З2, Зn – запасы товаров на отдельные даты изучаемого периода; 

n – число дат периода. 

 

Анализ товарооборачиваемости проводят в целом по торговому 

предприятию и в разрезе отдельных товарных групп и товаров. На изменение 

оборачиваемости влияют изменения структуры товарооборота и времени 

обращения отдельных товарных групп и товаров [19, с.208]. 

Розничный товарооборот зависит от поступления товаров, состояния 

товарных запасов, прочего выбытия товаров. 

Влияние этих показателей на объем розничного товарооборота можно 

исследовать с помощью формулы товарного баланса: 

 

Р = Зн + П – В – Зк,                                                                                       (1.2) 

 

где Р – розничный товарооборот;  

Зн – запасы товаров на начало отчетного периода;  

П – поступление товаров;  

В – прочее выбытие товаров;  

Зк – запасы товаров на конец отчетного периода. 
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Основным показателем эффективности использования товарных ресурсов 

является объем товарооборота на один рубль товарных ресурсов (Эт.р.), который 

рассчитывается по формуле: 

 

Эт.р.=Р:(Зн + П – Зк),                                                                                  (1.3) 

 

Этот показатель отражает сколько рублей товарооборота приходится на 

каждый рубль товарных ресурсов. Положительным моментом является 

увеличение Эт.р. 

Анализ поступления товаров проводится как в стоимостных, так и в 

натуральных показателях: 

- в целом по торговому предприятию; 

- по товарным группам; 

- по источникам поступления и поставщикам; 

- в разрезе получателей товаров - торговых предприятий. 

Завершается анализ разработкой рекомендаций по совершенствованию 

товароснабжения розничного торгового предприятия и повышению 

эффективности использования товарных ресурсов в будущих периодах. [19, 

с.30]. 

Факторы, влияющие на оборот розничной торговли. 

Рассмотрим влияние отдельных факторов внешней среды на размер 

розничного товарооборота, используя метод цепных подстановок: 

 

Т = Ч ПФср ОХВ : 100 = Ч (ПФср : Ч)(Т : ПФср) 100,                                 (1.4) 

 

где Ч – численность обслуживаемого населения; 

ПФср – покупательные фонды населения; 

ОХВ – процент охвата товарооборотом покупательных фондов; 

Т – товарооборот. 
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Влияние на товарооборот изменения численности обслуживаемого 

населения рассчитывается по формуле: 

 

Тч= Ч1 ПФср0 ОХВ0 : 100 – Ч0 ПФср0 ОХВ0 100,                                        (1.5) 

 

где 1 – показатели отчетного года; 

0 –показатели базисного года. 

 

Влияние на товарооборот интенсивного (качественного) фактора 

(производительности труда) и экстенсивного (количественного) фактора 

(численности работников торговли) рассчитывается по следующим формулам: 

 

Тп.т = (ПТ1 – ПТ0) Ч1,                                                                                    (1.6) 

 

Тч = (Ч1 – Ч0) ПТ0,                                                                                        (1.7) 

где Тп.т, Тч – изменение товарооборота соответственно за счет 

производительности и численности; 

ПТ1, ПТ0 – производительность труда отчетного и базисного года; 

Ч1, Ч0 – численность работников соответственно отчетного и базисного 

года. 

 

Проведя анализ розничного товарооборота можно сделать следующие 

выводы. 

Розничный товарооборот - сложный и многогранный показатель. Во-

первых, он характеризует объем товарной массы, перешедшей из сферы 

товарного обращения в сферу личного потребления. 

Во-вторых, розничный товарооборот, который представляет собой обмен 

товаров на деньги, в основном на денежные доходы, характеризует как 

денежную выручку торговли, так и сумму расходов на покупку товаров. 

Статистический учет розничного товарооборота базируется на первичном 

бухгалтерском учете прихода товаров и денежной выручки. Показатель общего 
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объема розничного товарооборота является строго документированным, 

соответствующим сумме денежной выручки (наличной и безналичной) и 

потому вполне достоверным. Современная методология изучения и анализа 

розничного товарооборота достаточно разнообразна. В ее арсенале имеется 

большое количество сравнительно простых методов, не требующих сложных 

вычислений, но позволяющих получить важные результаты.  

Программа анализа розничного товарооборота включает: расчет 

различных относительных показателей, изучение динамики и структуры 

розничного товарооборота, структурных сдвигов, выявление влияния 

отдельных факторов на изменение величины розничного товарооборота, 

установление объективных взаимосвязей между основными параметрами 

розничного товарооборота и издержками обращения, численностью торговых 

работников, размером торговой площади и др.  
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2 АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «АКТИВ» 

 

2.1 Анализ финансово-хозяйственной деятельности 

 

Объектом прохождения производственной практики является общество с 

ограниченной ответственностью «Актив». 

Общество с ограниченной ответственностью «Актив» (далее – ООО 

«Актив») учреждено путем создания юридического лица  в соответствии с 

действующим законодательством Российской Федерации в целях получения 

прибыли и зарегистрировано 25 ноября 2010 года, ОГРН 1102468053973, ИНН 

2464230079 КПП 246401001. 

Общество осуществляет свою деятельность на протяжении 7  лет и 

создано на неопределенный срок. 

Юридический адрес ООО «Актив»: 660052, Красноярский край, город 

Красноярск, улица Затонская, 62. 

Фактический адрес ООО «Актив»: 660064, Красноярский край, город 

Красноярск, улица Вавилова, 1. 

Целью создания общества является использование экономических 

интересов, материальных, трудовых, интеллектуальных и финансовых ресурсов 

его участников для осуществления хозяйственной, то есть направленной на 

получение прибыли, деятельности, за исключением той, которая запрещается 

действующим законодательством. 

Основным видом деятельности предприятия, осуществляемой в 25 

обособленных подразделениях (магазинах), является розничная торговля 

табачными изделиями, алкогольными и другими напитками. Дополнительно 

осуществляется розничная торговля консервированными фруктами, овощами и 

орехами, морепродуктами и мясной продукцией в специализированных 

магазинах. На рисунке 2.1 показано процентное соотношение продаваемых 

товаров ООО «Актив». 
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Рис. 2.1- Процентное соотношение продаваемой продукции ООО «Актив» 

 

ООО «Актив» осуществляет учет результатов работ, ведет оперативный, 

бухгалтерский и статистический учет по нормам, действующим в Российской 

Федерации. 

Учредителями общества являются шестеро граждан Российской 

Федерации. Уставной капитал ООО «Актив» составляет 250 000 рублей. 

Процентная доля уставного капитала учредителей общества составляет: 

1. Шнайдер В. Э. - 50,35%; 

2. Королева Н. Н. - 31,35%;  

3. Шнайдер А. И. - 7,6%;  

4. Калуцкий М. М. - 6%;  

5. Яковлев В. Г. – 2,82%; 

6. Вейкулайнен А. А. – 1,88%; 

Руководство деятельностью общества осуществляется единоличным 

исполнительным органом – директором. Директор избирается собранием 

участников сроком на 3 (три) года. В его обязанности входит: 

- ежеквартальный отчет учредителям о проделанной работе; 

- обеспечение выполнения всех поставленных задач, планов, а также 

обязательств перед партнерами и клиентами; 
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- поручение выполнения тех или иных функций своим сотрудникам; 

- организация функционирования и эффективного взаимодействия 

подразделений; 

- способствование предельно эффективному использованию персоналом 

своих навыков и знаний, создание комфортной и безопасной рабочей 

обстановки.  

- четкое соблюдение закона и норм охраны труда. 

Линейные директора розничной торговой сети относятся к категории 

младших руководителей. Основными задачами управляющего являются: 

- организация розничной торговли на торговых точках, управление 

персоналом торговых точек и руководство торговым процессом. 

- оптимизация деятельности торговых точек с целью улучшения работы и 

увеличения прибыли за счет снижения затратной составляющей; 

- контроль правильности и своевременности документооборота на 

торговых точках, кассовой отчетности, работы с накладными, проведение 

инвентаризации и ежемесячной ревизии и участие в них, и своевременное 

составление необходимых документов; 

- контроль процесса торговли, трудовой дисциплины и качества работы 

персонала торговых точек. 

Логист решает логистические аспекты деятельности предприятия 

(закупки, запасы, складирование, перемещение, распределение, 

информационные и финансовые потоки); прогрузка товарной спецификации 

поставщиков, взаимодействие с системой ЕГАИС (единой государственной 

автоматизированной информационной системой).  

Категорийный менеджер занимается управлением ассортиментом 

магазина с целью увеличения объемов продаж магазина. Специалист участвует 

в процессах закупки, хранения, мерчендайзинга, стимулировании сбыта и 

реализации продукции. 



33 
 

Государственные органы и органы местного самоуправления не вправе 

вмешиваться в хозяйственную, финансовую и иную деятельность общества, за 

исключением случаев, предусмотренных законом Российской Федерации. 

В ООО «Актив» на конец 2016 года согласно штатному расписанию 

числится 59 человек. Организационная структура общества представлена на 

рисунке 2.2. 

 

 

 

Рис. 2.2 - Организационная структура ООО «Актив» 

 

Предприятие ООО «Актив» ведет свою деятельность на основании 

Устава предприятия, Учетной политики предприятия, Федерального закона от 

28.12.2009 № 381-ФЗ «Об основах государственного регулирования торговой 

деятельности в Российской Федерации», Федерального закона от 08.02.1998 N 

14-ФЗ (ред. от 03.07.2016)  «Об обществах с ограниченной ответственностью», 

Федерального закона от 22.11.1995 N 171-ФЗ (ред. от 03.07.2016) «О 

государственном регулировании производства и оборота этилового спирта, 

алкогольной и спиртосодержащей продукции и об ограничении потребления 

(распития) алкогольной продукции» и других федеральных законов и 
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принимаемых в соответствии с ними иных нормативных правовых актов 

Российской Федерации. 

Предприятие работает с более тридцати поставщиками. Основными же, 

товарооборот с которыми превышает 10 млн. руб., являются десять. С ними 

выстроены хорошие деловые отношения и подписаны долгосрочные договора и 

контракты. За сбыт определенного количества продукции или еѐ конкретного 

вида поставщики оплачивают ООО «Актив» бонусы и премии. На рисунке 2.3 

представлены основные поставщики ООО «Актив». 

 

 

Рис. 2.3 - Доля поставщиков в общем товарообороте ООО «Актив» 

 

В торговой сети имеется только качественная алкогольная продукция, 

ассортимент которой постоянно расширяется. Большой выбор спиртных 

напитков разных марок и крепости позволяет обеспечить торжество алкоголем 

на любой вкус. На полках представлены вина, коньяк, водка, виски, 

шампанское, пиво и многое другое. Продукция представлена по категориям: от 

недорогих до элитных по приемлемым ценам, производится крупными 

зарубежными и отечественными компаниями и имеет акцизные марки. Для 
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удобства клиентов разрабатывается сайт компании, в котором будет размещен 

подробный каталог с описанием, сопровождающим каждое наименование, 

ценами и информацией о наличии или отсутствии товара на складе.  

 

2.2 Анализ движения товаров 

 

Основным источником информации о финансово-хозяйственной 

деятельности ООО «Актив» послужила годовая отчетность ((«Бухгалтерский 

баланс» (приложение 1), «Отчет о финансовых результатах») (приложение 2)). 

 В течение последних трех лет среднесписочная численность работников 

превысила пятьдесят человек, что в соответствие с общепринятой 

классификацией позволяет отнести предприятие к группе средних. 

Для представления о финансово-экономической ситуации в ООО «Актив» 

был проведен анализ основных экономических показателей деятельности 

общества (табл. 2.1). 

 

Таблица 2.1 

Анализ основных экономических показателей деятельности предприятия 

 

Наименование 

показателя 

2014 

год 

2015 

год 

2016 

год 

Изменение, 

тыс. руб. 
Темп роста, % 

2015-

2014 

2016-

2015 

2015/ 

2014 

2016/ 

2015 

1 2 3 4 5 6 7 8 

1. Выручка от 

продажи товаров, 

тыс. руб. 

158736 246521 266270 87785 19749 155,30 108,01 

2. Себестоимость 

проданных товаров, 

тыс. руб. 

130188 211846 234865 81658 23019 162,72 110,87 

3. Валовая прибыль,  

(п.1-п.2) 

28548 34675 31405 6127 -3270 121,46 90,57 

4. Среднесписочная 

численность 

работников, чел. 

35 51 59 16 8 145,71 115,69 
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Окончание таблицы 2.1 

1 2 3 4 5 6 7 8 

5. Среднегодовая 

выработка продукции 

на 1 работника, тыс. 

руб./чел., (п.1/п.4) 

4535,31 4833,75 4513,05 298,43 -320,69 106,58 93,37 

6. Чистая прибыль 

(убыток), тыс. руб. 
1560 5412 10338 3852 4926 346,92 191,02 

7. Рентабельность 

продаж, % 

(п.6/п.1х100) 

0,98 2,20 3,88 1,21 1,69 х х 

8. Рентабельность 

затрат, % 

(п.6/п.2х100) 

1,20 2,55 4,40 1,36 1,85 х х 

9. Прибыль от продаж 

на 1 рубль затрат, руб. 

(п.3/п.2) 

0,22 0,16 0,13 -0,06 -0,03 74,64 81,69 

10. Фонд оплаты 

труда, тыс. руб.  2111,28 1848,60 2890,80 -262,68 1042,20 87,56 156,38 

11. Среднегодовая 

заработная плата, тыс. 

руб. 

175,94 154,05 240,90 -21,89 86,85 87,56 156,38 

 

УСН «Доходы» + ЕНВД 15% 

 

Анализ основных показателей деятельности ООО «Актив» показывает, 

что объем выручки от продажи товаров в течение трех лет имел устойчивую 

тенденцию. Так, в 2016 году по сравнению с 2015 годом объем выручки 

увеличился на 19749тыс. руб., что составляет 8,01%, а в 2015 году по 

сравнению с 2014 годом увеличился на87785тыс. руб. или на 55,30%. 

Себестоимость проданных товаров в 2015 году по сравнению с 2014 

годом возросла на 62,72% или на 81658 тыс. руб., а в 2016 году на 23019 тыс. 

руб..  

Валовая прибыль в 2016 году в сравнении с 2015 годом снизилась на 3270 

тыс. руб., что плохо характеризует работу предприятия. 

Наблюдается положительная динамика чистой прибыли от продаж, что 

положительно характеризует деятельность организации, это связано с тем, что 

темпы роста коммерческих расходов меньше темпов роста валовой прибыли. 
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На рисунке 2.4 представлено соотношение себестоимости продаж и 

валовой прибыли в общем объеме выручки от продаж. 

 

 

Рис. 2.4 - Динамика соотношения себестоимости продаж и валовой 

прибыли в общем объеме выручки от продаж, руб. 

 

Из рисунка 2.4 видно, что в 2015 году доля валовой прибыли в общем 

объеме выручки от продаж увеличилась, произошло уменьшение показателя 

себестоимости проданных товаров, что может свидетельствовать о 

правильности ведения ценовой политики в данном периоде. 

Ввиду расширения розничной сети магазинов ООО «Актив» 

среднесписочная численность работников в 2015 году по сравнению с 2014 

годом увеличилась на 145,71% и составила 51 человек,  в 2016 году тоже 

наблюдается рост численности работников на 115,69% и составил 59 человека. 

При этом среднегодовая выработка продукции на 1 работника в 2016 году 

снизилась на 320,69 тыс. руб. или на 6,63%. 

Чистая прибыль предприятия в 2015 году значительно возросла на 3852 

тыс. руб. или на 346,92% по сравнению с 2014 годом, а в 2016 году на 4926 тыс. 

руб. или на 191,02%. 
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Отрицательными показателями работы предприятия являются снижение в 

2015 году общей рентабельности продаж на 0,05% и общей рентабельности 

затрат на 0,03 %. 

В целом, организация имеет оптимистичные характеристики 

хозяйственной деятельности. ООО «Актив» в 2016 году получило 

положительную динамику почти всех показателей. 

Анализ финансового состояния ООО «Актив» состоит в том, чтобы 

установить и оценить финансовое состояние предприятия, выявить уязвимые 

места, требующие особого внимания и в том, чтобы постоянно проводить 

работу, направленную на его улучшение. 

Результаты анализа изменения состава и структуры активов и пассивов 

ООО «Актив» отражены в таблицах 2.2, 2.3. 

        Таблица 2.2 

Анализ изменения состава и структуры актива баланса 

 

Наименование статей 

Абсолютные 

величины 

(тыс. руб.) 

Удельные 

веса, % 

Изменения 

2016-2015 год, 

(+,-) 

Темпы 

роста, 

2016-

2015 

гг., % 

 

 

2015г 

 

2016г 

 

2015г 

 

2016г 

Абсол. 

величин, 

тыс. руб. 

Уд. 

весов, % 

1 2 3 4 5 6 7 8 

II. Оборотные активы        

Запасы 32282 27696 84,65 84,59 -4586 -0,06 87,97 

Дебиторская 

задолженность 
2928 1515 7,68 4,63 -1413 -3,05 96,29 

Денежные средства 2925 3530 7,67 10,78 605 3,11 101,59 

Итого по разделу II 38135 32741 100 100 -5394 0,00 98,59 

Итог баланса 38135 32741 100 100 -5394 0  
 

Анализируя актив баланса, можно сделать вывод, что в коммерческой 

организации нет внеоборотных активов. Произошло значительное уменьшение 

хозяйственного оборота на конец отчетного периода, об этом свидетельствует 

снижение показателя валюты баланса. В 2016 году по сравнению с 2015 годом 

данный показатель уменьшился на 5394 тыс. руб. Уменьшение показателей 
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произошло по всем статьям актива баланса, исключение составили денежные 

средства, которые увеличились в 2016 году по сравнению с 2015 годом на 605 

тыс. руб.  

Уменьшение статьи «Запасы» на 4586 тыс. руб. в 2016 году по сравнению 

с 2015 годом, говорит о том, что в период расширения своей розничной сети 

магазинов, предприятие вело правильную финансовую политику. Так как 

удельный вес запасов уменьшился не на много – 0,06%. 

В 2016 году по сравнению с 2015 годом снизился удельный вес по статье  

дебиторская задолженность, что положительно сказалось на увеличении статьи 

денежные средства на 3,11%.  

Увеличение денежных средств на счетах свидетельствует, как правило, об 

укреплении финансового состояния предприятия. Их сумма должна быть 

достаточной для погашения первоочередных платежей.  

Для дальнейшей оценки финансового состояния предприятия проведем 

анализ изменения состава и структуры пассива баланса (табл. 2.3). 

 

 Таблица 2.3 

Анализ изменения состава и структуры пассива баланса 

 

Наименование статей 

Абсолютные 

величины 

(тыс. руб.) 

Удельные 

веса, % 

Изменения 

2016-2015 год, 

(+,-) 

Темп 

роста, 

2016 -

2015 гг., 

% 
2015 г 2016 г 2015 г 2016 г 

Абсол. 

величин 

тыс. руб. 

Уд. 

весов, % 

1 2 3 4 5 6 7 8 

III. Капитал и резервы        

Уставный капитал 250 250 11,52 9,75 0 -1,77 100 

Нераспределенная прибыль 

(непокрытый убыток) 
1920 2314 88,48 90,25 394 1,77 18,16 

Итого по разделу III 2170 2564 5,69 7,83 394 2,14 1,03 

Кредиторская задолженность 35965 30177 100 100 -5788 0 -16,09 

Итого по разделу V 35965 30177 94,31 92,17 -5788 -2,14 -15,18 

Итог баланса 38135 32741 100 100 -5394 0  
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Изучая пассивы баланса (табл.2.3), можно отметить, что источники 

формирования имущества за отчетный период увеличились. Об этом может 

свидетельствовать увеличение нераспределенной прибыли, которая 

использовалась на предприятии в течение года. Если на начало 2016 года ее 

показатель составлял 1920 тыс. руб. или 88,48% из всего пассива баланса, то на 

конец года показатель составил 2314 тыс. руб. или 90,25%. Увеличение статьи 

составило 394 тыс. руб. или на 1,77%. 

Сравнивая 2015 и 2016 года, темп роста нераспределенной прибыли 

увеличился, и составил 18,16%. 

За счет увеличения прибыли увеличился собственный капитал. В 

сравнении с 2015 годом в 2016 году собственный капитал составил 7,93 %, то 

есть увеличился на 2,14 пункта. 

Статья «Кредиторская задолженность» в 2016 году уменьшилась на 5788 

тыс. руб. по сравнению с 2015 годом. 

Предприятие не имеет краткосрочных обязательств, что свидетельствует 

о том, что ООО «Актив» существует только за счет своих доходов, и о 

положительном финансовом состоянии организации. 

Сравнительный аналитический баланс получают из исходного 

бухгалтерского баланса путем дополнения его показателями структуры, 

динамики и структурной динамики имущества и источников его формирования 

(табл.2.4). 

Структура собственного капитала состоит полностью из уставного 

капитала. В качестве положительного момента следует отметить прирост 

нераспределенной прибыли.  
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Таблица 2.4 

Сравнительный аналитический баланс собственного капитала в 2016 году 

 

Элемент собственного капитала 

Абсолютные величины, 

тыс. руб. 
Удельные веса, % Изменения 

на начало 

2016 года 

на конец 

2016 года 

на начало 

2016 года 

на конец 

2016 года 

в 

абсолютных 

величинах 

(гр.2-гр.1) 

в удельных 

весах 

(гр.4-гр.3) 

в % к 

величинам 

на начало 

периода  

(гр.2/ 

гр.1*100) 

в % к 

изменению 

валюты 

баланса  

(гр.5/ 

гр.5п.1*100) 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Уставный капитал (с.1310) 250 250 11,50 9,75 0 -1,75 100 0,00 

Добавочный капитал (с.1350) - - - - - - - 0 

Резервный капитал (с.1360) - - - - - - - - 

Нераспределенная прибыль 

(с.1370) 
1920 2314 88,50 90,25 394 1,75 101,97 100,00 

Итого реальный собственный 

капитал (с.1300) 
2170 2564 100,00 100,00 394 - 0 100,00 
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Анализ финансовой устойчивости предприятия. Задачей анализа 

финансовой устойчивости является оценка степени независимости от заемных 

источников финансирования (табл. 2.5).  

 

 Таблица 2.5 

Расчет абсолютных показателей финансовой устойчивости ООО «Актив», 

тыс. руб. 

 

Показатель 2014 г. 2015 г. 2016 г. 

1 2 3 4 

1. Источники собственных средств (с. 1300) -68 2170 2564 

2. Долгосрочные обязательства (с.1400) - - - 

3. Внеоборотные активы (с. 1100) - - - 

4. Собственные источники формирования запасов и 

затрат (И)) (п.1 - п.3) 
-68 2170 2564 

5. Собственные и долгосрочные заемные источники 

формирования запасов и затрат (Из) (п.4 + п.2) 
-68 2170 2564 

6. Краткосрочные кредиты и займы (с.1510) 2725 - - 

7. Общая величина источников формирования 

запасов и затрат (И3) (п.5 + п.6) 
2657 2170 2564 

8. Общая сумма запасов и затрат (33) (с.1210 + с. 

1220) 
20315 32282 27696 

9. Излишек (+) или недостаток (-)    

- собственных оборотных средств (п.4 - п.8) -20383 -30112 -25132 

- собственных и долгосрочных заемных источников 

(п. 5 - п. 8) 
-20383 -30112 -25132 

- общей величины источников формирования 

запасов и затрат (п. 7-п. 8) 
-17658 -30112 -25132 

 



44 
 

Окончание таблицы 2.5 

1 2 3 4 

Тип финансовой ситуации: 

 

{0,0,0} 

 

{0,0,0} 

 

{0,0,0} 

{1,1,1}- абсолютная устойчивость 

{0,1,1} - нормальная устойчивость 

{0,0,1} - неустойчивое финансовое состояние 

{0,0,0} - кризис 

 

За весь анализируемый период организация находится в кризисном 

финансовом состоянии. Такой тип финансовой устойчивости характеризуется 

тем, что запасы предприятия не покрываются собственными оборотными 

средствами, т.е. организация полностью зависит от внешних кредиторов. 

Анализ ликвидности баланса. Задача анализа ликвидности баланса 

возникает в связи с необходимостью давать оценку платежеспособности 

организации, т.е. ее способности своевременно и полностью рассчитываться по 

всем своим обязательствам. 

 Анализ ликвидности баланса представляет собой группировку всех 

активов и пассивов предприятия. Так активы ранжируются по степени их 

реализуемости, т.е. чем больше ликвидность актива, тем выше его скорость 

трансформации в денежные средства. Сами денежные средства обладают 

максимальной степенью ликвидности. Пассивы предприятия ранжируются по 

степени срочности погашения. В зависимости от степени ликвидности активы 

предприятия подразделяются на следующие группы:  

А1- наиболее ликвидные активы (денежные средства и краткосрочные 

финансовые вложения);  

А2- быстро реализуемые активы (краткосрочная дебиторская 

задолженность); 

А3- медленно реализуемые активы (запасы, НДС по приобретенным 

ценностям, долгосрочная дебиторская задолженность и прочие оборотные 

активы);  
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А4- трудно реализуемые активы (внеоборотные активы).  

Пассивы баланса группируются по срочности их оплаты в следующем 

порядке:  

П1- наиболее срочные обязательства (кредиторская задолженность);  

П2- краткосрочные пассивы (краткосрочные кредиты и займы);  

П3- долгосрочные пассивы; 

П4- постоянные пассивы (источники собственных средств). 

В качестве исходных данных используется информация из 

бухгалтерского баланса (приложение 1). Результаты анализа представлены в 

таблице 2.6. 

 

Таблица 2.6 

Анализ ликвидности баланса, тыс. руб. 

 

Актив 

На 

конец 

2015 г. 

На 

конец 

2016 г. 

Пассив 

На 

конец 

2015 г. 

На 

конец 

2016 г. 

Платежный 

излишек (+), 

недостаток (-) 

На 

конец 

2015 г. 

На 

конец 

2016 г. 

1 2 3 4 5 6 7 8 

1. Наиболее 

ликвидные активы 

(1240+1250) 

2925 3530 

1. Наиболее 

срочные 

обязательства 

(1520) 

35965 30177 -33040 -26647 

2. Быстро 

реализуемые 

активы (1230) 

2928 1515 

2. Краткосрочные 

пассивы 

(1510+1540+1550) 

- - 2928 1515 

3. Медленно 

реализуемые 

активы 

(1210+1220+1260) 

32282 27696 
3. Долгосрочные 

пассивы (1400) 
- - 32282 27696 

4. Труднореа-

лизуемые активы 

(1100) 

- - 

4. Постоянные 

пассивы 

(1300+1530) 

2170 2564 - - 

Баланс 38135 32741 Баланс 38135 32741 х х 
 

Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место следующие 

соотношения: А1  П1  А2  П2  А3  П3  А4  П4.   
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Представленные показатели в таблице 2.6 показывают, что баланс ООО 

«Актив» является ликвидным за исключением, того что 2015 году А1 меньше П1 

на 33040 тыс. руб. и в 2016 году на 26647, это говорит о том что на тот момент 

наиболее ликвидные активы не покрыли наиболее срочные пассивы, т. е., ООО 

«Актив» в этот период не способно было погасить текущую задолженность 

кредиторов. 

Быстрореализуемые активы за анализируемый период покрывают 

краткосрочные обязательства, увеличивая тем самым текущую ликвидность. 

Сопоставление итогов по активу и пассиву третьей группы (медленно 

реализуемых активов и долгосрочных пассивов) отражает соотношение 

платежей в относительно отдаленном будущем. По данной группе соотношения 

полностью выполнены, это говорит о способности ООО «Актив» расплатиться 

по платежам в относительно отдаленной перспективе.  

Четвертое неравенство говорит о том, что в составе активов предприятие 

не имеет труднореализуемых активов, при этом имея долю постоянных 

пассивов в составе баланса. 

Для точности оценки ликвидности рассчитываются коэффициенты 

ликвидности. Коэффициент абсолютной ликвидности характеризует 

возможность предприятия мобилизовать денежные средства для покрытия 

текущей краткосрочной задолженности в ближайшее время за счет денежных 

средств и приравненных к ним финансовым вложениям. Чем выше 

коэффициент, тем надежнее заемщик.  

 Для комплексной оценки ликвидности баланса рассчитывается общий 

показатель ликвидности: 

 

Lобщ= (А1+0,5А2+0,3А3)/(П1+0,5П2+0,3П3) >1                               (2.1) 

 

Lобщ=(3530+757,5+8308,8)/2564= 4,912 

Результаты расчетов коэффициентов ликвидности представлены в 

таблице 2.7.  
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  Таблица 2.7 

Расчет коэффициентов ликвидности на конец 2016 года 

 

Показатели 

На конец года 
Нормативное 

значение 2015 год 2016 год 
Отклонение 

(+/-) 

1 2 3 4 5 

1. Общая сумма текущих активов (с.1200) 38135 32741 -5394 х 

2. Быстрореализуемые активы (с.5510 

(1230)) 
2928 1515 -1413 х 

3. Наиболее ликвидные активы 

(с.1240+1250) 
2925 3530 605 х 

4. Краткосрочные пассивы (с.1500) 35965 30177 -5788 х 

Коэффициент абсолютной ликвидности, ед 

(п.3/п.4) 
0,081 0,116 0,035 >0,2 

Коэффициент срочной ликвидности, ед. 

((п.2+п.3)/п.4 
0,163 0,167 0,004 >1,0 

Коэффициент текущей ликвидности, 

ед..(п.1/п.4) 
1,060 1,084 0,024 >2,0 

 

Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какая часть текущих 

обязательств может быть погашена на дату составления баланса. По данным 

таблицы 2.6, видно, что в анализируемой организации абсолютный 

коэффициент ликвидности ниже оптимального значения, что говорит о 

неспособности организации погасить большую часть краткосрочной 

задолженности в ближайшее время. 

Коэффициент срочной ликвидности ниже нормативного значения. В 2015 

г. составил 0,163 пункта, в 2016 г. он вырос до 0,167 пунктов, что говорит о 

том, что текущие обязательства не могут быть погашены в полном объеме за 

счет денежных средств и ожидаемых поступлений. 

Значение коэффициента текущей ликвидности выше установленных 

ограничений и составляет 1,06 пункта в 2015 году, в 2016 году этот показатель 

увеличился до 1,08 – положительный момент с одной стороны,с другой 

стороны характеризует необеспеченность организации оборотными средствами 
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для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных 

обязательств, так как ниже нормативного значения.  

Оценка деловой активности организации является одним из направлений 

анализа результативности. Анализ деловой активности заключается в 

исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов 

– показателей оборачиваемости. 

Показатели  рентабельности  характеризуют  эффективность  работы 

предприятия. Чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем 

лучше его финансовое состояние. Результаты расчетов данных коэффициентов 

ООО «Актив» представлены в таблице 2.8. 

 

Таблица 2.8 

Анализ деловой активности, тыс. руб. 

 

Показатель 2015 год 2016 год 
Отклонение, ± 

(гр.3-гр.2) 

1 2 3 4 

1. Среднегодовая сумма капитала  (с. 1700) 30213,5 35438 5224,5 

2. Среднегодовая стоимость собственного 

капитала(с.1300) 
1051 2367 1316 

3. Среднегодовая стоимость  основных 

средств (с.1130) 
- - - 

4. Среднегодовая стоимость оборотных 

активов (с.1200) 
30213,5 35438 5224,5 

5. Среднегодовая сумма денежных средств 

и краткосрочных финансовых вложений 

(с.1240 + с. 1250) 

2248 3227,5 979,5 

6. Среднегодовая величина сальдо по 

счетам дебиторов (с. 1230) 
1667 2221,5 554,5 

7. Среднегодовая стоимость запасов  (с. 

1210) 
26298,5 29989 3690,5 

8. Выручка от продаж (с.2110) 246521 266270 19749 

9. Полная себестоимость продаж 

(с.2120+с.2210+с.2220) 
251933 276608 24675 

Коэффициенты оборачиваемости: 

- активов (п.8 /п.1) 8,159 7,153 -0,646 

- собственного капитала (п.8 /п.2) 234,558 112,492 -122,066 

- основных средств (п.8/п.3) - - - 
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Окончание таблицы 2.8 

 

Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача), 

отражает скорость оборота всего капитала предприятия. Наблюдается 

отрицательная динамика данного коэффициента в 2016 г. по сравнению с 2015 

г. на 0,646, т.е. медленнее стал совершаться полный цикл производства и 

обращения приносящий прибыль.  

Уменьшение коэффициента оборачиваемости собственного капитала в 

2016 году по сравнению с прошлым годом, свидетельствует об увеличении 

продолжительности одного оборота и говорит о понижении уровня деловой 

активности. 

Рентабельность активов и рентабельность собственного капитала в 2016 г. 

по сравнению с 2015 г. имеют тенденцию к снижению, что неблагоприятно 

характеризует эффективность деятельности предприятия в отчетном периоде. 

 

2.2 Анализ розничного товарооборота  

 

Розничный товарооборот - один из основный показателей, по которому 

оценивается деятельность предприятий и организаций торговли. Главной целью 

торговых предприятий является получение максимальной прибыли и 

товарооборот выступает как важнейшее и необходимое условие, без которого 

не может быть достигнута эта цель.  

Экономическая сущность розничного товарооборота проявляется в 

обмене денежных доходов потребителей на товары и услуги в процессе купли-

продажи и в экономических отношениях, связанных с этим обменом. 

1 2 3 4 

- текущих активов (п.8/п.4) 8,159 7,513 -0,646 

- денежных средств и краткосрочных 

финансовых вложений (п.8/п.5) 
109,662 82,500 -27,162 

- дебиторской задолженности (п.8/п.6) 147,883 119,860 -28,023 

- запасов (п.9/п.7) 9,570 9,223 0,347 
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Продукты, произведенные для реализации, и денежные доходы служат основой 

розничного товарооборота. 

Поскольку торговое предприятие получает определенную сумму дохода с 

каждого рубля реализуемых товаров, то задача максимизации прибыли 

вызывает необходимость постоянного увеличения объема товарооборота как 

основного фактора роста доходов и прибыли, относительного снижения 

издержек обращения и расходов на оплату труда.  

Для представления ситуации о составе товарооборота в ООО «Актив», 

его структурной составляющей и изменениях в период за 2014 – 2016гг., 

проведем анализ состава, структуры и динамики товарооборота. Товарооборот 

организации существенно различается в разрезе временных периодов, а также 

по группам товаров. Поэтому необходимо исследовать состав и структуру 

товарооборота с целью выявления основных тенденций. 

Рассчитаем влияние роста цен и изменение физического объема продаж 

на размер розничного оборота ООО «Актив» (табл. 2.9). 

  

Таблица 2.9 

Анализ влияния цен на изменение розничного оборота в отчетном году, 

тыс. руб. 

 

Год 

Оборот 
Абсолютный прирост 

(снижение) за год 

Темпы роста 

(снижения), % 
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физического 

объема 

товаро-

оборота 

роста 

цен 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

2015 

год 
103503 1 - - - - - - 

2016 

год 
116178 1,091 126750 12675 -23247 -10572 89,09 109,09 
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Как видно из таблицы 3.1, товарооборот в 2016 году по сравнению с 2015 

годом вырос с 103503 тыс. руб. до 116178 тыс. руб. при темпе  роста 89,09%, то 

есть данный факт можно охарактеризовать, как положительный. Однако, 

проанализировав причину данной динамики,  видно, что в 2016 году 

товарооборот увеличился исключительно за счет снижения цен – на 10572 тыс. 

руб., и снижался за счет физического объема продаж – на 23247 тыс. руб.. 

Следовательно, можно заключить, что на товарооборот в отчетном  году 

повлиял интенсивный фактор (снижение цен) и негативном воздействии 

интенсивного фактора (снижение физического объема). 

Динамика товарооборота ООО «Актив» за 2014-2016гг. представлена на 

рисунке 2.3. 

 

Рис. 2.5 - Динамика товарооборота ООО «Актив» за 2014-2016гг., тыс. 

руб. 

 

Представим краткий анализ товарооборота как основного показателя 

деятельности предприятия торговли и фактора, определяющего во многом 

эффективность коммерческой деятельности (табл. 3.2). 
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Таблица 2.10 

Анализ динамики товарооборота за 3 года, тыс. руб. 

 

Годы Товарооборот 

Прирост 

товарооборота по 

сравнению с 

базисным годом 

Прирост 

товарооборота по 

сравнению с 

предыдущим годом 

Темпы роста (снижения), 

% 

Цепные Базисные 

1 2 3 4 5 6 

2014 год 40745 - - - - 

2015 год 103503 62758 62758 254,02 254,02 

2016 год 116178 75703 12675 112,24 285,13 
 

Анализ динамики товарооборота ООО «Актив» за три года, проведенный 

в таблице 2.10, показал, что за последние два года оборот по сравнению с 

базисным годом увеличился на 75703 тыс. руб., и составил в отчетном году 

116178 тыс. руб.. Товарооборот в 2015 году  увеличился на 62758 тыс. руб. по 

сравнению с 2014 годом и составил 103503 тыс. руб.. 

Данную динамику следует оценивать положительно, так как рост оборота 

является одним из важнейших факторов успешной деятельности организации. 

Далее осуществим анализ товарооборота по видам товаров ООО «Актив» 

за 2014-2016 гг. в таблице 3.3. Ассортиментный состав проданных товаров по 

группам или отдельным товарным наименованиям характеризует структуру 

розничного товарооборота и является его качественной характеристикой. 

 

 Таблица 2.11 

Динамика товарооборота в разрезе видов товара 

 

Виды товаров 

2015 год 2016 год Отклонение, (+;-) 
Темп 

измене-

ния, % сумма, 

тыс. руб. 

уд. вес, 

% 

сумма, 

тыс. руб. 

уд. вес, 

% 

по сумме, 

тыс. руб. 

по уд. 

весу, 

% 

1 2 3 4 5 6 7 8 

1. Вино 23310,31 9,45 22476,13 8,44 -834,18 -1,014 96,42 

2. Водка 61622,38 24,99 70522,18 26,49 8899,8 1,49 114,44 

3. Коньяки 11332,35 4,60 15657,59 5,88 4325,24 1,28 138,17 
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Окончание таблицы 2.11 

1 2 3 4 5 6 7 8 

4. Элитный 

алкоголь 
2009,04 0,81 5609,51 2,11 3600,47 1,29 279,21 

5. Пиво 59499,37 24,13 57620,54 21,64 -1878,83 -2,49 96,84 

6. Табачные 

изделия 
44322,78 17,98 48695,29 18,29 4372,51 0,31 109,87 

7. Морепродукты 14791,26 6,00 15862,35 5,96 1071,09 -0,04 107,24 

8. Мясопродукты 12360,05 5,01 11657,12 4,38 -702,93 -0,64 94,31 

9. Неалкогольные 

напитки 
7336,63 2,98 7395,63 2,78 59 -0,19 100,80 

10. Другие товары 9960,64 4,04 10760,84 4,04 800,2 0,001 108,03 

Итого 246521 100,00 266270 100,00 19712,37 - 1245,34 
 

Наибольший удельный вес в составе товарооборота в 2015 году имел вид 

товаров «Пиво» - 57,48%, при этом их доля спала в 2016 и составила 22,26%. 

Товарооборот по этой группе товаров составил 59499,37 тыс. руб., что на 

35,22% больше чем в 2016 году или на 33630,8 тыс. руб. 

Наименьший удельный вес в составе товарооборота имеет товарная 

группа «Элитный алкоголь» - 1,41 %, она повышается на 4,82%, что вызвано ее 

увеличением на 3,41% в стоимостном выражении.  

Осуществим анализ товарооборота в разрезе кварталов за анализируемый 

период в таблице 3.4. 

Таблица 2.12 

Анализ товарооборота по кварталам 

 

Кварталы 

2015 год 2016 год Отклонение, (+;-) 
Темп 

изменения, % сумма, 

тыс. руб. 

уд. вес, 

% 

сумма, 

тыс. руб. 

уд. вес, 

% 

по сумме, 

тыс. руб. 

по уд. вес, 

% 

 1 2 3 4 5 6 7 

1 23603,76 22,80 25519,5 21,97 1915,78 -0,84 108,12 

2 23881,48 23,07 23720,7 20,42 -160,82 -2,66 99,33 

3 25747,99 24,88 24950,9 21,48 -797,12 -3,40 96,90 

4 30269,77 29,25 41986,9 36,14 11717,2 6,89 138,71 

Итого год 103503 100 116178 100 12675 0 112,25 
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Анализ реализации товаров по кварталам анализируемых периодов 

показал, что в 4 квартале оборот увеличился на 6,89% по сравнению с 

аналогичным периодом прошлого года.  

Темп роста продаж в 1 квартале по сравнению с прошлым годом составил 

108,12%, подобная динамика наблюдается и в оставшиеся периоды. В 4 

квартале по сравнению с прошлым годом темп роста продаж составил 138,71%. 
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3 РЕКОМЕНДАЦИИ ПО СОВЕРШЕНСТВОВАНИЮ УЧЕТА 

ДВИЖЕНИЯ ТОВАРОВ ООО «АКТИВ» 

 

3.1 Учет движения товаров  

 

В соответствии с ФЗ от 06.12.11 № 402-ФЗ «О бухгалтерском учете» и 

иными законодательными и нормативными актами по бухгалтерской 

отчетности, директор ООО «Актив» Куркин Д.Н. посредством приказа, 

утвердил учетную политику по бухгалтерскому учету.  Бухгалтерский учет в 

ООО «Актив» осуществляется главным бухгалтером Бушковой Е.А., который 

обеспечивает рациональное ведение бухгалтерских записей в учетных 

регистрах и на их основе составление отчетности. 

На основании типового плана счетов был разработан рабочий план 

счетов, который утвержден приказом об учетной политике организации. 

Согласно утвержденному плану, для учета наличия и движения  товаров 

организация применяет счѐт 41 «Товары». К нему открыты следующие 

субсчета (табл. 3.1). Помимо счѐта 41 «Товары» для учѐта товаров используется 

счѐт 002 «Товары  на ответственном хранении». Использование этого счѐта 

происходит, как правило, в случае хранения бракованного товара, 

поступившего от поставщика.  

 

Таблица 3.1 

Счета, предназначенные для учѐта товаров 

 

Счѐт, субсчѐт Назначение 

1 2 

41 «Товары» 
Предназначен для обобщения информации о наличии и 

движении запасов, предназначенных для продажи 

41.1 «Товары на складах» 

Предназначен для обобщения информации о наличии и 

движении товаров, предназначенных для продажи, 

находящихся на складах 

41.2 «Товары в розничной 

торговле» 

Предназначен для обобщения информации о наличии и 

движении товаров, находящихся в магазинах 

розничной торговли. 
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Окончание таблицы 3.1 

1 2 

41.3 «Тара под товаром и 

порожняя» 

Предназначен для обобщения информации о наличии и 

движении тары, поступившей от поставщиков 

002 «Товары на ответственном 

хранение» 

Предназначен для обобщения информации о товарах, 

находящихся на ответственном хранении в 

организации 

 

На субсчѐте 41.1 «Товары на складе» происходит отражение информации 

о приобретенных товарах, предназначенных для дальнейшей перепродажи. По 

дебету счета 41.1 отражается поступление товаров, по кредиту счѐта 41.1 

отражается списание товаров в результате продажи или порчи. 

На субсчете 41.2 «Товары в розничной торговле»  учитывается наличие и 

движение товаров, находящихся в розничных торговых точках. По дебету счета 

41.2 отражается стоимость товаров, переданных в магазин для реализации в 

розницу. По кредиту 41.2 списывается стоимость реализованных товаров. 

По субсчѐту 41.3 «Тара под товаром и порожняя» происходит отражение 

информации о многооборотной таре, поступившей от поставщика – поддонах – 

на которых происходит перемещение товаров. По дебету счѐта отражается 

поступление тары. Списание тары (поддонов) происходит по кредиту счета в 

результате возврата еѐ поставщику. 

На счѐте 002 «Товары на ответственном хранении» отражается хранение 

товаров: по дебету поступление товаров, по кредиту – списание. 

  Предприятие применяет специальный режим налогообложения ЕНВД. 

Автоматизация учета основывается на едином взаимосвязанном 

технологическом процессе обработки первичных учетных документов и 

отражения операций по соответствующим разделам Плана счетов. 

Порядок и сроки приема товаров в ООО «Актив» производятся по 

количеству, качеству, комплектности и документальному оформлению, 

которые регулируются действующими условиями поставки, договорами купли-



57 
 

продажи. Договора заключаются ООО «Актив» с поставщиками сроком на 11 

месяцев.  

Как правило, в договоре между поставщиком и покупателем указываются 

основные условия поставки, способ оплаты, ответственность сторон. 

Перечислять все товары, поставляемые по договору, в самом документе, 

указывая их детальные характеристики, количество экземпляров, отдельную 

стоимость каждой единицы, попросту невозможно. Это особенно 

проблематично, когда речь идет о длительном соглашении, на основании 

которого продукция будет поставляться неоднократное количество раз. Именно 

поэтому в ООО «Актив» при заключении договора поставки оформляется 

дополнительное приложение – спецификация поставщика. 

Спецификация к договору поставки представляет собой 

конкретизирующий инструмент заключенного между сторонами соглашения, в 

котором детализируется общее количество, стоимость и другие возможные 

характеристики отдельно взятой партии поставляемого товара.  

Как правило, спецификация поставщика оговаривается на каждый месяц. 

Перечисленные наименования продукции, ее стоимость и характеристики 

должны быть полностью идентичны описанию в товарной накладной. Именно в 

соответствии со спецификацией производится прием товара. 

Все товарные операции делятся на два вида: поступление товаров в 

организацию и их выбытие. На склад ООО «Актив»  товары поступают от 

поставщиков и оформляются товаросопроводительными документами, 

предусмотренными условиями поставки товаров и правилами перевозки грузов 

(накладной, товарно-транспортной накладной, счет-фактурой). 

Так как ООО «Актив» имеет розничную сеть алкомаркетов, то товары 

поступают и оформляются специальными сопроводительными документами, 

предусмотренными пунктом 1 статьи 10.2 Федерального закона от 22.11.1995 

№ 171-ФЗ «О государственном регулировании производства и оборота 

этилового спирта, алкогольной и спиртосодержащей продукции и об 
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ограничении потребления (распития) алкогольной продукции». Таким образом, 

на поставку алкогольной продукции должен прилагаться сертификат или 

декларация соответствия. 

В накладной указывается номер и дата выписки; наименование 

поставщика и покупателя; наименование и краткое описание товара, его 

количество (в единицах), цена и общая сумма (с учетом НДС) отпущенного 

товара. Накладная подписывается материально-ответственными лицами, в 

данном случае таковыми являются продавцы или управляющие магазина, 

сдавшим и принявшим товар и заверяется круглыми печатями организации 

поставщика и покупателя. 

Если количество и качество поступившего товара соответствует 

указанному в товаросопроводительных документах, то на сопроводительные 

документы накладывается штамп организации, что подтверждает соответствие 

принятых товаров данным, указанным в сопроводительных документах. 

Материально-ответственное лицо, осуществляющее приемку товара, в ООО 

«Актив» - продавцы или управляющие магазинов, ставит свою подпись на 

документах и заверяет еѐ круглой печатью торговой организации. 

В случае несоответствия фактического наличия товаров или отклонения 

по качеству, установленному в договоре, или данным, указанным в 

сопроводительных документах, в момент приемки товара, составляется акт, 

который является юридическим основанием для предъявления претензий 

поставщику. Акт «Об установленном расхождении по количеству и качеству 

при приемке товарно-материальных ценностей» (по форме №ТОРГ-2) или Акт 

«Об установленном расхождении по количеству и качеству при приемке 

импортных товаров» (по форме №ТОРГ-3). В ООО «Актив» акт составляется 

продавцом магазина и представителем поставщика. 

Возврат товара поставщику при обнаружении брака в процессе 

реализации товара, при несоответствии товара стандарту или согласованному 

образцу по качеству, некомплектности товаров осуществляется путем 
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оформления расходной (возвратной) накладной. Условия возврата поставщику 

могут быть различными и прописываются в договоре поставки или иным 

способом при возникновении форс-мажорной ситуации. 

В таблице 3.2 указаны основные формы первичных учетных  документов 

по реализации товаров, применяемые в магазинах ООО «Актив». 

 

Таблица 3.2 

Первичные документы учета реализации товаров 

 

Содержание 
Документ 

Наименование Код 

1 2 3 

Поступление 

товаров 

Акт о приемке товаров ТОРГ-1 

Акт об установленном расхождении по количеству и 

качеству при приемке товарно-материальных 

ценностей 

ТОРГ-2 

Акт о приемке товара, поступившего без счета 

поставщика 

ТОРГ-4 

Товарная накладная ТОРГ- 12 

Накладная на внутреннее перемещение товаров и тары ТОРГ- 13 

Сопроводительные документы поставщика: 

сертификат или декларация соответствия, паспорт 

качества и др. 

 

Выбытие 

товаров 

Товарная накладная ТОРГ- 12 

Акт о порче, бое, ломе товарно-материальных 

ценностей 

ТОРГ- 15 

Акт о списании товаров ТОРГ- 16 

Накладная на внутреннее перемещение товаров и тары ТОРГ- 13 

 

В ООО «Актив» особое внимание уделяется сертификации закупаемого 

товара. Качество товара подтверждается сертификатом соответствия. 

Сертификация алкогольной продукции осуществляется органом по 

сертификации перед их выпуском в обращение. При сертификации вина и 

другого алкоголя проверяются наиболее важные показатели качества. Они 

остаются такими же, какими были до вступления в силу ТР ТС «О пищевой 

продукции», когда алкогольные напитки проверялись на соответствие нормам 

российских ГОСТов. Так, в случае с вином это доля этилового спирта, 
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концентрация сахара, диоксида серы, токсичные элементы и двуокись углерода. 

Наличие сертификата проверяется сразу же при закупке и приемке товара. 

Сертификаты подшиваются в отдельные папки по наименованию товаров. 

Учет товаров на складе и в магазинах розничной сети ООО «Актив» 

ведется автоматизированно с помощью программы 1С: Управление торговлей, 

версия 10.8. После приемки товара по бумажным формам первичных учетных 

документов, поступление товара на склад или в магазин фиксируется в 

программе соответствующими данными. 

В соответствии с нормами бухгалтерского законодательства любой факт 

хозяйственной жизни должен оформляться первичными документами. 

Непосредственно после приемки товара, для отражения торговой наценки в 

учете и расчете розничной цены, таким документом является реестр розничных 

цен, в котором отражается размер торговой наценки и, соответственно, 

определяется продажная цена на весь ассортимент товаров, поступающих в 

розницу. В ООО «Актив» реестр розничных цен составляется ежедневно на 

каждую поставку товара. Реестр розничных цен утверждается руководителем 

торговой организации.  

Первичные документы по приходу товаров в ООО «Актив» 

пронумеровываются и подшиваются в журнал поступления товаров отдельно 

по каждому поставщику, который содержит название приходного документа, 

его дату и номер, краткую характеристику документа, дату регистрации 

документа, сведения о поступивших товарах. 

На основе проведенных поступлений товаров в конце рабочей недели 

материально-ответственное лицо составляет товарный отчет. 

В приходной части товарного отчета каждый приходный документ 

(источник поступления товаров, номер и дата документа, сумма поступивших 

товаров) записывается отдельно и подсчитывается общая сумма 

оприходованная товаров за данный отчетный период, а также итог прихода с 

остатком на начало периода. В расходной части товарного отчета также 
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отдельно записывается каждый расходный документ (направления выбытия 

товаров, номер и дата документа, сумма выбывших товаров). После этого 

определяется остаток товаров на конец отчетного периода. Внутри каждого 

вида прихода и расхода документы располагаются в хронологическом порядке. 

Общее число документов, на основе которых составлен товарный отчет, 

указывают прописью в конце отчета. Товарный отчет подписывает 

материально-ответственное лицо. 

Товарный отчет составляется в двух экземплярах. Первый экземпляр 

скрепляют с документами, которые располагают в порядке последовательности 

записей и отдают в бухгалтерию. Бухгалтер в присутствии материально-

ответственного лица проверяет товарный отчет, расписывается в обоих 

экземплярах о приемке отчета и указывает дату. Первый экземпляр отчета 

вместе с документами, на основании которых он был составлен, остается в 

бухгалтерии, а второй передается материально-ответственному лицу. После 

этого каждый документ проверяют с точки зрения законности совершенных 

операций правильности цен, таксировки и подсчета. В ООО «Актив» товарный 

отчет составляется каждые семь дней управляющими магазинов, а затем 

передается в бухгалтерию для его проверки главному бухгалтеру. 

Аналитический учет товаров ведут как материально-ответственные лица, 

так и бухгалтерия и отдел логистики. Его главные цели - получение 

информации, необходимой для управления товарными запасами и поддержание 

ассортимента. 

В ООО «Актив» учет товаров ведет материально-ответственные лица – 

продавцы и управляющие магазинов. Этот учет в магазине организован 

сортовым способом. При сортовом способе хранения вновь приобретенный 

товар определенного наименования присоединяют к ранее поступившему 

товару того же наименования. Ведется учет движения товаров в натуральном и 

стоимостном выражении. 
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При поступлении на склад ООО «Актив» товары учитываются на счете 41 

субсчет 1 «Товары на складах». Затем товары передаются в магазин на счет 41 

субсчет 2 «Товары в розничной торговле». Так как в организации учет товаров 

организуется по продажным ценам, разница между покупной стоимостью и 

стоимостью по продажным ценам отражается на счете 42 «Торговая наценка». 

Если из сальдо счета 41 «Товары» вычесть сальдо счета 42 «Торговая наценка», 

то разность покажет покупную стоимость товаров. Счет 42 не может 

существовать самостоятельно, он применяется только в сочетании со счетом 41 

и только при условии учета товаров по продажным ценам (табл. 3.3). 

 

Таблица 3.3 

Корреспонденция счетов по учету поступления товаров от поставщиков 

 

Содержание фактов хозяйственной жизни 
Корреспондирующий счет 

Дебет Кредит 

1 2 3 

Оплачена стоимость товара поставщику 60 51 

Оприходован товар на склад 41-1 60 

Отражена торговая наценка 41-1 42 

Товар передан на реализацию в магазин 41-2 41-1 

 

Если возникает необходимость в возврате товара по каким-либо 

причинам, то оформляется пакет документов по претензии, и это 

незамедлительно отражается в бухгалтерском учете. 

Для отражения возврата поставщику товара несоответствующего качества 

используется счет 76 субсчет 2 «Расчѐты по претензиям». Так как учет ведется 

по продажным ценам и используется счет 42 «Торговая наценка», то после 

возврата товара поставщику наценка списывается (табл. 3.4). 
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Таблица 3.4 

Корреспонденция счетов по учету возврата товаров поставщикам 

 

Содержание фактов 

хозяйственной жизни 
Сумма 

Корреспонденция 

счетов 

Дт Кт 

1 2 3 4 

Стоимость бракованного 

товара отнесена на расчеты с 

поставщиками  

По продажным ценам 76-2 41-1 

Сторно торговой наценки на 

товар подлежащий возврату 

Сумма торговой наценки, 

относящейся к возвращенным 

товарам (сторно) 

76-2 42 

 

Согласно закона РФ от 07.02.1992 N 2300-1 (ред. от 13.07.2015) "О защите 

прав потребителей", покупатель может вернуть в магазин товар ненадлежащего 

качества, кроме алкогольной продукции. В бухгалтерском учете эти операции 

будут отражены следующими проводками (табл.3.5). 

 

Таблица 3.5 

Корреспонденция счетов по учету возврата товаров покупателями 

 

Содержание фактов 

хозяйственной жизни 
Сумма 

Корреспонденция 

счетов 

Дт Кт 

1 2 3 4 

Отражено возникновение 

задолженности перед 

покупателями 

Цена продажи товаров 90-1 76 

Корректируется (сторно) ранее 

сделанная запись на списание 

возвращенных покупателями 

товаров 

Цена продажи товаров 90-2 41-2 

Корректируется (сторно) запись 

по списанию суммы 

реализованной торговой 

надбавки 

Сумма торговой надбавки, 

относящаяся к возвращенным 

покупателями товарам 

90-2 42 

Возвращены деньги покупателям 
Фактически выплаченные 

суммы денежных средств 
76 50 

 

Данные о количественном учете обобщаются бухгалтером в ведомостях 

движения товаров, которые являются документами их аналитического учета. 
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На первое число каждого месяца составляют оборотную ведомость по 

аналитическим счетам и счету 41 «Товары», где по каждому наименованию 

товаров указывают в денежном выражении остаток на начало месяца, приход и 

расход за месяц, а также остаток на конец месяца. Суммовые итоги этой 

ведомости должны быть равны оборотам и сальдо синтетического счета 41. По 

окончании месяца в учетном регистре по счету 41 «Товары» подсчитывают 

итоги, которые сверяют с соответствующими показателями учетных регистров 

по другим счетам. 

Например, сумму товаров, полученных от поставщиков, сверяют с 

учетным регистром по счету 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками» (по 

графе, где дебетируется счет 41 и кредитуется счет 60). 

На предприятии для оптимизации контроля и подтверждения оплаты при 

расчетах с покупателями используются две компьютерные контрольно-

кассовые машины (далее ККМ) «Штрих-М». ККМ стоят на сервисном 

обслуживании организации «Ярус», которая обеспечивает актуальное 

состоянии машин, путем ежемесячной проверки.  

Все расчеты с покупателями сопровождаются обязательной выдачей 

кассовых чеков. Кассир вместе с покупкой выдает отпечатанный на ККМ чек, 

подтверждающий исполнение обязательств по договору купли-продажи между 

покупателем и ООО «Актив». 

Стоимость товара покупателем оплачивается наличным или безналичным 

расчетом. Основным документом, который остается в магазине, и где 

фиксируется данные о реализации, является контрольная кассовая лента. 

Выручка от реализации определяется ежедневно в конце рабочей смены путем 

снятия итогового Z-отчета с ККМ с учетом акта о возврате денежных сумм 

покупателям по неиспользованным кассовым чекам. 

Все операции по движению выручки кассира записываются в книгу 

кассира-операциониста. В ней отражают показания счетчиков ККМ на начало и 

конец рабочего дня, сумму выручки за день, возврат от покупателя. 
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Результаты работы кассы ежедневно подтверждают своими подписями 

директор и продавец магазина. Каждый месяц в бухгалтерию предоставляются 

отчеты по кассе за каждый день прошедшего месяца. Продавцы касс, 

установленных в магазине, собирают выручку, которые выписывает на еѐ 

суммы приходные кассовые ордера и квитанции к ним. Квитанции к 

приходному кассовому ордеру на сумму сданной в кассу выручки прилагаются 

к товарному отчету и служат основанием для списания стоимости 

реализованных товаров. Ордера кассиры прилагают к своим кассовым отчетам, 

а выручку отправляют в банк для зачисления на расчетный счет предприятия 

посредством инкассаторских услуг. 

Отчет по кассе составляет кассир ежедневно по установленной форме. В 

графе «Приход» записывается поступившая выручка от реализации товаров по 

каждой кассе на основании показателей кассовых счетчиков, записанных в 

книге кассира-операциониста. Если имеется возврат денег по 

неиспользованным чекам, то сумма выручки отражается в отчете за 

исключением денег, возвращенных покупателям. В графе «Расход» записывают 

суммы по каждому дню в отдельности на сдачу денег в банк, заработной платы 

и другие выплаты, произведенные из выручки. Отчет составляется в двух 

экземплярах, один из которых вместе с документами сдается в бухгалтерию под 

расписку на втором экземпляре. 

На основании документов, которыми оформлено поступление и выбытие 

товаров, материально-ответственные лица составляют отчеты и вместе с 

первичными документами представляют в бухгалтерию. 

Отчеты материально-ответственных лиц имеют большое значение. Они 

используются для контроля за сохранностью ценностей, выполнением плана, 

величиной товарных запасов. 

Поступившие в бухгалтерию отчеты проверяются на правильность 

нумерации отчетов, наличие документов, указанных в отчете, их оформление и 

запись в отчет по приходу и расходу товаров, арифметические подсчеты. 
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При обнаружении документов с нарушением оформления или 

действующего законодательства по приемке и расходованию товарно-

материальных ценностей, денежных средств, то главный бухгалтер не 

принимает такие документы к учету. Документы возвращаются для устранения 

имеющихся недостатков. Затем сверяют суммы остатков товаров на начало 

отчетного периода по данным предыдущего отчета материально-

ответственного лица и по данным учета в журнале и проверяют правильность 

выведения остатков на конец отчетного периода. 

Если при приемке обнаружены ошибки в отчете, то они немедленно 

исправляются и подписываются материально-ответственным лицом. О 

сделанных исправлениях при приемке отчета указывается на оборотной 

стороне отчета и подтверждается подписями бухгалтера и материально-

ответственного лица. 

Для учета реализации товаров за наличный расчет также как и для учета 

поступления товаров в магазин, используется счет 41, субсчет 2 «Товары в 

розничной торговле». 

Выручка сдается в кассу ежедневно. В бухгалтерском учете делается 

проводка на сумму, поступивших в кассу в отчетном периоде за реализацию 

товара денежных средств: 

Дт 50 «Касса» 

Кт 90 «Продажи», субсчет 1.2. «Выручка облагаемая ЕНВД»;  

Списание отпущенных товаров на реализацию в учете отражается 

проводкой на стоимость реализованных товаров. 

Дт 90 «Продажи», субсчет 2.2. «Себестоимость продаж, облагаемых 

ЕНВД» 

Кт 41-2 «Товары в розничной торговле»; 

Так как учет товаров в ООО «Актив» ведется по продажным ценам, то 

необходимо выполнить сторнирующую проводку, на величину торговой 

наценки на реализованные товары: 
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Сторно Дт 90 «Продажи», субсчет 2.2. «Себестоимость продаж, 

облагаемых ЕНВД» 

Сторно Кт 42 «Торговая наценка»; 

В результате на счете 90 «Продажи» образовался остаток, равный 

полученной выручке: разница между суммой полученной от покупателя за 

реализованный ему товар и ценой, оплаченной поставщикам за этот же товар. 

При учете товаров по продажным ценам торговая наценка является 

валовым доходом по реализованным товарам. Способ расчета реализованной 

наценки в ООО «Актив»: исчисление по среднему проценту. 

Для определения валового дохода этим способом применяется формула 

3.1: 

 

ВД=Т×П÷100,                                                                                               (3.1) 

 

где Т – товарооборот; 

П – средний процент валового дохода, который рассчитывается 

следующим образом (форм.3.2): 

 

П=(ТНн + ТНп- ТНв) ÷ (Т+Ск)× 100                                                       (3.2) 

 

где   ТНн – сальдо счета 42на начало месяца; 

ТНп– оборот по кредиту счета 42 за месяц; 

ТНв– дебетовый оборот за месяц счета 42 (выбывшие товары: возврат 

поставщикам, списание и т.п.); 

Ск – сальдо счета 41-2 на конец месяца. 

 

Приведенный способ расчет валового дохода прост, но неточен. Сумма 

торговой наценки получается больше или меньше действительной ее величины. 

Если, например, по сравнению со средним процентом, в числе реализованных, 

преобладают товары с большим процентом надбавки, а в остатке преобладают 
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товары с меньшим размером надбавки, то сумма валового дохода будет 

занижена. 

Инвентаризация товаров - как обязательная часть работы любого 

торгового предприятия - является основным способом фактического контроля 

за сохранностью товарно-материальных ценностей. Во время инвентаризации 

проверяется правильность данных учета материальных и денежных средств, 

выявляются ошибки, контролируется сохранность средств, числящихся у 

материально ответственных лиц. 

Инвентаризация в ООО «Актив» осуществляется следующим образом. 

В магазинах возникают случаи, когда товары, могут получить 

повреждения и утратить свои первоначальные качества, в таком случае для 

оформления порчи товара, подлежащего списанию, заполняется акт о порче, 

ломе товарно-материальных ценностей (форма N ТОРГ-15). Подписывает его 

материально-ответственное лицо. 

В случае, когда магазин оформляет акт о возврате нереализованных 

товаров с истекшим сроком годности, включив соответствующее условие в 

договор поставки, по правилам ведения бухгалтерского учета, происходит 

обратная реализация с соответствующим начислением НДС и выставлением 

счета-фактуры. 

Но так как организация не является плательщиком НДС, в частности, в 

силу применения спецрежима в виде уплаты ЕНВД, то выставлять счет-

фактуру на возвращаемый товар не требуется. Все проблемы с документами 

возникают у поставщика - он должен исправить счет-фактуру, выставленный 

первоначально на отгрузку товара, впоследствии возвращаемого. Еще одним 

подтверждением того, что плательщик ЕНВД не обязан начислять НДС (и 

налог на прибыль) с операции по возврату товара, является Письмо Минфина 

РФ от 27.03.2007 N 03-11-04/3/90. Признано, что возврат товаров является 

неотъемлемой частью предпринимательской деятельности в сфере торговли. 

Поэтому операции по возврату продукции изготовителю в соответствии с 
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договором поставки у организации, признаваемой налогоплательщиком ЕНВД 

в отношении розничной торговли, облагаться налогами в рамках иных режимов 

налогообложения не должны. 

Однако в подавляющем большинстве случаев магазин вынужден решать 

проблему с просроченными товарами самостоятельно. Самый безопасный с 

точки зрения закона способ - утилизация такого товара. Для оформления этой 

операции необходимо заполнить акт о списании товаров по унифицированной 

форме N ТОРГ-16.  

 Проводя инвентаризацию, необходимо оформить следующие документы: 

- Приказ о проведении инвентаризации (форма №ИНВ-22); 

- Инвентаризационная опись ТМЦ (форма №ИНВ-3); 

- Сличительная ведомость результатов инвентаризации (форма №ИНВ-

19); 

- Ведомость учета результатов, выявленных инвентаризацией (форма 

№ИНВ26). 

В ООО «Актив» инвентаризация проводится ежемесячно, что отражено в 

учетной политике организации. При проведении инвентаризации строго 

соблюдаются правила, методы и документальное оформление. 

Снятие фактических остатков товара на складе и в магазине, их сличение 

с данными бухгалтерского учета проводится рабочей комиссией, назначаемой 

приказом руководителя, что так же прописано в учетной политике 

предприятия. 

Комиссия при обязательном участии материально-ответственных лиц 

проверяет фактическое наличие товаров по каждому месту хранения ценностей 

в отдельности. Инвентаризация товаров проводится в порядке расположения 

ценностей путем их обязательного пересчета. Инвентаризационную опись 

товаров составляют обычно в двух, а при приеме передаче – в трех 

экземплярах. На каждой странице описи указывается общее количество 

натуральных единиц (штук, литров и т.д.). Исправления в описи должны быть 
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оговорены и подписаны членами инвентаризационной комиссии и 

материально-ответственными лицами. Описи подписывают все члены 

инвентаризационной комиссии и материально-ответственные лица. Результаты 

инвентаризации в 10-тидневный срок должны быть определены в бухгалтерии 

организации после проверки документов, цен, а также таксировки описей по 

каждому наименованию товаров в количественно-суммовом выражении. Для 

этого сопоставляют данные бухгалтерского учета с фактическим наличием 

товара по описи. 

При выявлении излишка или недостачи какого-либо товара, составляется 

сличительная ведомость по каждому магазину (табл.3.6). В ведомости 

отражается наименование товара (сорт, вид), количество, количество по учету в 

программе, учетная единица, цена, сумма, сумма по учету в программе. В конце 

ведомости прописывается итоговая сумма по результатам инвентаризации и 

итоговая сумма по результатам программного учета. Подписывается ведомость 

членами комиссии и материально-ответственными лицами. 

 

Таблица 3.6 

Сличительная ведомость по результатам инвентаризации товарно-

материальных ценностей 

 

№ 

п/п 

Инвентаризация на складе №25 от 05 марта 2017 г. 

Наименовани

е,вид,сорт. 

Номенкл. 

номер 

Наиме-

нование 

Коли-

чество 

Коли-

чество 

по 

учету 

Цена 
Сумма, 

руб 

Сумма 

по 

учету, 

руб 

1 2 3 5 6 7 8 9 10 

1 

Вино 

КостаМильре

йкр сух 0,75л 

столовое 

(Испания) 

0097011 шт 5 5 215,92 1079,60 1079,60 

2 

Коньяк "Три 

звездочки" 

российский 

трехлетний 

(фляжка) 40% 

0,1лх28 

0097757 шт 7 9 82,50 577,50 742,50 
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Окончание таблицы 3.6 

 2 3 4 5 6 7 8 9 

3 

Капитанский 

ром Стронг 

0,5л 48% 

0096482 шт 3 4 354,50 1063,50 1418 

4 

Бренди 

ТОРРЕС 5 лет 

0.7 

0096792 шт 1 2 1200 1200 2400 

5 

Водка Белуга 

НОБЛ 0,5Л 

40% 

0096733 шт 6 6 629,28 3775,68 3775,68 

 Итого 7696,28 9415,78 

 

По окончании подсчета и проверки всех документов и описей, 

составляется ведомость учета результатов, выявленных инвентаризацией. В ней 

отражаются суммы недостачи (излишки), зачтено по пересортице и сумма, 

которая отнесена на виновных лиц, если такие выявлены при проведении 

инвентаризации. Ведомость подписывается руководителем, главным 

бухгалтером и инвентаризационной комиссией, заверяется печатью. 

Результаты инвентаризации отражаются в учете и отчетности месяца, в 

котором была закончена инвентаризация, а по годовой инвентаризации – в 

годовом бухгалтерском отчете. 

По результатам инвентаризации составляются бухгалтерские проводки. 

Оприходования излишков товаров относится в доход предприятия: 

Дт 41.2 «Товары в розничной торговле» 

Кт 91-1 «Прочие доходы». 

Недостача товаров отражается записью: 

Дт 94 «Недостачи от порчи ценностей» 

Кт 41 «Товары». 

Недостачи в ООО «Актив» списываются за счет материально-

ответственных лиц, при этом на сумму недостачи по учетным ценам делается 

проводка: 

Дт 73.3 «Расчеты по возмещению материального ущерба» 
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Кт 94 «Недостачи от порчи ценностей». 

Поскольку товары в организации учитываются по продажным ценам, то 

приходуются излишки товаров на стоимость товаров по покупным ценам, а 

недостача товаров и списание недостачи товаров за счет материально 

ответственных лиц осуществляется по продажным ценам. Списание недостачи 

по нормам естественной убыли в ООО «Актив» не проводится. 

 

3.2 Совершенствование учета движения товаров  

 

В ходе проведенного анализа учета движения товаров были выявлены 

следующие проблемы (табл. 3.7). 

 

Таблица 3.7 

Выявленные проблемы и рекомендации совершенствования учета 

движения товаров и их оценка 

 

 Проблема Рекомендация 

1 

Организацией не ведется регистр 

учета расхождений по суммам 

товарных накладных 

Введение регистра учета фактической суммы 

товарной накладной 

2 

Организацией не ведется регистр 

учета товарных 

запасов по наименованиям товара. 

 

Введение регистра учета товарных запасов. 

3 

На предприятии не ведется прием 

алкогольной и спиртосодержащей 

продукции по наличию штрих-кода 

и акцизной марки завода-

производителя. 

Ввести побутылочный метод приемки 

алкогольной и спиртосодержащей продукции 

путем считывания штрих-кода и акцизной марки 

завода-производителя с использованием 

мобильного терминала сбора данных. 

 
Для устранения данных недостатков в учете товаров организации 

предлагается применять регистр, позволяющий вести достоверный учет  для 

списания товаров при их выбытии и учет предъявляемых претензий 

поставщикам. Регистр – расчет по списанию товаров в производство 

формируется для обобщения информации о наличии и движении 

приобретенных товаров и расчета стоимости списываемых. 
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Записи в регистре производятся по каждому факту прихода единицы 

учета товаров, исходя из суммы бумажных товаросопроводительных 

документов поставщика.  

Предлагаемый регистр должен вестись по каждой товарной накладной, 

это будет способствовать ведению достоверных взаиморасчетов между 

поставщиками и ООО «Актив».  

Рекомендуемые показатели аналитического учета, включаемые в данный 

регистр: 

В графе 1 проставляется порядковый номер произведенных операций. 

Графа 2 «Подразделение». Указывается адрес торговой точки 

предприятия. 

Графа 3 «Документ движения». В этой графе должно отображаться 

название товарной накладной с соответствующей датой и номером. 

Графа 4 « Дата входящего документа». Отображается фактическая дата 

прихода товарной накладной поставщика. 

Графа 5 «Количество товаров». Отображается фактическое количество 

товаров, которое приняла организация. 

Графа 6 «Сумма накладной». Отражается итоговая сумма накладной, в 

соответствии со спецификацией поставщика, по которой происходит 

оприходование товаров. 

Графа 7 «Количество по бумажной накладной». Отображается количество 

товара, привезенное поставщиком. 

Графа 8 «Сумма бумажной накладной». Отражается итоговая сумма 

бумажной накладной, по которой происходит прием товара в магазине. 

Графа 9 «Сумма расхождения». В данной графе отображается разница 

между суммой бумажной накладной поставщика и фактической суммой 

электронного документа поступления товаров и услуг ООО «Актив». 

В таблице 3.8 показан пример заполнения предлагаемого регистра учета 

расхождений по суммам товарных накладных.
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Таблица 3.8 

Регистр учета расхождений по суммам товарных накладных 

 

Организация: ООО «Актив» 

Отчетный период: «01» мая 2017- «30» мая 2017 

Подразделение: 60 лет Образования СССР, 21 

Поставщик: ООО «ГАРС» 

п/п 
Подразделение 

Яковлева, 21 

Дата вх. 

документа 

Количество 

товара 

Сумма доку-

мента 

Коли-чество 

по бумажной 

накладной 

Сумма 

бумажной 

накладной 

Разница 
1 

2 

Поступление товаров и услуг 

НС000028531 от 01.05.2017 

8:00:00 

01.05.2017 10 1283,71 10 1283,73 0,02 

3 

Поступление товаров и услуг 

НС000028562 от 01.05.2017 

8:00:00 

01.05.2017 4 907,60 4 907,66 0,06 

4 

Поступление товаров и услуг 

НС000028626 от 02.05.2017 

8:00:00 

01.05.2017 4 1386,24 5 1732,80 346,56 

5 

Поступление товаров и услуг 

НС000028747 от 02.05.2017 

8:00:00 

01.05.2017 20 3553,86 20 3541,36 -12,50 

6 

Поступление товаров и услуг 

НС000030445 от 02.06.2017 

8:00:00 

01.05.2017 6 263,40 6 485,60 222,2 

Итого 44 7394,81 45 7951,15 556,34 

 

Регистр составил ___________________/________________
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Заполнение данного регистра позволит быстрее производить сверку 

взаиморасчетов с контрагентами, замечать появившиеся разногласия по ценам 

и количеству отгруженного поставщиком и принятого предприятием товара. 

Для этого нужно будет запустить обработку регистра по нужному периоду 

поступлений, в последней графе которого будет отражена разница по данным 

товарной накладной поставщика и предприятия. После чего запрашивается 

копия накладной у поставщика, отдел бухгалтерии которого посредством 

сканирования нужного документа и отправлением его через электронную почту 

отправляет его для дальнейшей проверки бухгалтером ООО «Актив».  

Введение данного регистра позволит быстрее производить сверку 

взаиморасчетов с поставщиком, тем самым вести правильный учет поступления 

товаров в магазины. 

Другим предлагаемым регистром для организации может быть регистр 

учета товарных запасов.  

В данном регистре заполнение данных производится в следующей 

последовательности: 

Графа 1 проставляется порядковый номер произведенных операций. 

Графа 2 «Подразделение». Указывается адрес торговой точки 

предприятия. 

Графа 3 «Наименование товара» - Отражается наименование товара.  

Графа 4 «Единица измерения». По данному показателю указывается 

наименование единицы измерения товаров. 

Графа 5 «Дата последнего поступления». Отражается дата последнего 

поступления товара на склад. 

Графа 6 «Остаток товара». В графе 5 отражается количественный 

показатель остатка товаров.  

Графа 7 «Стоимость товара всего». Отражается суммарный показатель. 
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В таблице 3.9 показан пример заполнения предлагаемого регистра учета 

товарных запасов. 

 

Таблица 3.9 

Регистр учета товарных запасов 

Организация:  ООО "Актив" 

Отчетный период:  "01" мая 2017- "30" мая 2017 

Подразделение:  60 лет Образования СССР, 21 

п/п 
Подразделение 

60 лет Образования 

СССР, 21 

Ед. 

измере-

ния 

Дата 

последнего 

поступления 

Норма 

остатка 

Остаток 

товаров 

Стоимость 

товара 

всего 

1 
Вино Гранд Кюве Де 

Барон бел п/сл 0,75л 

столовое (Франция) 

шт 03.05.2017 3 5 2284,35 

2 
Виски, Passport Scotch, 

40%, 0,5 л, ст/б 
шт 03.05.2017 2 3 1975,50 

3 
Водка "Хортиця 

Серебряная прохлада " 

0,25л 

шт 16.04.2017 3 8 4700,16 

4 
Водка Государев заказ 

0,1л стакан 40% 

(УРАЛАЛКО) 

шт 16.04.2017 3 4 1548,00 

5 

Водка СТМ 

"НАПИЛЬНИК" 

(Снежный Вальс) 0.25фл 

40% 

шт 20.04.2017 5 6 1518,00 

6 
Водка, Алтай, 40%, 0,5 

л, ст/б/12, новый дизайн 

(Иткульский с/з) 

шт 22.04.2017 3 5 2061,80 

7 
Кагор. 32 0,7л 16% 

напиток винный, ОАО 

"ММВЗ" г. Москва 

шт 15.05.2017 4 10 4280,69 

8 
Коньяк "Дербентский 

к/к" СТАРАЯ 

КРЕПОСТЬ 40% 0,5л. 

шт 15.05.2017 2 3 2497,98 

9 
Коньяк Три звездочки 

трехлетний 0,5л 40%, 

ООО "КШВ" 

шт 17.05.2017 2 3 2295,78 

10 

Мускатное. Славянское 

кр сух 1л т/п напиток 

винный, ЗАО РПК 

"Славянский" г. 

Славянск на Кубани 

шт 22.05.2017 5 8 2014,96 

Итого  55 25177,22 

 

Регистр составил _______________/________________
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Заполнение данного регистра приведет к оптимизации товарных запасов 

и поможет избежать увеличение остатков невостребованного товара, а так же 

вовремя пополнять ассортимент востребованными товарами. 

Еще одним результативным для организации нововведением может стать 

метод побутылочного приема алкогольной и спиртосодержащей продукции 

(рис. 3.1).  

 

Новая поставка алкоголя 

 

Проверка правильности бумажной и электронной ТТН поставщика 

 

Считывание акцизной марки с 2D штрихкодом PDF 417 

 

Программа ЕГАИС формирует факт поступления товара на склад 

 

Электронное подписание ТТН поставщика 

 

Рис. 3.1 - Побутылочный прием алкогольной и спиртосодержащей продукции 

 

Обнаружение на складе или в магазине контрафактной продукции влечет 

за собой приостановление действия лицензии на право торговли алкогольной 

продукцией и, как следствие, высокий риск потери бизнеса. 

Внедрение побутылочного сканирования при приемке позволит: 

1. Быстро выполнить проверку поставляемой продукции на соответствие 

сопроводительным документам и не принимать от поставщика продукцию, не 

соответствующую сопроводительным документам. 

2. Проверить читаемость марки (ведь это важно для розничных 

магазинов, т.к. с 01.07.2016 бутылки с нечитаемой маркой нельзя продать или 

вернуть поставщику). 



78 
 

В ООО «Актив» уже введена в использование система ЕГАИС, - единая 

государственная автоматизированная информационная система учета объема 

производства и оборота этилового спирта, алкогольной и спиртосодержащей 

продукции по учету претензий к поставщикам товаров, - которая уже позволяет 

автоматизированно принимать товар от поставщика путем электронного 

формирования акта о принятии, о принятии с расхождением по количеству, или 

об отказе от товара.  

Путем ведения побутылочного метода приема товаров на склад, 

организация сможет избежать прием не легальной продукции, тем самым 

принимая к учету и продавая только качественный товар и выявления 

недобросовестных поставщиков. 

Сначала должен считываться штрих-код номера марки, что позволяет 

идентифицировать товар.  В случае, если номер акцизной марки не входит в 

диапазон марок, которая будет отправляться электронно, система предупредит 

об ошибке и не будет учитывать бутылку, она будет считаться контрафактной 

(на нее нет документов). Несчитываемый код не сможет быть продан в розницу.  

Побутылочное сканирование при приемке это: 

1. Минимизация риска появления контрафактной продукции в обороте.  

2. Сведение к минимуму человеческого фактора и ошибок при приемке. 

3. Минимизация претензий со стороны контролирующих органов к 

организации и ведению учета движения товаров. 

 В итоге: Принятая продукция по количеству и составу соответствует 

всем сопроводительным документам. Акцизные марки проверены на 

читаемость. Обеспечен прозрачный и оперативный учет по всем поставкам от 

всех поставщиков. 
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Таблица 3.10 

Рекомендации  и результат совершенствования учета движения товаров и 

их оценка 

 
Рекомендация Результат 

Введение регистра учета фактической 

суммы товарной накладной 

Даст возможность  вести оперативную сверку 

взаиморасчетов с контрагентами по цене и 

количеству принятого товара по данным ООО 

«Актив» и данным поставщика 

Введение регистра учета товарных 

запасов. 

Приведет к оптимизации контроля и учета 

товарных запасов и поможет избежать 

увеличение остатков невостребованного товара, 

а так же вовремя пополнять ассортимент 

востребованными товарами. 

Ввести побутылочный метод приемки 

алкогольной и спиртосодержащей 

продукции путем считывания штрих-

кода и акцизной марки завода-

производителя с использованием 

мобильного терминала сбора данных. 

Позволит путем сканирования каждой бутылки 

избежать прием не легальной продукции, тем 

самым принимая к учету и продавая только 

качественный товар и выявления 

недобросовестных поставщиков. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Торговля как вид хозяйственной деятельности представляет собой 

процесс реализации конечному потребителю товаров, приобретенных или 

взятых на комиссию с целью последующей перепродажи. Поэтому, для целей 

бухгалтерского учета приобретаемых товаров немаловажное значение имеет 

разграничение оптовой и розничной торговли, которое производится согласно 

целям дальнейшего использования товаров. 

Розничная торговля – вид предпринимательской деятельности в сфере 

торговли, связанный с реализацией товаров потребительского назначения 

непосредственно потребителю для личного, семейного, домашнего 

использования, регулируется статьями 492-505 Гражданского кодекса 

Российской Федерации. 

Реализация товаров осуществляются практическими всеми 

организациями, в то же время правильно отразить результаты и не допустить 

ошибок при расчете налогов, при определении финансового результата не 

каждая организация способна. 

В качестве объекта исследования учета и анализа движения товаров 

выступает ООО «Актив».  

Проведенный анализ основных показателей деятельности ООО «Актив» 

позволяет судить о достаточно высокой ее хозяйственной деятельности, так как 

происходит рост прибыли от продаж, которая гарантирует оптимальную 

платежеспособность организации. В отчетном периоде значительно 

увеличилась статья баланса «Денежные средства». Показатели финансовой 

деятельности оценивается положительно, предприятие ежегодно получает 

положительные финансовые результаты. Не смотря на это, за весь 

анализируемый период организация находится в кризисном финансовом 

состоянии. Такой тип финансовой устойчивости характеризуется тем, что 

запасы предприятия не покрываются собственными оборотными средствами, 

т.е. организация полностью зависит от внешних кредиторов. 
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В ООО «Актив» бухгалтерский учет ведется в программе 1С 

«Бухгалтерия» и «Управление торговлей». Товарный отчет сдается в 

бухгалтерию ежемесячно, с приложением приходных документов, на 

основании которых делаются записи в приходной части товарного отчета 

(товарные накладные поставщиков, акты о сделанной наценке на поступивший 

товар), а так же кассового отчета за день, на сумму которого делаются записи в 

расходной части товарного отчета. На основании товарных отчетов 

бухгалтерией в течение месяца делаются проводки, отражающие движение 

товара. Для определения торговой надбавки, относящейся к реализованным 

товарам в организации, в конце месяца составляется расчет торговой наценки 

на реализованный товар по среднему проценту. 

Недостатком приведенного выше способа расчета валового дохода (или 

реализованной надбавки) является его неточность. Сумма торговой надбавки 

при таком способе расчета может быть больше или меньше действительной ее 

величины.  

Учет товаров ведется на счете 41 «Товары» по продажным ценами с 

использованием счета 42 «Торговая наценка».  

В ведении учета реализации товаров были выявлены проблемы и 

разработаны регистры и рекомендации для их устранения. Такие как регистр 

учета расхождений по суммам товарных накладных, регистр учета товарных 

запасов, рекомендация по введению побутылочного метода приема 

алкогольной и спиртосодержащей продукции.. 

В результате предложенных рекомендаций ООО «Актив» сможет 

избежать товарных и финансовых потерь, гибко реагировать на спрос и 

предложение, иметь в своих товарных запасах только качественную 

продукцию, максимизировать возможную прибыль и сделать учет товаров 

более точным и эффективным.  



82 
 

СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОНИКОВ 

 

1. Российская Федерация. Законы. Федеральный закон № 402-ФЗ «О 

бухгалтерском учете» [Электронный ресурс]: фед. зак.: принят Гос. Думой 22 

ноября 2011 г.: одобрен Сов. Федерации 29 ноября 2011 г.: текст изм. и доп.  на 

23 июля 2013 г. – СПС «Консультант Плюс» (05.12.2016). 

2. Российская Федерация. Законы. Федеральный закон № 127-ФЗ «О 

несостоятельности (банкротстве)» [Электронный ресурс]: фед. зак.: принят Гос. 

Думой 26 октября 2002 г.: одобрен Сов. Федерации 27 октября 2002 г.: текст 

изм. и доп. на 13 июля 2015г. – СПС «Консультант Плюс» (05.12.2016). 

3. Российская Федерация. Законы. Федеральный закон N 307-ФЗ "Об 

аудиторской деятельности" [Электронный ресурс]: фед. зак.: принят Гос. Думой 

24 декабря 2008 г.: одобрен Сов. Федерации 29 декабря 2008 г.: текст изм. и 

доп. на 1 августа 2015 г. – СПС «Консультант Плюс» (05.12.2016) 

4. Российская Федерация. Законы. Гражданский кодекс Российской 

Федерации № 52-ФЗ [Электронный ресурс]: фед. зак.: принят Гос. Думой 21 

октября 1994 г.: текст изм. и доп. на 1 октября 2011г. В том числе в тексте 

Кодекса учтены изменения и дополнения, внесенные федеральными законами 

от 07.02.2011 № 4-ФЗ, от 06.04.2011 № 65-ФЗ, от 18.07.2011 № 216-ФЗ, от 

19.07.2011 № 248-ФЗ. – СПС «Консультант Плюс» (05.12.2016) 

5. Российская Федерация. Законы. Налоговый кодекс Российской 

Федерации (части 1 и 2) № 146-ФЗ [Электронный ресурс]: фед. зак.: 1 часть 

Кодекса подписана Президентом Российской Федерации 31 июля 1998 г., 2 

часть Кодекса подписана Президентом Российской Федерации 5 августа 2000 г. 

:текст изм. и доп. на 1 октября 2011 г. – СПС «Консультант Плюс» (05.12.2016). 

6. Российская Федерация. Законы. Трудовой кодекс Российской 

Федерации № 197-ФЗ [Электронный ресурс]: фед. зак.: принят Гос. Думой 21 

декабря 2001 г.: одобрен Сов. Федерации 26 декабря 2001 г.: текст изм. и доп. 

на 13 июля 2015 – СПС «Консультант Плюс» (05.12.2016). 



83 
 

7. Российская Федерация. Постановление правительства Российской 

Федерации № 702 от 13.07.15 «О предельных значениях выручки от реализации 

товаров (работ, услуг) для каждой категории субъектов малого и среднего 

предпринимательства» [Электронный ресурс]: «Бюллетень нормативных актов 

федеральных органов исполнительной власти», № 28 – СПС «Консультант 

Плюс» (05.12.2016). 

8. Российская Федерация. Министерство Финансов. Приказ. Об 

утверждении Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской 

отчетности в Российской Федерации. Принят Министерством финансов РФ от 

29.07.98 № 34н [Электронный ресурс]: «Бюллетень нормативных актов 

федеральных органов исполнительной власти», № 17. – СПС «Консультант 

Плюс» (05.12.2016). 

9. Российская Федерация. Министерство Финансов. Приказ. «Об 

утверждении Плана счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной 

деятельности организаций и инструкции по его применению» [Электронный 

ресурс]. Принят Министерством финансов РФ от 31 октября 2000 № 94н. – 

СПС «Консультант Плюс» (05.12.2016). 

10. Российская Федерация. Министерство Финансов. Приказ. Положение 

по бухгалтерскому учету «Доходы организации» (ПБУ 9/99) [Электронный 

ресурс]. Принят Министерством финансов РФ от 06.05.1999 № 32н.– СПС 

«Консультант Плюс» (05.12.2016). 

11. Российская Федерация. Министерство Финансов. Приказ. Положение 

по бухгалтерскому учету «Расходы организации» (ПБУ 10/99) [Электронный 

ресурс]. Принят Министерством финансов РФ от 06.05.1999 № 33н.– СПС 

«Консультант Плюс» (05.12.2016). 

12. Российская Федерация. План счетов бухгалтерского учета финансово-

хозяйственной деятельности организаций и инструкция по его применению с 

последними изменениями [Электронный ресурс]. – СПС «Консультант Плюс» 

(05.12.2016). 



84 
 

13. Агафонова М.Н. Бухгалтерский учет в оптовой и розничной торговле 

и документооборот Текст : Учебник для вузов. – М.: «ГроссМедиа», 2014. – 

296 с. 

14. Астахов В. П. Бухгалтерский учет в торговле Текст : Учебник для 

вузов. – Ростов-на-Дону: «Феникс», 2012. – 328 с. 

15.  Бабаев, Ю.А. Бухгалтерский учет в торговле и общественном питании 

[Текст]: Учебное пособие / Ю.А. Бабаев, А.М. Петров. - М.: Вузовский учебник, 

ИНФРА-М, 2013. – 352с. 

16.Бороненкова С.А., Чепулянис А.В. Анализ финансовой отчетности 

[Текст] : метод. указания по выполнению курсовых работ для студентов 

специальности 080109 «Бухгалтерский учет, анализ и аудит»/ [сост.С.А. 

Бороненкова, А.В.Чепулянис]; М-во образования и науки РФ, Урал. гос. 

эконом. ун-т.-Екатеринбург: Изд-во Урал.гос. экон. ун-та, 2015.- 216с. 

17.Донцова Л. В., Никифорова Н.А. Анализ бухгалтерской (финансовой 

отчетности) [Текст]. Практикум. Гриф УМО МО РФ Дело и сервис (ДиС), 

2015.- 117с. 

18. Варламов, С. Бухгалтерский учет в торговле [Текст]/С. Варламов, 

М.В. Марчук. - СПб.: Питер, 2013. – 328с. 

19.  Качкова О. Е., Писаренко А. С. Бухгалтерский учет в торговле 

Текст : Учебник для вузов. – С-Пб.: «Академия», 2012. – 270 с.  

20.  Кушнаренко Т.В., Цепилова Е.С. Бухгалтерский учет и 

налогообложение в торговле Текст : Учебник для вузов. – Ростов-на-

Дону: «Феникс», 2014. – 320 с. 

21. Левахина Е.Д. Краткий курс по анализу финансовой отчетности: 

учеб.пособие [Текст] / Е.Д. Левахина. М.: Издательство «Окей – книга», 2012.-

302с. 

22. Луганская О.В. Инвентаризация: бухгалтерский учет и 

налогообложение Текст : Учебник для вузов. – М.: «ГроссМедиа», 2012.– 366с. 



85 
 

23. Медведева О. В., Попкова О. Н. Бухгалтерский учет в торговле 

Текст : Учебник для вузов. – Ростов-на-Дону: «Феникс», 2014.–153 с.  

24. Невешкина, Е.В. Бухгалтерский учет в торговле [Текст]: Практическое 

пособие / Е.В. Невешкина, О.И. Соснаускене, Е.Г. Шредер. - М.: Дашков и К, 

2013. – 412с. 

25. Николаева, Г.А. Бухгалтерский учет в торговле [Текст]: Учебник для 

вузов. - Оптовая торговля. Розничная торговля. Общественное питание. 

Заготовительные предприятия / Г.А. Николаева. - М.: А-Приор, 2014. – 352с. 

26. Пожидаева Т.А. Анализ финансовой отчетности [Текст]: учебное 

пособие / Т.А. Пожидаева. – 3-е изд., стер. – М. : КНОРУС, 2014. – 320 с. 

27. Пыханова Е.В. Комплексный экономический анализ [Текст]: 

Методические указания к выполнению курсовой работы для судентов 

направления 38.03.01 «Экономика» / Е.В Пыханова, Е.Ю. Власова. –Сибирский 

институт бизнеса, управления и психологии. – Красноярск, 2009.-291 с. 

28. Савицкая, Г.В. Анализ хозяйственной деятельности [Текст]: Учебник / 

Г.В. Савицкая. – 2-е изд., испр. и доп. – Минск: РИГТО, 2015. – 367 с. 

29. Соломатин А.Н. Экономика и организация деятельности торгового 

предприятия Текст : учебник. – М.: Инфра-М, 2013. – 202 с. 

30. Соснаускене, О.И. Бухгалтерский учет в торговле [Текст]: 

Практическое пособие / О.И. Соснаускене, А.В. Вислова. - М.: Омега-Л, 2014. - 

333 c. 

31.Шишкин А.К. Учет, анализ, аудит на предприятиях торговли [Текст]: 

Учебник. – М.: Аудит ЮНИТИ, 2013. – 496 с. 

32. Шишкоедова Е.Н. Особенности оценки товаров при наличии 

обособленных подразделений Текст // Практический бухгалтерский учѐт. 

Официальные материалы и комментарии, 2015. – 134 с. 

33. Документация предприятия ООО «Актив» 

 

 



AB'IoHovna.s HeKoMMepqecKar opfaHl3aqlls BbrcflIero o6pasoeaur,t-u

<Cu 6upcxr,rft 14H crtr ryr 6zsneca, ynp aBneHr4r 14 rrcl4xoJrorr4rr))

OT3bIB
Ha BbrnycKHyro xnaru$urcauuonulro pa6ory 6ara,ranpa

Cryaeura (r<u)

rpyrrnbr J22t ra$elpu

SxogouuxHanpaBneHr,lt
norHoe Ha MeHoBaHlle HanpaBIeHI-lt

Ha TeMy

IIonHoe HaHMeHoBaHHe reMbr comacHo npgr(a3y

Br,rnycxnar xnarltQuxaquonna-a pa6ora 6axa:ranpa coAepxlzr flotculzreJlbuyro 3anucKy

Ha _ crpaHr4r]ax, _ IzJlJllocrpaponaunrtfi Marepl{an.

AII,HOCTb II 3HAqUMOCTb TCMbI L' 4
a.ta.-6:z --A 4z-z2zrd-e'.z<-<>;<

2..4;,r.zs'=,t6
cA,zQ +ee./2-24-l

'zL2 23 j/zz.-c
J IOIAqECKA' IIOCJIC.[OBATEJIbHOCT}, l?z-e /:.'<)-

3

4. Apgyr.rgurupor 14 npeAnox{eHfift
,,4 na D,"zt z- 1 fz -rz/4V4./v,

5. florHora
r?.4 Y}M::" JI OB V-za/z-r.,./.a,t',- .- 7

7u'

/';<-'



7. YponeHr caMocrorreJrbgocrr,r npr4 pa6ore na4 reuofi nr,rnycrnofi rna:rusaraqaouuoft
pa6oru &,,-r,a-aa2o/--;- rz4c-.22+..-- z@z?/z-cV_e_

8. He4ocrarxu pa6orrt 
-

9. Kaxze upo$eccr,ronanbHbre KoMnereuquu orpa6oraHbr npr,t pa6ote na4 reuofi
nr,rnycruoft r<aa:ruQnxaqlronHofi pa6oru

Bunycxnaa raa:ru0uraqaognaa pa6ora g|:net_(ue orneuaer) npe4rxuxeuuti,r
rpeooeannxu u peroMeH,4yercq (He pexonen4yerca) K 3arrl4Te Ha 3aceAallr4r4

oBoAureJrl aunycruofi xnallr(puraqnonnofi p u6or", 2^ze/<',4e dut''€
/ /?442< a /L44 ' z-)/k-,,1o ,,

O,H. Hoe 3BaHHe, creneH6, Ao:rxHocrb

20u //,
fl o,anucb pyKoBoar.iTent

focy.uapcraeunofi eKsar\4eHaqllonnoft KoMr4ccar4.



AsroHolaua.fi HeroMMeprrecKar opraulr3aru, Bbrcuero o6pa:ouarrua
< Cu6rzpcxut lrHcrr4Tyr 6usneca, ynpaBneHIz, rr rcuxolof 1414))

PETIEH3tUT

cry4enra (ru)
cKHyro KBanxelrKarlr4oHHlro pa6ory

rpyrrbr JJ2> ra0e4pu

HanpaBJIeH}t.s

noIHoe HaHMeHOBaHUe HanpaBJIeHI,I'

Ha TeMy ahrg ,rO(n

rloJrHoe Har.rMeHoBaHHe TeMLt Cot-rTacrJo np ka3
Brtnycxnaa xna-nra$uraqr.ronuax pa6ora coAepxar ro.scHr,ITenbH).Io 3arrrrc*y Ha
crpan[rlax, _ ]rJrJrrocrpalluouuufi Marepr.ran.

1 . Axryanrnocrb a 3Har{LIMo arb .reMbt 
,1

,t &,
o&

Bbrny

2. Jlona.recxar nocJre.4oBaTenbHocrb

IyMeHTr4poBaHHocTb r,r KoHKpeTHocTb BrIBOAOB U npe4loxenuft

5. llolsora npopa6orr<u nr4reparypnbrx r"rour"xou

6. Kaqecrso o6rqero o$opuleuua pa6orur, ra6nurl, llnnrocrparlr4[

4 z_-'---ll
,/o\

t-\
\o)\ d,i,t



7. HeAocrarrra pa6oru

8. Karue npegnoxenllt qenecoo6pasno BHeApr4rE B IIpaKrHKY
y2 2a'(4, urz tt err, (c€a u uf> f24ua 8u tirZ t't rC

peKoMeHAoBaHa K 3arrll,ITe Ha sacena:F.blvl f ocyAapcBeuHofi 3K3aMeHaII[OHHOf

Pa6ota 3acJIyxI4BaeT oIIeHKIt Pri',d.eedp , a ee aBTop Os.wruuuA'
o,14.o.

KOMIICCUIl.

PeqeHoenr
npr,rcBoeHl4.s eMy ( KBaJr14o14 Karll{lI

funnnort p
O,I4.O., )".reHoe 3BaHHe, crefleHb, aonxHocrb, Mecro

<<'09 >> ttou+ 20'17 r- 4Y-.;ir)

:l
;l

,\9\

/:,//



14.62017

J4cro.{ H l,rxH

BbrBoa qt.rqa Ha nerarb - AHrlrMarxarr

yBaxae bri nonb3oBdrenb: O6paqaeM Baure BHvMaH e, rrro cHcreMa caHrrlrarha-! orEeqder Ha Bonpoc, f,Bnqercg n/ Tor rn4 uHo; Oparvehr re<.ra
3arMcrEoBaHHb,H r.1rll4 l{eT, OrBel,la Bonpoc, tBltreTct nh 3arlHcrBosatiHsri oparM€HT rlMeBHo nrarHaToM, a He 3aKoHHo, qrtaToi. c{cr€Ma ocraBIFeT Ha BaL!e

Orqer o npoBepKe N9 1
Aara Blf r9y3Kn: 14.D6.2417 06:25 :lZ
nonb3osarenb: bswet92(amail.ru / lDt 4726A45
oTqeT fl oe4ocTa BneH ceoErlcoM (AHTUnnarhaT>

'ra 
caire http://www.antiolaoiat.ru

14a$opmaqnn o AokyMelrre
:I9 AokyMeHra: 2
XMr rcxoAnofo Oa;^Ei BKP_6a naxH q H a_C_Jl. docx
PasHep r€kcrar 284 KB
Trn AokyreHTa: He yKa3aHo

CrnrronoE E r€xqre: 188189
Cnos B reKcre: 22653
qrcro npeAnox€Brif, : 1271

hx$opmaqun o6 or,{ere
Elara: Orver or 14.05.2017 06:25:12 - nocreaHsi rorosbri or,.{er
KoMHeHYapl.rr Be yKa3aHo
Oqenxa oDHrr4HanbHocrr,'" 6a,7 7Yo
3anircrsosaH$n: 3 1.29olo
qtrrxpoEaHne: 0o/o OpH rH HanbHocrb i 6a.7 r/o

3ahMcrBoBaHhg: 31.29?i

L{nrrpoeaune: oozo

Aorr E JlcroqHr,rx Cc6|rxa Aara HalAeHo B

10,33olo [1] CKa,{arb/bestref- 18 324 0.doc http://bestreferat.m paHbue 2011 roaa MoAynb norcKa
hhTepHeY

9.2496 12) noper6l(y'{era roBapos B opraHr€aqrex po3Hx,{Hon
roproBnx Ha nprMepe 3AO "tlapa'

http://lib-S.ru 30.01.2017
14HrepHer

7.41olo [3] nopraoK yrera roBapoa B opraHq3aqxrx po3Hr,r,rHorjl

roproBn[ Ha np(Mepe 3AO '/lapa'
htto://knowledoe,allbest.ru paHbue 20l1roAa l,4oAyrb no[cKa

l/lHTepHer

htF:rtvww.anti dagial,ru/My/ReporyPri nv2?sffi bue 12


